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EDITORIAL

ΜΕΓΑΛΟΣ ΤΖΙΡΟΣ ΔΕΝ ΣΗΜΑΙΝΕΙ ΚΕΡΔΟΦΟΡΙΑ
Ο κλάδος των νωπών, φρούτων και λαχανικών, αποτελεί εδώ και 
δεκαετίες έναν από τους πλέον εξωστρεφείς κλάδους της εγχώριας 
αγροδιατροφής, µε αυξανόµενες εξαγωγές και µεγάλο µερίδιο στο 
αγροτικό εµπορικό ισοζύγιο της χώρας. Η έκθεση Freskon, που γίνεται 
αυτές τις µέρες στον φιλόξενο χώρο της Hellexpo στη Θεσσαλονίκη, α-
ναδεικνύει πολλές από τις ενδιαφέρουσες όψεις αυτού του κλάδου.    
Ανάµεσα στα µεγάλα του πλεονεκτήµατα είναι και το γεγονός ό-
τι η παραγωγή στην Ελλάδα έχει τη δυνατότητα να βγει νωρίτε-
ρα στην αγορά σε σχέση µε βορειότερες χώρες, προσφέροντας 
προϊόντα µε γευστική υπεροχή και ικανοποιητική τιµή. 
Η χώρα έχει καταφέρει να εδραιώσει ισχυρή παρουσία κυρίως σε 
προϊόντα όπως το ακτινίδιο, τα εσπεριδοειδή, η φράουλα, το ρο-
δάκινο και το νεκταρίνι, ενώ στα λαχανικά ξεχωρίζουν προϊόντα ό-
πως το αγγούρι και η ντοµάτα. Το ανταγωνιστικό πλεονέκτηµα αυ-
τών των κατηγοριών βασίζεται στο συνδυασµό µεσογειακού κλί-
µατος, πρωιµότητας παραγωγής, υψηλής ποιότητας και γεωγραφι-
κής εγγύτητας µε τις αγορές της Ευρώπης.
Ωστόσο, πίσω από αυτή την εικόνα εξαγωγικής επιτυχίας, ο κλά-
δος χαρακτηρίζεται από έντονη χρηµατοοικονοµική µεταβλητότη-
τα και «εύθραυστη» γενικά πορεία των επιχειρήσεων. Η σχέση ρί-
σκου και οφέλους µοιάζει να είναι ιδιαίτερα επισφαλής. 
Οι συχνές χρεοκοπίες µεγάλων µονάδων συσκευασίας και εξα-
γωγής δεν οφείλονται στην έλλειψη ζήτησης, αλλά στη δοµή του 

ίδιου του µοντέλου λειτουργίας. Πρόκειται για επιχειρήσεις µε 
πολύ υψηλές ανάγκες κεφαλαίου κίνησης. Κι αυτό γιατί πληρώ-
νουν άµεσα παραγωγούς, εργατικά, ενέργεια και logistics, αλ-
λά εισπράττουν µε µεγάλες καθυστερήσεις από το εξωτερικό και 
το οργανωµένο λιανεµπόριο. Σε ένα περιβάλλον χαµηλών περι-
θωρίων, αυτή η χρονική υστέρηση αρκεί για να δηµιουργήσει α-
σφυξία ρευστότητας.
Ταυτόχρονα, η διαπραγµατευτική ισχύς βρίσκεται κυρίως στα χέρια 
των µεγάλων αγοραστών, οι οποίοι επιβάλλουν όρους, εκπτώσεις 
και επιβαρύνσεις, ακόµα και µετά τη συµφωνία. Ένα φορτίο που θα 
απορριφθεί, µια υποβάθµιση ποιότητας ή µια καθυστέρηση µπορεί 
να εξαφανίσει το κέρδος ολόκληρης της σεζόν. Σε αυτό προστίθε-
ται και η κατακερµατισµένη παραγωγική βάση της χώρας. Μικροί 
και πολλοί παραγωγοί σηµαίνουν δυσκολία στην οµοιογένεια, αυ-
ξηµένο κόστος διαχείρισης και µεγαλύτερο επιχειρηµατικό ρίσκο.
Με άλλα λόγια, η Ελλάδα είναι και παραµένει ισχυρή ως εξαγω-
γέας φρούτων και λαχανικών, αλλά οι επιχειρήσεις της συχνά 
παραµένουν οικονοµικά εύθραυστες. Πρόκειται για έναν δυνα-
µικό αλλά οριακά βιώσιµο κλάδο, όπου ο τζίρος δεν µεταφράζε-
ται πάντα σε κερδοφορία.
   

Γιάννης Πανάγος Εκδότης - ∆ιευθυντής

ΠΙΣΩ ΑΠΟ ΤΗΝ ΕΙΚΟΝΑ 
ΕΞΑΓΩΓΙΚΗΣ

 ΕΠΙΤΥΧΙΑΣ ΥΠΑΡΧΟΥΝ
 ΕΥΘΡΑΥΣΤΕΣ
 ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ
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ΠΕΡΙΕΧΟΜΕΝΑ

ΚΑΘΕΤΗ ΓΕΩΡΓΙΑ
19   Με ρυθµό ανάπτυξης 16,5% και 

αξία 13,69 δισ. έως το 2032

ΔΙΕΘΝΗ
20 Tribelli Seedless, 
οι πρωτοποριακές πιπεριές 
από την Ολλανδία

18 Βραβείο Καινοτοµίας για 
τα πρώτα µήλα της γερµανικής 
Pompur χωρίς αλλεργιογόνα

ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗ
26  Το µέλλον δεν είναι να πουλάς 

φρούτα, είναι να χτίζεις εµπιστο-
σύνη µε τις αγορές» τονίζει 
ο Λευτέρης Αναστασιάδης 
της Red Pearl

ΚΕΡΑΣΙ
32 «Κερασοχρονιά» δείχνουν 
      τα δέντρα, σε αναµονή 
      βρίσκονται οι παραγωγοί 

ΑΚΤΙΝΙΔΙΟ
06  Πρωταθλητής µεν στην 

εγχώρια δενδροκοµία, ωστόσο 
χρειάζεται σχέδιο για να µην 
χάσει την µπάλα

ΕΞΩΤΙΚΑ ΦΡΟΥΤΑ
19 Μια ακµάζουσα παγκόσµια 
      αγορά συνιστούν τα εξωτικά 
      φρούτα, όπως φάνηκε στην 
      έκθεση Macfrut

ΕΞΑΓΩΓΕΣ
21   Έτοιµα για Ταϊλάνδη 

τα ελληνικά εσπεριδοειδή

13   Σε Νότια Κορέα και Βιετνάµ 
ταξιδεύουν τα εγχώρια ακτινίδια

ΕΠΙΧΕΙΡΕΙΝ
38   Baby φύλλα και νέες 

εγκαταστάσεις, η επόµενη µέρα 
για τον Βεζύρογλου

40   ∆ηµιουργήθηκε επίσηµο Club 
Παραγωγών µήλων KANZI®

41 Πιο πολύ ακτινίδιο και είσοδος 
     στο σπαράγγι για τον ΑΣ Αιγές

ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ
50  Εξαφανίζει τα ζιζάνια 

το έξυπνο παρελκόµενο 
Terra Weeder

ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ 

ΕΙΣΡΟΕΣ
44 Στην επιλογή πολλαπλασιαστικού 
      υλικού το πιο «ακριβό» λάθος 
      στη δενδροκοµία

46 Μυστικά καλλιέργειας για 
      το βιοµηχανικό ροδάκινο

49  Με το Orondis Forte κατά του 
περονόσπορου στο αµπέλι

06
ΜΕ ΕΠΕΝΔΥΣΕΙΣ 
ΤΟ ΑΚΤΙΝΙΔΙΟ ΘΑ 
ΓΙΝΕΙ ΤΟ ΑΠΟΛΥΤΟ 
SUCCESS STORY

32
ΜΙΑ ΑΠΑΙΤΗΤΙΚΗ 
ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ, ΠΟΥ 
ΑΠΑΙΤΕΙ ΕΙΔΙΚΗ 
ΦΡΟΝΤΙΔΑ

37
ΔΕΥΤΕΡΗ ΧΡΟΝΙΑ  
ΚΕΡΔΟΦΟΡΙΑΣ 
ΓΙΑ ΤΟΝ ΜΑΓΙΚΟ 
ΚΗΠΟ

19
SYNGENTA ΚΑΙ AI 
ΓΙΑ ΥΠΟΣΤΗΡΙΞΗ 
ΠΑΡΑΓΩΓΩΝ 
ΛΑΧΑΝΙΚΩΝ
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟ
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7ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

Ο νέες φυτεύσεις ακτινιδίου ακολουθούν φρε-
νήρεις ρυθµούς και η παραγωγή του προϊό-
ντος χρόνο µε το χρόνο αυξάνει τους όγκους 

της. Μάλιστα εκτιµάται πως σε 4-5 χρόνια θα φτά-
σει τους 500.000 τόνους δίδοντας στη χώρα µας την 
πρωτοκαθεδρία στο Βόρειο Ηµισφαίριο. Παράλληλα 
η τιµή παραγωγού παραµένει σε ικανοποιητικά επί-
πεδα και, ταυτόχρονα, νέες αγορές ανοίγονται για το 
προϊόν, επιτρέποντας στο εµπόριο να έχει εναλλακτι-
κές λύσεις διάθεσής του. Είναι προφανές ότι πρόκει-
ται για ένα success story στην εγχώρια δενδροκο-
µία, παρόλα αυτά, οι προβληµατισµοί δεν λείπουν. Η 
εκρηκτική και έως ένα βαθµό άναρχη επέκταση της 
καλλιέργειας σε όλη τη χώρα, συνδυαστικά µε την 
περιορισµένη διαθεσιµότητα υποδοµών αποθήκευ-
σης και ψύξης του προϊόντος, είναι παράµετροι που 
«σκιάζουν» το µέλλον του κλάδου. Και σαν να µην 
έφταναν αυτά, την αβεβαιότητα επιτείνουν εσχάτως 
και οι γεωπολιτικές αναταράξεις στη Μέση Ανατολή, 
οι οποίες αυξάνουν τα καλλιεργητικά και τα µεταφο-
ρικά κόστη, δυσχεραίνοντας τις εξαγωγές.
Υπό το πρίσµα αυτό, η «θωράκιση» της υψηλής προ-

στιθέµενης αξίας του ακτινιδίου µέσα από ένα ορ-
γανωµένο σχέδιο για την ανάπτυξη της καλλιέργει-
ας και µέσα από επενδύσεις σε σύγχρονες υποδοµές 
που θα διασφαλίσουν την πορεία του προϊόντος µε-
τασυλλεκτικά, προβάλλουν ως αδήριτες ανάγκες, για 
τη µακροπρόθεσµη βιωσιµότητα του κλάδου. 
Βραχυπρόθεσµα δε, η κατάσταση είναι πιο σύνθετη 
και όσο ταχύτερα σταµατήσουν να «µιλάνε» τα όπλα 
αντί για τη διπλωµατία, ώστε να επιστρέψει η κανο-
νικότητα στη Μέση Ανατολή, τόσο µικρότερες θα εί-
ναι οι επιπτώσεις για το διεθνές εµπόριο και για το 
ελληνικό ακτινίδιο.

Στους 350.000 τόνους 
η παραγωγή το 2025
Η εθνική παραγωγή, την καλλιεργητική περίοδο του 
2025, σύµφωνα µε εκτιµήσεις που διατυπώνει ο 
πρόεδρος της Εθνικής ∆ιεπαγγελµατικής Οργάνω-
σης Ακτινιδίου, Χρήστος Κολιός, κυµάνθηκε γύρω 
στους 340-350 χιλ. τόνους, µε την Ιταλία, την Ισπα-
νία, την Αµερική και τη Βραζιλία, να αποτελούν, λίγο 
πριν κλείσει το εµπορικό παράθυρο, τις αγορές που 

ΓΙΑ ΑΚΟΜΗ ΜΙΑ ΧΡΟΝΙΑ ΤΟ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟ ΚΙΝΕΙΤΑΙ ΣΕ ΤΡΟΧΙΑ
¤ΠΡΩΤΑΘΛΗΤΙΣΜΟΥ¨, ΑΠΟΤΕΛΩΝΤΑΣ ΤΗΝ ΠΡΩΤΗ ΕΠΙΛΟΓΗ
ΤΩΝ ΠΑΡΑΓΩΓΩΝ ΠΟΥ ΕΠΕΝ∆ΥΟΥΝ ΣΤΑ ∆ΕΝ∆ΡΩ∆Η.  ΩΣΤΟΣΟ
Η ΘΩΡΑΚΙΣΗ ΤΗΣ ΥΨΗΛΗΣ ΠΡΟΣΤΙΘΕΜΕΝΗΣ ΑΞΙΑΣ ΤΟΥ 
ΠΡΟΪΟΝΤΟΣ ΑΠΑΙΤΕΙ ΕΝΑ ΟΡΓΑΝΩΜΕΝΟ ΣΧΕ∆ΙΟ ΓΙΑ 
ΤΗΝ  ΑΝΑΠΤΥΞΗ ΤΗΣ ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑΣ  ΤΟΥ ΛΕΩΝΙ∆Α ΛΙΑΜΗ

ΑΚΤΙΝΙΔΙΟ  
ΘΕΛΕΙ ΣΧΕΔΙΟ  
ΓΙΑ ΝΑ ΜΗ ΧΑΣΕΙ 
Ο ΠΡΩΤΑΘΛΗΤΗΣ 
ΤΗΝ ΜΠΑΛΑ 
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟ

απορρόφησαν τους µεγαλύτερους όγκους των εξα-
γωγών του προϊόντος.
«Το 90% της παραγωγής του 2025 έχει ήδη πουλη-
θεί. Η χρονιά έχει πάει αρκετά καλά, απλώς δεν επι-
βεβαιώθηκαν οι υψηλές προσδοκίες µας ως προς 
την υπεραξία που θα µπορούσαν να ενσωµατώσουν 
τα ελληνικά ακτινίδια στις πωλήσεις από το Μάρτιο 
και µετά», αναφέρει ο Κλέαρχος Σαραντίδης, γενικός 
διευθυντής της ΕΑΣ Καβάλας, µια οργάνωση που 
φέτος διαχειρίστηκε κάτι παραπάνω από 8.000 τό-
νους ακτινίδια (σ.σ. περί το 25% της παραγωγής του 
νοµού). Σε σχέση µε άλλες χρονιές, πάντως, ήταν λι-
γότεροι οι όγκοι του προϊόντος, καθώς οι αποδόσεις 
πέρυσι στην περιοχή, κυρίως στα κτήµατα κοντά στις 
όχθες του Νέστου, ήταν µειωµένες λόγω δυσµενών 
καιρικών συνθηκών.

Μια από τις πιο αποδοτικές καλλιέργειες
Ως προς τις τιµές παραγωγού για την εσοδεία του 
2025, ο κ. Σαραντίδης µας αναφέρει πως µεσοσταθ-
µικά, για τα ποιοτικά 30άρια µεγέθη (σ. σ. περί τα 100 
γραµµάρια) κυµαίνονται γύρω στο 1 ευρώ το κιλό, 
κάνοντας το ακτινίδιο και φέτος µια από τις πιο α-
ποδοτικές, από άποψη εσόδων, καλλιέργειες που έ-
χουν αποµείνει για τους παραγωγούς.
«Το εύρος κυµάνθηκε από τα 0,85 ευρώ το κιλό έ-
ως και τα 1,20 ευρώ το κιλό, ανάλογα την ποιότητα 
που είχε ο κάθε παραγωγός», διευκρινίζει ο Στέρ-
γιος Παρασχάκης, πρόεδρος του ΑΣ Νέστου, υπο-
γραµµίζοντας πως αν και το περίπου 1 ευρώ το κιλό, 
µεσοσταθµικά, «είναι µια καλή τιµή», για τις περιο-

χές όπου οι καιρικές συνθήκες επηρέασαν την από-
δοση των κτηµάτων, όπως συνέβη κατά µήκος του 
Νέστου, «τα έσοδα ήταν κουτσουρεµένα, καθώς το 
τονάζ, που συνήθως κυµαίνεται στους 3,5 τόνους α-
νά στρέµµα, πέρυσι στα περισσότερα χωράφια ήταν 
µεταξύ 2 - 2,5 τόνους ανά στρέµµα». 
Ικανοποίηση για τη φετινή τιµή στο χωράφι εκφράζει 
και ο παραγωγός Ηλίας Γκρίνιας και πρώην πρόε-
δρος του ΠΕΣΚΟ Κονταριώτισας – Αγίου Σπυρίδωνα, 

στο νοµό Πιερίας. Η εικόνα, αλλά και τα συναισθήµα-
τα, ωστόσο, διαφοροποιούνται στην περίπτωση του 
τυποποιηµένου προϊόντος. Όπως σηµειώνει ο πρόε-
δρος της Εθνικής ∆ιεπαγγελµατικής Οργάνωσης Α-
κτινιδίου, Χρήστος Κολιός, η τιµή φαίνεται πως θα 
«καθίσει» φέτος, κατά µέσο όρο στα 1,60-1,70 ευρώ 
το κιλό που σηµαίνει περί τα 15-20 λεπτά ανά κιλό, 
χαµηλότερα από την αµέσως προηγούµενη σεζόν. 
Ακόµη πιο κάτω, στα 1,50 ευρώ το κιλό, εκτιµά, κα-
τεβάζει τον πήχη της µέσης τιµής για το τυποποιη-
µένο προϊόν, ο γεωπόνος, παραγωγός και διακινη-
τής ακτινιδίων, Γιώργος Γεωργαντάς, από την περι-
οχή της Πιερίας. «Η Ευρώπη, λόγω χαµηλής αγο-
ραστικής δύναµης, δυστυχώς δεν µπορεί να σηκώ-
σει πιο υψηλές τιµές. Στην Ασία και στη Βραζιλία υ-
πήρξε πίεση στο προϊόν από την αγορά και µόνο η 
Αµερική έδωσε µια µεσοσταθµική τιµή κοντά στο 
1,90 ευρώ το κιλό, για το συσκευασµένο προϊόν», 
είπε ο κ. Γεωργαντάς.

Στην Αµερική το συσκευασµένο 
από 1,95 έως 2,05 ευρώ το κιλό
Για τη Ζεύς Ακτινίδια, όπως µας αναφέρει ο γενικός 
διευθυντής, Ζήσης Μανώσης «από άποψη τιµών ως 
οργάνωση είµαστε στα ίδια επίπεδα µε πέρυσι. Στην 
Αµερική πουλάµε το συσκευασµένο αυτή την περί-
οδο από 1,95 έως 2,05 ευρώ το κιλό και πολύ κα-
λά πάει και η Αγγλία. Όµως, η ζήτηση δεν είναι εξί-
σου ζωηρή µε την προηγούµενη χρονιά και για αυ-
τό θα πάµε 2-3 εβδοµάδες πιο πίσω στην τρέχουσα 
εµπορική σεζόν».

Χρήστος Κολιός, πρόεδρος ∆ιεπαγγελµατικής

ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΓΙΑ ΤΗΝ ΕΓΧΩΡΙΑ ΑΓΟΡΑ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟΥ 

2024 313.000

350.000

500.000 

2025

ΣΤΟΧΟΣ

ΠΑΡΑΓΩΓΗ
(τόνοι)

ΕΞΑΓΕΤΑΙ ΣΕ 51 ΧΩΡΕΣ ΤΟ

97%

∆ΥΝΑΜΙΚΟΤΗΤΑ ΥΠΟ∆ΟΜΩΝ
ΠΡΟΣΦΕΡΕΙ ΣΤΟ ΑΕΠ
 (από εξαγωγές κυρίως)

ΤΙΜΗ ΠΑΡΑΓΩΓΟΥ 2025

0,85�1,20 ευρώ/κιλό

180.000 τόνοι 250�300 εκατ. ευρώ
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟ

Hελαφρώς υψηλότερη ποσότητα προϊόντος σε 
συνδυασµό µε τις υψηλές τιµές που θέλει να 
πουλήσει το εµπόριο, καθώς αγοράζει σε αυ-

ξηµένα επίπεδα την πρώτη ύλη, φαίνεται να ευθύνο-
νται για τη µέτρια ζήτηση που απολαµβάνει αυτή τη 
στιγµή στη διεθνή αγορά το προϊόν σηµειώνει ο Ζή-
σης Μανώσης, ενώ δεν είναι άµοιρη ευθυνών και η 
γεωπολιτική αναταραχή στη Μέση Ανατολή, η οποία έ-
χει επηρεάσει αρνητικά. Σύµφωνα µε όσα µας περιγρά-
φει ο manager της Ζευς Ακτινίδια, οι υπεράκτιες αγο-
ρές αντιµετωπίζουν ήδη πρόβληµα, όπως και η Ασία. 
«Είχαµε δύο κοντέινερ για την Αργεντινή και η αποστο-
λή δεν έγινε ποτέ. Στην Ασία πρακτικά δεν µπορείς να 
στείλεις προϊόν διότι µε τις αναδροµολογήσεις το ταξίδι 
διαρκεί σχεδόν δύο µήνες. Πώς να λογαριάσει ο πελά-
της τι θα ισχύει µε τις τιµές µετά από τόσο µεγάλο διά-
στηµα;» αναρωτιέται ρητορικά ο συνοµιλητής µας.
Την επιρροή των γεωπολιτικών αναταράξεων επιση-
µαίνει και ο Χρήστος Κολιός. «Ως επιχείρηση είχαµε 
κλεισµένα 20 κοντέινερ για Ισραήλ και Λίβανο, αλλά 
οι εξαγωγές αυτές ακυρώθηκαν. Επίσης έχουν χαθεί 
και δουλειές που θα γινόταν σε αγορές ευρύτερα στη 
Μέση Ανατολή, την περίοδο από το Μάρτιο και µε-
τά, όταν, δηλαδή, θα τελείωναν τα ακτινίδια του Ιράν. 
Αυτοί οι όγκοι οδηγήθηκαν στην Ευρώπη ή άλλες α-

γορές µε συνέπεια να πιεστούν οι τιµές και να µην 
έχουν την εξέλιξη που περιµέναµε», διευκρινίζει ο 
πρόεδρος της ∆ιεπαγγελµατικής και προσθέτει πως 
«µια δεύτερη παράπλευρη επίπτωση της σύρραξης 
στον Περσικό Κόλπο, όπως τονίζει ο ίδιος, έχει να 
κάνει µε τις µεταφορικές ροές, που έχουν προορι-
σµό ασιατικές αγορές. Το κόστος έχει αυξηθεί του-
λάχιστον 30%, ο χρόνος του ταξιδιού, λόγω των α-
ναδροµολογήσεων έχει σχεδόν διπλασιαστεί σε σχέ-
ση µε πριν το ξέσπασµα της κρίσης κι οι ασφαλιστι-
κές εταιρείες για να ασφαλίσουν τα προϊόντα, ζητούν 
από τις ναυτιλιακές εταιρείες να ακολουθούν δροµο-
λόγια µε συγκεκριµένες συντεταγµένες».

Ένα ταξίδι που διαρκεί έως 70 µέρες
Τον προβληµατισµό του για τα «απόνερα» της σύρ-
ραξης στον Περσικό Κόλπο, εκφράζει και ο Στέργι-
ος Παρασχάκης από τον ΑΣ Νέστου. «Μας τροµά-
ζει ο πόλεµος, γιατί έχουµε και το προηγούµενο µε 
τη δράση των Χούθι στην περιοχή, που είχε ως συ-
νέπεια το ταξίδι προς τις ασιατικές χώρες από 35-
40 ηµέρες, να διαρκεί έως και 70 ηµέρες. Προφα-
νώς αν συνεχιστεί η αναταραχή στην περιοχή, θα ε-
ξελιχθεί σε µεγάλο αγκάθι και για τις εξαγωγές του 
ακτινιδίου», σηµειώνει. Συµπληρώνει ακόµη, πως 
κατά την τρέχουσα εµπορική περίοδο οι εξαγωγές 
του Α.Σ. Νέστου είχαν ως κύριο προορισµό την Κο-
ρέα, τη Σιγκαπούρη, την Ινδονησία και τη Μαλαι-
σία, όσον αφορά στην περιοχή της Ασίας, καθώς 
και την Αγγλία, τη Γαλλία και την Ιταλία, στην ευ-
ρωπαϊκή ήπειρο.

ΜΕΓΑΛΟ ΤΟ ΠΡΟΒΛΗΜΑ 
ΑΝ ΣΥΝΕΧΙΣΤΕΙ Ο ΠΟΛΕΜΟΣ

«ΣΤΗΝ ΑΣΙΑ  
ΠΡΑΚΤΙΚΑ  
ΔΕΝ ΜΠΟΡΕΙΣ ΝΑ 
ΣΤΕΙΛΕΙΣ ΠΡΟΪΟΝ»

∆ηµήτρης και Ζήσης Μανώσης
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟ

«Έχουμε αγορές
φυτών και 
από νέες περιοχές
όπως η Αγιά 
της Λάρισας»

ΕΓΙΝΑΝ  
ΑΝΑΡΠΑΣΤΑ 
300.000  
ΔΕΝΔΡΥΛΛΙΑ  
& ΕΤΟΙΜΑΖΟΝΤΑΙ 
ΑΛΛΑ 600.000

Τ op επιλογή για όσους σχεδιάζουν να επενδύ-
σουν στη δενδροκοµία αποτελεί το ακτινίδιο. 
«Με τα ακτινίδια επικρατεί µια τρέλα. Η ζήτηση 

είναι πολύ µεγάλη και αφορά τόσο στα πράσινα, όσο 
και σε κάποιες κίτρινες ποικιλίες, που είναι µε δικαι-
ώµατα», περιγράφει στο Fresher ο Άρης Κωνσταντινί-
δης, διευθυντής της Vitro Hellas. Σύµφωνα µε στοιχεία 
που µας παρέθεσε η Vitro Hellas είχε ετοιµάσει για τη 
φετινή άνοιξη 300.000 δενδρύλλια ακτινιδιάς και «εί-
ναι ήδη όλα κλεισµένα», ενώ ο ίδιος έχει ζητήσει από 
το φυτώριο να ετοιµαστούν άλλα 600.000 δενδρύλλια 
για το προσεχές φθινόπωρο από τα οποία «τα 300.000 
– 400.000 αναµένεται να πάνε για τις φυτεύσεις στο 
δεύτερο µισό του 2026 και όσα περισσέψουν να είναι 
έτοιµα για την άνοιξη του 2027».
Το ενδιαφέρον εκδηλώνεται από σχεδόν όλη την ηπει-
ρωτική Ελλάδα, εκτός από τις ορεινές περιοχές όπου 
δεν µπορεί να ευδοκιµήσει το φυτό. «Έχουµε αγορές 
φυτών από την Άρτα, το Αγρίνιο, την Πιερία, την Ηµα-
θία και την Καβάλα, αλλά και από νέες περιοχές, ό-
πως η Αγιά στη Λάρισα, όπου παραδοσιακά καλλιερ-
γούνταν άλλα οπωροφόρα», θα πει ο κ. Κωνσταντινί-
δης, ο οποίος διακρίνει πως το κύµα νέων φυτεύσεων 
ωθείται κι από µη γνώστες της καλλιέργειας ή ετερο-
επαγγελµατίες που βλέπουν πως το προϊόν πάει καλά 

και θέλουν να επενδύσουν σε αυτό. Όπως όµως ση-
µειώνει, «η αγορά θέλει ποιότητα και επαγγελµατίες, 
αλλιώς αργά ή γρήγορα θα σε αποβάλλει».

Ανοδικά οι κιτρινόσαρκες ποικιλίες
Την εκρηκτική άνοδο των φυτεύσεων µε ακτινίδια σε 
Πιερία, Ηµαθία και Καβάλα, επιβεβαιώνουν και οι Η-
λίας Γκρίνιας, Γιώργος Γεωργαντάς και Κλέαρχος Σα-
ραντίδης, µε τον γενικό διευθυντή της ΕΑΣ Καβάλας, 
µάλιστα, να σηµειώνει πως «προσπαθούµε να στρέ-
ψουµε τα µέλη µας και σε άλλες καλλιέργειες, όπως 
το σπαράγγι ή η ελιά, που επίσης πάνε καλά, διότι βλέ-
πουµε πως πλησιάζουµε στο σηµείο κορεσµού µε το α-
κτινίδιο και συνετό είναι να έχουν και τουλάχιστον µια 
ακόµη καλλιέργεια να στηρίζονται, για διασπορά κιν-
δύνου, αν κάτι συµβεί στη βασική τους καλλιέργεια».
Την εκτίµησή του ότι οι φυτεύσεις θα συνεχίσουν να 
γίνονται µε µεγάλη ένταση µέχρι οι ποσότητες να εί-
ναι τέτοιες που θα οδηγήσουν σε πτώση της τιµής του 
προϊόντος, εκφράζει και ο Ζήσης Μανώσης, ο οποίος 
βλέπει πως ανοδικά κινείται το ενδιαφέρον των παρα-
γωγών και για τις πατενταρισµένες κιτρινόσαρκες ποι-
κιλίες, οι οποίες έχουν λιγότερες απαιτήσεις σε ψύχος, 
µεγαλύτερες αποδόσεις ανά στρέµµα, αλλά και καλύτε-
ρες τιµές, σε σύγκριση µε τις πρασινόσαρκες.

Αρης Κωνσταντινίδης, Vitro Hellas
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13ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

ΟΙ ΣΥΜΦΩΝΙΕΣ 
ΜΕ MERCOSUR 
ΚΑΙ ΙΝΔΙΑ
■ΑΙΣΙΟ∆ΟΞΟΣ για τις προοπτικές 
που πιθανώς θα ανοίξουν οι νέες 
συµφωνίες της Ε.Ε. µε την Ινδία, 
αλλά και τις χώρες Mercosur, 
δηλώνει ο Χρήστος Κολιός, καθώς 
αµφότερες προβλέπουν µείωση 
των δασµών για το ελληνικό 
ακτινίδιο. Σε κάθε περίπτωση, 
όµως, τα όποια οφέλη υπάρξουν, 
θα αρχίσουν να φαίνονται από την 
επόµενη χρονιά. 

■ΣΤΗ ΝΟΤΙΑ ΚΟΡΕΑ 
πραγµατοποιήθηκαν τον 
Ιανουάριο οι πρώτες εξαγωγές 
της Κοινοπραξίας Συνεταιρισµών 
Οµάδων Παραγωγών Ν. Ηµαθίας 
µε τη µεσολάβηση και καθοδήγηση 
της COGREXPO S.A.

■ΑΠΟ 1Η ΜΑΡΤΙΟΥ είναι 
ανοιχτή η αγορά του Βιετνάµ για το 
ελληνικό ακτινίδιο µετά από τις
πολυετείς -από το 2016- 
τεχνικές διαπραγµατεύσεις 
φυτοϋγειονοµικών υπηρεσιών 
των δύο χωρών. Σηµειώνεται 
ότι το άνοιγµα της αγοράς θα 
καλύπτει όλες τις καλλιεργούµενες 
ποικιλίες ακτινιδίων στην Ελλάδα, 
πρασινόσαρκες και κιτρινόσαρκες. 

Με τους ρυθµούς που ακολουθούν οι φυτεύσεις, ό-
µως, το ερώτηµα είναι τί θα γίνει όταν σε 4-5 χρόνια 
η εθνική παραγωγή του προϊόντος προσεγγίσει, ό-
πως όλα δείχνουν, τους 500.000 τόνους ετησίως, α-
ναρωτιέται, από την πλευρά του ο Χρήστος Κολιός, 
κρούοντας τον κώδωνα του κινδύνου, µε δεδοµέ-
νο ότι οι επενδύσεις σε υποδοµές αποθήκευσης και 
ψύξης, δεν ακολουθούν ανάλογο ρυθµό ανάπτυξης.
Ανάλογο προβληµατισµό διατυπώνει και ο κ. Παρα-
σχάκης. «Ως ΑΣ Νέστου καλλιεργούµε σήµερα περί τα 
700-800 στρέµµατα µε ακτινίδια, αλλά µπαίνουν διαρ-
κώς νέα κτήµατα και σε µια διετία θα έχουµε πάνω α-
πό 1.000 στρέµµατα. Υπάρχει ένας σκεπτικισµός ότι όλο 
αυτό θα το βρούµε κάποια στιγµή µπροστά µας, καθώς 
οι υποδοµές δεν θα επαρκούν για να αποθηκεύσουν 
αυτούς τους όγκους και θα πέφτουν µεγάλες ποσότη-
τες ταυτόχρονα στην αγορά πιέζοντας τις τιµές», λέει. 
Προσθέτει επίσης πως η οργάνωση παραγωγών στην 
οποία ηγείται έχει στο πλάνο της επόµενης διετίας να 
αυξήσει στους 6.000 τόνους τη δυναµικότητα αποθή-
κευσης, από τους περίπου 4.000 τόνους που είναι σή-
µερα. Πρόσθετους ψυκτικούς θαλάµους δυναµικότη-
τας 2.000 τόνων, ώστε να ανεβάσει τη συνολική χωρη-
τικότητα στους 12.000 τόνους, σχεδιάζει να κατασκευ-

άσει το 2027 και η ΕΑΣ Καβάλας. Παρόµοιες τοποθετή-
σεις για την έλλειψη ψυκτικών θαλάµων, αλλά και τις 
άναρχες φυτεύσεις έγιναν και σε ηµερίδα που πραγµα-
τοποιήθηκε προ ηµερών στην Πιερία, µε οµιλητή µετα-
ξύ άλλων, τον Χρ. Γιαννακάκη.

Η θέση της Ελλάδας στον κόσµο 
Αυτή τη στιγµή, το ακτινίδιο καλύπτει λιγότερο από το 
0,5% της παγκόσµιας παραγωγής φρούτων, ωστό-
σο λόγω της εξαίρετης διατροφικής του αξίας, κατα-
τάσσεται στην κορυφή. Η Ελλάδα είναι από τους βα-
σικούς συντελεστές στην παγκόσµια παραγωγή, κατέ-
χοντας σήµερα την 3η θέση παγκοσµίως (στο πράσι-
νο ακτινίδιο) και συγχρόνως κατέχει την 2η θέση στο 
βόρειο ηµισφαίριο. Όσον αφορά τις εξαγωγές, εξάγει 
το 97% της παραγωγής της σε παραπάνω από 51 χώ-
ρες, καθιστώντας την καλλιέργεια ακτινιδίου στρατηγι-
κής σηµασίας για την Ελληνική γεωργία και τις Ελλη-
νικές εξαγωγές. Συνολικά, η µοναδική θρεπτική του α-
ξία, η µεγάλη διατηρησιµότητα στο ψυγείο (6 µήνες), η 
αυξανόµενη ζήτηση και η θέση της χώρας στην παγκό-
σµια αγορά καθιστούν το ακτινίδιο µια στρατηγική καλ-
λιέργεια µε µεγάλα οφέλη για την Ελληνική οικονοµία 
και εξαγωγικό προσανατολισµό.

Επενδύσεις σε 
ψυκτικούς θάλάμους 
θέλουν οι νέες αγορές

ΠΑΓΚΟΣΜΙΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ 
ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟΥ

55%

17,7%

15,5%

3,8%

ΝΕΑ
ΖΗΛΑΝ∆ΙΑ

ΙΤΑΛΙΑ

ΧΙΛΗ

ΚΙΝΑ

7,6%ΕΛΛΑ∆Α

Επιτόπια επιθεώρηση Βιετναµέζων φυτοϋγειονοµικών ελεγκτών στη χώρα µας 
το Νοέµβριο 2025, για το άνοιγµα της αγοράς του Βιετνάµ για το ελληνικό ακτινίδιο.
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΑΚΤΙΝΙ∆ΙΟ

Έχουμε χρόνια να δούμε τέτοιο σκάσιμο, λένε οι παραγωγοί 

ΜΕ ΣΥΜΜΑΧΟ ΤΟΝ ΚΑΙΡΟ ΦΕΤΟΣ Η ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ 

Γ ια την καλλιεργητική περίοδο του 2026, ε-
ξάλλου, οι συνοµιλητές µας εµφανίζονται συ-
γκρατηµένα αισιόδοξοι, καθώς ναι µεν µέχρι 

στιγµής ο καιρός έχει σταθεί σύµµαχος, αλλά µέχρι 
να φτάσει η ώρα της αλήθειας στη συγκοµιδή, πρέ-
πει να διανυθεί ακόµη πολύς δρόµος. 
«Είναι νωρίς ακόµη να πούµε οτιδήποτε, αλλά φαί-
νεται πως πάµε για µια καλή παραγωγική χρονιά, 
αρκεί να κρατήσει ο καιρός», σηµειώνει ο Χρήστος 
Κολιός, αναφερόµενος τόσο στην περιοχή της Άρ-
τας, όπου και δραστηριοποιείται, αλλά και γενικά 
για την επικράτεια. 

Ο Γιώργος Γεωργαντάς, πάλι, εστιάζοντας στην Πιε-
ρία, εµφανίζεται πιο εκδηλωτικός. «Το σκάσιµο φέ-
τος είναι εξαιρετικό. Είχαµε πάρα πολλά χρόνια να 
δούµε στην Πιερία, αλλά νοµίζω και στην υπόλοιπη 
Ελλάδα, τέτοιο σκάσιµο. Αν δεν αλλάξει κάτι δραµα-
τικά µε τις καιρικές συνθήκες νοµίζω ότι φέτος θα έ-
χουµε υπερπαραγωγή ακτινιδίων», επισηµαίνει.

Έχει ξεκινήσει εξαιρετικά η χρονιά
Στο ίδιο µήκος κύµατος και ο Ζήσης Μανώσης από τη 
Ζευς Ακτινίδια, σηµειώνει πως «για την Πιερία, αλλά 
νοµίζω και για τη χώρα γενικά, η χρονιά έχει ξεκινή-

σει εξαιρετικά. Έχουµε να δούµε κάτι αντίστοιχο εδώ 
και τουλάχιστον 4-5 χρόνια και αν δεν υπάρξει κάποια 
απρόοπτη εξέλιξη µε τις καιρικές συνθήκες, εκτιµώ 
πως οι ποσότητες φέτος θα είναι 20% - 30% περισσό-
τερες σε σχέση µε πέρυσι, οδηγώντας σε προσαρµογή 
στα νέα δεδοµένα και τις τιµές παραγωγού». 
Για καλό ξεκίνηµα της χρονιάς στην ακτινιδιοκαλ-
λιέργεια κάνουν λόγο, επίσης, οι κ. κ. Παρασχάκης 
και Σαραντίδης, από τον ΑΣ Νέστου και από την ΕΑΣ 
Καβάλας, εκφράζοντας παράλληλα την ελπίδα τους, 
πως ανάλογη θα είναι κι η συνέχεια µέχρι και τη συ-
γκοµιδή της παραγωγής.

Ι∆ΑΝΙΚΗ ΖΩΝΗ Η ΕΛΛΑ∆Α ΚΑΙ ΚΥΡΙΩΣ ΟΙ ΒΟΡΕΙΕΣ ΠΕΡΙΟΧΕΣ
Μιλώντας για τη θέση της Ελλάδας στην καλλιέργεια 
ακτινιδίου, στο πλαίσιο εκδήλωσης που πραγµατοποιήθηκε 
τον περασµένο Ιούνιο στη Βέροια, µε πρωτοβουλία 
της γεωπονικής σύµπραξης «Agro Q»,  ο διευθυντής 
του Εργαστηρίου ∆ενδροκοµίας του ΑΠΘ, καθηγητής 
Αθανάσιος Μολασιώτης υποστήριξε, χωρίς περιστροφές, 
πως η χώρα µας βρίσκεται στην ιδανική ζώνη για το προϊόν. 
«Η ακτινιδιά απαιτεί αρκετές ώρες ψύχους, αλλά ταυτόχρονα 
είναι ευαίσθητη στον παγετό. Αυτό το χαρακτηριστικό µπορεί να 
ικανοποιηθεί µόνο σε συγκεκριµένες γεωγραφικές ζώνες στο Βόρειο 

και το Νότιο ηµισφαίριο, στις οποίες περιλαµβάνεται η Ελλάδα 
και ένα κοµµάτι της Ιταλίας», τόνισε ο καθηγητής. «Στη δική 

µας ζώνη ακτινίδιο παράγουµε εµείς και η Ιταλία, στην 
οποία τα τελευταία χρόνια η παραγωγή έχει µειωθεί στο 
1/3, λόγω των προβληµάτων µε το βακτήριο και τη Μορία», 

τόνισε και εκτίµησε πως µελλοντικά το πράσινο ακτινίδιο θα 
µείνει κυρίαρχο στην ελληνική επικράτεια, µε εξαίρεση ίσως 

τη Νότιο Ελλάδα κι αυτό γιατί στις συγκεκριµένες περιοχές δεν 
συµπληρώνονται οι απαραίτητες ώρες ψύχους το χειµώνα. Το ζητούµενο 

σύµφωνα µε τον καθηγητή είναι να διδαχθούµε από τα λάθη των Ιταλών».

06_15_AKTINIDIO_2_n.indd   14 21/04/2026   19:12



06_15_AKTINIDIO_2_n.indd   15 21/04/2026   19:12



16 ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

ΣΧΕ∆ΙΑ ΒΕΛΤΙΩΣΗΣ

ΕΩΣ 60% Η ΕΠΙ∆ΟΤΗΣΗ ΣΤΟ ΕΥΛΟΓΟ ΚΟΣΤΟΣ ΑΠΟ ΤΑ ΝΕΑ ΣΧΕ∆ΙΑ
ΒΕΛΤΙΩΣΗΣ, ΜΕ ΤΗ ΜΕΓΙΣΤΗ ∆ΑΠΑΝΗ ΣΤΑ 200.000 ΕΥΡΩ
ΤΟΥ ΓΙΩΡΓΟΥ ΚΟΝΤΟΝΗ

ΕΩΣ 2.400 ΕΥΡΩ 
ΑΝΑ  ΣΤΡΕΜΜΑ ΓΙΑ 
ΦΥΤΕΥΣΗ ΔΕΝΤΡΩΝ

Πιο ζωηρό από ποτέ, διακρίνεται το εν-
διαφέρον στον αγροτικό κόσµο για την 
αγορά και εγκατάσταση δέντρων και 

αµπέλων, ειδικά λόγω και των επικείµενων 
Σχεδίων Βελτίωσης, τα οποία θα επιδοτούν 
στο 50% το κόστος τους και, για τους νέους 
αγρότες στο 60%. Το κόστος πάνω στο οποίο 
θα υπολογίζεται η επιδότηση (βλ. Πίνακα) έ-
χει αναπροσαρµοστεί µε βάση τις τιµές που 
επικρατούσαν στην αγορά προ 2-3 ετών και 
δεν αποκλείεται να αναθεωρηθούν ποσοστι-
αία προς τα πάνω σε ορισµένες περιπτώσεις.
Ένα ζήτηµα, πάντως, που έχει καταγραφεί 
στα νέα Σχέδια Βελτίωσης 2026 έχει να κάνει 
µε τον αποκλεισµό όλων όσοι έκαναν φάκε-
λο στο περασµένο πρόγραµµα, και έχουν λά-
βει από αυτό έστω και 1 ευρώ. Αντίθετα, στην 
Πρόσκληση του 2023, γίνονταν δεκτές αιτή-
σεις δικαιούχων παλαιότερων Σχεδίων, εφό-
σον αφορούσαν νέες φυτεύσεις. Παρόµοια 
πρόβλεψη ζητάνε για τη µελλοντική Πρό-
σκληση οι µελετητές, ή, έστω, να γίνονται δε-

κτοί φάκελοι από όσους έχουν ολοκληρώσει 
πλήρως το παλαιότερό τους Σχέδιο. 

Στα περασµένα Σχέδια Βελτίωσης, για 
τις φυτεύσεις δέντρων ίσχυαν τα εξής:
■ Στην περίπτωση αγοράς και εγκατάστασης 
πολυετών φυτειών των ειδών και περιγρα-
φών φύτευσης του ανωτέρω πίνακα απαιτεί-
ται η υποβολή µίας προσφοράς. Σε διαφορετι-
κή περίπτωση απαιτείται υποβολή τριών ανε-
ξάρτητων προσφορών. Στην προσφορά πρέ-
πει να υπολογίζεται το στρεµµατικό κόστος 
για το είδος, την ποικιλία, την πυκνότητα φύ-
τευσης και τη διαµόρφωση της φυτείας.
■ Σε πολλές δενδρώδεις καλλιέργειες, µε την 
χρήση νέων υποκειµένων & ποικιλιών εγχώ-
ριων ή εισαγόµενων που προσδίδουν νανι-
σµό, προωθούνται σχήµατα, υποστηριζόµε-
να, πολύ πυκνής φύτευσης που δεν περιγρά-
φονται στις κατηγορίες του παραπάνω πίνα-
κα. Εφαρµόζονται κυρίως στην καλλιέργεια 
µηλιάς (οπωρώνας λιβάδι), αχλαδιάς, κερα-

∆ΑΠΑΝΕΣ ΠΟΥ 
∆ΙΝΟΥΝ ΜΟΡΙΑ
ΟΙ ΝΕΕΣ ΦΥΤΕΥΣΕΙΣ
ΠΑΡΑ∆ΟΣΙΑΚΑ, οι νέες φυτεύσεις 
δέντρων αποτελούν δαπάνες που ε-
νισχύουν τη βαθµολογία του φακέ-
λου, µε βάση τα κριτήρια µοριοδότη-
σης των Σχεδίων Βελτίωσης. Προς 
το παρόν δεν έχει γίνει γνωστό ποια 
ακριβώς θα είναι τα κριτήρια, µε την 
προδηµοσίευση να αναφέρει: 
Η υποβολή αίτησης στήριξης  
δεν δηµιουργεί στο Ελληνικό ∆ηµό-
σιο την υποχρέωση έγκρισής της. Το 
µέτρο είναι ανταγωνιστικό, δηλαδή 
κάθε αίτηση αξιολογείται, βαθµολο-
γείται και κατατάσσεται σύµφωνα  
µε τη βαθµολογία της. Στην περί-
πτωση µη επάρκειας πόρων, εγκρί-
νονται κατά προτεραιότητα οι αιτή-
σεις µε την υψηλότερη βαθµολογία 
που καλύπτονται από τις διαθέσιµες 
πιστώσεις, ενώ οι υπόλοιπες αιτή-
σεις απορρίπτονται.
Ενδεικτικές αρχές κριτηρίων βαθµο-
λόγησης είναι:
■ Η δυναµική της εκµετάλλευσης.
■ Η κατεύθυνση της εκµετάλλευσης.
■ Η δυναµική του υποψηφίου.
■  Το είδος των επενδυτικών δαπανών.
■ Η περιοχή παρέµβασης.
Η επιλεξιµότητα των επενδύσεων θα 
ξεκινήσει από την ηµεροµηνία έναρ-
ξης υποβολής αιτήσεων, όπως αυτή 
θα οριστεί στην Πρόσκληση Εκδή-
λωσης Ενδιαφέροντος.
Υπενθυµίζεται πως ο προϋπολογι-
σµός της πρόσκλησης (δηµόσια δα-
πάνη) ανέρχεται στα 200 εκ. ευρώ 
για επενδύσεις της παρέµβασης Π3-
73-2.1, σε 21,9 εκατ. ευρώ για επεν-
δύσεις της παρέµβασης Π3-73-2.2 
(αρδευτικά) και σε 40,7 εκατ. ευρώ 
για την παρέµβαση Π3-73-2.6 (ΑΠΕ).  
Οι παρεµβάσεις συγχρηµατοδοτού-
νται από το Ευρωπαϊκό Γεωργικό 
Ταµείο Αγροτικής Ανάπτυξης  
και την Ελλάδα.
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σιάς και στη ροδακινιά. Οι περιπτώσεις αυ-
τές καθώς και οι περιπτώσεις όπου το είδος 
ή η πυκνότητα φύτευσης ή το σύστηµα φύ-
τευσης δεν περιγράφονται στον ανωτέρω πί-
νακα, µπορούν να καλυφθούν µε υπολογισµό 
του κόστους της επένδυσης µε τεχνική έκθε-
ση του µελετητή γεωπόνου και την προσκό-
µιση τριών τέτοιων σχετικών προτιµολογίων.

∆ικαιολογητικά που τεκµηριώνουν την 
επιλεξιµότητα των επενδύσεων αγοράς 
και εγκατάστασης πολυετών φυτειών

■ Νόµιµη κατοχή και χωροθέτηση: Για ιδιό-
κτητα α) Αντίγραφο συµβολαίου ιδιοκτησίας 
και β) Μεταγραφή στο Υποθηκοφυλακείο ή 
Αντίγραφο Κτηµατολογικού Φύλλου. 
Για µισθωµένα, αντίγραφο µεταγραµµένου 
µισθωτηρίου συµβολαίου διάρκειας 12 ετών. 
Για παραχωρηµένο ακίνητο επίσηµο έγγρα-
φο της διοίκησης ή σχετικού Φορέα για την 
παραχώρηση του ακινήτου 12 ετών. 
■ Εύλογο κόστος υλοποίησης: Μία ή τρεις 
προσφορές.
■ Περιορισµοί φύτευσης: Άδειες φύτευ-

σης όπου απαιτούνται.
Εν τω µεταξύ, και τα δενδροκοµικά µηχα-
νήµατα συγκεντρώνουν αυτή την περίοδο 
µεγάλο ενδιαφέρον, ενώ η ζήτηση στα φυτώ-
ρια ειδικά για δυναµικές καλλιέργειες ξεπερ-
νά την προσφορά. Τα Σχέδια Βελτίωσης που 
έρχονται είναι ευκαιρία... 10ετίας για αγορά 
δενδρυλλίων και ολοκληρωµένη εκµηχάνη-
ση της καλλιέργειας, αν σκεφτεί κανείς πως 
τελευταία φορά τόσο ευρεία πρόσκληση (µε 
αρδευτικά, ΑΠΕ κ.λπ) και χωρίς όρια για κτι-
ριακά, είχε να δει ο κλάδος από το 2017.

ΕΥΛΟΓΟ ΚΟΣΤΟΣ ΦΥΤΕΥΣΕΩΝ

ΕΙ∆ΟΣ ΦΥΤΕΙΑΣ
ΠΥΚΝΟΤΗΤΑ 
∆ΕΝΤΡΩΝ ΑΝΑ 
ΣΤΡΕΜΜΑ

ΑΝΩΤΑΤΗ ΕΠΙΛΕΞΙΜΗ 
ΤΙΜΗ  
�€/ΣΤΡ	

● Αβοκάντο – 800

● Ακτινιδιά 65-70 3.580

● Ακτινιδιά 71-80 3.702

● Ακτινιδιά 81-84 3.903

● Ακτινιδιά, εγκατάσταση µε εµβολιασµό 65-70 683

● Ακτινιδιά, εγκατάσταση µε εµβολιασµό 71-80 758

● Ακτινιδιά, εγκατάσταση µε εµβολιασµό 81-84 882

● Αµπέλι για παραγωγή οίνου,  
φύτευση σε κύπελο 1.000

●  Αµπέλι για παραγωγή οίνου, φύτευση  
σε υποστηριγµένα σχήµατα 1.500

● Αρώνια, Ιπποφαές, Γκότζι Μπέρι 1.500

● Βατόµουρα 1.140

● ∆ίκταµο 900

● Ελιά κύπελο Έως 30 250

● Ελιά πυκνής φύτευσης 31-50 400

● Ελιά γραµµικό 150-200 1.000

● Επιτραπέζια σταφύλια και σουλτανίνα 200-220 3.567

● Επιτραπέζια σταφύλια και σουλτανίνα 221-260 3.893

● Επιτραπέζια σταφύλια και σουλτανίνα 261-275 4.382

● Εσπεριδοειδή 35-45 835

● Εσπεριδοειδή 46-50 885

● Εσπεριδοειδή 51-55 935

● Κορινθιακή σταφίδα 284-300 2.594

● Κορινθιακή σταφίδα 301-330 2.872

● Κορινθιακή σταφίδα 331-350 3.034

ΕΙ∆ΟΣ ΦΥΤΕΙΑΣ
ΠΥΚΝΟΤΗΤΑ 
∆ΕΝΤΡΩΝ ΑΝΑ 
ΣΤΡΕΜΜΑ

ΑΝΩΤΑΤΗ 
ΕΠΙΛΕΞΙΜΗ 
ΤΙΜΗ  
�€/ΣΤΡ	

●  Κρόκος 1.100

●  Κυδώνια 360

●   Μηλοειδή (Μηλιά, Αχλαδιά),  
κανονική φύτευση σε σχήµα κυπέλου 360

●  Μηλοειδή (Μηλιά, Αχλαδιά) 175-225 2.230

●  Μηλοειδή (Μηλιά, Αχλαδιά) 226-300 2.724

●  Μηλοειδή (Μηλιά, Αχλαδιά) 301-350 3.323

●    Πυρηνόκαρπα,  
   κανονική φύτευση σε σχήµα κυπέλου 540

●   Πυρηνόκαρπα (Ροδακινιά, Νεκταρινιά, Βερικοκιά, 
∆αµασκηνιά, Κερασιά) 100-120 1.859

●   Πυρηνόκαρπα (Ροδακινιά, Νεκταρινιά, Βερικοκιά, 
∆αµασκηνιά, Κερασιά) 121-160 2.207

●   Πυρηνόκαρπα (Ροδακινιά, Νεκταρινιά, Βερικοκιά, 
∆αµασκηνιά, Κερασιά) 161-180 2.437

●  Ρίγανη, θυµάρι, λεβάντα, τσάι του βουνού 380

●   Ροδιά, Καστανιά, Φιστικιά, Αµυγδαλιά, Φουντουκιά, 
Λωτός, Κορόµηλα 20-25 496

●   Ροδιά, Καστανιά, Φιστικιά, Αµυγδαλιά, Φουντουκιά, 
Λωτός, Κορόµηλα 26-40 632

●   Ροδιά, Καστανιά, Φιστικιά, Αµυγδαλιά, Φουντουκιά, 
Λωτός, Κορόµηλα 41-50 801

●  Σπαράγγια 1.100

●  Συκιά, Καρυδιά, Μαστίχα 20-30 817

●  Συκιά, Καρυδιά, Μαστίχα 31-55 1.207

●  Συκιά, Καρυδιά, Μαστίχα 56-70 1.792

●  Τριαντάφυλλα θερµοκηπίου 20.000

●  Τριαντάφυλλα υπαίθρου 551

●  Φοινικοειδή —
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ΕΙ∆ΗΣΕΙΣ

Βραβείο Καινοτομίας για τα πρώτα μήλα χωρίς αλλεργιογόνα

ΣΤΗΝ ΚΑΤΗΓΟΡΙΑ «Fresh Product» των 
Βραβείων Καινοτοµίας της φετινής Fruit 
Logistica διακρίθηκαν τα µήλα χωρίς αλ-
λεργιογόνα Pompur. Πρόκειται για την πρώ-
τη επωνυµία µήλων που έχει λάβει πιστο-
ποίηση από το Ευρωπαϊκό Kέντρο Eρευ-
νας για τις αλλεργίες. Το όνοµα της επωνυ-
µίας προέρχεται από τις λέξεις Pom (µήλο) 
και Pur (αγνό), και το προϊόν ξεχωρίζει για 
το έντονο κόκκινο χρώµα και τη γεύση του.  
«Έχουµε δηµιουργήσει ένα προϊόν που δί-
νει σε πολλούς ανθρώπους πρόσβαση σε 
µήλα που δεν µπορούσαν προηγουµένως 
να απολαύσουν. Μόνο στη Γερµανία υπάρ-

χουν περίπου 3,5-4 εκατ. άνθρωποι µε αλ-
λεργία. Το µήλο µας δεν έφτασε τόσο µακριά 

µόνο επειδή είναι χωρίς αλλεργιογόνα. Έχει 
επίσης ωραία γεύση. Σήµερα γιορτάζουµε 
το αποτέλεσµα µιας προσπάθειας ανάπτυ-
ξης 20 χρόνων» τόνισε ο Managing Director 
της γερµανικής ZIN (Züchtungsinitiative 
Niederelbe GmbH & Co. KG) Maik Stölken. 
Να σηµειωθεί ότι το έτερο Βραβείο Καινοτοµί-
ας στην κατηγορία «Technology» κατέκτησαν τα 
Drone L50 της ABZ Innovation. Χάρη στην µπα-
ταρία υψηλών αποδόσεων και το σύστηµα έξυ-
πνου ελέγχου, τα L50 µπορούν να µείνουν στον 
αέρα για περισσότερη ώρα από πολλά ανταγω-
νιστικά µοντέλα καλύπτοντας 240 στρέµµατα ε-
νώ διαθέτουν δεξαµενή 50 λίτρων.

ΕΠΙΜΕΛΕΙΑ: 
ΗΛΙΑΣ ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

ΤΗ ∆ΙΕΥΡΥΝΣΗ του «Κόµβου Θερµοκηπί-
ων», που δηµιουργήθηκε τον Ιούλιο του 
2025 µε στόχο την ανάπτυξη των θερµοκη-
πίων στην Ελλάδα, επιτυγχάνει η ένταξη και 
της Αµερικανικής Γεωργικής Σχολής. Πρό-
κειται στην ουσία για ένα συµφωνητικό συ-
νεργασίας µεταξύ των επιστηµονικών οµά-
δων του Γεωπονικού Πανεπιστηµίου Αθη-

νών και του Πανεπιστηµίου Θεσσαλίας µέ-
σω των τεχνοβλαστών τους SmartAgroHub 
Α.Ε., Nutrisense ΙΚΕ, Mediterranean 
Horticultural Center Ι.Κ.Ε., σε συνεργασία 
µε τις εταιρείες Ν. Μουτεβελής και ΣΙΑ Ε.Ε., 
Ι.Ε. ∆ιαµαντόπουλος Α.Ε. και την Πειραιώς. 
Υπεύθυνος επικοινωνίας του δικτύου είναι 
ο καθηγητής του ΓΠΑ, Θωµάς Μπαρτζάνας.

ΣΤΟΝ «ΚΟΜΒΟ ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΩΝ» Η ΑΜΕΡΙΚΑΝΙΚΗ ΓΕΩΡΓΙΚΗ ΣΧΟΛΗ
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ΣΕ ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑ µέσω της οποίας θα επι-
στρατευθεί η τεχνητή νοηµοσύνη (AI), ώ-
στε να µπορούν να κατευθυνθούν οι παρα-
γωγοί λαχανικών στο να επιλέξουν την ποι-
κιλία που ταιριάζει περισσότερο στις ανάγκες 
τους, προχώρησαν µέσα στο 2025 η Syngenta 
Vegetable Seeds και η Heritable Agriculture. 
Πιο συγκεκριµένα, αξιοποιώντας ιστορικά δε-
δοµένα που αφορούν τις γεωγραφικές συν-

θήκες ανά εκάστοτε γεωγραφική ζώνη και τις 
δοκιµές προϊόντων σπόρων, η Heritable θα 
συνδυάσει εργαλεία AI µε την παγκόσµια γκά-
µα προϊόντων της Syngenta, προκειµένου να 
µπορεί να προβλέψει σε καλύτερο βαθµό τις 
βέλτιστες εµπορικές ποικιλίες για κάθε περιο-
χή και να διασφαλίσει ότι οι παραγωγοί έχουν 
στα χέρια τους το πλέον κατάλληλο προϊόν 
της Syngenta για τις ανάγκες τους.

ΤΟ 2024 η αξία της αγοράς φρουτολαχανικών 
που παράγονται µε µεθόδους κάθετης γεωργί-
ας υπολογίζεται περί τα 4,038 δισ. ευρώ, ενώ η 
αξία της αναµένεται να εκτιναχθεί στα 13,69 δισ. 
ευρώ ως το 2032, καταγράφοντας ετήσιο ρυθµό 
ανάπτυξης 16,49%, σύµφωνα µε την εταιρεία ε-
ρευνών Wise Guy Reports. 
Τα τελευταία χρόνια η κάθετη γεωργία αναδει-

κνύεται όλο και περισσότερο µια σηµαντική λύ-
ση προκειµένου να καλυφθούν οι παγκόσµιες 
ανάγκες τροφίµων. Οι παραδοσιακές µέθοδοι 
καλλιέργειας  γίνονται όλο και λιγότερο βιώσι-
µες, λόγω δυσκολιών όπως οι περιορισµένες ε-
κτάσεις, η έλλειψη αρδευτικού νερού, και ο α-
ντίκτυπος της κλιµατικής αλλαγής. 
Αντιθέτως, οι κάθετες φάρµες επιτρέπουν 
στην παραγωγή να αναπτυχθεί σε στοιβαγµένα 
στρώµατα, µεγιστοποιώντας την παραγωγή µε 
µικρότερο αποτύπωµα. Παράλληλα, χρησιµο-
ποιούν λιγότερο νερό από τις παραδοσιακές µε-
θόδους καλλιέργειας, γεγονός που κάθε χρόνο 
γίνεται και πιο σηµαντικό.
Από την άλλη, η ζήτηση για φρέσκα και ντόπια 
φρούτα και λαχανικά αυξάνεται και η κάθετη 
καλλιέργεια αποτελεί µια λύση που µπορεί να 
καλύψει τις συγκεκριµένες ανάγκες εντός του 
αστικού ιστού,  καθώς η παραγωγή µπορεί να 
συγκοµιστεί και να παραδοθεί στους καταναλω-
τές εντός λίγων ωρών. ΗΛΙΑΣ ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

ΟΙ ΠΑΓΚΟΣΜΙΕΣ ΚΑΙΝΟΤΟΜΙΕΣ για τροπικά 
φρούτα όπως αβοκάντο και µάνγκο βρέθηκαν 
στο επίκεντρο της ιταλικής έκθεσης Macfrut 
που έλαβε χώρα 21 µε 23 Απριλίου 2026 στο 
εκθεσιακό κέντρο Rimini Expo Centre. Σύµ-
φωνα µε τα συµπεράσµατα της έκθεσης η α-
γορά εξωτικών φρούτων είναι µια ακµάζου-
σα παγκόσµια βιοµηχανία που αποτιµάται σε 
δισεκατοµµύρια, η οποία καθοδηγείται από 
τις τάσεις στον τοµέα της υγείας και τη ζήτη-
ση για ποικίλες γεύσεις, µε τις διαδικτυακές 
πλατφόρµες να αναπτύσσονται ραγδαία και 

τα dragon fruit να παρουσιάζoυν ταχεία ανά-
πτυξη. Πιο συγκεκριµένα το µέγεθος της αγο-
ράς εξωτικών φρούτων έχει αυξηθεί σηµα-
ντικά τα τελευταία χρόνια και αναµένεται να 
ξεπεράσει τα 35,82 δισ. δολάρια έως το 2033, 
µε ετήσιο ρυθµό ανάπτυξης 7%. Αυξήθηκε α-
πό 18,03 δισ. δολάρια το 2024 σε 19,3 δισ. δο-
λάρια το 2025 µε CAGR 7,1%. Η Ευρώπη µά-
λιστα αναµένεται να αναπτυχθεί µε τον ταχύ-
τερο ετήσιο ρυθµό ανάπτυξης της παγκόσµι-
ας αγοράς εξωτικών φρούτων κατά την περί-
οδο πρόβλεψης.  Μ. ΓΙΟΥΡΟΥΚΕΛΗ

SYNGENTA ΜΕ AI ΓΙΑ ΠΑΡΑΓΩΓΟΥΣ ΛΑΧΑΝΙΚΩΝ

Με ρυθμό ανάπτυξης 
16,5% και αξία 13,69 
δισ. έως το 2032 
η κάθετη γεωργία

ΑΚΜΑΖΟΥΣΑ ΠΑΓΚΟΣΜΙΑ ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΑ 
ΤΑ ΕΞΩΤΙΚΑ ΦΡΟΥΤΑ, ΕΛΑΜΨΑΝ ΣΤΗ MACFRUT
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EIΔΙΚΑ ΓΙΑ ΧΡΗΣΗ 
ΣΤΑ ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑ  
ΤΑ CARRARO SRG 
7600 INFINITY
YΠΟΨΗΦΙΑ για Τρακτέρ της Χρονιάς 2026 
στην κατηγορία των δενδροκοµικών τα 
τρακτέρ SRG 7600 Infinity µε τα καινοτό-
µα χαρακτηριστικά έχουν σχεδιαστεί α-
πό την Antonio Carraro ειδικά για χρήση 
σε θερµοκήπια. Κάτω από το καπό τους 
βρίσκεται ένας τετρακύλινδρος κινητή-
ρας Kohler Stage V ο οποίος παρέχει ισχύ 
75,3 ίππων (55,4 kW) στις 2.300 στροφές 
ανά λεπτό, ενώ η µέγιστη ροπή αγγίζει τα 
310 Nm στις 1.500 στροφές ανά λεπτό. Οι 
δυνατότητες ανύψωσης φτάνουν τα 2.300 
κιλά. ∆ιαθέτουν το αναστρέψιµο σύστηµα 
οδήγησης -διπλής κατεύθυνσης- RGS 
(Rev-Guide System). Αυτό επιτρέπει την 
αναστροφή της κατεύθυνσης οδήγησης 
σε δευτερόλεπτα παρέχοντας µια πιο α-
ποδοτική λειτουργία µε πίσω ή µπροστι-
νά αναρτηµένο εξοπλισµό. Επίσης πολύ 
σηµαντικό γνώρισµα είναι το υδροστατικό 
κιβώτιο ταχυτήτων Infinity που επιτρέπει 
στα µηχανήµατα να κινούνται στην επι-
θυµητή ταχύτητα ανεξαιρέτως των στρο-
φών του κινητήρα. Τα SRG 7600 Infinity, 
τα οποία διαθέτει στην ελληνική αγορά η 
Παναγιώτης Κατσαρός ΑΕΤΒΕ, διαθέτουν 
χαµηλό κάθισµα οδηγού και απόσταση 60 
εκ. από το έδαφος. ΗΛ. ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

TRIBELLI SEEDLESS,  
ΟΙ ΚΑΙΝΟΤΟΜΕΣ ΠΙΠΕΡΙΕΣ 
ΑΠΟ ΤΗΝ ΟΛΛΑΝΔΙΑ
ΓΛΥΚΕΣ µίνι κωνικές πιπεριές νέας γενιάς, 
οι οποίες έχουν ήδη αποσπάσει Superior 
Taste Award στις Βρυξέλλες,  είναι οι   
Τribelli Seedless, οι οποίες συνδυάζουν ε-
ξαιρετική γεύση µε το γεγονός ότι δεν έχουν 
σπόρια. ∆ηµιουργός η ολλανδική εταιρεία 
Enza Zaden Beheer B.V., η οποία τις λαν-
σάρει ως ένα σύγχρονο σνακ το οποίο δεν 
χρειάζεται καµία προετοιµασία και είναι έ-
τοιµο για κατανάλωση. Οι Τribelli Seedless 
είναι διαθέσιµες καθ' όλη τη διάρκεια του 
χρόνου, διατηρούνται για περισσότερες από 
20 µέρες στο ψυγείο και είναι πλούσιες σε 
βιταµίνη C και αντιοξειδωτικά. 

ΠΑΓΚΟΣΜΙΑ ΠΡΩΤΗ ΣΤΟ 
ΣΤΑΦΥΛΙ, ΤΟ ΒΡΕΤΑΝΙΚΟ 
BRAND BOOMBITES™

ΣΥΝ∆ΥΑΖΟΝΤΑΣ ζωηρή κόκκινη σάρκα 
και έντονη, φρουτώδη γεύση που θυ-
µίζει µούρα τα σταφύλια ΒOOMBITES™ 
Red Berry Grapes αποτελούν µια παγκό-
σµια καινοτοµία που παρουσιάστηκε για 
πρώτη φορά στη Fruit Logistica 2026 από 
τη βρετανική  εταιρεία BLOOM FRESH™. 
Προέκυψαν ως αποτέλεσµα διασταυρώ-
σεων και φυσικής εξέλιξης, που κράτη-
σαν περισσότερα από 10 χρόνια, γνωστών 
ποικιλιών επιτραπέζιων σταφυλιών µε ε-
ρυθρά σταφύλια οινοποίησης. Σύµφωνα 
µε τον δηµιουργό τους τα ΒOOMBITES™ 
Red Berry Grapes αποτελούν εξαιρετική 
πηγή ανθοκυανινών και ρεσβερατρόλης, 
πολυφαινολών που είναι γνωστές για τις 
αντιοξειδωτικές ιδιότητές τους, συνιστώ-
ντας ένα εξαιρετικά υγιεινό σνακ. 

18-23_eidiseis_n.indd   20 21/04/2026   19:16



21ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

ΣΤΗΝ ΕΞΑΓΩΓΙΚΗ περίοδο 2026–
2027  αναµένεται να ξεκλειδώσει 
για τα ελληνικά εσπεριδοειδή η α-
γορά της Ταϊλάνδης, µετά την επι-
τυχή ολοκλήρωση της σχετικής α-
ξιολόγησης από κλιµάκιο φυτοϋ-
γειονοµικών ελεγκτών από την α-
σιατική χώρα. Σηµειώνεται ότι οι 
αξιολογήσεις πραγµατοποιήθη-

καν σε συσκευαστήρια και οπω-
ρώνες πορτοκαλιών και µανταρι-
νιών σε βασικές παραγωγικές πε-
ριοχές, όπως η Αργολίδα, η Λα-
κωνία και η Αιτωλοακαρνανία ενώ 
αξιολογήθηκε αν το φυτοϋγειονο-
µικό σύστηµα της χώρας µας τη-
ρεί τα αυστηρά πρότυπα που θέ-
τει η Ταϊλάνδη. 

ΕΘΕΑΣ ΚΑΙ ΕΚΕ ΜΑΖΙ ΓΙΑ 
ΤΗ ΔΙΕΠΑΓΓΕΛΜΑΤΙΚΗ ΡΟΔΑΚΙΝΟΥ

ΤΗ ΣΥΓΚΡΟΤΗΣΗ Εθνικής ∆ιεπαγγελµατικής Οργάνωσης Ροδάκινου, που 
θα έρθει να καλύψει το κενό οργάνωσης κι εκπροσώπησης του κλάδου 
στα κέντρα αποφάσεων και παράλληλα θα προασπίσει τα συµφέροντά 
του, δροµολογούν οι εµπλεκόµενοι στην αλυσίδα αξίας του προϊόντος. 
Το πρώτο καθοριστικό βήµα, προς την κατεύθυνση της υλοποίησης του 
στόχου, πραγµατοποιήθηκε στις 6 Μαρτίου, στην Ηµαθία, µε την υπο-
γραφή, µεταξύ της ΕΘΕΑΣ και της ΕΚΕ, του καταστατικού ίδρυσης του 
υπό σύσταση αντιπροσωπευτικού οργάνου και συνοδεύτηκε µε την ε-
κλογή προσωρινού ∆ιοικητικού Συµβουλίου. Οι δύο κλαδικοί φορείς, 
όπως συµφωνήθηκε στο καταστατικό ίδρυσης, θα συµµετέχουν ισοµε-
ρώς, µε ποσοστό 50% ο καθένας, ως προς την εκπροσώπησή τους στο 
δεκαµελές ∆.Σ. της υπό σύστασης Εθνικής ∆ιεπαγγελµατικής Οργάνω-
σης Ροδάκινου, οι αποφάσεις θα παίρνονται µε αυξηµένη πλειοψηφία, 
ενώ την προεδρία θα την ασκεί, εναλλάξ, ανά διετία, η κάθε µια πλευρά.
Επιδίωξη των ιδρυτικών µελών είναι το σχήµα να έχει πάρει το πράσι-
νο φως από το ΥΠΑΑΤ το αργότερο µέσα στο επόµενο τρίµηνο και πριν 
την έναρξη της φετινής συγκοµιστικής περιόδου, ώστε να προωθηθούν 
διάφορες πρωτοβουλίες καλύτερης οργάνωσης. Λ. ΛΙΑΜΗΣ

ΕΤΟΙΜΑ ΓΙΑ ΤΑΙΛΑΝΔΗ 
ΤΑ ΕΛΛΗΝΙΚΑ ΕΣΠΕΡΙΔΟΕΙΔΗ

ΣΤΟΝ ΕΘΝΙΚΟ ΚΑΤΑΛΟΓΟ 
ΤΟ ΠΡΑΣΟ ΔΩΡΟΘΕΑΣ ΚΑΙ 
Η ΠΙΠΕΡΙΑ ΑΛΜΩΠΙΑΣ-ΠΕΛΛΑΣ

ΣΤΗΝ ΤΕΛΙΚΗ ΕΥΘΕΙΑ µπαίνει η αναγνώριση της πιπεριάς Αλµωπί-
ας-Πέλλας και του πράσου ∆ωροθέας στον εθνικό κατάλογο ποι-
κιλιών. Αυτό προέκυψε έπειτα από τη συνάντηση του αντιπεριφε-
ρειάρχη Πέλλας, Ιορδάνη Τζαµτζή, µε τον ΕΛΓΟ ∆ήµητρα και τον ε-
ρευνητή του Ινστιτούτου Γενετικής Βελτίωσης και Φυτογενετικών 
Πόρων δρ. Ιωάννη Γανόπουλο, στον οποίο έχει ανατεθεί το ερευ-
νητικό έργο GrEaTest-Veggies, το οποίο θα ολοκληρωθεί στα τέ-
λη του 2026.  Τελικός στόχος είναι η σύνταξη και υποβολή πλήρους 
φακέλου εγγραφής των δύο ποικιλιών στον Εθνικό Κατάλογο Ποι-
κιλιών συµβάλλοντας έτσι στην προστασία, αξιοποίηση και εµπορι-
κή ενίσχυση του τοπικού φυτικού κεφαλαίου της Πέλλας.
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Mε 230 εκθέτες από 10 χώρες η 10η Freskon στη Θεσσαλονίκη

ΕΥΚΑΙΡΙΑ για την ανανέωση και την επέκταση υ-
φιστάµενων εµπορικών συνεργασιών, καθώς και 
για τη σύναψη νέων, τόσο εντός, όσο και εκτός 
συνόρων, λίγο πριν να εκκινήσει η συγκοµιδή και 
εµπορία των πρώιµων θερινών οπωροκηπευτι-
κών της ελληνικής γης, αποτελεί η 10η Έκθεση 
Φρέσκων Φρούτων και Λαχανικών «Freskon».
Η φετινή διοργάνωση που διεξάγεται µεταξύ 23 
και 25 Απριλίου, στο ∆ιεθνές Εκθεσιακό Κέντρο 
Θεσσαλονίκης, καλύπτει έναν εκθεσιακό χώρο 
12.500 τ.µ. και φιλοξενεί 230 εκθέτες µε άµεση 

παρουσία από 10 χώρες, ενώ προσκλήθηκαν και 
επαγγελµατίες από 30 χώρες, εκ των οποίων οι 
122 από µεγάλες εισαγωγικές επιχειρήσεις, που 
συµµετέχουν σε περίπου 2.600 προγραµµατισµέ-
νες διµερείς επιχειρηµατικές επαφές µε τους εκ-
θέτες, αναζητώντας διαύλους συνεργασίας.

Ισχυρή διαβαλκανική στόχευση
Να σηµειωθεί ότι στην τοποθέτησή του στο πλαί-
σιο της συνέντευξης Τύπου ο Χρήστος Τσεντεµε-
ΐδης, πρόεδρος της ∆ΕΘ – Helexpo, τόνισε την ι-

διαίτερη βαρύτητα και την ισχυρή διαβαλκανι-
κή στόχευση της έκθεσης, αλλά και την παρου-
σία µιας σηµαντικής επιχειρηµατικής αποστο-
λής ισπανικών εταιρειών από την κεντρική αγο-
ρά της Μαδρίτης. Να σηµειωθεί ότι σε µια προ-
σπάθεια να ανοίξουν πόρτες και προς το λιανε-
µπόριο, στο πλαίσιο των παράλληλων εκδηλώσε-
ων της 10ης Freskon λειτουργεί και φέτος η ενό-
τητα «FreshCon Market», που έφερε στο ίδιο τρα-
πέζι τους παραγωγούς µε τους εκπροσώπους 16 
λιανεµπορικών αλυσίδων από την Ελλάδα και κυ-
ρίως τα Βαλκάνια, παρέχοντάς τους την ευκαιρία 
να συνάψουν αµοιβαία επωφελείς συνεργασίες.
Για ένα θεσµό πλέον που συµπληρώνει 10 χρό-
νια λειτουργίας και έχει αποκτήσει χαρακτηριστι-
κά πολυγεγονότος, µοναδικού στην Ελλάδα και 
µέσα στην πρώτη 5άδα σε πανευρωπαϊκό επί-
πεδο, µίλησε στο πλαίσιο της συνέντευξης Τύπου 
ο γενικός διευθυντής της ∆ΕΘ – Helexpo, Αλέ-
ξης Τσαξιρλής, τονίζοντας πως σε συνδυασµό µε 
την Agrotica, τη Zootechnia και την Agrothessaly 
δηµιουργεί µια σύνθεση εκθέσεων σηµαντι-
κή για τον αγροτικό τοµέα.  Η project manager 
της Freskon, Τόνια Νικολαΐδου, υπογράµµισε 
την επένδυση της διοργάνωσης στην εξωστρέ-
φεια καθ’ όλη τη διάρκεια του χρόνου µέσω του 
Freskon Greece, ενώ αναφέρθηκε και στην πρό-
σφατη συµµετοχή στην έκθεση Fruit Attraction 
São Paulo στη Βραζιλία.  Τάκης Oρφανός, Χρήστος Τσεντεµεΐδης, Αλέξης Τσαξιρλής

18-23_eidiseis_n.indd   22 21/04/2026   19:16



∆ηµήτρης Κουρέτας, καθηγητής 
Βιοχηµείας και Βιοτεχνολογίας 
στο Πανεπιστήµιο Θεσσαλίας

ΚΕΡΑΣΙ, BERRIES ΚΑΙ 
ΒΙΟΜΗΧΑΝΙΚΟ ΡΟΔΑΚΙΝΟ

ΩΣ ΠΡΟΣ ΤΙΣ ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΕΣ στις οποίες εστιάζει η φετι-
νή Freskon, κορυφαία εκδήλωση της διοργάνωσης απο-
τέλεσε το 2ο ∆ιεθνές Συνέδριο Κερασιού, µε οµιλητές 
κι από τις ΗΠΑ, οι οποίοι εστίασαν στις σύγχρονες εξε-
λίξεις της καλλιέργειας, στις ποικιλίες και στις πολλά υ-
ποσχόµενες προοπτικές εµπορίας του προϊόντος που έ-
χει για τη χώρα µας µεγάλη οικονοµική και εξαγωγική α-
ξία.  Τη θεµατολογία συµπληρώνουν δύο εξειδικευµένα 
workshops, µε το πρώτο να επικεντρώνεται στα berries, 
εξετάζοντας τις νέες παραγωγικές τάσεις, την αυξανόµε-
νη ζήτησή τους, αλλά και την προοπτική να σταθούν ε-
µπορικά δίπλα στη φράουλα, εµπλουτίζοντας το προϊο-
ντικό καλάθι των Ελλήνων διακινητών. 
Το δεύτερο workshop, που θα διεξάγεται το Σάββατο 25 Α-
πριλίου είναι αφιερωµένο στο βιοµηχανικό ροδάκινο, ανα-
λύοντας τις προκλήσεις της βιοµηχανικής επεξεργασίας και 
της εγχώριας αγοράς. «Φερνουµε στο ίδιο τραπέζι τη βιοµη-
χανία µε τους παραγωγούς για να συζητήσουν και να συν-
διαµορφώσουν µια ενιαία στρατηγική, γιατί αν συνεχιστεί 
αυτή η µεταξύ τους κόντρα, που βλέπουµε κάθε καλοκαί-
ρι πριν, αλλά και κατά τη διάρκεια της συγκοµιδής, ο κλάδος 
δεν θα έχει καλό µέλλον και θα χάσουµε την πρωτιά που έ-
χουµε στην κοµπόστα διεθνώς», ανέφερε ο Τάκης Ορφανός, 
συνδιοργανωτής της έκθεσης. ΛΕΩΝΙ∆ΑΣ ΛΙΑΜΗΣ
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Ο ΚΛΑΔΟΣ  
ΤΩΝ ΦΡΟΥΤΩΝ 

ΠΕΡΝΑ ΑΠΟ  
ΤΟ ΕΜΠΟΡΙΟ 

ΣΤΗΝ 
ΟΡΓΑΝΩΣΗ
�ΤΟ ΜΕΛΛΟΝ ∆ΕΝ ΕΙΝΑΙ ΝΑ ΠΟΥΛΑΣ ΦΡΟΥΤΑ, 

ΕΙΝΑΙ ΝΑ ΧΤΙΖΕΙΣ ΕΜΠΙΣΤΟΣΥΝΗ ΜΕ ΤΙΣ ΑΓΟΡΕΣ ΚΑΙ ΑΝΗΚΕΙ ΣΕ
 ΟΣΟΥΣ ΛΕΙΤΟΥΡΓΟΥΝ ΜΕ ΕΠΑΓΓΕΛΜΑΤΙΣΜΟ ΚΑΙ ΜΕ ΕΞΑΓΩΓΙΚΗ

 ΛΟΓΙΚΗ�, ΕΚΤΙΜΑ Ο ΛΕΥΤΕΡΗΣ ΑΝΑΣΤΑΣΙΑ∆ΗΣ, ΕΠΙΚΕΦΑΛΗΣ
ΜΙΑΣ ΣΥΓΧΡΟΝΗΣ ΜΟΝΑ∆ΑΣ ΤΥΠΟΠΟΙΗΣΗΣ ΣΤΗΝ ΠΕΛΛΑ

ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗ ΣΤΟΝ ΛΕΩΝΙ∆Α ΛΙΑΜΗ

Γεωπόνος στο επάγγελµα µε ειδίκευση στην καλλιέργεια του κερασιού, εδώ και 
σχεδόν τρία χρόνια ο Λευτέρης Αναστασιάδης «κρατά», µαζί µε τη συνεταίρο του 
Βάσια Σπύρου, το τιµόνι της «Red Pearl», µιας σύγχρονης µονάδας τυποποίησης 

νωπών φρούτων, που έχει έντονα εξαγωγικό προσανατολισµό και έδρα στην Αγροσυκιά Πέλλας. 
Μιλώντας στο Fresher ο 37χρονος manager, που παραµένει ενεργός και στο πεδίο, διαθέτοντας και 
ιδιόκτητα κτήµατα, αποφαίνεται, ακόµη πως «η αξία δεν δηµιουργείται µόνο στο χωράφι, αλλά στο 
πώς διαχειρίζεσαι το προϊόν, µέχρι να φτάσει στον πελάτη». Αναφέρεται, επίσης, στις υφιστάµενες 
υποδοµές και δραστηριότητες της «Red Pearl», αλλά και στα µελλοντικά σχέδια για την ανάπτυξή 
τους, περιγράφει τις σηµαντικότερες προκλήσεις του κλάδου τυποποίησης φρούτων και προβλέπει 
πως «…θα γίνει πιο επαγγελµατικός και πιο ανταγωνιστικός, µε έµφαση στη συνέπεια και στις 
µακροχρόνιες συνεργασίες. Ο κλάδος περνά από το εµπόριο στην οργάνωση».

�©
 Φ

Ω
ΤΟ

ΓΡΑ
Φ

IΕ
Σ: Ν

ΙΚ
Ο

Σ Π
Α

Ν
Α

ΓΙΩ
ΤΙ∆

Η
Σ�

26-31_SYNENTEYXH_ ANASTASIADHS.indd   26 21/04/2026   19:21



27ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

26-31_SYNENTEYXH_ ANASTASIADHS.indd   27 21/04/2026   19:21



ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗ ΛΕΥΤΕΡΗΣ ΑΝΑΣΤΑΣΙΑ∆ΗΣ

28 ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

ΘΕΛΟΥΜΕ  
ΟΙ ΠΕΛΑΤΕΣ ΜΑΣ 
ΝΑ ΠΑΙΡΝΟΥΝ 
ΠΟΛΥ ΠΙΟ 
ΠΟΙΟΤΙΚΟ 
ΠΡΟΪΟΝ ΑΠΟ 
ΑΥΤΟ ΠΟΥ ΜΑΣ 
ΖΗΤΑΝΕ

Ποια ήταν η αφορµή για την ενασχόλησή σας µε 
την τυποποίηση και πότε συνέβη αυτό;
Το 2012 άνοιξα γεωπονικό κατάστηµα στην Αγροσυ-
κιά Πέλλας και παράλληλα ασχολήθηκα µε την καλ-
λιέργεια κερασιών. Στηριζόµενος σε µια οµάδα δρα-
στήριων αγροτών η ενασχόλησή µου µε την τυπο-
ποίηση ξεκίνησε το 2013 όταν διαπίστωσα στην πρά-
ξη ότι το ελληνικό προϊόν, παρότι έχει υψηλή ποιότη-
τα, συχνά δεν αξιοποιείται εµπορικά όπως θα έπρε-
πε. Έτσι το 2023 δηµιουργήσαµε µαζί µε τη Βάσια 
Σπύρου τη «Red Pearl», ένα οργανωµένο συσκευα-
στήριο µε εξαγωγικό προσανατολισµό.
 
Τι υποδοµές έχετε σήµερα και ποια η επένδυση;
Σήµερα διαθέτουµε ένα σύγχρονο συσκευαστήριο µε 
γραµµές διαλογής, ψυκτικούς θαλάµους και υποδο-
µές που µας επιτρέπουν να διαχειριζόµαστε καθηµε-
ρινά µεγάλες ποσότητες προϊόντων. Το συσκευαστήριο 
ξεκίνησε µε 500 τ.µ. κτίριο και σήµερα µετά από τρεις 
κλεισµένες χρονιές έχει φτάσει τα 1.200 τ.µ. µε σύγ-

χρονους ψυκτικούς θαλάµους προψυκτήρια καθώς και 
ηλεκτρονικούς καλιµπραδόρους. Η επένδυση περνάει 
τα 1,2 εκατ. και συνεχίζουµε, καθώς πιστεύουµε ότι µό-
νο µέσα από σωστές υποδοµές µπορείς να διασφαλί-
σεις ποιότητα, ταχύτητα και συνέπεια τροφοδοσίας. 

Ποια προϊόντα και τι όγκους διαχειρίζεστε;
Σήµερα το πορτοφόλιό µας περιλαµβάνει κεράσια, βε-
ρίκοκα και ρόδια, ενώ δραστηριοποιούµαστε επίσης σε 
ροδάκινα, νεκταρίνια και ακτινίδια. Σε επίπεδο όγκων, 
διαχειριζόµαστε 2,5 εκατοµµύρια κιλά κερασιών και βε-
ρικόκων που αποτελούν τον βασικό πυρήνα. Η συνολική 
διαχείριση αυξάνεται σταθερά κάθε χρόνο, ακολουθώ-
ντας τη δυναµική ανάπτυξη της εταιρείας και τη διεύρυν-
ση των συνεργασιών µας στις αγορές του εξωτερικού.

Τι σας διαφοροποιεί από τον ανταγωνισµό; 
Η διαφοροποίησή µας είναι ότι δεν λειτουργούµε α-
πλά ως έµποροι, αλλά ως οργανωµένο συσκευαστή-
ριο µε πλήρη έλεγχο του προϊόντος από την παραλα-

βή έως την αποστολή. Το πλεονέκτηµά µας είναι η 
συνέπεια, η ταχύτητα και η αξιοπιστία -στοιχεία που 
χτίζουν εµπιστοσύνη µε τους πελάτες µας. Θέλουµε 
οι πελάτες µας να παίρνουν πολύ πιο ποιοτικό προϊ-
όν από αυτό που µας ζητάνε.
 
Χρησιµοποιείτε κάποιες ιδιαίτερες τεχνολογίες 
στις γραµµές παραγωγής;
Χρησιµοποιούµε υδροκούλερ για την ψύξη των κε-
ρασιών µε κρύο νερό καθώς και προψυκτήρια για τα 
υπόλοιπα φρούτα. Το προϊόν να κυκλοφορεί πάντα 
µέσα σε κρύο νερό σε θερµοκρασίες που δε σπά-
νε την αλυσίδα ψύξης ώστε να παρατείνεται ο χρό-
νος ζωής και να φτάνει ολόφρεσκο στους πελάτες.

Έχετε «νεκρούς µήνες» ως προς τη λειτουργία 
των υποδοµών σας και ποιο είναι το πλάνο δια-
χείρισής τους, ώστε να µειωθεί αυτό το χρονικό 
παράθυρο αδράνειας;
Λόγω της εποχικότητας των φρούτων, υπάρχουν 

26-31_SYNENTEYXH_ ANASTASIADHS.indd   28 21/04/2026   19:21



29ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

περίοδοι  µε µειωµένη δραστηριότητα. Με την έντα-
ξη διαφορετικών καλλιεργειών, όπως κεράσια από 
20/04 µέχρι 30/07, βερίκοκα από 10/05 µέχρι και 
10/09, ροδάκινα και νεκταρίνια από 20/5 µέχρι και 
20/09, ρόδια από 10/09 µέχρι και 31/12, µένει έ-
να µικρό διάστηµα που σχεδιάζουµε να επεκταθού-
µε στο ακτινίδιο.

Για το νοµό Πέλλας το κεράσι είναι  βασική καλ-
λιέργεια. Αυτός είναι και ο λόγος που έχετε δώ-
σει και εσείς βάρος σε αυτό το προϊόν;
∆ιαθέτουµε δικούς µας οπωρώνες κερασιών άνω 
των 200 στρεµµάτων και συνολικούς ιδιόκτητους 
οπωρώνες άνω των 500 στρεµµάτων. Συνδυάζο-
ντας  την παραγωγή µε την τυποποίηση και τον ε-
ξαγωγικό προσανατολισµό, µπορούµε να προ-
σφέρουµε ένα ολοκληρωµένο αξιόπιστο προϊόν 
στους πελάτες µας.

Οι καιρικές συνθήκες γίνονται κάθε χρόνο ό-
λο και πιο απρόβλεπτες. Πόσο επηρεάζουν τον 
προγραµµατισµό του συσκευαστηρίου;
Οι καιρικές συνθήκες επηρεάζουν άµεσα τον προγραµ-
µατισµό, καθώς καθορίζουν τον χρόνο και τον όγκο εισ-
ροής του προϊόντος. Η αυξηµένη µεταβλητότητα απαιτεί 
µεγαλύτερη ευελιξία και συνεχή προσαρµογή σε επίπε-
δο λειτουργίας. Η εµπειρία και οι υποδοµές µας επιτρέ-
πουν να ανταποκρινόµαστε αποτελεσµατικά, διατηρώ-
ντας τη ροή και την ποιότητα του προϊόντος.

Πέρσι ήταν µία κακή χρονιά για το κεράσι. Πόσο 
επηρέασε τους παραγωγούς και την οικονοµία;
Η µειωµένη διαθεσιµότητα προϊόντος είχε άµεσο α-
ντίκτυπο στην εµπορική δραστηριότητα και στη συ-
νολική τοπική οικονοµία. Ωστόσο τέτοιες χρονιές α-
ναδεικνύουν τη σηµασία της σωστής οργάνωσης και 
των συνεργασιών. Οι επιχειρήσεις και οι παραγωγοί 
που λειτουργούν µε επαγγελµατισµό και εξαγωγική 
κατεύθυνση µπορούν να διαχειριστούν καλύτερα τις 
δυσκολίες και να επανέλθουν πιο δυναµικά. 

Οι αυξήσεις στην ενέργεια και στα λιπάσµατα 
πώς έχουν επηρεάσει τις καλλιέργειες;
Ως γεωπόνος, θεωρώ ότι πλέον είναι απαραίτητη η 
σωστή θρέψη και διαχείριση των εισροών, µε βά-
ση τις πραγµατικές ανάγκες της καλλιέργειας και όχι 
γενικές πρακτικές. Η αύξηση του κόστους οδηγεί σε 
πιο ορθολογική χρήση των πόρων, κάτι που µπορεί 
να συµβάλλει και στη βελτίωση της ποιότητας. Η βι-
ωσιµότητα εξαρτάται από τη σωστή τεχνική προσέγ-
γιση σε συνδυασµό µε οργανωµένη εµπορική διάθε-
ση του προϊόντος. Η αξία δεν δηµιουργείται µόνο στο 
χωράφι, αλλά στο πώς διαχειρίζεσαι το προϊόν µέχρι 
να φτάσει στον πελάτη.

Πιστεύετε ότι η πιστοποίηση είναι το κλειδί της 
βιωσιµότητας του κλάδου;
Η πιστοποίηση αποτελεί πλέον βασική προϋπόθεση 
για τη βιωσιµότητα του κλάδου, ιδιαίτερα όταν µιλά-
µε για οργανωµένες αγορές του εξωτερικού. Στη Red 
Pearl διαθέτουµε πιστοποιήσεις όπως Global G.A.P , 
Grasp και άλλες που αποτελούν τη βάση για συνερ-
γασίες και απαιτητικούς πελάτες. Το πραγµατικό πλε-
ονέκτηµα, όµως, είναι ότι µπορούµε να υποστηρίξου-
µε αυτές τις πιστοποιήσεις στην πράξη, καθηµερινά.

Πού διατίθενται τα προϊόντα που επεξεργάζεστε 
και τυποποιείτε κάθε χρόνο;
Η εταιρεία µας είναι έντονα εξαγωγική, µε παρουσία 
σε χώρες της Ανατολικής και ∆υτικής Ευρώπης κα-
θώς και αγορές χωρών της Βαλτικής. Στόχος µας εί-
ναι η περαιτέρω ενίσχυση της παρουσίας µας στη ∆υ-
τική Ευρώπη µέσα από µακροχρόνιες συνεργασίες.

Έχετε σταθερές συνεργασίες εντός και εκτός Ελ-
λάδας και τι χαρακτηριστικά πρέπει να διαθέτει 
κάποιος για να γίνει πελάτης σας;
∆ιαθέτουµε και χτίζουµε συνεργασίες τόσο στην Ελ-
λάδα όσο και στο εξωτερικό, µε πελάτες που λει-
τουργούν µε επαγγελµατισµό και συνέπεια. Για εµάς, 

ΤΟ ΚΕΡΑΣΙ ΕΙΝΑΙ 
ΕΝΑ ΑΠΟ ΤΑ ΠΙΟ 
ΠΡΟΣΟΔΟΦΟΡΑ 
ΑΓΡΟΤΙΚΑ 
ΠΡΟΪΟΝΤΑ ΓΙΑ 
ΤΟΝ ΠΑΡΑΓΩΓΟ
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βασικό κριτήριο δεν είναι µόνο η τιµή, αλλά η δυνα-
τότητα ανάπτυξης µιας συνεργασίας µε διάρκεια. Το 
µέλλον δεν είναι να πουλάς φρούτα. Είναι να χτίζεις 
εµπιστοσύνη µε τις αγορές.

Τι σχέδια έχετε για επέκταση της επιχειρηµατικής 
σας δραστηριότητας; 
Θα επενδύσουµε σε επέκταση και περαιτέρω εκσυγ-
χρονισµό του συσκευαστηρίου, µε νέο εξοπλισµό που 
θα αυξήσει την παραγωγική µας ικανότητα. Παράλλη-
λα, σχεδιάζουµε νέες συσκευασίες ενώ προετοιµα-
ζόµαστε για είσοδο σε αγορές της ∆υτικής Ευρώπης.

Ποιες είναι οι προκλήσεις που αντιµετωπίζει ο 
κλάδος της τυποποίησης φρούτων και πώς τον 
βλέπετε τα επόµενα πέντε χρόνια;
Ο κλάδος της τυποποίησης φρούτων αντιµετωπίζει 
σηµαντικές προκλήσεις, όπως η έλλειψη εργατικού 
δυναµικού, το αυξηµένο κόστος παραγωγής και η α-
νάγκη προσαρµογής στις απαιτήσεις των διεθνών α-
γορών. Παράλληλα η κλιµατική αστάθεια επηρεάζει 
την παραγωγή και απαιτεί καλύτερο σχεδιασµό και ευ-
ελιξία. Τα επόµενα χρόνια, εκτιµώ ότι θα ξεχωρίσουν 
οι επιχειρήσεις που επενδύουν  σε υποδοµές, ποιότητα 
και οργανωµένη εξαγωγική δραστηριότητα. Ο κλάδος 
θα γίνει πιο επαγγελµατικός και πιο ανταγωνιστικός, µε 
έµφαση στη συνέπεια και στις µακροχρόνιες συνεργα-
σίες. Ο κλάδος περνά από το εµπόριο στην οργάνωση.

Πώς εξελίσσεται µέχρι τώρα η χρονιά στο κεράσι; 
Έχουν γίνει σωστά οι καλλιεργητικές φροντίδες;

Μέχρι στιγµής η καλλιεργητική χρονιά εξελίσσεται ι-
κανοποιητικά µε πολύ καλές καιρικές συνθήκες για 
την εποχή. Οι παραγωγοί δείχνουν αυξηµένη προσο-
χή τόσο στη σωστή φυτοπροστασία, όσο και στη θρέ-
ψη των καλλιεργειών, καθώς η ποιότητα είναι ο µόνος 
δρόµος για να έχει ο παραγωγός ένα σωστό οικονοµι-
κό αποτέλεσµα από την καλλιέργειά του.

Το κεράσι χρειάζεται πολλά χέρια και η συγκο-
µιδή γίνεται µε τα χέρια. Τί γίνεται µε την έλλει-
ψη εργατικού δυναµικού Και πόσο αυξάνει το κό-
στος παραγωγής;
Η έλλειψη εργατικού δυναµικού αποτελεί µία από τις 
µεγαλύτερες προκλήσεις, ειδικά σε προϊόντα όπως το 
κεράσι που απαιτεί χειρωνακτική συγκοµιδή. Στη Red 
Pearl επενδύουµε σε διαδικασίες και δοµές που µας 
επιτρέπουν να διαχειριζόµαστε αποτελεσµατικά τις α-
νάγκες της συγκοµιδής και της διακίνησης.

Έχει προοπτικές το προϊόν για τους παραγωγούς;
Το κεράσι είναι ένα από τα πιο προσοδοφόρα αγροτικά 
προϊόντα για τον παραγωγό. Αν δεν υπήρχε η έλλειψη 
εργατών θα ήταν το πιο σηµαντικό προϊόν για τη χώ-
ρα µας. Ο παραγωγός που επενδύει στην ποιότητα και 
συνεργάζεται µε αξιόπιστα συσκευαστήρια µπορεί να 
έχει σταθερό εισόδηµα και προοπτική εξέλιξης. 

Επιδέχεται µηχανοποίηση το επιτραπέζιο κεράσι 
και κατά πόσο υπάρχει στροφή στο βιοµηχανικό;
Το επιτραπέζιο κεράσι έχει περιορισµένες δυνατό-
τητες µηχανοποίησης, καθώς πρόκειται για ιδιαίτερα 
ευαίσθητο προϊόν που απαιτεί προσεκτική, χειρωνα-
κτική συγκοµιδή ώστε να διατηρηθεί η ποιότητά του. 
Η µηχανοποίηση αφορά κυρίως το βιοµηχανικό κε-
ράσι, όπου οι απαιτήσεις είναι διαφορετικές. Παρα-
τηρείται µία τάση προς το βιοµηχανικό προϊόν λόγω 
κόστους και έλλειψης εργατικών χεριών, ωστόσο το 
επιτραπέζιο κεράσι παραµένει προϊόν υψηλής αξίας 
µε ισχυρή ζήτηση.

ΑΝ ΔΕΝ ΥΠΗΡΧΕ 
Η ΕΛΛΕΙΨΗ 
ΕΡΓΑΤΩΝ,  
ΤΟ ΚΕΡΑΣΙ ΘΑ 
ΗΤΑΝ ΤΟ ΠΙΟ 
ΣΗΜΑΝΤΙΚΟ 
ΠΡΟΪΟΝ ΓΙΑ  
ΤΗ ΧΩΡΑ ΜΑΣ
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΚΕΡΑΣΙ

«ΚΕΡΑΣΟΧΡΟΝΙΑ» 
ΔΕΙΧΝΟΥΝ ΤΑ ΔΕΝΤΡΑ,  

ΣΕ ΑΝΑΜΟΝΗ ΟΙ ΠΑΡΑΓΩΓΟΙ  
ΜΙΑ ΑΝΑΣΑ ΠΡΙΝ ΑΠΟ ΤΗΝ ΕΚΚΙΝΗΣΗ ΤΗΣ ΦΕΤΙΝΗΣ ΕΜΠΟΡΙΚΗΣ ΠΕΡΙΟ∆ΟΥ ΚΑΙ  

ΜΕ ΤΟΥΣ ΚΕΡΑΣΕΩΝΕΣ ΓΕΜΑΤΟΥΣ ΚΑΡΠΟ, ΟΙ ΠΑΡΑΓΩΓΟΙ ∆ΙΑΤΗΡΟΥΝ ΣΤΑΣΗ 
ΑΝΑΜΟΝΗΣ ΜΕ ΤΗΝ ΣΚΕΨΗ ΣΤΗΝ ΠΕΡΣΙΝΗ ∆ΥΣΚΟΛΗ ΧΡΟΝΙΑ  ΚΕΙΜΕΝΟ ΓΙΑΝΝΗΣ ΠΑΝΑΓΟΣ
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Κ ερασοχρονιά» θα µπορούσε να χαρακτηρι-
στεί η φετινή όσον αφορά στις αποδόσεις, 
τουλάχιστον µε βάση την εικόνα που παρα-

τηρείται στις κυριότερες περιοχές που ανθεί η καλλι-
έργεια, κανείς ωστόσο δεν εγγυάται σ’ αυτήν τη φά-
ση τις τιµές που θα απολαύσουν οι παραγωγοί.  Οι 
πρώτες κοπές άρχισαν στα µέσα της εβδοµάδας (22-
23 Απριλίου) στην περιοχή της Λαµίας, περισσότερο 
για να καλύψουν τις ανάγκες της έκθεσης Freskon 
2026, που άνοιξε, όπως κάθε χρόνο, τις πύλες της 
στη Θεσσαλονίκη, παρά για να εφοδιάσει µε προϊόν 
την αγορά, καθώς ο ώριµος καρπός στα δένδρα εί-
ναι ακόµα πολύ λίγος. 
Παρά τη µεγάλη παραγωγή που αναµένεται φέτος, το 
ξεκίνηµα δεν µοιάζει να είναι διαφορετικό από άλ-

λες χρονιές και οι πρώτες τιµές παραγωγού που θα 
πληρωθούν για τα κεράσια πρώτης ποιότητες, ανα-
µένεται να έχουν βάση τα 10 ευρώ το κιλό και σε κά-
ποιες περιπτώσεις να φθάσουν ακόµα και τα 12 ευ-
ρώ το κιλό. Το θέµα είναι πόσο θα κρατήσει συτό. 
Πέρσι που η παραγωγή ήταν εξόχως ελλειµµατική, 
αυτές οι τιµές είχαν διάρκεια µεγαλύτερη των δύο ε-
βδοµάδων. Και επειδή η παραγωγή ποτέ δεν κάλυψε 
τις ανάγκες της αγοράς, τιµές παραγωγού της τάξε-
ως των 4-5 ευρώ το κιλό διατηρήθηκαν καθ’ όλη τη 
διάρκεια της παραγωγικής περιόδου.   
Βρισκόµαστε λοιπόν στο στάδιο πριν από την είσοδο 
των πρώτων ποσοτήτων στην αγορά, µε τις πιο πρώι-
µες περιοχές (όπως η Φθιώτιδα) να αναµένονται πρώ-
τες, όπως κάθε χρόνο. Αυτό σηµαίνει ότι οι επόµενες 

µέρες (τέλη Απριλίου – αρχές Μαΐου) θα δώσουν την 
πραγµατική εκκίνηση της εµπορικής περιόδου.

Το βαρύ αποτύπωµα της περσινής χρονιάς
Σε επίπεδο παραγωγής, το βασικό στοιχείο που κα-
θορίζει τη φετινή αγορά είναι το «βαρύ αποτύπω-
µα» της περσινής χρονιάς. Το 2025 χαρακτηρίστη-
κε από εκτεταµένες ζηµιές λόγω παγετών, µε απώ-
λειες που σε πολλές περιοχές έφτασαν έως και το 
80% ή και περισσότερο. Αυτό έχει δύο συνέπειες: α) 
πολλοί παραγωγοί µπήκαν στη νέα χρονιά µε περι-
ορισµένη ρευστότητα και αυξηµένο κόστος, β) η α-
γορά ξεκινά µε προσδοκία «επαναφοράς» της πα-
ραγωγής, αλλά µε έντονη επιφυλακτικότητα.
Για το 2026, οι πρώτες εκτιµήσεις µιλούν για 

Σε επίπεδο παραγωγής, το 
βασικό στοιχείο που καθορίζει 
τη φετινή αγορά είναι το «βαρύ 
αποτύπωµα» της περσινής 
χρονιάς. Το 2025 χαρακτηρίστηκε 
από εκτεταµένες ζηµιές λόγω 
παγετών, µε απώλειες που σε 
πολλές περιοχές έφτασαν έως και 
το 80% ή και περισσότερο. 

ΤΙΜΗ ΠΑΡΑΓΩΓΟΥ 2025

ΑΡΧΗ ΤΗΣ ΣΕΖΟΝ

10-12

4-5

ΚΑΘ' ΟΛΗ ΤΗ ∆ΙΑΡΚΕΙΑ 
ΤΗΣ ΠΑΡΑΓΩΓΙΚΗΣ ΠΕΡΙΟ∆ΟΥ
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΚΕΡΑΣΙ

συγκρατηµένη αισιοδοξία. ∆εν υπάρχουν µέ-
χρι στιγµής ενδείξεις γενικευµένης καταστρο-
φής όπως πέρυσι, αλλά η καλλιέργεια παραµέ-
νει εκτεθειµένη σε καιρικούς κινδύνους (παγε-
τοί άνοιξης, βροχές στην ωρίµανση). Εποµένως, 
η τελική παραγωγή θα κριθεί σε µεγάλο βαθµό 
µέσα στον Απρίλιο και τον Μάιο.

Ξεκάθαρη η τάση των τιµών
Στο µέτωπο των τιµών, η εικόνα είναι αρκετά ξεκάθα-
ρη ως προς την τάση:
■ Τα πρώιµα κεράσια κάθε χρονιάς «ανοίγουν» µε υ-
ψηλές τιµές, λόγω µικρής προσφοράς. 
■ Με βάση την περσινή εµπειρία (που λειτουργεί ως 
οδηγός για τη φετινή αγορά), οι τιµές παραγωγού στην 
αρχή της σεζόν έφτασαν ακόµη και τα 12 ευρώ το κιλό 
στην Ελλάδα, εξαιτίας της έλλειψης προϊόντος. 
■ Στη λιανική, οι πρώτες τιµές µπορεί να είναι πο-
λύ υψηλότερες (ακόµη και πάνω από 20 ευρώ το κιλό 
στα πρώτα φορτία), πριν αποκλιµακωθούν καθώς αυ-
ξάνεται η προσφορά. 
Για τη φετινή χρονιά, η αγορά αναµένει κάτι αντίστοιχο:
■ Υψηλό ξεκίνηµα τιµών µε τα πρώτα κεράσια 
■ Σταδιακή εξοµάλυνση όσο µπαίνουν στην αγορά οι 
κύριες παραγωγικές ζώνες (Μακεδονία, Θεσσαλία κ.λ.π.) 
Το κρίσιµο σηµείο θα είναι η εξέλιξη του καιρού τις ε-
πόµενες εβδοµάδες, που θα καθορίσει τόσο τον όγκο 
όσο και τη δυναµική των τιµών στη συνέχεια της σεζόν.

Mια απαιτητική καλλιέργεια
Η καλλιέργεια της κερασιάς είναι µια απαιτητική 
αλλά ιδιαίτερα αποδοτική δενδροκοµική δραστηρι-

ότητα, η οποία προϋποθέτει σωστό σχεδιασµό και 
συστηµατική φροντίδα σε όλα τα στάδια ανάπτυξης 
του δένδρου. Η επιτυχία της καλλιέργειας εξαρτά-
ται από τον συνδυασµό κατάλληλων εδαφοκλιµατι-
κών συνθηκών, ορθών καλλιεργητικών πρακτικών 
και έγκαιρης αντιµετώπισης προβληµάτων. 
Η εγκατάσταση του οπωρώνα ξεκινά µε την επιλο-
γή κατάλληλων ποικιλιών και υποκειµένων, λαµ-
βάνοντας υπόψη την προσαρµοστικότητα στο τοπι-
κό περιβάλλον και τη συµβατότητα για επικονίαση.
Κατά τα πρώτα χρόνια, ιδιαίτερη σηµασία έχει η δι-
αµόρφωση του δένδρου µέσω κλαδέµατος, ώστε 
να αποκτήσει ισχυρό σκελετό και καλή κατανοµή 
βλάστησης. Το κλάδεµα καρποφορίας στα ενήλικα 
δένδρα στοχεύει στη διατήρηση ισορροπίας µετα-
ξύ βλάστησης και παραγωγής, καθώς και στον κα-
λό φωτισµό και αερισµό της κόµης.
Η άρδευση αποτελεί κρίσιµο παράγοντα, ειδικά 
σε ξηροθερµικές περιοχές. Οι ανάγκες σε νερό 
αυξάνονται σηµαντικά από την άνθηση έως τη 
συγκοµιδή. Η έλλειψη νερού µπορεί να οδηγή-
σει σε µικρότερους καρπούς και µειωµένη πα-
ραγωγή, ενώ η υπερβολική άρδευση µπορεί να 
προκαλέσει σχίσιµο των καρπών και ανάπτυξη 
ασθενειών. Συνεπώς, απαιτείται προσεκτική δι-
αχείριση της υγρασίας του εδάφους.
Η λίπανση πρέπει να βασίζεται σε αναλύσεις ε-
δάφους και φύλλων, ώστε να καλύπτονται οι α-
νάγκες του δένδρου χωρίς υπερβολές. Το άζω-
το, το κάλιο και το ασβέστιο είναι ιδιαίτερα ση-
µαντικά στοιχεία για την ανάπτυξη και την ποιό-
τητα των καρπών.

Μικρά λάθη µπορεί να έχουν σηµαντική επίπτωση στην τελική ποιότητα του κερασιού.

ΙΔΙΑΙΤΕΡΗ 
ΠΡΟΣΟΧΗ 
ΣΤΑ ΚΡΙΣΙΜΑ 
ΦΑΙΝΟΛΟΓΙΚΑ 
ΣΤΑΔΙΑ
■Κατά την άνθηση, οι 
δυσµενείς καιρικές συνθήκες 
(παγετός, βροχές) µπορούν 
να επηρεάσουν αρνητικά 
την καρπόδεση. Επιπλέον, 
η παρουσία επικονιαστών 
(όπως οι µέλισσες) είναι 
καθοριστική για την επιτυχία της 
γονιµοποίησης.
■Στο στάδιο της καρπόδεσης 
και της ανάπτυξης των καρπών, 
η καλλιέργεια είναι ευάλωτη 
σε εχθρούς και ασθένειες. 
Η έγκαιρη φυτοπροστασία 
και η παρακολούθηση του 
οπωρώνα είναι απαραίτητες για 
την αποφυγή απωλειών. Κατά 
την ωρίµανση, η διαχείριση 
της άρδευσης είναι κρίσιµη 
για την αποφυγή σκασίµατος 
των καρπών, ειδικά µετά από 
βροχοπτώσεις.
■Τέλος, η συγκοµιδή πρέπει να 
γίνεται στο κατάλληλο στάδιο 
ωρίµανσης, καθώς τα κεράσια 
δεν ωριµάζουν µετά τη συλλογή. 
Η προσεκτική διαχείριση κατά τη 
συγκοµιδή και τη µεταφορά είναι 
απαραίτητη για τη διατήρηση της 
ποιότητας.
■Συνολικά, η καλλιέργεια 
της κερασιάς απαιτεί συνεχή 
παρακολούθηση και τεχνική 
γνώση, µε έµφαση στα κρίσιµα 
στάδια της άνθησης, της 
καρπόδεσης και της ωρίµανσης, 
όπου µικρά λάθη µπορούν να 
έχουν σηµαντικές επιπτώσεις 
στην παραγωγή και την 
ποιότητα.
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ΣΕΡΙ ΕΠΕΝΔΥΣΕΩΝ ΓΙΑ ΦΡΟΥΤΑ  
ΜΕ... ΜΑΜΑΔΙΣΤΙΚΗ ΓΕΥΣΗ

Το 2018 δηµιουργήθηκε 
µε ιδία κεφάλαια 
η επιχείρηση 
συσκευασίας, 
τυποποίησης και 
εµπορίας Mami Fruits 
της οικογένειας 
Βασιλειάδη στο Νέο 
Μυλότοπο Γιαννιτσών.

Aπόφοιτος της Αµερικανικής Γεωργικής Σχο-
λής και µε σπουδές στην Αρχιτεκτονική Το-
πίου, ο Άγγελος Βασιλειάδης πριν από 17 

περίπου χρόνια παρέλαβε από τον πατέρα του, Ι-
σαάκ, την οικογενειακή εκµετάλλευση 70 στρεµ-
µάτων και µε σκληρή δουλειά έχει καταφέρει σή-
µερα να καλλιεργεί 400 στρέµµατα δενδρώδεις 
καλλιέργειες και 40 στρέµµατα καλλωπιστικά φυ-
τά για πάρκα και κήπους. Παράλληλα στην οικο-
γενειακή κάθετη επιχείρηση ανήκει ένα ιδιόκτη-

το συσκευαστήριο, το οποίο ιδρύθηκε το 2018 µε ι-
δία κεφάλαια, στο Νέο Μυλότοπο Γιαννιτσών, για 
τη λειτουργία του οποίου υπεύθυνη είναι η αδελ-
φή του ∆έσποινα, και το οποίο ταξιδεύει σε όλο τον 
κόσµο τα προϊόντα της οικογένειας Βασιλειάδη. Α-
ξίζει να σηµειωθεί ότι από τα 400 στρέµµατα οπω-
ρώνων της οικογένειας τα 200 είναι ακτινίδια, τα 
περισσότερα ποικιλίας Hayward, και 13 στρέµµα-
τα Τσεχελίδη, ενώ προσπαθεί να µπει και στο κίτρι-
νο ακτινίδιο. Παράλληλα διαχειρίζεται 130 στρέµ-

µατα βερίκοκα, 40 στρέµµατα δαµάσκηνα Angelino 
και άλλα 40 στρέµµατα κεράσια. 
Στους στόχους της οικογένειας είναι να αυξήσει τα 
χωράφια της σε περίπου 500 στρέµµατα. Καθότι 
η εκµετάλλευσή της είναι σχεδόν ενιαία ως έκτα-
ση προσπαθεί να αγοράζει κτήµατα που πωλούνται 
κοντά στα δικά της. Ακόµα, φιλοδοξία της είναι να 
ανεβάσει ακόµα περισσότερο την παραγωγή της σε 
ακτινίδια και βερίκοκα. «Μπήκαµε στην Ευρώπη 
και κατάλαβα ότι έπρεπε να αφήσουµε τη γλώσσα 

ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΑ 
ΝΕΑ
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του καφενείου και να διαβάσουµε τη γλώσσα των 
διεθνών αγορών και παραγωγών, η οποία ξεκι-
νούσε µε πολύ σοβαρή παραγωγή µε ιχνηλασιµό-
τητα από το χωράφι µέχρι τη µεταποίηση και την ε-
µπορία» είχε δηλώσει ο Άγγελος Βασιλειάδης στα 
πλαίσια του θεσµού «Αγρότης της Χρονιάς» 2026 
συµµετέχοντας σε σχετικό πάνελ αλλά και ως φι-
ναλίστ του οµώνυµου βραβείου.

Περισσότερα στρέµµατα µε δέντρα
Από το συσκευαστήριο της οικογένειας βγαίνουν 
3 εκατ. κιλά ακτινίδια, 400 τόνοι βερίκοκα, 300 τό-
νοι δαµάσκηνα, και περίπου 1 εκατ. κιλά λωτοί.  Ε-
πίσης, το συσκευαστήριο διαθέτει όλα τα απαραί-
τητα µηχανήµατα για διαλογή, πρόψυξη, ψύξη, συ-
σκευασία αλλά και µεταφορές.  Παράλληλα, ο Άγ-
γελος Βασιλειάδης διαθέτει πλούσιο εξοπλισµό για 
όλες τις καλλιέργειες, ο οποίος έχει αποκτηθεί µέ-
σω συνεχών επενδύσεων. ΗΛΙΑΣ ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

Επιτεύχθη ο στόχος των 9.000.000 µαρουλιών

ΔΕΥΤΕΡΗ ΧΡΟΝΙΑ ΚΕΡΔΟΦΟΡΙΑΣ    
ΤΟ 2025 ΓΙΑ ΤΟΝ «ΜΑΓΙΚΟ ΚΗΠΟ» 
Στο δρόµο της κερδοφορίας βαδίζει για δεύτερη 

κατά σειρά χρονιά ο Μαγικός Κήπος της IGC στο 
Κάστρο Βοιωτίας. Όπως ανέφερε σχετικά, στο πλαί-
σιο εταιρικής εκδήλωσης 
στις αρχές Φεβρουαρίου, ο 
πρόεδρος και ένας από τους 
τρεις µετόχους της IGC, Κω-
σταντίνος Φιλιππίδης, η βελ-
τίωση των επιδόσεων της ε-
ταιρείας είναι σταθερή και το 
2025 κατέκτησε για δεύτερη 
συνεχόµενη χρονιά την κερ-
δοφορία. Ο ίδιος δεν παρέ-
λειψε να αναφερθεί και στις 
δύσκολες στιγµές, ζητώντας 
µάλιστα συγνώµη από τους 
πελάτες για την αδυναµία ε-
κτέλεσης κάποιων παραγγε-
λειών, σε πολύ συγκεκριµέ-
νες περιόδους.  Τόνισε µά-
λιστα την πίστη της διοίκη-
σης στο προϊόν που παρά-
γει ο Μαγικός Κήπος, υπο-
γραµµίζοντας ότι παρά τις ό-
ποιες δυσκολίες, τον περα-
σµένο χρόνο επιτεύχθηκε ο κεντρικός στόχος που 
ήταν τα 9.000.000 µαρούλια (πράσινα σαλατικά). Υ-
πενθυµίζεται ότι η Intelligence Green Crops (IGS), ο 
«Μαγικός Κήπος», όπως είναι πιο ευρέως γνωστή 

η επωνυµία µε τις ποιοτικές σαλάτες που διαθέτει 
στην αγορά, λειτουργεί ήδη από το 2018 µια θερµο-
κηπιακή µονάδα µόλις 25 στρεµµάτων στο Κάστρο 

Βοιωτίας, εκ των οποίων 
τα 21 είναι καλλιεργήσιµα. 
Καρδιά της παραγωγικής 
διαδικασίας αποτελεί η µέ-
θοδος των µετακινούµενων 
καναλιών, µια ιδιαίτερα και-
νοτόµα προσέγγιση στην υ-
δροπονία, όπου τα φυτά µε-
τακινούνται κατά τη διάρκεια 
της ανάπτυξής τους. Παράλ-
ληλα το σύστηµα ανακύ-
κλωσης του νερού µειώνει 
δραστικά την κατανάλωση, 
ενώ αξιοποιείται τεχνολο-
γία αιχµής, που περιλαµβά-
νει και drones που πετούν 
εξοπλισµένα µε ψηφιακές, 
οπτικές και θερµικές, κά-
µερες, αποτυπώνοντας την 
κατάσταση των φυτών πέρα 
από τις δυνατότητες που έ-
χει το άνθρωπινο µάτι. Πα-

ράλληλα στο επίκεντρο της φιλοσοφίας του Μαγι-
κού Κήπου είναι η δέσµευση των δηµιουργών, ώ-
στε η κατανάλωση ενέργειας να γίνεται µε τρόπους 
φιλικούς προς το περιβάλλον. ΗΛ. ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ 

Κωνσταντίνος Φιλιππίδης, πρόεδρος IGC
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Σε νέα εποχή περνά η εταιρεία Α. 
Βεζύρογλου και Σία ΕΕ,  µετά την 

ολοκλήρωση της επένδυσης άνω των 
12 εκατ. ευρώ που αφορά σε νέες ε-
γκαταστάσεις µε επίκεντρο τα baby 
φύλλα εξαιρετικής ποιότητας. Πρό-
κειται για νέες βιοµηχανικές εγκατα-
στάσεις (πλύση, στέγνωµα, τυποποίη-
ση, ψυκτικοί θάλαµοι, αποθήκες) αλ-
λά και νέα γραφεία διοίκησης που 
βρίσκονται δίπλα στις υπάρχουσες, 
στον Σχοινά Αλεξάνδρειας του Νοµού 
Ηµαθίας και αναπτύσσονται σε έκτα-
ση 100.000 τ.µ. Οι νέες βιοµηχανικές 
εγκαταστάσεις διαθέτουν:
■δύο γραµµές πλύσης, στεγνώ-

µατος και τυποποίησης λαχανικών 
µε δυναµικό ηµερήσιας παραγωγής 
6.000 κιλών πλυµένων λαχανικών 
■σύγχρονο πλυντήριο, µε τεχνολο-
γία ΑΙ για τη ρύθµιση του νερού πλύ-
σης και την επανάχρησή του
■ βιολογικό καθαρισµό νερού πλύ-
σης µε πλήρη αξιοποίηση του (σε 
ποσοστό 100%) στην άρδευση των 
καλλιεργειών, διαφυλλάσοντας µε 
αυτόν τον τρόπο πολύ περισσότερο 
το πολύτιµο αγαθό του νερού και το 
περιβάλλον
■ τούνελ στεγνώµατος και ψύξης 
φυλλωδών λαχανικών ήπιας ροής α-
έρα, µε τεχνολογία που αξιοποιεί τον 

ψυκτικό κύκλο χωρίς να χρησιµοποι-
ούνται ενεργοβόρες πηγές, µειώνο-
ντας µε αυτό τον τρόπο τη χρήση η-
λεκτρικής ενέργειας. Επιπρόσθετα, 
το νέο τούνελ εξασφαλίζει περαιτέ-
ρω την προστασία των φύλλων από 
τραυµατισµούς, λόγω της αφαίρεσης 
της επιφανειακής υγρασίας των λα-
χανικών χωρίς τη χρήση φυγοκεντρι-
κού στεγνωτηρίου. Πρόκειται για µία 
ακόµη πρωτοπορία της εταιρείας, α-
φού το συγκεκριµένο τούνελ είναι το 
πρώτο που εισάγεται στην Ελλάδα.
■οπτικό διαλογέα, µε τεχνολογία 
καµερών για απόρριψη ανεπιθύµη-
των φύλλων και σωµάτων, ο οποί-

ος ελέγχει ένα-ένα όλα τα φύλλα µε 
σκοπό να βελτιώσει την ποιότητα και 
ασφάλεια των τελικών προϊόντων
■ ψυκτικούς θάλαµους γλυκόλης 
και ταχυψύκτες κενού οι οποίοι εξα-
σφαλίζουν την άµεση ψύξη των λα-
χανικών εντός µίας ώρας από τη συ-
γκοµιδή τους
■η νέα µονάδα ενσωµατώνει πλή-
ρως τη λογική Industry 4.0 που ση-
µαίνει: Internet of Things (IoT), δη-
λαδή µηχανές µε αισθητήρες που 
συλλέγουν και αναλύουν δεδοµέ-
να σε όλη τη διαδικασία της παραγω-
γής (θερµοκρασία, ταχύτητα, φθορές 
κ.λπ.). ΜΑΡΙΑ ΓΙΟΥΡΟΥΚΕΛΗ

Ολοκλήρωση επένδυσης άνω των 12 εκατ. ευρώ 

BABY ΦΥΛΛΑ ΚΑΙ   
NEEΣ ΕΓΚΑΤΑΣΤΑΣΕΙΣ, 
H ΕΠΟΜΕΝΗ ΜΕΡΑ ΓΙΑ 
ΤΟΝ ΒΕΖΥΡΟΓΛΟΥ

Ο επικεφαλής της εταιρείας 
Αντώνης Βεζύρογλου

Η νέα βιοµηχανική 
εγκατάσταση χαρακτηρίζεται 
ως η πιο σύγχρονη στην 
κατηγορία των φρέσκων 
λαχανικών, αφού αφορά 
κυρίως την τυποποίηση 
των πλυµένων baby 
φύλλων, µε τεχνολογίες 
που διαφυλάσσουν την 
ποιότητα και την αντοχή των 
λαχανικών.

36-41_epixeirimatika_.indd   38 21/04/2026   19:24



39ΑΠΡΙΛΙΟΣ 2026

ΔΥΝΑΜΙΚΗ ΕΠΕΚΤΑΣΗ 
ΓΙΑ ΤΟ BRAND

Στρατηγική σύμπραξη

ΣΕ ΝΕΑ ΕΠΟΧΗ Η LUCIA’S FARM 
ΜΕΣΩ ΤΗΣ LIBRA COMPANY

Μια ισχυρή εταιρική δοµή µε στόχο την 
ανάπτυξη, επέκταση και διεθνοποίηση του 

brand «Lucia’s farm» και της οικογένειας των 
προϊόντων της δηµιούργησε η µεταβίβαση των 
δραστηριοτήτων της Hellenic FARMING Α.Ε., 
εταιρεία του Οµίλου Redestos – EË ymiadis 
Agrotechnologies, στην εταιρεία Libra Company 
I.K.E. Να σηµειωθεί ότι η Libra Company Ι.Κ.Ε. 
αποτελεί το αποτέλεσµα στρατηγικής σύµπραξης, 
µε τη συµµετοχή του Οµίλου Karatzis, της Anker 
FARMING όπου πλέον συµµετέχει µετοχικά και ο 
Όµιλος Redestos, και του επιχειρηµατία Γεώργιου 
Βενέρη. Στο πλαίσιο αυτής της στρατηγικής 
συνεργασίας:
■Το brand «Luciα’s farm» της Hellenic 
FARMING A.E., γνωστό για την εφαρµογή και 
στη πράξη της φιλοσοφίας «από το χωράφι στο 
πιάτο σας», µεταφέρεται στη Libra Company.
■Το εξειδικευµένο προσωπικό της Hellenic 
FARMING A.E., µε πολύτιµη εµπειρία και 
τεχνογνωσία στο χώρο της παραγωγής & 
εµπορίας νωπών φρούτων και λαχανικών, 
εντάσσεται στο δυναµικό της Libra Company.
■ Η εταιρεία Libra Company Ι.Κ.Ε. αναλαµβάνει 
την εξέλιξη και περαιτέρω ανάπτυξη όλων των 
σχετικών εµπορικών δραστηριοτήτων που ως 
τώρα έτρεχε η Hellenic FARMING A.E.

Αναπτυξιακή προοπτική
«Η Libra Company Ι.Κ.Ε. έρχεται να συνδυάσει 
την εµπειρία και την επιχειρηµατική αξιοπιστία 
των µετόχων της µε µια φρέσκια αναπτυξιακή 
προοπτική, µε στόχο τη διάθεση ποιοτικών 
ελληνικών προϊόντων αυξηµένης προστιθέµενης 
αξίας στην ελληνική και διεθνή αγορά, ενισχύοντας 
την παρουσία του Lucia’s farm ως ένα σύγχρονο, 
υπεύθυνο και αυθεντικό brand. Η οικογένεια των 
Lucia’s farm συνεχίζει -µε νέο αέρα και νέες 
δυνατότητες- να υπηρετεί το όραµα... από το 
χωράφι στο πιάτο σας, µε συνέπεια, ποιότητα και 
διαφάνεια», αναφέρει µεταξύ άλλων η σχετική 
ανακοίνωση. Μ. ΓΙΟΥΡΟΥΚΕΛΗ

Επένδυση 3,87 εκατ. 
από την ΕΛΙΤΑ 
στη Νάουσα

Στην υλοποίηση επένδυσης ύψους 3,87 
εκατ. στις ιδιόκτητες εγκαταστάσεις της 

στη Νάουσα Ηµαθίας, µε χρηµατοδότηση 
από το Ταµείο Ανάκαµψης, τη Eurobank 
και ιδία κεφάλαια, προχωρά η ΕΛΙΤΑ 
Α.Ε., µία από τις πλέον δυναµικά 
αναπτυσσόµενες ελληνικές µικροµεσαίες 
εξαγωγικές επιχειρήσεις στον τοµέα 
των φρέσκων φρούτων και λαχανικών. 
Η επένδυση εντάσσεται στον πυλώνα 
«Πράσινη Μετάβαση» του Σχεδίου 
«Ελλάδα 2.0» και αφορά στην επέκταση 
της µονάδας διαλογής, επεξεργασίας, 
συσκευασίας και συντήρησης 
οπωροκηπευτικών προϊόντων. Άνω του 
50% του προϋπολογισµού κατευθύνεται 
σε επενδύσεις που υποστηρίζουν την 
πράσινη µετάβαση, όπως η εγκατάσταση 
φ/β σταθµού και η υιοθέτηση ενεργειακά 
αποδοτικών λύσεων σε κτιριακές και 
µηχανολογικές υποδοµές, ενισχύοντας την 
ενεργειακή αυτονοµία της µονάδας και 
συµβάλλοντας στη µείωση του ανθρακικού 
της αποτυπώµατος. Παράλληλα, το 
επενδυτικό σχέδιο, που ευθυγραµµίζεται 
επίσης µε τους στόχους ESG, περιλαµβάνει 
σύγχρονο εξοπλισµό διαλογής και 
συσκευασίας, που αναβαθµίζει την 
ποιότητα και την προστιθέµενη αξία των 
προϊόντων, ενισχύοντας περαιτέρω τον 
εξαγωγικό προσανατολισµό της εταιρείας.
Η ΕΛΙΤΑ Α.Ε. διατηρεί ισχυρό δίκτυο 
συνεργασιών µε Έλληνες παραγωγούς 
και συνεταιρισµούς σε Ηλεία, Ηµαθία, 
Καβάλα, Πιερία, Πέλλα, Φλώρινα και 
άλλες περιοχές, ενώ σηµαντικό µέρος της 
παραγωγής εξάγεται σε περισσότερες από 
30 αγορές. Μ. ΓΙΟΥΡΟΥΚΕΛΗ
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Μετά τα μήλα KIKU® ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού και EMPHYTON συνεργάζονται ξανά

ΕΠΙΣΗΜΟ CLUB ΠΑΡΑΓΩΓΩΝ KANZI®

Tη δηµιουργία του Επίσηµου Club Παραγωγών 
Μήλων KANZI® στην Ελλάδα σηµατοδότησε η 

εκδήλωση που πραγµατοποιήθηκε στις 26 Μαρ-
τίου στις εγκαταστάσεις του ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού, 
µε τη συµµετοχή της EFC (Master License), της 
EMPHYTON (Brand Ambassador) και των παραγω-
γών που εντάσσονται στο νέο σχήµα συνεργασίας.
Η εξέλιξη αυτή αποτελεί τη φυσική συνέχεια της ο-
µολογουµένως επιτυχηµένης συνεργασίας του Α-
ΣΕΠΟΠ Βελβεντού µε την EMPHYTON στο διεθνές 
brand KIKU® ενώ όπως τόνισε ο πρόεδρος του ΑΣΕ-
ΠΟΠ Βελβεντού, Νίκος Κουτλιάµπας (φωτό δεξιά), η 
δηµιουργία του Club ενισχύει την στρατηγική εξω-
στρέφειας και τη µετάβαση σε ένα σύγχρονο µοντέ-
λο οργάνωσης που στηρίζεται σε συνεργασίες, κοινά 
πρωτόκολλα και ισχυρό branding, µε στόχο προϊόντα 
υψηλής προστιθέµενης αξίας. 

Η έννοια του «σύγχρονου συνεταιρισµού»
Από την πλευρά της EMPHYTON, ο CEO Γιώργος 
Πουλτσίδης (φωτό αριστερά) ανέδειξε τη σηµασία 
του πλαισίου δικαιωµάτων και των καλλιεργητικών/
εµπορικών προδιαγραφών του KANZI®, επισηµαί-
νοντας ότι το επίσηµο Club συνδέει την Ελλάδα µε 
ένα διεθνές δίκτυο παραγωγών που λειτουργεί µε 

αυστηρούς κανόνες ποιότητας και ενιαία ταυτότη-
τα προϊόντος. Ιδιαίτερη αναφορά αξίζει στους πρω-
τοπόρους παραγωγούς που κάνουν το πρώτο ορ-
γανωµένο βήµα στο επίσηµο Club, πιστεύοντας στη 
δύναµη της συνεργασίας και στην αξία των υψηλών 
προδιαγραφών. Συγκεκριµένα πρόκειται για τους 
Παντελή Σέτινα από την Άρνισσα, Κώστα Χαρακτσή 
από το Μυλοχώρι Πτολεµαΐδας, Αθανάσιο Τσιόγκα 

από τη ∆ολίχη Ελασσόνας, Γιώργο & Αθανάσιο ∆ά-
γκα από τη Ζέρβη Πέλλας και Κώστα Μπαµπαντζά-
νη από την Πολυκάρπη Καστοριάς. Σηµειώνεται ό-
τι η ίδρυση του Club KANZI® δεν αφορά απλώς µια 
νέα εµπορική συνεργασία. Συνιστά στρατηγικό ορό-
σηµο για τον τρόπο µε τον οποίο ο ΑΣΕΠΟΠ Βελβε-
ντού αναπτύσσει, στην πράξη, το πρότυπο του σύγ-
χρονου συνεταιρισµού. ΛΕΩΝΙ∆ΑΣ ΛΙΑΜΗΣ

Ιδιαίτερη αξία στη δηµιουργία 
του Club δίνει η συµµετοχή των 
παραγωγών που εντάσσονται σε αυτό, 
οι οποίοι επέλεξαν να επενδύσουν σε 
ένα απαιτητικό διεθνές brand.
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Πιο πολύ ακτινίδιο 
και τώρα είσοδος 
στο σπαράγγι

Με τα νέα ψυγεία, τα πρώτα ιδιόκτητα της Ορ-
γάνωσης, καθώς µέχρι τώρα εξυπηρετούνταν 

µε ενοικιαζόµενους ψυκτικούς θαλάµους, θα δοθεί 
η δυνατότητα αποθήκευσης γύρω στους 1.600 τό-
νους ακτινίδιο, µια καλλιέργεια στην οποία επεκτεί-
νεται ο Α.Σ. Αιγές. Το διαλογητήριο, αντίστοιχα, θα 
δώσει την ευκαιρία στην Οργάνωση να πάει σε πε-
ραιτέρω καθετοποίηση, αφού την πρώτη ποιοτική 
κατηγορία προϊόντων θα την πουλά στο εµπόριο, ε-
νώ τη Β και τη Γ, που δεν είναι εµπορεύσιµες, το 
σχέδιο είναι να τις µεταποιεί σε γλυκά του κουτα-
λιού, µαρµελάδες, φρουτοσαλάτες ή χυµό.
Να σηµειωθεί ότι από φέτος, ο Α.Σ. Αιγές, ενέταξε 
στην γκάµα των προϊόντων του και τα σπαράγγια. 
Με τη Νέστος από τη Χρυσούπολη Καβάλας υπο-
γράφηκε σύµβαση και ο Συνεταιρισµός µοίρασε σε 
µέλη του, φυτά για 80 στρέµµατα, τα οποία θα είναι 
παραγωγικά σε δύο χρόνια. Έως τότε, ωστόσο, θα 
συγκεντρώνει προϊόν από τις υφιστάµενες καλλι-
έργειες στον κάµπο και θα το παραδίδει στη Νέστος 
για την εµπορία.  ΛΕΩΝΙ∆ΑΣ ΛΙΑΜΗΣ

ΑΠΟ ΤΟ 2027 ΣΤΗ ΔΕΥΤΕΡΗ 
ΜΕΤΑΠΟΙΗΣΗ ΑΚΤΙΝΙΔΙΟΥ

Αναδιάρθρωση, εξοπλισμός, υποδομές και νέες καλλιέργειες

ΣΕ ΤΡΙΑ ΕΠΕΝΔΥΤΙΚΑ ΜΕΤΩΠΑ 
Ο ΔΡΑΣΤΗΡΙΟΣ ΑΣ ΑΙΓΕΣ

Ευρύ επενδυτικό πρόγραµµα συνολικού 
ύψους 3,5 εκατ. ευρώ υλοποιεί ο 

Α.Σ. Αιγές. Η δραστήρια Οργάνωση από 
την Κρύα Βρύση Γιαννιτσών, κινήθηκε 
σε τρία επενδυτικά µέτωπα. Το πρώτο 
αφορά την αναδιάρθρωση καλλιεργειών 
που δεν «τραβάνε». Μέσω σχετικού 
προγράµµατος υλοποιήθηκαν δύο δράσεις, 
µε προϋπολογισµό 700 χιλ. ευρώ η κάθε 
µία, εστιασµένες στη µετάβαση σε νέες 
καλλιέργειες υψηλότερης οικονοµικής 
απόδοσης. «Ξηλώσαµε περίπου 440 
στρέµµατα µε συµπύρηνα ροδάκινα 
και φυτέψαµε ακτινίδια. Κάνουµε αυτή 
τη στροφή προς το ακτινίδιο, διότι το 
βιοµηχανικό ροδάκινο δυστυχώς δεν 
περπατάει», ανέφερε στην Agrenda 
ο Σάκης Κούσης, πρόεδρος του «Α.Σ. 

Αιγές». Παράλληλα ο ίδιος περιγράφει την 
ολοκλήρωση και του δεύτερου επενδυτικού 
έργου, 1 εκατ. ευρώ: «Αποκτήσαµε 11 
τρακτέρ, αµπελουργικά και δενδροκοµικά, 
για τις ανάγκες των µελών µας, γύρω στα 
10 βυτία, πλατφόρµες και άλλο εξοπλισµό» 
σηµειώνει. Όσον αφορά το τρίτο επενδυτικό 
πρόγραµµα, που είναι σε εξέλιξη, πρόκειται 
για ένα Σχέδιο Βελτίωσης που προβλέπει την 
επέκταση του κτιρίου που απέκτησε το 2025 
η οργάνωση. «Μέσα από το νέο επενδυτικό 
κατασκευάζουµε 550 µέτρα ψυγεία και 300 
µέτρα ένα νέο διαλογητήριο. Η υλοποίησή 
του είναι σε εξέλιξη και εκτιµούµε πως 
µέχρι τέλος της χρονιάς θα είναι έτοιµο, 
τουλάχιστον σε ό,τι αφορά τα ψυγεία», 
διευκρινίζει ο ίδιος και προσθέτει πως η 
επένδυση ανέρχεται σε 1,1 εκατ. ευρώ.
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ΤΟ ΑΥΡΙΟ ΤΟΥ AΓΡΟ∆ΙΑΤΡΟΦΙΚΟΥ TΟΜΕΑ 
ΟΤΑΝ Η ΣΥΜΜΟΡΦΩΣΗ ΜΕΤΑΤΡΕΠΕΤΑΙ ΣΕ ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΗ ΑΞΙΑ

ΘΕΣΜΙΚΑΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ 
ΠΙΣΤΟΠΟΙΗΣΗ

Ο αγροδιατροφικός τοµέας εισέρχεται σε µια 
περίοδο ουσιαστικού µετασχηµατισµού. Οι α-
παιτήσεις της αγοράς, η πίεση για ανθεκτικό-

τητα, η ανάγκη για διαφάνεια και η αυξανόµενη σηµα-
σία της τεκµηριωµένης αξιοπιστίας διαµορφώνουν έ-
να νέο πλαίσιο λειτουργίας για ολόκληρη την αλυσίδα 
αξίας. Σήµερα δεν αρκεί µόνο η παραγωγή ποιοτικών 
προϊόντων. Απαιτείται η δυνατότητα απόδειξης του 
τρόπου παραγωγής, της συµµόρφωσης µε αναγνω-
ρισµένες προδιαγραφές, της ιχνηλασιµότητας και της 
συνολικής ετοιµότητας µιας επιχείρησης να ανταπο-
κριθεί στις προσδοκίες της αγοράς και της κοινωνίας.
Η κατεύθυνση αυτή αποτυπώνεται πλέον µε σαφή-
νεια και σε ευρωπαϊκό επίπεδο. Η Ευρωπαϊκή Επι-
τροπή αναγνωρίζει ότι η γεωργία και τα τρόφιµα α-
ποτελούν στρατηγικό τοµέα για την Ένωση, κρίσιµο 
όχι µόνο για την επισιτιστική ασφάλεια αλλά και για 
τη συνοχή των αγροτικών περιοχών, την ανταγωνι-
στικότητα της οικονοµίας και τη µακροπρόθεσµη αν-
θεκτικότητα της Ευρώπης. Στο νέο ευρωπαϊκό όραµα 
για το 2040, ο αγροδιατροφικός τοµέας περιγράφεται 
ως ελκυστικός για τις επόµενες γενιές, ανταγωνιστι-
κός, βιώσιµος, δίκαιος και προσαρµοσµένος στις µελ-
λοντικές προκλήσεις. Παράλληλα, υπογραµµίζεται ό-
τι η ασφάλεια των τροφίµων και η σταθερότητα του ε-
φοδιασµού δεν µπορούν να θεωρούνται δεδοµένες. 
Οι προκλήσεις είναι ήδη ορατές. Αυξηµένο κόστος ε-
νέργειας και εισροών, διεθνής ανταγωνισµός, επι-
πτώσεις της κλιµατικής αλλαγής, ανάγκη επενδύσε-
ων, χρηµατοδοτικά κενά, πίεση για περισσότερη και-
νοτοµία και µεγαλύτερη οργανωτική ωριµότητα. 
Η ίδια η ευρωπαϊκή συζήτηση για το επόµενο δηµοσι-
ονοµικό πλαίσιο εστιάζει ακριβώς στην ανάγκη να κα-
τευθυνθούν οι πόροι εκεί όπου παράγεται πραγµατι-
κή ευρωπαϊκή προστιθέµενη αξία: Στην ανταγωνιστι-
κότητα, στην ανθεκτικότητα, στη γνώση, στην καινοτο-
µία και στη δυνατότητα προσαρµογής των παραγωγι-
κών τοµέων σε ένα ασταθές περιβάλλον. 
Σε αυτό το νέο περιβάλλον, η συµµόρφωση αποκτά 
διαφορετική βαρύτητα. ∆εν περιορίζεται σε µια τυπι-
κή υποχρέωση ή σε ένα πιστοποιητικό που εξυπηρετεί 
µόνο εµπορικές ανάγκες. Αποτελεί εργαλείο διοίκη-
σης, οργάνωσης, πρόληψης κινδύνων και ενίσχυσης 
της εµπιστοσύνης. Οι πιστοποιήσεις και τα συστήµα-

τα αξιολόγησης συµµόρφωσης λειτουργούν ως κοινή 
γλώσσα µεταξύ παραγωγού, µεταποιητή, λιανεµπορί-
ου και καταναλωτή. ∆ίνουν στην επιχείρηση τη δυνα-
τότητα να αποδεικνύει ότι λειτουργεί µε συνέπεια, µε-
τρήσιµα και µε σαφή προσανατολισµό στη διασφάλιση 
ποιότητας, ασφάλειας και αξιοπιστίας.
Αυτό ακριβώς είναι και το πραγµατικό περιεχόµενο 

της αξίας της συµµόρφωσης: Η µετάβαση από την α-
πλή κάλυψη µιας απαίτησης στη δηµιουργία οργα-
νωµένης επιχειρησιακής υπεραξίας. Η σωστά δο-
µηµένη συµµόρφωση βελτιώνει την εσωτερική λει-
τουργία, ενισχύει την πειθαρχία των διαδικασιών, υ-
ποστηρίζει την πρόσβαση σε απαιτητικές αγορές και 
ενδυναµώνει τη θέση της επιχείρησης σε ένα περι-
βάλλον όπου η εµπιστοσύνη αποκτά ολοένα µεγα-
λύτερη σηµασία.
Σε αυτήν τη µετάβαση, η TÜV AUSTRIA στην Ελλάδα 
συµβάλλει ουσιαστικά, προσφέροντας ένα ευρύ φά-
σµα υπηρεσιών όπως πιστοποίηση, εκπαίδευση, νο-
µοκανονιστική συµµόρφωση και εργαστηριακές δο-
κιµές που υποστηρίζουν τον αγροδιατροφικό τοµέα 
στην προσπάθειά του να ανταποκριθεί στις σύγχρονες 
απαιτήσεις της αγοράς, της νοµοθεσίας και της εφοδι-
αστικής αλυσίδας. 
Ο ρόλος της συµµόρφωσης δεν είναι πλέον αµυντικός. 
Είναι αναπτυξιακός, στρατηγικός και άµεσα συνδεδε-
µένος µε τη βιωσιµότητα των επιχειρήσεων.
Το αύριο του αγροδιατροφικού τοµέα δεν θα ανήκει α-
πλώς σε όσους παράγουν. Θα ανήκει σε όσους µπο-
ρούν να αποδεικνύουν, καθηµερινά και µε συνέπεια, 
την αξία αυτού που παράγουν. Σε όσους θα επενδύ-
σουν έγκαιρα στην ποιότητα, στη δοµή, στην τεκµηρί-
ωση και στην αξιοπιστία. Γιατί στη νέα εποχή, η συµ-
µόρφωση δεν θα είναι το τελευταίο βήµα µιας επιχεί-
ρησης. Θα είναι η πρώτη της ισχυρή δήλωση σοβαρό-
τητας, ωριµότητας και προοπτικής.

To άρθρο υπογράφει ο Στέλιος Βαπορίδης, 
Head of Agrifood Business Development, 
TÜV AUSTRIA Hellas
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�ΜΑΥΡΟ ΚΟΥΤΙ� της ελληνικής δενδροκοµίας 
θα µπορούσε να χαρακτηριστεί η επιλογή του 
πολλαπλασιαστικού υλικού, καθώς εκεί εντο-
πίζονται τα συχνότερα και πιο «ακριβά» λάθη, 
που καθιστούν, εν τέλει, επιτυχηµένη ή απο-
τυχηµένη µια επένδυση σε οπωροφόρα δέ-
ντρα. Κι επειδή το λάθος θα αναγνωριστεί ό-
ταν πλέον θα είναι πολύ αργά, ζητούµενο εί-
ναι να περιοριστεί από την αρχή το ρίσκο.
Υπό το πρίσµα αυτό, εάν η αρχή του οπωρώνα 
γίνει µε κατάλληλα φυτά, τότε όλα τα υπόλοιπα 
βήµατα µπορεί να έχουν µια διαχειρίσιµη και 
µια σταθερή παραγωγική πορεία. Αν, ωστόσο, 
η εγκατάσταση ξεκινήσει µε αµφίβολης ποιό-
τητας γενετικό υλικό, τότε ο παραγωγός βάζει 
τον εαυτό του σε µειονεκτική θέση, πριν ακόµη 
αρχίσει η παραγωγική ζωή του οπωρώνα του, 
µε δυσβάσταχτο οικονοµικό βάρος.
Οι επισηµάνσεις αυτές έγιναν στο πλαίσιο η-
µερίδας που διοργάνωσε ο Σύνδεσµος Επι-
χειρήσεων Πολλαπλασιαστικού Υλικού (ΣΕ-
ΠΥ) στα τέλη του περασµένου Νοεµβρί-
ου στη Βέροια, κατά τη διάρκεια της οποί-
ας καταξιωµένοι οµιλητές, επιστήµονες και 

άνθρωποι της αγοράς, ανέδειξαν τη σηµασία 
χρήσης του πιστοποιηµένου και ταυτοποι-
ηµένου πολλαπλασιαστικού υλικού για την 
παραγωγή ποιοτικών φρούτων.

Εργαλείο παραγωγικότητας 
το πιστοποιηµένο υλικό
«Η επιτυχία ενός οπωρώνα δεν ξεκινά από τη 
λίπανση, ούτε από τα συστήµατα άρδευσης ή 
τις τεχνικές καλλιέργειας. Ξεκινά από ένα πολύ 
πιο βασικό σηµείο: Το πολλαπλασιαστικό υλι-
κό. Το υγιές, ταυτοποιηµένο και πιστοποιηµέ-
νο δενδρύλλιο, αποτελεί τη βάση πάνω στην ο-
ποία χτίζεται η παραγωγή του οπωρώνα», τό-
νισε ο διευθυντής του Εργαστηρίου ∆ενδρο-
κοµίας του ΑΠΘ, καθηγητής Αθ. Μολασιώτης. 

Σύµφωνα µε τον ίδιο, τα χρόνια προβλήµα-
τα που αντιµετωπίζει η εγχώρια δενδροκοµία, 
σε µεγάλο βαθµό, συνδέονται µε την απουσία 
συστηµατικού ελέγχου στο διαθέσιµο πολλα-
πλασιαστικό υλικό. Αυτό έχει ως συνέπεια να 
κυκλοφορούν δενδρύλλια αµφίβολης ταυτό-
τητας, να αυξάνεται ο κίνδυνος διάδοσης ιώ-
σεων, να εµφανίζονται ασυνέπειες στην παρα-
γωγή και στο τέλος της ηµέρας να µειώνεται 
η εµπορική αξία και η ανταγωνιστικότητα των 
καρπών που παράγονται. 
«Οι επιπτώσεις αυτές δυστυχώς δεν γίνονται 
άµεσα ορατές, αλλά συνήθως εµφανίζονται 
σταδιακά, επηρεάζοντας τις αποδόσεις και το 
εισόδηµα», είπε ο καθηγητής, ξεκαθαρίζοντας 
πως «το πιστοποιηµένο υλικό δεν είναι τυπι-
κή ή γραφειοκρατική υποχρέωση, αλλά απο-
τελεί ένα εργαλείο παραγωγικότητας. Προέρ-
χεται από µητρικά δέντρα απαλλαγµένα από 
ιώσεις και παθογόνα, συνοδεύεται από ιχνη-
λασιµότητα και διασφαλίζει ότι ο παραγωγός 
παίρνει ακριβώς την ποικιλία και το υποκεί-
µενο που πλήρωσε για να αγοράσει». 
Όπως εξήγησε, αυτό µεταφράζεται σε υγιή φυ-

Ηµερίδα ΣΕΠΥ

ΣΤΗΝ ΕΠΙΛΟΓΗ ΠΟΛΛΑΠΛΑΣΙΑΣΤΙΚΟΥ ΥΛΙΚΟΥ, 
ΤΟ ΠΙΟ «ΑΚΡΙΒΟ» ΛΑΘΟΣ ΣΤΗ ΔΕΝΔΡΟΚΟΜΙΑ
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ΣΤΗ ΣΗΜΑΣΙΑ των προστατευµένων ποικιλι-
ών στο διεθνές και εγχώριο εµπόριο φρούτων 
εστίασε ο αντιπρόεδρος της ΕΘΕΑΣ και του 
Αγροτικού Συνεταιρισµού Venus Growers, 
Χρήστος Γιαννακάκης. Όπως ανέφερε  
«το πιστοποιηµένο πολλαπλασιαστικό υλικό 
εγγυάται σταθερή ποιότητα, οµοιοµορφία σε 
εµφάνιση, γεύση και συντηρησιµότητα, αυ-
ξάνοντας την εµπιστοσύνη του αγοραστικού 
κοινού και παρέχοντας ανταγωνιστικό πλεο-
νέκτηµα στις εξαγωγές». Ένα ακόµη από τα 
πλεονεκτήµατά τους, κατά τον αντιπρόεδρο 
της ΕΘΕΑΣ, είναι ότι παρέχουν προστασία α-
πό αθέµιτο ανταγωνισµό, διότι µε νοµική κα-
τοχύρωση αποτρέπεται η παράνοµη καλλι-
έργεια, εξασφαλίζεται η αποκλειστικότητα σε 
επιλεγµένες περιοχές, ενισχύεται η αναγνω-
ρισιµότητα του προϊόντος και οι χώρες πα-
ραγωγής διατηρούν το εµπορικό τους πλεο-
νέκτηµα. Εκτίµησε µάλιστα πως η Ελλάδα έ-
χει προοπτικές ανάπτυξης τέτοιων συνερ-
γασιών µε ξένα πολυεθνικά club Varieties. 
Περαιτέρω ο κ. Γιαννακάκης ανέφερε πως 
η Ελλάδα έχει γεωκλιµατικές συνθήκες 
που επιτρέπουν υψηλή ποιότητα φρού-
των, αλλά ο διεθνής ανταγωνισµός από Ι-
σπανία, Ιταλία και Τουρκία είναι έντονος. 

Κατά συνέπεια, ανέφερε, «η διαφοροποίη-
ση µέσω προστατευµένων ποικιλιών είναι α-
παραίτητη» και «ποικιλίες όπως το Ροδάκινο 
Νάουσας ΠΟΠ, το Μήλο Ζαγοράς ΠΟΠ, αλ-
λά και το ακτινίδιο Πιερίας ΠΓΕ, προσφέρουν 
ισχυρό branding». Καταλήγοντας τόνισε ό-
τι «για την Ελλάδα, η στρατηγική αξιοποίηση 
προστατευµένων ποικιλιών, ΠΟΠ/ΠΓΕ και 
σύγχρονων ιδιωτικών club varieties, είναι 
κρίσιµη για να ενισχυθεί η παρουσία της δι-
εθνώς».  Στο ίδιο θέµα ο καθηγητής Αθα-
νάσιος Μολασιώτης είχε συµπληρώσει ό-
τι «η Ελλάδα ταλαιπωρείται από φαινόµενα 
παράνοµης αναπαραγωγής παντεταρισµέ-
νων ποικιλιών, κάτι που έχει δηµιουργήσει 
αρνητική εικόνα στο εξωτερικό και µειώ-
νει την πρόσβαση της χώρας µας σε και-
νοτόµο γενετικό υλικό οπωροφόρων δέν-
δρων». Σε αυτό το περιβάλλον, υπογράµ-
µισε ο έµπειρος καθηγητής, τόσο η νοµι-
µότητα, όσο και η ποιότητα πρέπει να εί-
ναι µονόδροµος για όσους θέλουν να πα-
ραµείνουν ανταγωνιστικοί, ενώ στους πα-
ραγωγούς είπε ότι οφείλουν να επιλέγουν 
φυτά όχι µε βάση τη χαµηλότερη τιµή, αλλά 
µε βάση την εγγύηση προέλευσης και την 
ευρωστία τους.  Λ. ΛΙΑΜΗΣ  

Η ΕΛΛΑ∆Α ΤΑΛΑΙΠΩΡΕΙΤΑΙ ΑΠΟ ΠΑΡΑΝΟΜΕΣ ΑΝΑΠΑΡΑΓΩΓΕΣ 

ΠΡΟΣΤΑΤΕΥΜΕΝΕΣ ΠΟΙΚΙΛΙΕΣ

τά, καλύτερη εγκατάσταση, οµοιοµορφία στον 
οπωρώνα, υψηλότερη και σταθερή παραγω-
γή, καλύτερη ποιότητα και µεγαλύτερη διάρ-
κεια στην παραγωγική ζωή του οπωρώνα.

Το µέλλον της δενδροκοµίας 
ξεκινά από το φυτώριο
«Ένα φθηνό δενδρύλλιο µπορεί να στοιχίσει 
πολλαπλάσια σε απώλειες παραγωγής στο 
µέλλον. Η απαίτηση της αναγραφής της ποι-
κιλίας στην τιµολόγηση αγοράς δενδρυλλίων 
και διαρκή συνεργασία µε υπεύθυνα φυτώ-
ρια θα πρέπει να αποτελούν βασικές πρακτι-
κές», υποστήριξε ο κ. Μολασιώτης. 
Για τους δε, κατόχους φυτωρίων κατέστησε 
σαφές πως η επένδυση σε µητρικές φυτεί-
ες, σε τεχνολογίες in vitro και σε µοριακούς 
ελέγχους είναι πλέον απαραίτητη, προσθέτο-
ντας ότι η τήρηση των δικαιωµάτων ποικιλίας 
κι η δηµιουργία συστηµάτων ιχνηλασιµότητας 
συνιστούν προϋπόθεση για την ανάπτυξη αξι-
όπιστου φυτωριακού κλάδου. 
«Το µέλλον της ελληνικής δενδροκοµίας ξε-
κινά από το φυτώριο. Σε µια εποχή µε κλι-
µατικές προκλήσεις, αυξηµένες απαιτήσεις 
αγοράς και πίεση για ποιότητα, το πιστοποι-
ηµένο και υγιές πολλαπλασιαστικό υλικό 
δεν είναι κόστος αλλά επένδυσηκαι προϋ-
πόθεση για έναν ανταγωνιστικό οπωρώνα», 
τόνισε ο καθηγητής.

Θανάσης Τσούτσας, πρόεδρος ΣΕΠΥ 

Αριστερά Βαρβάρα Μαλιόγκα, καθηγήτρια Ιολογίας ΑΠΘ και δεξιά  
Χρήστος Γιαννακάκης, αντιπρόεδρος ΕΘΕΑΣ και ΑΣ Venus Growers
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Αντικατάσταση βασικής λίπανσης µε µικρές 
στοχευµένες εφαρµογές, έλεγχος της άρδευ-
σης, αλλαγή προσέγγισης στο αραίωµα και στο 
κλάδευµα, επιµήκυνση του χρόνου συγκοµι-
δής, αλλά και «στροφή» σε σχήµατα που επιτρέ-
πουν την περαιτέρω µηχανοποίηση, αποτελούν 
το «κλειδί» για να ξαναγίνει το βιοµηχανικό ρο-
δάκινο ελκυστικό για τους παραγωγούς. 
Πρόκειται για παρεµβάσεις στο επίπεδο των 
καλλιεργητικών φροντίδων, που, αν εφαρµο-
στούν στοχευµένα µπορούν να δώσουν, µετρη-
µένα, έως 20% άνοδο των αποδόσεων, µε ανά-
λογη ποσοστιαία µείωση κόστους, θέτοντας και 
πάλι την καλλιέργεια σε τροχιά βιωσιµότητας.
Αν και το κλίµα είναι βαρύ για το συµπύρηνο 
ροδάκινο, λόγω χαµηλών τιµών παραγωγού, 
που έχει οδηγήσει σε πολλές εκριζώσεις κτη-
µάτων, το παιχνίδι δεν είναι χαµένο. Η καλλι-
έργεια, όπως αναφέρθηκε, από τους οµιλητές, 
σε ηµερίδα που οργάνωσε η βιοµηχανία «Κρό-
νος ΑΕ», στις 26 Ιανουαρίου, στη Σκύδρα, έχει 
τη δυναµική να πετύχει το φαινοµενικά ακατόρ-
θωτο. Να συνδυάσει, δηλαδή, τον περιορισµό 
του κόστους καλλιέργειας, µε την αύξηση της 
παραγωγής και τη βελτίωση της ποιότητας του 
προϊόντος και, έτσι, να επανέλθει σε τροχιά βιω-
σιµότητας, προς όφελος των αγροτών, των βιο-
µηχανιών του κλάδου, αλλά και της εθνικής οι-
κονοµίας, καθώς η χώρα µας είναι πρωταθλή-
τρια, παγκοσµίως, στις εξαγωγές κοµπόστας.

∆ύσκολη εξίσωση αλλά το βιοµηχανικό 
ροδάκινο µπορεί να τα καταφέρει
«Είναι δύσκολη εξίσωση κι η αλήθεια είναι 
πως δεν επιτυγχάνεται αυτό εύκολα σε πολ-
λές καλλιέργειες. Όµως, στο βιοµηχανικό ρο-
δάκινο είναι τέτοια η φύση του προϊόντος, που 
µπορείς να το πετύχεις», ανέφερε ο γεωπόνος 
∆ηµήτρης Βακάµης, από το βήµα ενηµερωτι-
κής εκδήλωσης, που είχε ως τίτλο: «Ρίζες στο 
παρόν… καρποί για το µέλλον», παρουσία εκα-

τοντάδων παραγωγών, γεωπόνων, φυτωρι-
ούχων και συνεταιριστών, από Πέλλα, Ηµαθία, 
Φλώρινα και Λάρισα.

Ριζική διαφοροποίηση της λίπανσης
«Σταµατάµε τις βασικές λιπάνσεις µε σύνθετα 
λιπάσµατα. Πάµε µόνο σε λίπανση καλίου, πριν 
από την ανθοφορία, αναπληρώνοντας τις α-
πώλειες της προηγούµενης χρονιάς και µε µι-
κρές δόσεις αζώτου, µετά την καρπόδεση µε-
ταξύ αραιωµάτων και συγκοµιδής. Φώσφορο 
παρέχουµε µόνο διαφυλλικά, ενώ η βασική θα 
γίνεται το φθινόπωρο διαφυλλικά, µε ουρία. Ό-
λα αυτά είναι δοκιµασµένα από παραγωγούς 
σε συνεργασία και µε την Κρόνος και όχι εξε-
ζητηµένες δοκιµές, σε επιδεικτικά κτήµατα» 
τόνισε ο ∆ηµήτρης Βακάµης.

Αλλαγή λογικής στο αραίωµα 
«∆εν πάµε για ένα αραίωµα στο δέντρο, αλλά 
τρεις φορές πολύ γρήγορα. Μια, τσιµπώντας τα 
καρποφόρα κλαδιά που φτάνουµε από το έδα-
φος, τη δεύτερη αραιώνοντας τις ποδιές χαµη-
λά µέχρι εκεί που φτάνουν τα χέρια µας, και 
µόνο την τρίτη φορά ανεβαίνουµε στην κορυ-
φή του δέντρου µόνο µετά τη σκλήρυνση του 
πυρήνα» υποστήριξε ο κ. Βακάµης. ∆ιευκρίνι-
σε, δε, ότι «επειδή πρόκειται για γρήγορα περά-
σµατα, το άθροισµα του κόστους, τελικά, είναι 
µικρότερο έως 20% από ένα κλασικό αραίωµα. 

Συνδυαστικά το καλοκαιρινό κλάδεµα
Όσο γίνονται τα γρήγορα περάσµατα για το α-
ραίωµα, ο παραγωγός κάνει συνδυαστικά και 
το καλοκαιρινό κλάδεµα, µειώνοντας το κό-
στος της εργασίας. Μια ακόµη σηµαντική δια-
φοροποίηση, κατά τον οµιλητή, είναι ότι ολο-
κληρώνεται το κλάδεµα στις ποδιές, µετά την 
ανθοφορία και όχι µέσα στο χειµώνα κι αυτό 
δίνει πολύ µεγάλο πλεονέκτηµα, διότι µειώνε-
ται ο κίνδυνος για ζηµιές από τις παγωνιές. 

Ηµερίδα της βιοµηχανίας «Κρόνος ΑΕ»

ΜΥΣΤΙΚΑ ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑΣ  
ΓΙΑ ΝΑ ΓΙΝΕΙ ΤΟ ΣΥΜΠΥΡΗΝΟ 
ΡΟΔΑΚΙΝΟ ΞΑΝΑ ΕΛΚΥΣΤΙΚΟ 
ΓΙΑ ΤΟΝ ΠΑΡΑΓΩΓΟ

Από αριστερά ο διευθυντής πωλήσεων 
της Κρόνος ΑΕ, Μιχάλης Λιχούνας,  

ο καθηγητής στο Τµήµα Γεωπονίας του 
Πανεπιστηµίου Θεσσαλίας, Γιώργος 

Νάνος και ο γεωπόνος  
∆ηµήτρης Βακάµης
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Ο ∆ιευθύνων Σύµβουλος  
της «Κρόνος ΑΕ», Νίκος Τζιµούρτος

«Όλες αυτές οι διαχειρίσεις δηµιουργούν µε-
γάλη οικονοµία και στην εργασία της συγκο-
µιδής. Επειδή γίνεται πολύ πιο οµοιόµορφα η 
ωρίµανση των καρπών και µεγαλώνει και το 
µέγεθός τους, το κόστος συλλογής µπορεί να 
µειωθεί έως και 50%, ανά κιλό προϊόντος. Κι 
αυτό, γιατί ο χρόνος που δαπανάς για να συ-
γκοµίσεις ένα φρούτο, είναι ίδιος είτε αυτό, για 
παράδειγµα, ζυγίζει 100, είτε 160 γραµµάρια. 
Το συνολικό τονάζ όµως είναι τελείως διαφο-
ρετικό σε κάθε περίπτωση», εξήγησε.

Γραµµικά συστήµατα µε όσο πιο χαµηλά 
δέντρα και όσο πιο στενές γραµµές
Καταλήγοντας ο κ. Βακάµης υπογράµµισε πως 
τα περιθώρια που έχει το βιοµηχανικό ροδά-
κινο για περαιτέρω εκµηχάνιση, που θα περι-
ορίσει το κόστος, είναι πολύ µεγάλα, αρκεί να 
γίνει οργανωµένα, σοβαρά και µέσα από δια-
φορετικά συστήµατα διαµόρφωσης. «Έχουµε 
µείνει πολύ πίσω. Καλλιεργούµε τα ροδάκινα 
όπως οι παππούδες µας. Αυτό δεν είναι βιώ-
σιµο. Πρέπει να πάµε σε γραµµικά συστήµα-
τα, µε όσο πιο χαµηλά δέντρα και σε όσο πιο 
στενές γραµµές, διότι έτσι διευκολύνεται και η 
µηχανοποίηση στις εργασίες», ανέφερε κι εµ-
φανίστηκε κάθετος πως «µόνο µε τέτοιες κι-
νήσεις αναστρέφεται το κλίµα για το βιοµηχα-
νικό ροδάκινο».

∆έκα µέρες επιπλέον ωρίµανση, 
συν 30 γραµµάρια στο φρούτο
Ο κοµβικός ρόλος που διαδραµατίζει η επιλο-
γή του χρόνου συγκοµιδής του βιοµηχανικού 
ροδάκινου, ήταν ένα από τα σηµεία όπου εστί-
ασε, µε την οµιλία του, ο καθηγητής στο τµή-
µα Γεωπονίας του Πανεπιστηµίου Θεσσαλί-
ας, Γιώργος Νάνος. «Τα ροδάκινα αναπτύσσο-
νται γρήγορα τις τελευταίες µέρες και αλλάζει 
και το χρώµα της σάρκας και του φλοιού τους 
και βελτιώνονται ποιοτικά», επεσήµανε. Επι-
καλούµενος µάλιστα ερευνητικά αποτελέσµα-
τα υπογράµµισε πως «συν 10 µέρες ωρίµανση 
θα έχει 30 γραµµάρια παραπάνω το φρούτο. 
Όσο πηγαίνουµε προς την καλύτερη συγκοµι-
δή, να µαζέψουµε δηλαδή πιο κίτρινα τα ρο-
δάκινα, γίνεται πολύ καλύτερη η ποιότητά τους 
και αυξάνει πολύ και το µέγεθός τους. Μέσα 
σε λίγες µέρες µπορούν οι παραγωγοί να πά-
ρουν εκατοντάδες κιλά παραπάνω στο στρέµ-
µα, που σηµαίνει πιο πολλά έσοδα για τους ί-
διους, αλλά και για τη βιοµηχανία, γιατί θα έ-
χει να διαχειριστεί περισσότερα και ποιοτικό-
τερα ροδάκινα».

Προτείνεται πότισµα από Μάρτιο, 
όταν δεν έχει πέσει αρκετή βροχή
Ως προς την άρδευση, ο καθηγητής ανέφερε 
πως αν δεν υπάρχουν βροχές τότε από το Μάρ-
τιο οι παραγωγοί θα πρέπει να ποτίσουν, ενώ σε 
πρώιµες ποικιλίες, όπως η Κατερίνα, στο µε-
τασυλλεκτικό στάδιο, πρότεινε να µειωθούν οι 
ποσότητες νερού. 

Εισιτήριο η ποιότητα στις διεθνείς αγορές
Στη σηµασία της ποιότητας, επικεντρώθηκε ο 
διευθυντής πωλήσεων της Κρόνος ΑΕ, Μιχά-
λης Λιχούνας, σηµειώνοντας πως είναι το ει-
σιτήριο για τη συνέχιση της παρουσίας της ελ-
ληνικής κοµπόστας στις διεθνείς αγορές. ∆ί-
δοντας το στίγµα για τις τάσεις της παγκόσµι-
ας αγοράς κοµπόστας, τόνισε πως οι κατανα-
λωτές γίνονται πιο απαιτητικοί σε θέµατα ποι-
ότητας και ζητούν διαφορετικές συσκευασίες 
από τις παραδοσιακές, συνήθως µικρότερες, 
ενώ οι συµφωνίες για τις πωλήσεις των προ-
ϊόντων, όπως είπε, γίνονται πλέον µέσα στην 
περίοδο της παραγωγής.
Στο χαιρετισµό του ο ∆ιευθύνων Σύµβου-
λος της «Κρόνος ΑΕ», Νίκος Τζιµούρτος ανα-
φέρθηκε εκτενώς στις παροχές της εταιρείας 
προς τους παραγωγούς, στις συµβάσεις για 
την προµήθεια αγροτικών προϊόντων που 
χρησιµοποιούνται για την έκπτωση φόρου, 
στο πρόγραµµα φυτών που εφαρµόζει η ε-
πιχείρηση, τους γεωπονικούς συµβούλους 
στο χωράφι, αλλά και στις συνεργασίες µε τις 
τράπεζες Πειραιώς και Εθνική, για την άσκη-
ση συµβολαιακής γεωργίας.  Λ. ΛΙΑΜΗΣ  
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ΜΕ ΤΟ ORONDIS FORTE    
ΚΑΤΑ ΤΟΥ ΠΕΡΟΝΟΣΠΟΡΟΥ
ΜΕ ΕΝΑ ΝΕΟ �ΟΠΛΟ� ενισχύει από φέτος η 
Syngenta Hellas τη «φαρέτρα» του Έλληνα α-
µπελουργού, ενάντια στον πολύ επικίνδυνο 
περονόσπορο, σε µια περίοδο, µάλιστα, κατά 
την οποία πολλές δραστικές ουσίες αποσύρο-
νται από το φυτοπροστατευτικό «οπλοστάσιο» 
των Ευρωπαίων παραγωγών.
Το καινούριο µυκητοκτόνο που λανσάρει, αυ-
τή την περίοδο, ο ελληνικός βραχίονας του πο-
λυεθνικού αγρο-κολοσσού είναι το Orondis 
Forte, ένα προϊόν για το αµπέλι, µε βάση το 
oxathiapiprolin που έρχεται να κουµπώσει ως 
τέταρτο προϊόν της οµπρέλας Orondis. 
«Το Orondis Forte είναι το καινούργιο µας υ-
περόπλο στην καταπολέµηση του περονόσπο-
ρου, µια απειλή πολύ σοβαρή για την αµπελο-
καλλιέργεια, για την οποία διαθέτουµε άλλα ε-
πτά µυκητοκτόνα» επεσήµανε ο Κώστας Οι-
κονοµίδης, ∆ιευθυντής Marketing & Τεχνικού 
στη «Syngenta Hellas», δίδοντας µια πρώτη 
γεύση για το νέο προϊόν σε συνεργαζόµενους 
γεωπόνους, αµπελουργούς και οινοποιούς α-
πό την Κεντρική και Βόρεια Ελλάδα σε ειδική 
εκδήλωση που έγινε στη Θεσσαλονίκη.
Παίρνοντας, αµέσως µετά, τη σκυτάλη της 
παρουσίασης των τεχνικών χαρακτηριστι-
κών του Orondis Forte ο Παναγιώτης Κωστί-

κας Marketing Manager στους τοµείς δενδρο-
κοµίας και αµπέλου, της Syngenta Hellas, δι-
ευκρίνισε πως πρόκειται για ένα µείγµα από 
oxathiapiprolin και από amisulbrom, δύο δρα-
στικές που έχουν διαφορετικό τρόπο δράσης, 
µε συνέπεια να εξασφαλίζουν διάρκεια δρά-
σης και πολύ καλό έλεγχο στον περονόσπορο 
της αµπέλου. Όπως εξήγησε το διασυστηµατι-
κό προϊόν ιδανικά πρέπει να εφαρµοστεί µέχρι 

το προανθικό ή το ανθικό στάδιο.
«∆εν απαγορεύεται να γίνει εφαρµογή και µετά, 
απλώς η λογική µας είναι ότι στο επόµενο στά-
διο τοποθετείται καλύτερα Orondis Ultra, που 
συµπληρώνει τη γκάµα µας τεχνικά, αλλά και α-
πό πλευράς marketing» εξήγησε ο κ. Κωστίκας, 
προσθέτοντας πως ως προς το Orondis Forte, 
οι εφαρµογές του µπορεί να είναι µία ή δύο, α-
νάλογα µε την ένταση της προσβολής και συνή-
θως σε εναλλαγή µε άλλης δράσης προϊόν. Ε-
µπορικά το προϊόν είναι διαθέσιµο στους παρα-
γωγούς από φέτος στη χώρα µας, αλλά και σε 
κάποιες άλλες ευρωπαϊκές χώρες, ενώ πριν α-
πό αυτό το µείγµα δοκιµάστηκε πειραµατικά για 
τρία χρόνια στην Ελλάδα και στο εξωτερικό, µε 
πάρα πολύ καλά αποτελέσµατα στο πεδίο.
«Πρόκειται για ένα προϊόν εφάµιλλο του Orondis 
Ultra, το οποίο είναι κορυφαίο αυτή τη στιγ-
µή στην αγορά, στον περονόσπορο. Το Orondis 
Forte ουσιαστικά έχει την ίδια άριστη αποτελε-
σµατικότητα, ενώ είναι κι ασφαλές, διότι όταν ε-
φαρµόζεται έως και το προανθικό στάδιο, δεν 
εµφανίζονται τα δραστικά του κατά τη συγκοµι-
δή στο επιτραπέζιο, όσο και στο οινοποιήσιµο α-
µπέλι. Μάλιστα για το προϊόν τρέφουµε µεγάλες 
προσδοκίες για τη δυναµική του στην αγορά» ε-
ξήγησε ο κ. Κωστίκας.  Λ. ΛΙΑΜΗΣ

O Παναγιώτης Κωστίκας, Marketing 
Manager στους τοµείς δενδροκοµίας και 
αµπέλου, της Syngenta Hellas.
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ΤΟ ΚΕΡΑΣΙ αποτελεί ένα από τα σηµαντικότερα 
φρούτα παγκοσµίως, χάρη στο ελκυστικό κόκκι-
νο χρώµα του, την ιδιαίτερη γεύση του και την υ-
ψηλή διατροφική του αξία. Η αυξηµένη εµπορι-
κή του σηµασία τα τελευταία χρόνια έχει οδηγή-
σει στην ανάγκη εφαρµογής σύγχρονων στρατη-
γικών θρέψης, µε στόχο τη βελτιστοποίηση της 
παραγωγής, τη βελτίωση της ποιότητας των καρ-
πών και την ενίσχυση της ανθεκτικότητας των 
δέντρων απέναντι σε αβιοτικές καταπονήσεις.

Ορθή θρεπτική υποστήριξη
Η επιτυχία στην καλλιέργεια της κερασιάς εξαρτά-
ται σε µεγάλο βαθµό από τη σωστή θρεπτική υπο-
στήριξη της σε κάθε φαινολογικό στάδιο. Για τον 
λόγο αυτό, η χρήση εξειδικευµένων προϊόντων 
θρέψης και βιοδιέγερσης εντάσσεται στρατηγικά 
σε ένα ολοκληρωµένο πρόγραµµα λίπανσης.
■Το σωστό ξεκίνηµα σε µια παραγωγή είναι η 
οµαλή και ισορροπηµένη ανθοφορία, καθώς σε 
αυτό το κρίσιµο στάδιο τίθενται οι βάσεις για την 
καρπόδεση, την εξέλιξη του φορτίου και την τελι-
κή απόδοση της καλλιέργειας. Πριν από την άν-
θηση, το φυσικό καρποδετικό Maxifruit, µε την 
καινοτόµο τεχνολογία NMX, εντάσσεται στρατη-
γικά στο πρόγραµµα θρέψης για την ενίσχυση 
της ανθοφορίας, τη βελτίωση του ποσοστού καρ-
πόδεσης και τη µεγιστοποίηση τόσο της παρα-
γωγής όσο και των ποιοτικών χαρακτηριστικών 
των καρπών. Η πατενταρισµένη τεχνολογία 
NMX βοηθά τα δέντρα να ρυθµίσουν την ορµο-
νική τους ισορροπία, εξασφαλίζοντας βελτιωµέ-
νη καρπόδεση, µεγαλύτερη καλίµπρα, βελτίωση 
χρώµατος και αύξηση brix στην τελική παραγω-
γή. Η θρεπτική σύστασή του (N-P-K + Zn + Mn) 

παρέχει όλα τα απαραίτητα στοιχεία για την ενί-
σχυση της ανθοφορίας, το δέσιµο περισσότερων 
κερασιών, µε τελικό αποτέλεσµα τη µεγαλύτερη 
ανάπτυξη και την καλύτερη και πρωιµότερη ω-
ρίµανση της παραγωγής. Ταυτόχρονα, προσφέρει 
µε πλήρως οµαλό τρόπο την ευκαιρία στο φυτό 
να παράξει και να συσσωρεύσει όλους τους απα-
ραίτητους ορµονικούς παράγοντες -αυξίνες, κυ-
τοκινίνες, γιββερελλίνες- στην αναλογία που τους 
χρειάζεται, ανάλογα το στάδιο ανάπτυξής του.
■Κατά την άνθηση και τη γονιµοποίηση, το 
Seactiv Leos µε τεχνολογία Seactiv και ε-
µπλουτισµένο σε Βόριο και Ψευδάργυρο, ε-
φαρµόζεται µε στόχο την υποστήριξη της ανθο-

φορίας, της γονιµότητας της γύρης, της καρπό-
δεσης και την ενίσχυση της φυσιολογικής λει-
τουργίας του φυτού κατά τη διάρκεια αυτού του 
ιδιαίτερα κρίσιµου σταδίου. Παράλληλα, η τε-
χνολογία Seactiv προσφέρει µεγαλύτερη αντο-
χή στα αβιοτικά stress, ενισχυµένη απορρόφη-
ση του προϊόντος, ισχυρή διασυστηµατικότητα 
και διέγερση του φωτοσυνθετικού ρυθµού, υ-
ποστηρίζοντας την οµαλή εξέλιξη της καλλιέρ-
γειας σε περιόδους αυξηµένων απαιτήσεων.
■Στη φάση αύξησης και ανάπτυξης των καρ-
πών, το Seactiv Elite µε τεχνολογία Seactiv και 
πλούσιο σε Ασβέστιο, τοποθετείται στρατηγικά 
για την κάλυψη των αναγκών της καλλιέργειας 
σε Άζωτο, Κάλιο και Ασβέστιο και την υποστή-
ριξη της παραγωγής καρπών υψηλής ποιότη-
τας. Το προϊόν λειτουργεί παράλληλα ως ασπί-
δα προστασίας απέναντι σε κάθε είδους stress, 
προσφέροντας µεγαλύτερη αντοχή στις αβιοτι-
κές καταπονήσεις, ενισχυµένη απορρόφηση, ι-
σχυρή διασυστηµατικότητα και διέγερση του 
φωτοσυνθετικού ρυθµού, συµβάλλοντας στη 
βελτίωση του µεγέθους, της συνεκτικότητας και 
της συνολικής εµπορικής αξίας των καρπών.
■Σε περιόδους όπου η καλλιέργεια εκτίθεται σε 
συνθήκες αβιοτικού stress, όπως παγετός, θερ-
µική ή υδατική καταπόνηση, το Vitalfi t µε την ο-
µώνυµη τεχνολογία, εντάσσεται ως εξειδικευ-
µένη λύση υποστήριξης της καλλιέργειας. Η ε-
φαρµογή του συµβάλλει στην ανάκαµψη και ε-
πανεκκίνηση της καλλιέργειας απέναντι σε δυ-
σµενείς συνθήκες, ενεργοποιεί την άµυνα του 
φυτού µέσω αύξησης των µηχανισµών άµυ-
νας και υποστηρίζει την απρόσκοπτη φυτική α-
νάπτυξη, περιορίζοντας τη γήρανση και ενισχύ-
οντας τη φυσική παραγωγή φυτoορµονών.
Η στρατηγική τοποθέτηση των βιοδιεγερ-
τών Maxifruit, Seactiv Leos, Seactiv Elite και 
Vitalfi t, µέσω των τεχνολογιών NMX, Seactiv 
και Vitalfi t, επιτρέπει τη διαδοχική κάλυψη 
των φυσιολογικών απαιτήσεων της κερασιάς 
από την άνθηση έως την ωρίµανση. Η συν-
δυαστική αυτή προσέγγιση συµβάλλει στη µεγι-
στοποίηση της καρπόδεσης, στη βελτίωση των 
αποδόσεων, στην ενίσχυση της ανθεκτικότητας 
της καλλιέργειας και στην παραγωγή καρπών 
υψηλής ποιότητας µε αυξηµένη εµπορική αξία.

ΑΝΤΩΝΙΑ ΜΠΑΜΠΑΝΗ
Product Manager

ΣΤΟΧΕΥΜΕΝΕΣ ΕΦΑΡΜΟΓΕΣ ΒΙΟΔΙΕΓΕΡΤΩΝ ΣΤΗΝ 
ΚΕΡΑΣΙΑ ΓΙΑ ΜΕΓΙΣΤΗ ΚΑΡΠΟΔΕΣΗ ΚΑΙ ΑΠΟΔΟΣΕΙΣ

Οι βιοδιεγέρτες της Timac Agro | ΛΥ∆Α 
καλύπτουν διαδοχικά της απαιτήσεις της 
κερασιάς από την άνθηση ως την ωρίµανση.
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I∆ΙΟΚΤΗΣΙΑ
Green Box Εκδοτική Α.E.
Νίκης 24, Σύνταγµα, 
105 57
Tηλ: 2103232905, 
Fax: 2103232967
E-Mail: info@agronews.gr

EΚ∆ΟΤΗΣ/∆ΙΕΥΘΥΝΤΗΣ
ΒΑΣΙΚΟΣ ΜΕΤΟΧΟΣ /
ΝΟΜΙΜΟΣ ΕΚΠΡΟΣΩΠΟΣ
Γιάννης Πανάγος

ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ

ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΕΣ ΕΠΙΚΟΙΝΩΝΙΑΣ 

ΤΟΥ Λ. ΛΙΑΜΗ

∆ΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΣΥΝΤΑΞΗΣ
Μαρία Γιουρουκέλη

ΣΥΝΤΑΞΗ
Λεωνίδας Λιάµης
Γιώργος Κοντονής
Ηλίας Ανδρεάκης
Ελένη ∆ούσκα

∆ΗΜΙΟΥΡΓΙΚΟ
Χαρά Οικονόµου
Φανή Παπαπετροπούλου

ΕΜΠΟΡΙΚΟΣ ∆ΙΕΥΘΥΝΤΗΣ
Παναγιώτης Αραβαντινός

∆ΙΑΝΟΜΗ
Άργος Α.Ε.

ΕΚΤΥΠΩΣΗ/ΒΙΒΛΙΟ∆ΕΣΙΑ
ΝΕΕΣ ΚΑΘΗΜΕΡΙΝΕΣ ΕΚ∆ΟΣΕΙΣ 
ΜΟΝΟΠΡΟΣΩΠΗ Α.Ε.

Ξεκινήστε την 
εγγραφή σας  
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Fresher

Π ροσανατολισµένη κυρίως στα φυλλώδη πράσι-
να λαχανικά υπέρπυκνης σποράς, αλλά και σε 
πιο ανοιχτά σχήµατα, όπως είναι τα κρεµµύδια 

και τα καρότα στα βολβώδη και δευτερευόντως τα αρω-
µατικά φυτά, είναι η νέα λύση µηχανικής ζιζανιοκτονίας 
που «λανσάρει» η «Terra Robotics».
Αξιοποιώντας αλγορίθµους µηχανικής µάθησης, τεχνο-
λογία αιχµής και χρήση laser, η νεοφυής επιχείρηση από 
τη Θεσσαλονίκη «υπόσχεται» αποτελεσµατικότητα πά-
νω από 90% στην καταπολέµηση των ζιζανίων κι ετοι-
µάζεται πολύ σύντοµα να ολοκληρώσει τις πρώτες πω-
λήσεις της. «Το ότι εστιάζουµε στα φυλλώδη πράσινα 
λαχανικά και στα βολβώδη, δεν σηµαίνει ότι δεν µπο-
ρούµε να µπούµε και σε άλλες καλλιέργειες. Απλώς στη 
λαχανοκοµία η χρήση του µηχανήµατός µας είναι ση-
µαντική γιατί έχει πολύ κα-
λό return of investment. Έ-
νας παραγωγός, δηλαδή, µε 
λίγο πάνω από 100 στρέµµα-
τα θα µπορούσε να αποσβέ-
σει την αγορά του σε 2-3 χρό-
νια χρήσης. 
Αντίθετα, σε µεγάλες ανοικτές 
καλλιέργειες η  καταπολέµηση 
είναι πολύ πιο φθηνή µε τα χη-
µικά», εξηγεί ο Γιάννης Μπα-
κατσής, συνιδρυτής της «Terra 
Robotics», µαζί µε τον Πέτρο 
Κατσιλέρο, επικεφαλής του τε-

χνολογικού τµήµατος, και τον Κωνσταντίνο Κανδύλη, δι-
ευθύνοντα σύµβουλο.
Πρακτικά το «Terra Weeder» όπως ονοµάζεται το έξυπνο 
παρελκόµενο, δένει σε γεωργικό ελκυστήρα και χρησι-
µοποιώντας την τεχνητή νοηµοσύνη, κάµερες και ρο-
µποτικό laser, µπορεί να αναγνωρίζει τα επιβλαβή ζι-
ζάνια, να τα σηµαδεύει και να τα καταστρέφει. Μέ-
χρι τώρα έχει εκπαιδευτεί να αναγνωρίζει και να καταπο-
λεµά ζιζάνια όπως είναι η γλιστρίδα, η στελλάρια, η κα-
ψέλα, η αγριοτοµατιά και η αγριοµελιτζάνα, αλλά, όπως 
µας λέει ο κ. Μπακατσής, «εκπαιδεύεται γρήγορα και σε 
µια εβδοµάδα να µπορεί να αντιµετωπίσει κάθε ζιζάνιο».
«Κουµπώνει» σε κάθε τρακτέρ, και µπορεί να αποτε-
λείται από ένα έως και 12 laser box στη σειρά  µε το κά-
θε ένα να καλύπτει περίπου 55-60 εκ. γης. «Ενδεικτικά, 

µπορώ να σας πω ότι το κό-
στος κτήσης για ένα µηχάνηµα 
µε 4 laser box, που καλύπτουν 
µια επιφάνεια 2,20 µ., κυµαί-
νεται στα 300.000 ευρώ», εί-
πε ο κ. Μπακατσής, αποκαλύ-
πτοντας ότι «ήδη έχουν προ-
πωληθεί τρία Terra Weeder
εκ των οποίων τα δύο στη Γαλ-
λία και το ένα στην Ελλάδα, στη 
φάρµα Βεζύρογλου και συζη-
τάµε για άλλα τρία, εντός του 
έτους, σε Λιθουανία, Ιταλία και 
Ισπανία».
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