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EDITORIAL

Η ΑΝΑΔΙΑΡΘΡΩΣΗ ΔΕΝ ΓΙΝΕΤΑΙ  
ΜΕ ΤΟ ΒΛΕΜΜΑ ΣΤΟΝ ΚΑΘΡΕΦΤΗ
Υπάρχουν αγροτικές ιστορίες που αξίζει να διαβάζονται όχι µόνο για το 
αποτέλεσµα, αλλά για τη διαδροµή που οδήγησε σ’ αυτό. Η περίπτωση 
της οικογένειας Στουκογιώργου στη Χάλκη (ρεπορτάζ σελ. 6) είναι µία 
από αυτές. Γιατί πίσω από την επιλογή των νέων ποικιλιών επιτραπέζι-
ου σταφυλιού υπάρχει κάτι πολύ µεγαλύτερο. Είναι η σταδιακή µετατό-
πιση µιας εκµετάλλευσης από τις παραδοσιακές µεγάλες καλλιέργειες 
σε ένα παραγωγικό µοντέλο υψηλότερης έντασης, µεγαλύτερων απαι-
τήσεων αλλά και σαφώς υψηλότερης προστιθέµενης αξίας.
Το ενδιαφέρον βρίσκεται κυρίως στον τρόπο µε τον οποίο έγινε αυτή η 
µετάβαση. Η οικογένεια δεν εγκατέλειψε µια καλλιέργεια για να α-
κολουθήσει µια µόδα. ∆οκίµασε, αξιολόγησε, αντιµετώπισε τις α-
δυναµίες µιας ποικιλίας στην πράξη και, όταν τα δεδοµένα της α-
γοράς άλλαξαν, µπήκε ξανά στη διαδικασία να επανεξετάσει τις ε-
πιλογές της. Ακόµη και η καταστροφή του Daniel, όσο βαρύ αποτύ-
πωµα κι αν άφησε, λειτούργησε τελικά ως επιταχυντής µιας αναδι-
άρθρωσης που είχε ήδη αρχίσει να κυοφορείται. Αυτό ακριβώς εί-
ναι και το δύσκολο ζητούµενο. Η αναδιάρθρωση δεν µπορεί να περιο-
ρίζεται σε µια αλλαγή καλλιέργειας επειδή µια άλλη εµφανίζεται προ-
σωρινά πιο προσοδοφόρα. Χρειάζεται να προηγείται έρευνα για τη ζή-
τηση, τις δυνατότητες διάθεσης, το παραγωγικό κόστος, την καταλλη-
λότητα των εδαφοκλιµατικών συνθηκών και, κυρίως, την πορεία που 

µπορεί να έχει το προϊόν µέχρι να φθάσει στην αγορά.
Στις πολυετείς καλλιέργειες το λάθος είναι ακριβότερο. Ο παραγωγός 
δεν αγοράζει απλώς πολλαπλασιαστικό υλικό. ∆εσµεύει γη, κεφάλαιο 
και παραγωγικό χρόνο για χρόνια. Η ποικιλία που σήµερα εµφανίζεται 
ως ευκαιρία µπορεί, όταν ο αµπελώνας ή ο οπωρώνας µπει σε πλήρη 
παραγωγή, να αντιµετωπίζει ήδη διαφορετικές συνθήκες ανταγωνι-
σµού. Γι’ αυτό η σωστή επιλογή δεν είναι εκείνη που υπόσχεται το µε-
γαλύτερο έσοδο σήµερα, αλλά εκείνη που έχει περισσότερες πιθανό-
τητες να παραµείνει εµπορικά ενδιαφέρουσα όταν η επένδυση θα έχει 
ωριµάσει. Κι εδώ βρίσκεται ίσως ένα έλλειµµα της ελληνικής γεωργί-
ας. Πέραν της διάθεσης για αλλαγή, χρειάζεται ειδικευµένη γνώση και 
σωστή προετοιµασία. Η αναδιάρθρωση, όταν γίνεται υπό πίεση, είναι 
άµυνα. Όταν γίνεται µε σχέδιο, είναι επενδυτική επιλογή.
Η εµπειρία της οικογένειας Στουκογιώργου δείχνει ότι στον αγροτικό 
χώρο η πρόβλεψη δεν είναι θεωρητική έννοια. Μετριέται σε στρέµµα-
τα, χρόνια αναµονής, κεφάλαιο και τελικά σε κιλά προϊόντος που πρέ-
πει να βρουν αγοραστή. Και ακριβώς γι’ αυτό, η αναζήτηση της σωστής 
ποικιλίας στον σωστό χρόνο, ίσως είναι µία από τις σηµαντικότερες α-
ποφάσεις που καλείται να πάρει σήµερα ο επαγγελµατίας αγρότης.

Γιάννης Πανάγος Εκδότης - ∆ιευθυντής

ΣΤΙΣ ΠΟΛΥΕΤΕΙΣ
ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΕΣ 

ΤΟ ΛΑΘΟΣ ΕΙΝΑΙ 
ΑΚΡΙΒΟΤΕΡΟ
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ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΟ ΣΤΑΦΥΛΙ

Νέο πεδίο δόξης στην κατεύθυνση της αναδιάρ-
θρωσης των καλλιεργειών στη Θεσσαλία µε 
στόχο την παραγωγή προϊόντων υπεραξίας µε 

υψηλή ζήτηση από τις αγορές, φαίνεται να δηµιουρ-
γεί η επένδυση σε νέες ποικιλίες επιτραπέζιων στα-
φυλιών που προωθεί αυτό τον καιρό στην περιοχή της 
Χάλκης, η οικογενειακή επιχείρηση Στουκογιώργου. 
Ο έµπειρος αγρότης - γεωπόνος, ∆ηµήτρης Στουκο-
γιώργος, µε τους τρεις γιους του, που συνδράµουν 
αποφασιστικά το project, φαίνεται να έχουν πιάσει 
καλά τα µηνύµατα των καιρών και να αξιοποιούν µε 
τον καλύτερο τρόπο τις συνθήκες που δηµιουργήθη-
καν στον  θεσσαλικό κάµπο µετά τις πληµµύρες της 
6ης Σεπτεµβρίου 2023 (Daniel). 
Η αρχή για τη µετακίνηση από τις κλασικές µεγάλες καλ-
λιέργειες στις πιο εντατικές είχε γίνει από τον πατέρα γύ-

ρω στο 2006, όταν άρχισαν να κάνουν την εµφάνισή τους 
στην περιοχή της Χάλκης οι πρώτοι αµπελώνες µε επι-
τραπέζια σταφύλια της ποικιλίας Crimson Seedless. Η 
πολλά υποσχόµενη τότε ποικιλία δεν «έδεσε» απόλυτα 
µε τα εδάφη της συγκεκριµένης ζώνης, ενώ το έλλειµµα 
τεχνογνωσίας από τους πρώτους καλλιεργητές, στέρησε 
από το όλο εγχείρηµα την µεγάλη επιτυχία. 
Παρά τις αρχικές δυσκολίες, µέχρι το 2018 η οικογέ-
νεια Στουκογιώργου, είχε εγκαταστήσει στα ιδιόκτητα 
κτήµατά της 105 στρέµµατα Crimson Seedless, βρί-
σκοντας σιγά – σιγά τον βηµατισµό της και στην αγορά 
του προϊόντος. Βλέποντας ωστόσο τις δυσκολίες που 
υπήρχαν µε τη διάθεσή τους, την άνοιξη του 2023, δη-
λαδή πριν από τις καταστροφικές πληµµύρες στη Θεσ-
σαλία, επιχειρήθηκε µια πρώτη αναδιάρθρωση της 
συγκεκριµένης ποικιλίας µε Sweet Celebration.  

ΣΕ ΝΕΕΣ ΠΟΙΚΙΛΙΕΣ ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΩΝ ΣΤΑΦΥΛΙΩΝ  ΕΠΕΝ∆ΥΕΙ 
Η ΟΙΚΟΓΕΝΕΙΑ ΣΤΟΥΚΟΓΙΩΡΓΟΥ ΣΤΗΝ ΠΕΡΙΟΧΗ ΤΗΣ ΧΑΛΚΗΣ
ΛΑΡΙΣΑΣ ΑΞΙΟΠΟΙΩΝΤΑΣ ΜΕ ΤΟΝ ΚΑΛΥΤΕΡΟ ΤΡΟΠΟ ΤΙΣ
ΣΥΝΘΗΚΕΣ ΠΟΥ ∆ΗΜΙΟΥΡΓΗΘΗΚΑΝ ΣΤΟΝ ΘΕΣΣΑΛΙΚΟ ΚΑΜΠΟ
ΜΕΤΑ ΤΗΝ ΚΑΤΑΣΤΡΟΦΗ ΤΟΥ DANIEL
ΤΟΥ ΓΙΑΝΝΗ ΠΑΝΑΓΟΥ 

ΖΗΤΟΥΜΕΝΟ  
Η ΠΟΙΚΙΛΙΑ   
ΝΑ ΔΕΣΕΙ ΜΕ 
ΤΟΝ ΤΟΠΟ
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Ο ∆ηµήτρης 
Στουκογιώργος 

(αριστερά) µε τον 
Γιάννη Πανάγο 

και τους γιους του 
Αχιλλέα, Γιώργο και 

Νικόλα.
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ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΟ ΣΤΑΦΥΛΙ

Η τεκμηρίωση για
τις αποδόσεις
των ποικιλιών
Sweet Celebration
και ARRA 36, κάνει
λόγο για 3.300 κιλά
το στρέμμα

Η ΠΟΛΛΑ  
ΥΠΟΣΧΟΜΕΝΗ  
CRIMSON 
SEEDLESS ΔΕΝ  
ΤΑΙΡΙΑΞΕ ΜΕ ΤΑ  
ΕΔΑΦΗ ΤΗΣ  
ΠΕΡΙΟΧΗΣ ΤΗΣ 
ΧΑΛΚΗΣ

Ηυποδοχή του εδάφους στα κλήµατα ήταν 
καλή, ωστόσο, τα προβλήµατα που προ-
κάλεσε η πληµµύρα το φθινόπωρο του ί-

διου έτους (Σεπτέµβριος 2023) είναι ακόµα εµφα-
νή στην εξέλιξη του συγκεκριµένου αµπελοτεµά-
χιου και στις αποδόσεις που το συνοδεύουν. Να 
σηµειωθεί ότι τα νερά σε όλη την έκταση του α-
µπελώνα προσέγγισαν τα δύο µέτρα και παρέµει-
ναν σε υψηλή στάθµη για κάποιους µήνες. Ωστόσο, 
τα φυτά δεν χάθηκαν, οι Κανονισµοί του ΕΛΓΑ δεν 
επέτρεψαν πριµ αναδιάρθωσης για τους πληµµυ-
ρισµένους αµπελώνες της περιοχής, ενώ η οικο-
νοµική ζηµιά που υπέστησαν οι παραγωγοί, µαζί 
και η οικογένεια Στουκογιώργου, ήταν ιδιαιτέρως 
µεγάλη και σίγουρα πολλαπλάσια της αναπλήρω-
σης εισοδήµατος που κατέβαλε στους καλλιεργη-
τές η Πολιτεία.   

O Daniel επίσπευσε τις εξελίξεις
«Ο Ντάνιελ µας ανάγκασε να αλλάξουµε βεβια-

σµένα και τα υπόλοιπα Crimson», δηλώνει στο 
Fresher ο ∆ηµήτρης Στουκογιώργος. «Αποτέλε-
σµα, αυτή  τη στιγµή, να καλλιεργούνται συνολι-
κά 105 στρέµµατα επιτραπέζιων σταφυλιών εκ 
των οποίων 80 στρέµµατα Sweet Celebration, 5 
στρέµµατα ARRA 36 και 20 στρέµµατα Crimson 
Seedless τα οποία προορίζονται και αυτά για α-
ντικατάσταση (µε ARRA 36)».
Όλα δείχνουν πως η προσπάθεια έχει ακόµα 
πολύ δρόµο, µιας και οι νέες φυτεύσεις δεν έ-
χουν φθάσει ακόµα τις αποδόσεις µιας ώριµης 
φυτείας, ωστόσο, τα µηνύµατα από την αγορά 
των προϊόντων για τις νέες ποικιλίες είναι ιδι-
αιτέρως ενθαρρυντικά, όπως και η ποιότητα του 
καρπού που συγκοµίζεται κάθε χρόνο. Να ση-
µειωθεί ότι η τεκµηρίωση για τις αποδόσεις των 
Sweet Celebration και ARRA 36, κάνει λόγο για 
3.300 κιλά το στρέµµα, όταν οι αποδόσεις των  
Crimson Seedless  περιορίζεται στα 2.000 κιλά 
το στρέµµα. 
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Tα τραγανά Sweet Celebration 
και ARRA Cherry Crush™ 
Η Sweet Celebration είναι συµβολαιακή και κά-
νει κόκκινα σταφύλια που δεν περιέχουν κου-
κούτσια. Τα σταφύλια θεωρούνται τραγανά µε 
εξαιρετική γεύση. Η ποικιλία αυτή είναι ιδιαί-
τερα γνωστή για το χαρακτηριστικό της χρώ-
µα. Η γεύση είναι πολύ ισορροπηµένη µεταξύ 
γλυκύτητας και οξύτητας.  Αντίστοιχα, τα ARRA 
Cherry Crush™ (ARD 36) είναι µια πατενταρι-
σµένη, άσπερµη (χωρίς κουκούτσια) ποικιλία 
κόκκινου σταφυλιού από την Grapa Varieties 
(Grapa Global). Έχει τραγανή υφή και µοναδική, 
γλυκιά γεύση µε διακριτικές νότες κερασιού. Το 
χρώµα είναι εντυπωσιακό βαθύ κερασοκόκκι-
νο. Το σταφύλι είναι υψηλής περιεκτικότητας σε 
σάκχαρα (brix 20° - 22°) µε εξαιρετική ισορ-
ροπία ζάχαρης-οξέων. Παρουσιάζει µεγάλη α-
ντοχή στη βροχή και εξαιρετική διατηρησιµότη-
τα (long shelf life) στην αποθήκευση.

Οι νέες φυτεύσεις δεν έχουν φθάσει ακόµα τις 
αποδόσεις µιας ώριµης φυτείας, ωστόσο, τα 
µηνύµατα από την αγορά των προϊόντων για τις 
νέες ποικιλίες είναι ιδιαιτέρως ενθαρρυντικά.
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ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΟ ΣΤΑΦΥΛΙΑΓΟΡΑ

Η ΚΡΙΣΗ  
ΤΟΥ 2026  
ΔΕΝ ΞΕΚΙΝΗΣΕ 
ΦΕΤΟΣ

ΣΕ ΜΙΑ ΑΠΟ ΤΙΣ ∆ΥΣΚΟΛΟΤΕΡΕΣ ΤΩΝ ΤΕΛΕΥΤΑΙΩΝ ΕΤΩΝ 
ΕΞΕΛΙΣΣΕΤΑΙ Η ΦΕΤΙΝΗ ΕΜΠΟΡΙΚΗ ΠΕΡΙΟ∆ΟΣ ΤΟΥ
ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΟΥ ΣΤΑΦΥΛΙΟΥ ΚΑΙ ΣΙΓΟΥΡΑ ∆ΕΝ ΚΑΝΟΥΜΕ
ΛΟΓΟ ΑΠΛΩΣ ΓΙΑ ΜΙΑ ΚΑΚΗ ΧΡΟΝΙΑ  ΤOY ΖΑΦΕΙΡΗ ΜΥΣΤΑΚΙ∆Η*

Η ζήτηση στις ευρωπαϊκές αγορές εί-
ναι περιορισµένη, η απορρόφηση του 
προϊόντος γίνεται µε δυσκολία και οι 

τιµές παραγωγού έχουν υποχωρήσει σε ε-
πίπεδα που, σε πολλές περιπτώσεις, δεν 
συµβαδίζουν πλέον µε το πραγµατικό κό-
στος της καλλιέργειας. Θα ήταν εύκολο να 
πούµε ότι πρόκειται απλώς για µια ακόµη 
κακή χρονιά. Όµως η εικόνα είναι πιο σύν-
θετη και, κυρίως, δεν ξεκίνησε φέτος.
Το 2024 ήταν µια πολύ καλή εµπορική χρο-
νιά για σηµαντικό µέρος του ελληνικού επι-
τραπέζιου σταφυλιού, ιδιαίτερα για ορισµέ-
νες όψιµες και νεότερες άσπερµες ποικιλί-
ες. Η ζήτηση ήταν ισχυρή και η περιορισµέ-
νη προσφορά σε συγκεκριµένες περιόδους 
κράτησε τις τιµές σε υψηλά επίπεδα.
Το 2025 τα πράγµατα άλλαξαν αισθητά. Η α-
γορά έγινε δυσκολότερη, η απορρόφηση ε-
πιβραδύνθηκε και ο ανταγωνισµός από άλ-
λες παραγωγικές χώρες εντάθηκε.
Φέτος έχουµε πλέον δεύτερη συνεχόµενη 
προβληµατική χρονιά. Αυτό είναι που πρέ-
πει να µας απασχολήσει περισσότερο. Ό-

χι τόσο αν µια συγκεκριµένη ποικιλία πλη-
ρώθηκε φέτος λίγα λεπτά λιγότερο, αλλά το 
γεγονός ότι µέσα σε ελάχιστο χρονικό διά-
στηµα ανατράπηκαν ισορροπίες, που µέχρι 
πρόσφατα έµοιαζαν δεδοµένες.

Μια ευρωπαϊκή αγορά που αλλάζει, 
µέσα στην οποία η πίεση δεν αφορά 
µόνο την Ελλάδα
Ανάλογα προβλήµατα καταγράφονται στην 
Ιταλία και την Ισπανία, τις δύο σηµαντικότε-
ρες παραγωγικές χώρες επιτραπέζιου στα-
φυλιού της Ευρωπαϊκής Ένωσης.
Στην Ιταλία, στις αρχές Σεπτεµβρίου, αρκε-
τές άσπερµες ποικιλίες κινούνταν σε αισθη-
τά χαµηλότερα επίπεδα τιµών από πέρυσι. 
Σε ορισµένες περιπτώσεις η πτώση ήταν ι-
διαίτερα µεγάλη. Και αυτό έχει σηµασία.
Τα τελευταία χρόνια οι νέες άσπερµες ποι-
κιλίες αντιµετωπίστηκαν συχνά ως η βασι-
κή διέξοδος για την ενίσχυση της ανταγω-
νιστικότητας. Η αγορά όµως δείχνει ότι κα-
µία ποικιλία δεν παραµένει για πάντα προ-
στατευµένη.
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Όταν µια ποικιλία γνωρίζει εµπορική επιτυ-
χία, ακολουθούν νέες φυτεύσεις. Όταν οι ί-
διες ή παρόµοιες ποικιλίες επεκτείνονται 
ταυτόχρονα σε Ιταλία, Ισπανία, Ελλάδα και 
άλλες χώρες, οι διαθέσιµες ποσότητες αυ-
ξάνονται. Και κάποια στιγµή η αγορά αρχίζει 
να δυσκολεύεται να απορροφήσει αυτούς 
τους όγκους χωρίς πίεση στις τιµές.
Αυτό είναι ίσως ένα από τα πιο χρήσιµα συ-
µπεράσµατα της φετινής χρονιάς.
∆εν αρκεί πια να αναζητούµε την «επόµενη 
καλή ποικιλία». Πρέπει να γνωρίζουµε πού 
θα πουληθεί, πότε θα βγει στην αγορά και 
τι θα υπάρχει εκείνη την περίοδο από τις α-
νταγωνίστριες χώρες.

Το ελληνικό σταφύλι 
δεν αρκεί να είναι καλό
Η Ιταλία διευρύνει το ποικιλιακό της χαρ-
τοφυλάκιο και παρατείνει την εµπορική της 
περίοδο. Η Ισπανία έχει επενδύσει συστη-
µατικά στις άσπερµες ποικιλίες, στην εµπο-
ρική οργάνωση και στις συνεργασίες µε τις 
µεγάλες αλυσίδες. 
Η Τουρκία παραµένει ισχυρός παίκτης, ιδι-
αίτερα στις αγορές της Ανατολικής και Κε-
ντρικής Ευρώπης, ενώ η Αίγυπτος έχει ενι-
σχύσει σηµαντικά τη θέση της.
Τα χρονικά κενά που υπήρχαν παλαιότερα 
ανάµεσα στις διαφορετικές χώρες παρα-
γωγής γίνονται όλο και µικρότερα. Έτσι, το 
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ΑΓΟΡΑ ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΟ ΣΤΑΦΥΛΙ

ελληνικό σταφύλι δεν αρκεί απλώς να εί-
ναι καλό. Πρέπει να είναι διαθέσιµο τη σω-
στή στιγµή, µε σταθερή ποιότητα, σωστή 
µετασυλλεκτική διαχείριση και δυνατότη-
τα να καλύψει µε συνέπεια ένα εµπορικό 
πρόγραµµα.
Την ίδια στιγµή αυξάνονται και οι κίνδυνοι 
στην παραγωγή. Η φετινή έντονη πίεση α-
πό τον περονόσπορο στην Καβάλα είναι έ-
να χαρακτηριστικό παράδειγµα. Σε αρκετές 
περιπτώσεις αυξήθηκε αισθητά το κόστος 
φυτοπροστασίας, ενώ υπήρξαν και απώλει-
ες εµπορεύσιµης παραγωγής.
Όταν αυτό συµπίπτει µε µια αδύναµη εµπο-
ρική χρονιά, ο παραγωγός πιέζεται και α-
πό τις δύο πλευρές: Ξοδεύει περισσότερο 
για να φτάσει στη συγκοµιδή και τελικά ει-
σπράττει λιγότερα.

Η σχέση ανάµεσα στην προσφορά και 
στον ρυθµό που απορροφά η αγορά
Συχνά ακούµε ότι «φέτος δεν υπάρχει ζήτη-
ση». Η διαπίστωση είναι σωστή, δεν εξηγεί 
όµως από µόνη της όσα συµβαίνουν.
Το βασικό πρόβληµα είναι η σχέση ανάµε-
σα στην προσφορά και στον ρυθµό µε τον 
οποίο η αγορά µπορεί να την απορροφήσει.
Το 2026 µεγάλες ποσότητες από διαφορε-
τικές χώρες βρέθηκαν στην ευρωπαϊκή α-
γορά µέσα σε σχετικά στενό χρονικό διά-
στηµα. Σε ορισµένες περιοχές η ωρίµανση 
επιταχύνθηκε, ενώ οι νέες φυτεύσεις των 
προηγούµενων ετών αύξησαν τις διαθέσι-
µες ποσότητες ορισµένων σύγχρονων ποι-
κιλιών. Όταν πολλά προϊόντα φτάνουν σχε-
δόν ταυτόχρονα στην αγορά, ο χρόνος λει-
τουργεί εις βάρος του παραγωγού.
Το περιθώριο αναµονής για ένα ευπαθές 

προϊόν όπως το σταφύλι είναι περιορισµέ-
νο. Όσο µεγαλώνει η ανάγκη για άµεση δι-
άθεση, τόσο ισχυρότερη γίνεται η θέση του 
αγοραστή. Σε αυτό προστίθεται και ένα πα-

λιό ελληνικό πρόβληµα: ο κατακερµατισµός 
της παραγωγής και της εµπορίας.
Παραγωγοί, µεσίτες και εµπορικές επιχει-
ρήσεις µπορεί να απευθύνονται ταυτόχρονα 

ΜΙΑ ΕΠΕΝ∆ΥΣΗ ΠΟΛΛΩΝ ΕΤΩΝ ΕΙΝΑΙ Ο ΑΜΠΕΛΩΝΑΣ 
Η ελληνική αµπελουργία χρειάζεται αναδιάρθρωση. Αυτό όµως δεν 
σηµαίνει ότι κάθε λίγα χρόνια πρέπει να ακολουθούµε την ποικιλία που 
είχε την καλύτερη τιµή την προηγούµενη περίοδο.Ένας αµπελώνας είναι 
επένδυση πολλών ετών.
Μέχρι να φτάσει σε πλήρη παραγωγή µπορεί να έχουν αλλάξει οι εκτάσεις 
στις ανταγωνίστριες χώρες, να έχουν εµφανιστεί νέες ποικιλίες και να 
έχουν µετακινηθεί οι προτιµήσεις των καταναλωτών.
Γι’ αυτό η επιλογή ποικιλίας δεν µπορεί να είναι µόνο γεωπονική. Είναι 
ταυτόχρονα και εµπορική απόφαση. ∆εν αρκεί να ξέρουµε ότι µια ποικιλία 
αποδίδει καλά στις ελληνικές συνθήκες. Πρέπει να έχουµε και µια όσο 

γίνεται πιο καθαρή εικόνα για τη θέση που µπορεί να έχει στην αγορά όταν 
ο αµπελώνας θα βρίσκεται πλέον σε πλήρη παραγωγή.
Το ίδιο ισχύει και για την οργάνωση της εµπορίας.
Χρειάζεται µεγαλύτερη συγκέντρωση της προσφοράς, ισχυρότερες 
οργανώσεις παραγωγών, σύγχρονες εγκαταστάσεις συντήρησης και 
τυποποίησης και εξαγωγικά σχήµατα που µπορούν να στηρίξουν σταθερές 
συνεργασίες και όχι µόνο ευκαιριακές πωλήσεις.
Ακόµη και η δυνατότητα να συντηρηθεί σωστά το προϊόν για λίγες ηµέρες 
ή εβδοµάδες, ώστε να µη χρειάζεται να πωληθεί υπό πίεση, αποτελεί 
ουσιαστικό µέρος της διαπραγµατευτικής δύναµης.

EΠΙΤΡΑΠΕΖΙΑ ΣΤΑΦΥΛΙΑ
ΕΛΛΗΝΙΚΕΣ ΕΞΑΓΩΓΕΣ
Έως τέλος Αυγούστου 2026

ΜΕΙΩΣΗ
ΣΕ ΣΧΕΣΗ 
ΜΕ 2025

9.830 28%τόνοι

ΤΙΜΗ
ΠΑΡΑΓΩΓΟΥ

0,70
ευρώ / κιλό

(άσπερµα)

*Ο Ζαφείρης Μυστακίδης είναι πρόεδρος του ΓΕΩΤΕΕ Ανατολικής Μακεδονίας, 
Αντιπρόεδρος Πανελλήνιας Οµοσπονδίας Συλλόγων Γεωπόνων (ΠΟΣΓ) και Γεωπόνος MSc.
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Η επιλογή ποικιλίας δεν είναι µόνο γεωπονική αλλά και εµπορική απόφαση.

στους ίδιους αγοραστές µε παρόµοιο προϊ-
όν. Έτσι, ο ανταγωνισµός δεν είναι µόνο α-
πέναντι στην Ιταλία, την Ισπανία ή την Τουρ-
κία. Πολύ συχνά είναι και µεταξύ µας.

Ώρα ν' ανοίξει η συζήτηση στην Ελλάδα
Και όταν όλοι προσπαθούν να διαθέσουν 
γρήγορα το προϊόν τους, η τιµή γίνεται εύ-
κολα το βασικό εργαλείο ανταγωνισµού. Η 
πίεση τότε δεν έρχεται µόνο απ’ έξω. ∆ηµι-
ουργείται και µέσα στην ίδια την πλευρά της 
προσφοράς. Η συζήτηση αυτή έχει ήδη α-
νοίξει στην Ιταλία. Καλό είναι να ανοίξει µε 
την ίδια σοβαρότητα και στην Ελλάδα.

Υπάρχει και µια πλευρά που συχνά µένει 
έξω από τη συζήτηση: η ταυτότητα του 
προϊόντος. Το παράδειγµα του Canicattì 

στη Σικελία είναι χαρακτηριστικό. Το επιτραπέ-
ζιο σταφύλι της περιοχής προβάλλεται συστη-
µατικά ως προϊόν ΠΓΕ, συνδεδεµένο µε τα ποι-
οτικά χαρακτηριστικά του αλλά και µε τον ίδιο 
τον τόπο, την εικόνα και τη γαστρονοµική ταυ-
τότητα της Σικελίας. ∆εν πρόκειται απλώς για 
ένα ακόµη σταφύλι στο ράφι. Έχει σαφή προέ-
λευση και αναγνωρίσιµη ταυτότητα.
Αυτό έχει τη σηµασία του και για εµάς.
Όταν ένα προϊόν παραµένει ανώνυµο, ο ευ-
κολότερος τρόπος σύγκρισής του µε το ε-
πόµενο είναι η τιµή. Όταν όµως αποκτά α-
ναγνωρίσιµη ταυτότητα, πιστοποιηµένη προ-
έλευση και σταθερή παρουσία στην αγορά, 
µπορεί να διεκδικήσει αξία και πέρα από τη 
χαµηλότερη προσφορά της ηµέρας.
Το ελληνικό επιτραπέζιο σταφύλι χρειάζεται 
και αυτή τη διάσταση. Η προβολή βέβαια δεν 
αρκεί από µόνη της. Πρέπει να πατά πάνω σε 
πραγµατική ποιότητα, πιστοποίηση και συνέ-
πεια. Μόνο τότε η προέλευση αποκτά πραγ-
µατικό περιεχόµενο για τον καταναλωτή.
Η κρίση του 2026 δεν πρέπει να αντιµετωπι-
στεί ως µια δύσκολη συγκυρία που απλώς 
περιµένουµε να περάσει. Αν περιοριστούµε 
σε αυτό, πιθανότατα θα βρεθούµε να συζητά-
µε τα ίδια ξανά σε λίγα χρόνια. Χρειαζόµαστε 
καλύτερη εικόνα για το τι φυτεύεται σήµερα 
στην Ελλάδα και τι φυτεύεται στους βασικούς 

ανταγωνιστές µας. Χρειαζόµαστε παρακολού-
θηση της αγοράς πριν ληφθούν οι επενδυτι-
κές αποφάσεις, καλύτερη οργάνωση της προ-
σφοράς, σύγχρονες υποδοµές και πιο σταθε-
ρή εξαγωγική στρατηγική. Ίσως πρέπει επίσης 
να αφήσουµε πίσω µια παλιά βεβαιότητα: Ότι 
αρκεί να παράγουµε ποιοτικό προϊόν και η α-
γορά θα το ανταµείψει από µόνη της.
Η ποιότητα είναι και θα παραµείνει η βάση. Σή-
µερα όµως πρέπει να συνοδεύεται από σω-
στή ποικιλία, σωστό χρονικό παράθυρο, καλή 
συντήρηση, συνέπεια στις παραδόσεις, εµπο-
ρική οργάνωση και αναγνωρίσιµη ταυτότητα.
Η πορεία από το 2024 έως σήµερα είναι χαρα-
κτηριστική. Το 2024 η περιορισµένη προσφο-
ρά και η ισχυρή ζήτηση έδωσαν πολύ καλές 
τιµές. Το 2025 η ισορροπία αυτή ανατράπηκε. 
Το 2026 η πίεση έγινε ακόµη µεγαλύτερη και 
άγγιξε πλέον ακόµη και ποικιλίες που µέχρι 
πρόσφατα θεωρούνταν εµπορικά ασφαλείς.
Το ελληνικό επιτραπέζιο σταφύλι εξακολου-
θεί να έχει σηµαντικές δυνατότητες στις ευ-
ρωπαϊκές αγορές. Το ερώτηµα είναι αν θα 
συνεχίσουµε κάθε φορά να αντιδρούµε εκ 
των υστέρων ή αν θα αρχίσουµε να σχεδιά-
ζουµε αρκετά χρόνια µπροστά.
Γιατί η πραγµατική αξία του προϊόντος δεν 
δηµιουργείται µόνο µέσα στο αµπέλι. Η αξία 
του χτίζεται από το χωράφι µέχρι το ράφι.
Και εκεί θα κριθεί, σε µεγάλο βαθµό, η ε-
πόµενη ηµέρα του ελληνικού επιτραπέζιου 
σταφυλιού.

Να σχεδιαστεί με σοβαρότητα η επόμενη μέρα

Η ΑΞΙΑ ΤΟΥ ΣΤΑΦΥΛΙΟΥ ΧΤΙΖΕΤΑΙ  
ΑΠΟ ΤΟ ΧΩΡΑΦΙ ΣΤΟ ΡΑΦΙ

ΟΣΟ ΜΕΓΑΛΩΝΕΙ 
Η ΑΝΑΓΚΗ ΓΙΑ 
ΑΜΕΣΗ ΔΙΑΘΕΣΗ 
ΕΝΟΣ ΠΡΟΪΟΝΤΟΣ 
ΤΟΣΟ ΑΥΞΑΝΕΤΑΙ 
Η ΔΥΝΑΜΗ ΤΟΥ 
ΑΓΟΡΑΣΤΗ
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ΕΙ∆ΗΣΕΙΣ

 Όλα τα φώτα στην επιμήκυνση της διάρκειας ζωής των προϊόντων

Η ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ StixFresh / Shelf Defense της 
εταιρείας Ryp Labs, Inc ήταν αυτή που ξεχώ-
ρισε στα Βραβεία Καινοτοµίας της έκθεσης 
Asia Fruit Logistica, η οποία έλαβε χώρα από 
2 έως 4 Σεπτεµβρίου στο Χονγκ Κονγκ, ξε-
χωρίζοντας ανάµεσα σε 18 υποψηφιότητες. 
Πρόκειται για µια λύση µε δραστικές φυτι-
κής προέλευσης, η οποία συµβάλλει στην α-
ναστολή ανάπτυξης της µούχλας, και εν γένει 
στη µεγαλύτερη διάρκεια «ζωής» των προϊό-
ντων στο ράφι, καθώς και µείωση των απω-
λειών τροφίµων στη λιανική, στη µεταφορά 
και στην αποθήκευση.  
Στους φιναλίστ που ανακοινώθηκαν µαζί µε 
τον νικητή στις 3 Σεπτεµβρίου, ήταν ακόµα 

το ψυγείο ONE Dual-Temperature της Ocean 
Network Express, που επιτρέπει σε διαφορε-
τικά προϊόντα να µεταφέρονται σε διαφορετι-
κές θερµοκρασίες εντός του ίδιου κοντέινερ, 
δίνοντας µεγαλύτερη ευελιξία στην ψυχρή ε-
φοδιαστική αλυσίδα. Ακόµα, ξεχώρισε το 
Optical Vege-Trimmer της Wyma Solutions, 
το οποίο υπόσχεται µεγαλύτερη ακρίβεια και 

αποτελεσµατικότητα σε ό,τι αφορά την αυτο-
µατοποιηµένη επεξεργασία λαχανικών. 
Στην ασιατική εκδοχή της Fruit Logistica ισχυ-
ρή ήταν όπως αναµενόταν η παρουσία Κινέ-
ζων εκθετών, µε πολλές εταιρείες µάλιστα να 
συµµετέχουν για πρώτη φορά, ενώ πέρα από 
εµπόρους, στην έκθεση συµµετείχαν και εται-
ρείες  που ειδικεύονται στο χώρο της συσκευ-
ασίας. Μια από τις τάσεις που ανέδειξε η έκ-
θεση είναι ότι η Νοτιοανατολική Ασία παραµέ-
νει ένας από τους σηµαντικότερους προορι-
σµούς για τα φρούτα της Κίνας, ενώ σηµαντι-
κή ευκαιρία παρουσιάζει και η Ρωσία. Αντιθέ-
τως, πιο δύσκολη είναι η πρόσβαση στην αγο-
ρά των ΗΠΑ και της Ευρώπης.

ΕΠΙΜΕΛΕΙΑ: 
ΗΛΙΑΣ ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

ΤΟ ΚΕΝΟ που δηµιούργησαν τα καιρικά προβλή-
µατα που επηρέασαν την Τουρκία και την Ισπανία, 
τους κύριους προµηθευτές λεµονιών της Ευρώ-
πης, εκµεταλλεύτηκαν πλήρως η Αργεντινή και η 
Νότια Αφρική. Σύµφωνα µε τον Nahuel Lavino της 
Diagonal Citrus, η χώρα της Λατινικής Αµερικής ε-

ξήγαγε 140.000 τόνους, 40% περισσότερους από 
ό,τι το 2025, ενώ η Νότια Αφρική εξήγαγε 370.000 
τόνους, σηµειώνοντας αύξηση 24% σε ετήσια βά-
ση. Ο κύριος προορισµός για τα λεµόνια της Αργε-
ντινής είναι η Ευρώπη, η οποία λαµβάνει το 57% 
των αποστολών. Η Ρωσία αντιπροσωπεύει το 19%, 

οι Ηνωµένες Πολιτείες το 17% και το υπόλοιπο 7% 
πηγαίνει σε άλλες αγορές. Η υψηλή αρχική ζήτηση 
στην Ευρώπη και τη Ρωσία καθυστέρησε τις απο-
στολές προς τις Ηνωµένες Πολιτείες, καθώς οι ε-
ξαγωγείς περίµεναν να τελειώσει η παραγωγή και 
οι εισαγωγές της Καλιφόρνια από το Μεξικό. 

ΛΕΜΟΝΙΑ ΑΡΓΕΝΤΙΝΗΣ ΚΑΛΥΠΤΟΥΝ ΤΑ ΚΕΝΑ ΤΗΣ ΕΥΡΩΠΑΪΚΗΣ ΑΓΟΡΑΣ
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ΕΝΑ ΣΥΣΤΗΜΑ ΚΑΜΕΡΩΝ µε τεχνητή νοηµο-
σύνη έχει αρχίσει να χρησιµοποιείται σε οπω-
ρώνες και αµπελώνες στις ΗΠΑ για τη συλλο-
γή δεδοµένων σε επίπεδο καλλιέργειας και τη 
µετατροπή τους σε αποφάσεις που αφορούν 
τη διαχείριση εκµεταλλεύσεων και την εφο-
διαστική αλυσίδα. Το σύστηµα, που αναπτύ-
χθηκε από την Orchard Robotics, διαθέτει κά-
µερα βάρους περίπου 2,3 κιλών η οποία µπο-
ρεί να τοποθετηθεί σε τρακτέρ και άλλα γεωρ-
γικά µηχανήµατα. Καθώς ο εξοπλισµός κινεί-
ται ανάµεσα στις σειρές των καλλιεργειών, το 

σύστηµα καταγράφει εκατοµµύρια εικόνες, οι 
οποίες µπορούν να αναλυθούν για την κατα-
µέτρηση των καρπών, το µέγεθος, το χρώµα, 
τους ρυθµούς ανάπτυξης, την υγεία των φυ-
τών, την υδατική καταπόνηση, τις ασθένειες 
και την εκτίµηση της απόδοσης της καλλιέργει-
ας. Η Orchard Robotics αναφέρει ακρίβεια άνω 
του 95% στην πρόβλεψη της παραγωγής, µε 
τα στοιχεία να χρησιµοποιούνται για τον προ-
γραµµατισµό των αναγκών σε εργατικό δυνα-
µικό, την προµήθεια κιβωτίων συλλογής, την 
αποθήκευση και τα προγράµµατα πωλήσεων.

ΣΕ ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑ µε επιστήµονες του ερευνητι-
κού ινστιτούτου John Innes Centre στο Ηνωµέ-
νο Βασίλειο η Zespri επιχειρεί να βρει µια φυσι-
κή λύση απέναντι στο βακτηριακό έλκος (PsaV) 
της ακτινιδιάς. Ο λόγος, όπως επισηµαίνει το ε-
ρευνητικό ινστιτούτο, είναι ότι το PsaV έχει µο-
λύνει ήδη την πλειονότητα των ακτινιδιώνων στη 

Νέα Ζηλανδία, αλλά και σε πολλές ακόµα περιο-
χές ανά τον κόσµο, ενώ οι χηµικές µέθοδοι αντι-
µετώπισης που χρησιµοποιούνται σήµερα είναι 
πιθανό σε λίγα χρόνια να µην είναι αποτελεσµα-
τικές. Αυτό οφείλεται στο ότι οι πληθυσµοί βα-
κτηρίων Psa φαίνεται να «χτίζουν» ανοσία στις 
µεθόδους χηµικού ελέγχου, κάτι που στο άµε-
σο µέλλον µπορεί να τους καταστήσει µη απο-
τελεσµατικούς.  Η συνεργασία αυτή έχει αποµο-
νώσει βακτήρια του γένους Pseudomonas που 
σχετίζονται µε τα ακτινίδια. Στόχος των ερευνη-
τών είναι να εντοπίσουν στελέχη που µπορούν να 
καταπολεµήσουν αποτελεσµατικά τη µόλυνση α-
πό το PsaV. Σύµφωνα µε το κέντρο, η Zespri έχει 
στηρίξει την έρευνα και έχει δεσµευτεί να χρηµα-
τοδοτήσει έναν/µία υποψήφιο/α διδάκτορα για 
να εργαστεί πάνω στη συγκεκριµένη µελέτη. «Αν 
δεν βρούµε λύσεις που να θεραπεύουν οπωρώ-
νες µε ακτινίδια που έχουν µολυνθεί, η Νέα Ζη-
λανδία θα χάσει µεγάλο µέρος των αγροτικών ε-
ξαγωγών της» τονίζει ο δρ Jacob Malone, Group 
Leader του John Innes Centre.

ΤΗΝ ΙΚΑΝΟΤΗΤΑ να παραµείνει φρέσκο, α-
κόµα και ένα µήνα µετά τη συγκοµιδή, έχει 
το πεπόνι που ανέπτυξε µια οµάδα επιστη-
µόνων στην Ιαπωνία, µε το καινοτόµο προ-
ϊόν να αναµένεται να κυκλοφορήσει στην α-
γορά ως το 2029. Πιο συγκεκριµένα, Ο Εθνι-
κός Οργανισµός Γεωργίας και Έρευνας Τρο-
φίµων (NARO), ο καθηγητής του Πανεπιστη-
µίου του Tsubuka, Hiroshi Ezura, και η εται-

ρεία Sanatech Life Science Co., χρησιµοποι-
ώντας τη µέθοδο της γονιδιακής επεξεργασί-
ας, ανέστειλαν σχεδόν εξ ολοκλήρου τη λει-
τουργία των γονιδίων που παράγουν αιθυλέ-
νιο – σε αυτό οφείλεται κατά κύριο λόγο η ω-
ρίµανση µετά τη συγκοµιδή. Στη µέχρι στιγ-
µής έρευνα το πεπόνι παρέµεινε πράσινο και 
η «σάρκα» του σφιχτή ακόµα και ένα µήνα 
µετά τη συγκοµιδή. 

ME ΚΑΜΕΡΑ ΤΕΧΝΗΤΗΣ ΝΟΗΜΟΣΥΝΗΣ 
ΔΙΑΧΕΙΡΙΣΗ ΚΑΙ ΠΡΟΒΛΕΨΗ ΣΟΔΕΙΑΣ

Έρευνα για 
φυσικές λύσεις 
εναντίον του PSA 
χρηματοδοτεί 
η Zespri

ΟΤΑΝ ΤΟ ΠΕΠΟΝΙ ΖΕΙ ΕΝΑ ΜΗΝΑ ΣΤΟ ΡΑΦΙ
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ΤΡΟΠΙΚΑ ΦΡΟΥΤΑ 
ΣΤΟΝ ΕΥΡΩΠΑΪΚΟ 
ΝΟΤΟ ΒΛΕΠΕΙ  
Η RABOBANK
ME THN ΚΛΙΜΑΤΙΚΗ αλλαγή να αναδια-
µορφώνει τις συνθήκες παραγωγής και 
τη ζήτηση για τροπικά φρούτα να αυξά-
νεται, ορισµένες περιοχές της Ευρώπης 
ενδέχεται να βρεθούν σε καλύτερη θέ-
ση για την παραγωγή καλλιεργειών υ-
ψηλότερης αξίας, λέει νέα µελέτη της 
Rabobank. Η ευκαιρία είναι υπαρκτή, αλ-
λά επιλεκτική: θα εµφανιστεί µόνο εκεί ό-
που η βελτίωση της κλιµατικής καταλλη-
λότητας συνδυάζεται µε αξιόπιστη πρό-
σβαση σε νερό, δυνατότητα παραγωγής 
σε µεγαλύτερη κλίµακα, τεχνική επάρ-
κεια, υποδοµές και πρόσβαση σε αγορές 
υψηλής αξίας. Σύµφωνα µε τη µελέτη, 
κατηγορίες, όπως τα αβοκάντο, τα µάν-
γκο, τα φρούτα του πάθους και οι πιτά-
γιες (dragon fruit), ενδέχεται να προσφέ-
ρουν πιο ελκυστικές ευκαιρίες για τους 
Ευρωπαίους παραγωγούς, ιδιαίτερα για 
µικρότερες εκµεταλλεύσεις που αναζη-
τούν εξειδικευµένες ή premium καλ-
λιέργειες. Το σκεπτικό δεν περιορίζεται 
στην αύξηση της ζήτησης και στα υψηλό-
τερα περιθώρια κέρδους, καθώς η µεγά-
λη εξάρτηση της Ευρώπης από τις εισα-
γωγές τροπικών φρούτων δηµιουργεί ε-
πίσης έκθεση σε κινδύνους εφοδιασµού.

ΚΕΡΔΙΖΟΥΝ ΤΗ ΒΡΑΖΙΛΙΑ 
ΤΑ ΜΗΛΑ ΤΗΣ ΕΥΡΩΠΗΣ

ΟΛΟΚΛΗΡΩΘΗΚΕ τον Αύγουστο η πρώτη χρονιά 
της ευρωπαϊκής εκστρατείας προώθησης µήλων 
«Ένα µήλο την ηµέρα! Γνωρίστε τα υψηλής ποιότη-
τας µήλα της ΕΕ» στη Βραζιλία. Η εκστρατεία, η ο-
ποία έχει σχεδιαστεί για να προωθήσει, σε διάστη-
µα τριών ετών, τα ευρωπαϊκά πρότυπα ποιότητας, 
ασφάλειας τροφίµων και ιχνηλασιµότητας, περι-
λάµβανε µια σειρά δράσεων δηµοσίων σχέσε-
ων, καθώς και τη διανοµή ενηµερωτικού και εκ-
παιδευτικού υλικού στη Βραζιλία. Στο πλαίσιο της 
εκστρατείας πραγµατοποιήθηκε επίσης εκδήλω-
ση για τον Τύπο στο Σάο Πάολο, συµµετοχή στην 
Anuga Select Brazil 2026, καθώς και συναντήσεις 
µε εισαγωγείς, διανοµείς και εκπροσώπους του 
τοµέα φρούτων και λαχανικών της Βραζιλίας.

ΔΥΝΑΜΙΚΗ ΑΥΞΗΣΗ ΣΤΙΣ 
ΕΞΑΓΩΓΕΣ ΤΩΝ ΕΓΧΩΡΙΩΝ  
ΠΥΡΗΝΟΚΑΡΠΩΝ

ΣΗΜΑΝΤΙΚΗ άνοδο σηµείωσαν φέτος οι εξα-
γωγές ελληνικών ροδάκινων, νεκταρινιών, 
βερίκοκων και κερασιών κατά την περίοδο α-
πό την 1η Μαΐου έως και τις 4 Σεπτεµβρίου, 
σύµφωνα µε στοιχεία της ∆ιεύθυνσης Ποιότη-
τας και Ασφάλειας τροφίµων. Σε ό,τι αφορά τα 
ροδάκινα, οι εξαγωγές στις 4 Σεπτεµβρίου α-
νέρχονταν σε 65.994 τόνους, σε αντίθεση µε 
49.299 τόνους το 2025, αύξηση 34%. Στα νε-
κταρίνια η άνοδος είναι ακόµα πιο εντυπωσι-
ακή, αφού υπερδιπλασιάστηκαν στους 75.533 
τόνους, έναντι 34.492 τόνων το 2025 (+119%). 
«Εκτόξευση» παρατηρήθηκε και στις εξαγω-
γές κερασιών που έως τις 4 Σεπτεµβρίου άγ-
γιζαν τους 54.493 τόνους (19.682 τόνοι πέρ-
σι). Τέλος, στα βερίκοκα οι εξαγωγές έφτα-
σαν τους 52.088 τόνους σε αντίθεση µε τους 
27.548 τόνους του περασµένου έτους (+89%).

ΠΡΟΪΟΝΤΑ ΑΚΤΙΝΙ�ΙÔ
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∆ηµήτρης Κουρέτας, καθηγητής 
Βιοχηµείας και Βιοτεχνολογίας 
στο Πανεπιστήµιο Θεσσαλίας

NEA ΠΝΟΗ ΣΤΑ ΦΡΟΥΤΑ 
Β'ΔΙΑΛΟΓΗΣ ΔΙΝΕΙ 
ΤΟ ΕΡΓΟ FRUITVALUE

ΤΗΝ ΑΞΙΟΠΟΙΗΣΗ φρούτων δεύτερης διαλογής µε προέ-
λευση από την Κεντρική Μακεδονία, για την παραγωγή 
πρώτων υλών για τη βιοµηχανία τροφίµων (π.χ. διατρο-
φικά συµπληρώµατα) αξιοποιώντας καινοτόµες τεχνολο-
γίες επιχειρεί το έργο FruitValue. 
Πρόκειται για µια σύµπραξη της Glavakis Trees & Herbs, 
του Τµήµατος Γεωπονίας του ΑΠΘ, του Ινστιτούτου Εδα-
φοϋδατικών Πόρων του ΕΛΓΟ-∆ΗΜΗΤΡΑ και του Ινστι-
τούτου Βιο-Οικονοµίας και Αγρο-Τεχνολογίας του ΕΚΕ-
ΤΑ, που υλοποιήθηκε στα πλαίσια της ∆ράσης «Επενδυ-
τικά Σχέδια Καινοτοµίας» µε στόχο τη συµβολή στη µείω-
ση των απωλειών τροφίµων, την ενίσχυση της κυκλικής 
οικονοµίας και την ανάπτυξη καινοτόµων λύσεων για τον 
αγροδιατροφικό τοµέα. 
Για να τον πετύχει συνδυάζει πράσινες τεχνολογίες εκχύ-
λισης και ενθυλάκωσης τις οποίες συνδύασε µε τα πλεο-
νεκτήµατα της αγροτικής παραγωγής της περιοχής προ-
κειµένου να δηµιουργήσουν πιλοτικά καινοτόµα προϊό-
ντα που ανταποκρίνονται στις ανάγκες της τοπικής αγο-
ράς της Κεντρικής Μακεδονίας.  Στα πλαίσια του έργου 
αναπτύχθηκε ακόµα ένα ολοκληρωµένο Πληροφοριακό 
Σύστηµα Ιχνηλασιµότητας που υποστηρίζει τη διαχείριση 
δεδοµένων και συναλλαγών µεταξύ όλων των εµπλεκο-
µένων φορέων της εφοδιαστικής αλυσίδας παραγωγής 
και µεταποίησης φρούτων. 
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ΕΩΣ 30 ΝΟΕΜΒΡΙΟΥ ΑΙΤΗΣΕΙΣ ΣΕ ΑΝΑΠΤΥΞΙΑΚΟ

ΑΝΟΙΧΤΗ µέχρι τις 30 Νοεµβρίου θα παρα-
µείνει ανοιχτή η πρόσκληση του Καθεστώτος 
Ενισχύσεων «Αγροδιατροφή – Πρωτογενής 
Παραγωγή και Μεταποίηση Γεωργικών Προϊ-
όντων – Αλιεία – Υδατοκαλλιέργεια» του Ανα-
πτυξιακού Νόµου 4887/2022. 
Ειδικά για τα επενδυτικά σχέδια πρωτογενούς 
γεωργικής παραγωγής, η ένταση ενίσχυσης 
δεν µπορεί να υπερβεί το 50% (60% φορείς 
που ελέγχονται κατά ποσοστό άνω του 50% α-

πό εταίρους/µετόχους αγρότες κάτω των 41 
ετών και για τα µικρά νησιά του Αιγαίου, 40% 
στην Περιφέρεια Αττικής), µε ανώτατο ποσό ε-
νίσχυσης 600.000 ευρώ ανά επενδυτικό σχέ-
διο και ανά επιχείρηση. Το ποσό ενίσχυσης α-
νά επενδυτικό σχέδιο στον κλάδο της µεταποί-
ησης γεωργικών προϊόντων, δεν υπερβαίνει 
τα 20.000.000 ευρώ, ενώ οι παρεχόµενες ανά 
φορέα ενισχύσεις δεν µπορούν να υπερβούν 
σωρευτικά τα 20.000.000 ευρώ. 

ΕΩΣ 200.000 ΕΥΡΩ 
ΣΕ ΔΕΝΤΡΑ ΑΠΟ  
ΤΑ ΣΧΕΔΙΑ ΒΕΛΤΙΩΣΗΣ
ΑΠΟ ΤΙΣ 6 ΟΚΤΩΒΡΙΟΥ ξεκινάνε οι αι-
τήσεις στα Σχέδια Βελτίωσης, µε τα 
δενδροκοµικά µηχανήµατα και τα 
δενδρύλλια να συγκεντρώνουν το µε-
γαλύτερο ενδιαφέρον. Συνολικά το 
κόστος του φακέλου µπορεί να φτά-
νει τα 200.000 ευρώ για τη φυτική πα-
ραγωγή, µε την επιδότηση να είναι ί-
ση µε το 50% το κόστος των δαπανών 
και, για τους νέους αγρότες στο 60%. 
Εξαίρεση αποτελούν κάποια µηχανή-
µατα φυτικής παραγωγής τα οποία 
θεωρούνται ότι ενσωµατώνουν «τε-
χνολογία αιχµής» ή διαθέτουν τεχνο-
λογία µεταβλητής δόσης (λίπασµα-
φυτοπροστασία), τα οποία γενικά ε-
πιδοτούνται µε 60% (συν 10% για νέ-
ους). Αξίζει να σηµειωθεί εδώ πως η 
ενίσχυση ορίζεται στο 70% γενικά για 
αρδευτικά συστήµατα και ΑΠΕ. 

∆ενδροφυτεύσεις, δονητικές µηχανές, 
στάγδην άρδευση, περιφράξεις και 
αγορά γης σε εναν φάκελο ενίσχυσης 
από τα Σχέδια Βελτίωσης.
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ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗ ∆ΗΜΗΤΡΗΣ ΡΕΠΠΑΣ

20 ΣΕΠΤΕΜΒΡΙΟΣ 2026

ΘΗΣΑΥΡΟΣ ΜΑΣ ΕΙΝΑΙ 
Η ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ ΜΑΖΙ 
ΜΕ ΤΟΝ ΑΝΘΡΩΠΟ 

ΠΟΥ ΤΗΝ ΕΦΑΡΜΟΖΕΙ
ΤΑ ASSETS ΤΗΣ ΕΠΙΤΥΧΗΜΕΝΗΣ ΠΟΡΕΙΑΣ ΤΗΣ TIMAC AGRO | ΛΥ∆Α ΣΤΗΝ ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΑΓΟΡΑ 

ΑΝΑΛΥΕΙ O ∆ΗΜΗΤΡΗΣ ΡΕΠΠΑΣ   ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗ ΣΤΟΝ Γ. ΠΑΝΑΓΟ  
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καθήκοντα Commercial Director της TIMAC AGRO 
ΛΥ∆Α, θέση την οποία κατείχε µέχρι σήµερα. Από το 
2025 έχει παράλληλα την ευθύνη του Marketing για 
τη ΝΑ Ευρώπη, συντονίζοντας τη στρατηγική και τις 
σχετικές πρωτοβουλίες της εταιρείας στις αγορές της 
περιοχής. Από τη νέα του θέση ως Deputy General 
Manager Ελλάδας, αναλαµβάνει διευρυµένες 
αρµοδιότητες στη διοίκηση και την περαιτέρω 
ανάπτυξη της TIMAC AGRO ΛΥ∆Α, έχοντας υπό την 
ευθύνη του τους τοµείς Commercial, Marketing και 
Logistics, ενώ παράλληλα θα συνεχίσει να ασκεί τα 
περιφερειακά του καθήκοντα στο Marketing για τη 
ΝΑ Ευρώπη. Με επίκεντρο τη θέση της εταιρείας 
του στην ελληνική αγορά το Fresher φιλοξενεί την 
πρώτη συνέντευξη του ∆ηµήτρη Ρέππα µετά την 
ανάληψη των νέων καθηκόντων του.
Θα µπορούσαµε να πούµε, ∆ηµήτρη, ότι η παρουσία 
σου στην εταιρεία, σχεδόν ταυτίζεται µε µια πρωτο-
φανή ενίσχυση της παρουσίας της και του κύκλου 
εργασιών, εννοείται, στην ελληνική αγορά;
Θα έλεγα ότι η παρουσία µου στην TIMAC AGRO | 
ΛΥ∆Α συµπίπτει χρονικά µε µια περίοδο πολύ µεγά-
λης ανάπτυξης της εταιρείας, αλλά δεν θα ήθελα να 
την προσωποποιήσω. Η ανάπτυξη αυτή είναι απο-
τέλεσµα οµαδικής δουλειάς. Όταν ξεκινήσαµε αυ-
τή τη νέα προσπάθεια, πριν από περίπου έξι χρό-
νια, είχαµε έναν πολύ συγκεκριµένο στόχο: Να ξα-
ναχτίσουµε την παρουσία της εταιρείας στην ελλη-
νική αγορά πάνω σε πιο στέρεες βάσεις. Αυτό σή-
µαινε ανασύσταση του δικτύου συνεργατών, δηµι-
ουργία µιας ισχυρής εµπορικής οµάδας, εκπαίδευ-
ση, καλύτερη παρουσία στο χωράφι και, κυρίως, ε-
πανατοποθέτηση της TIMAC AGRO στην αγορά της 
εξειδικευµένης θρέψης.
Από την αρχή πιστέψαµε ότι δεν πρέπει να ανταγωνι-
στούµε την αγορά µόνο στο επίπεδο του «πόσα κιλά 
λιπάσµατος πουλάµε», αλλά στο επίπεδο της τεχνολο-
γίας, της γεωπονικής γνώσης και του αποτελέσµατος 
που δίνουµε στον παραγωγό. Και αυτό, τελικά, αποτυ-
πώθηκε στα αποτελέσµατα. Μέσα σε λίγα χρόνια η ε-
ταιρεία πολλαπλασίασε τον κύκλο εργασιών της, κέρ-
δισε σηµαντικά µερίδια αγοράς και ιδιαίτερα στους βι-
οδιεγέρτες, και σήµερα έχει µια πολύ ισχυρότερη θέ-
ση στην ελληνική αγορά. Άρα ναι, θα έλεγα ότι τα χρό-
νια αυτά σηµατοδοτούν µια νέα εποχή για την TIMAC 
AGRO | ΛΥ∆Α στην Ελλάδα. Αλλά η πραγµατική επιτυ-
χία δεν είναι µόνο οι αριθµοί. Είναι ότι καταφέραµε να 
ξαναχτίσουµε εµπιστοσύνη στην αγορά και να κάνου-

Συνέχεια της µακρόχρονης πορείας του 
µέσα στην εταιρεία και αντανάκλαση 
της στρατηγικής της TIMAC AGRO 

ΛΥ∆Α να αναπτύσσει στελέχη από το εσωτερικό 
της και να ενισχύει διαρκώς τη διοικητική της δοµή 
αποτελεί η προαγωγή του ∆ηµήτρη Ρέππα στη θέση 
του Deputy General Manager Ελλάδας. ∆ιαθέτοντας 
περισσότερα από οκτώ χρόνια εµπειρίας στην 
TIMAC AGRO και έχοντας αναλάβει κατά τη διάρκεια 
αυτής της περιόδου σηµαντικές εµπορικές και 
διοικητικές αρµοδιότητες τόσο στην Ελλάδα όσο 
και σε επίπεδο ΝΑ Ευρώπης, Ο ∆ηµήτρης Ρέππας 
από το 2018 έως το 2020 συµµετείχε ενεργά στην 
ανάπτυξη των δραστηριοτήτων Marketing σε χώρες 
της ευρύτερης περιοχής, ενώ το 2020 ανέλαβε 

Η φυσική εξέλιξη 
μιας πορείας

Ο BRUNO KACHRILAS, General 
Manager Ελλάδας και Zone Manager 
Νοτιοανατολικής Ευρώπης, δήλωσε:
«Η προαγωγή του ∆ηµήτρη στη θέση 
του Deputy General Manager αποτε-
λεί µια φυσική εξέλιξη της πορείας του 
στην εταιρεία. Τα τελευταία χρόνια έχει 
συµβάλει ουσιαστικά στην ανάπτυξη 
της TIMAC AGRO ΛΥ∆Α, συνδυάζοντας 
βαθιά γνώση της αγοράς, εµπορική α-
ντίληψη, προσήλωση στα αποτελέσµατα 
και ισχυρό επιχειρηµατικό πνεύµα.
Η εµπιστοσύνη που έχει κερδίσει τό-
σο µέσα στην εταιρεία όσο και στην αγο-
ρά αποτελεί για εµάς ιδιαίτερα σηµαντικό 
στοιχείο. Είµαι βέβαιος ότι από τον νέο, 
διευρυµένο του ρόλο θα συµβάλει ακόµη 
περισσότερο στην ανάπτυξη της εταιρεί-
ας µας, στην ενίσχυση της παρουσίας µας 
στην ελληνική αγορά και στη δηµιουργία 
αξίας για τους συνεργάτες µας. Η TIMAC 
AGRO ΛΥ∆Α συνεχίζει να επενδύει στην 
ελληνική γεωργία, στους ανθρώπους της 
και στην ανάπτυξη καινοτόµων και απο-
τελεσµατικών λύσεων θρέψης των καλ-
λιεργειών, µε σταθερό προσανατολισµό 
στις ανάγκες του Έλληνα παραγωγού και 
των συνεργατών της».
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µε τον παραγωγό να βλέπει την TIMAC AGRO όχι α-
πλώς ως έναν προµηθευτή προϊόντων, αλλά ως έναν 
συνεργάτη που µπορεί να συµβάλει ουσιαστικά στο α-
ποτέλεσµα της καλλιέργειάς του.
Μαζί µε τον Μπρούνο Καχρίλα, στη θέση του Γε-
νικού ∆ιευθυντή της εταιρείας, έχετε δηµιουρ-
γήσει ένα αχτύπητο δίδυµο για τον τοµέα της 
θρέψης. Είναι θέµα χηµείας; 
Νοµίζω ότι είναι θέµα χηµείας, αλλά κυρίως είναι 
θέµα κοινής αντίληψης και εµπιστοσύνης.Με τον 
Μπρούνο έχουµε διαφορετικούς ρόλους και δια-
φορετικές προσωπικότητες, αλλά έχουµε κάτι πο-
λύ σηµαντικό: Κοινή αντίληψη για το πού θέλου-
µε να πάµε την εταιρεία και κοινή πίστη στον τρόπο 
µε τον οποίο πρέπει να το κάνουµε. Από την πρώ-
τη στιγµή συµφωνήσαµε ότι δεν θέλουµε απλώς να 
µεγαλώσουµε την εταιρεία. Θέλουµε να τη µεγα-
λώσουµε µε τρόπο υγιή, δηµιουργώντας µια ισχυ-
ρή οµάδα ανθρώπων, ένα καλύτερο δίκτυο συνερ-
γατών και µια διαφορετική σχέση µε τον παραγω-
γό. Υπήρχε πάντα ειλικρίνεια µεταξύ µας. Μπορού-
µε να διαφωνήσουµε, να συζητήσουµε έντονα, να 
δούµε ένα θέµα από διαφορετική οπτική, αλλά στο 
τέλος υπάρχει κοινή απόφαση και κοινή ευθύνη για 
το αποτέλεσµα. Και νοµίζω ότι αυτό είναι το σηµα-
ντικότερο σε µια διοικητική οµάδα: Όχι να συµφω-
νούν όλοι σε όλα, αλλά να µπορούν να συνθέτουν 
διαφορετικές απόψεις και να προχωρούν µαζί.
Αν λοιπόν υπάρχει «χηµεία», είναι η χηµεία της ε-
µπιστοσύνης, της κοινής φιλοδοξίας και της κοινής 
ευθύνης. Και αυτή η σχέση έχει αποδειχθεί στην 
πράξη όλα αυτά τα χρόνια.

Μπορείς να µας δώσεις κάποια νούµερα για τον 
τρόπο µε τον οποία εξελίχθηκε η αναπτυξιακή πο-
ρεία της  TIMAC AGRO|ΛΥ∆Α τις τελευταία 6ετία; 
Πως ξεκίνησε η νέα εποχή και πού έχετε φθάσει; 
Αν θέλουµε να µιλήσουµε µε αριθµούς, η εικόνα 
είναι πραγµατικά εντυπωσιακή. Όταν ξεκίνησε αυ-
τή η νέα εποχή, ο στόχος µας δεν ήταν απλώς να 
αυξήσουµε τον τζίρο. Ήταν να δηµιουργήσουµε µια 
διαφορετική εταιρεία, µε διαφορετική εµπορική 
δοµή και διαφορετική σχέση µε την αγορά.
Μέσα στα πρώτα τρία χρόνια καταφέραµε να τρι-
πλασιάσουµε τον κύκλο εργασιών µας, ενώ πα-
ράλληλα κερδίσαµε σηµαντικά µερίδια στις βασι-
κές κατηγορίες προϊόντων, µε ιδιαίτερη δυναµική 
στους βιοδιεγέρτες. Αυτό ήταν ένα πολύ σηµαντικό 
ορόσηµο, γιατί συνέβη σε µια περίοδο που η αγορά 
αντιµετώπισε την πανδηµία, την ενεργειακή κρίση 
και τις µεγάλες αναταράξεις που προκάλεσε ο πό-
λεµος στην Ουκρανία. Όµως για µένα υπάρχει ένας 
ακόµη πιο σηµαντικός δείκτης. ∆εν µε ενδιαφέρει 
µόνο πόσο µεγαλώσαµε, αλλά πώς µεγαλώσαµε.
Βελτιώσαµε την κερδοφορία, οργανώσαµε διαφο-

ρετικά το δίκτυό µας, επενδύσαµε στους ανθρώ-
πους µας και δηµιουργήσαµε µια πολύ µεγαλύτε-
ρη εµπορική οµάδα στο πεδίο. Σήµερα έχουµε µια 
εταιρεία πολύ πιο ώριµη, πολύ πιο οργανωµένη και 
µε πολύ µεγαλύτερες δυνατότητες από αυτή που εί-
χαµε πριν από έξι χρόνια. Θα έλεγα λοιπόν ότι η τε-
λευταία εξαετία δεν ήταν απλώς µια περίοδος ανά-
πτυξης. Ήταν µια περίοδος µετασχηµατισµού. Και το 
σηµαντικότερο είναι ότι αυτή η ανάπτυξη δεν τελεί-
ωσε. Έχουµε πλέον δηµιουργήσει τις βάσεις για το 
επόµενο κεφάλαιο.
 
Περιέγραψέ µας λίγο τον κρυµµένο θησαυρό 
-τουλάχιστον για κάποια χρόνια- της εταιρείας 
και τα προϊόντα που φέρνει στην ελληνική αγορά. 
Ο µεγαλύτερος «κρυµµένος θησαυρός» της TIMAC 
AGRO, κατά τη γνώµη µου, δεν ήταν ένα συγκεκρι-
µένο προϊόν. Ήταν η τεχνολογία που υπήρχε πίσω 
από τα προϊόντα της και η δυνατότητα να µετατρέ-
πουµε την έρευνα σε λύσεις για τον παραγωγό.
Για αρκετά χρόνια η αγορά γνώριζε ότι η TIMAC 
AGRO είχε πολύ καλά και τεχνικά προϊόντα, αλλά 
δεν γνώριζε σε όλο το εύρος της την τεχνολογία και 
την προστιθέµενη αξία που υπήρχε πίσω από αυτά.
Εµείς προσπαθήσαµε να το αλλάξουµε. Η µεγά-
λη διαφοροποίηση είναι ότι δεν µιλάµε απλώς για 
µείγµατα πρώτων υλών. Μιλάµε για τεχνολογίες, 
νέα µόρια, νέες πρώτες ύλες και λύσεις που σχεδι-
άζονται µε συγκεκριµένο αγρονοµικό στόχο.
Ένα χαρακτηριστικό παράδειγµα είναι οι βιοδιεγέρ-
τες, όπου έχουµε επενδύσει ιδιαίτερα τα τελευταία 
χρόνια. Η νέα γενιά τεχνολογιών DNA είναι χαρα-
κτηριστική περίπτωση: ∆εν πρόκειται απλώς για έ-
να ακόµη προϊόν βιοδιέγερσης, αλλά για µια δια-
φορετική προσέγγιση στη λειτουργία του φυτού. 
Η TIMAC AGRO έχει επενδύσει σηµαντικά στην έ-
ρευνα και στην ανάπτυξη αυτών των τεχνολογιών, 
µε εκατοντάδες ερευνητικές δοκιµές και εφαρµογές 
στο πεδίο. Σήµερα, λοιπόν, έχουµε µια πολύ ευρύ-
τερη πρόταση: Εξειδικευµένα λιπάσµατα, βιοδιεγέρ-
τες, βιολιπάσµατα, εδαφοβελτιωτικά και ολοκληρω-
µένα προγράµµατα θρέψης. Αλλά τελικά το προϊόν 
από µόνο του δεν είναι ο θησαυρός. Ο θησαυρός εί-
ναι η τεχνολογία µαζί µε τον άνθρωπο που ξέρει πώς 
να την εφαρµόσει σωστά στο χωράφι.

Πόσο έτοιµη είναι η ελληνική αγορά να πλη-
ρώσει για τα προϊόντα υπεραξίας που η TIMAC 
AGRO ΛΥ∆Α διαχειρίζεται αυτό τον καιρό; 
Η ελληνική αγορά είναι πολύ πιο ώριµη σήµερα απ’ 
ό,τι ήταν πριν από λίγα χρόνια. Αλλά είναι και πολύ πιο 
απαιτητική. Ο παραγωγός δεν θα πληρώσει περισσό-
τερο επειδή του λέµε ότι ένα προϊόν είναι τεχνολογι-
κά προηγµένο. Θα πληρώσει περισσότερο όταν του α-
ποδείξουµε ότι η επένδυσή του θα επιστρέψει πολλα-

ΔΕΝ ΜΕ 
ΕΝΔΙΑΦΕΡΕΙ 
ΜΟΝΟ ΠΟΣΟ 
ΜΕΓΑΛΩΣΑΜΕ, 
ΑΛΛΑ ΠΩΣ 
ΜΕΓΑΛΩΣΑΜΕ. 
ΣΗΜΕΡΑ ΕΧΟΥΜΕ 
ΜΙΑ ΩΡΙΜΗ 
ΕΤΑΙΡΕΙΑ
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πλάσια αξία. Αυτό είναι και το δικό µας στοίχηµα. Πρέ-
πει να αλλάξουµε λίγο τη συζήτηση από το «πόσο κο-
στίζει το κιλό» στο «τι αποτέλεσµα µου δίνει η επένδυ-
ση που κάνω». Ένα φθηνό προϊόν µπορεί τελικά να α-
ποδειχθεί πολύ ακριβό αν δεν δώσει το αποτέλεσµα 
που χρειάζεται η καλλιέργεια. Και αντίστροφα, ένα α-
κριβότερο προϊόν µπορεί να είναι οικονοµικότερο εάν 
αυξήσει την παραγωγή, βελτιώσει την ποιότητα ή προ-
στατεύσει την καλλιέργεια από ένα stress.
Ο παραγωγός είναι ο τελικός κριτής. Αυτός βλέπει το 
αποτέλεσµα στο χωράφι και αυτός αποφασίζει αν µια 
τεχνολογία αξίζει. Και πιστεύω ότι αυτός είναι ένας α-
πό τους λόγους που η TIMAC AGRO κατάφερε να κερ-
δίσει ηγετική θέση στην εξειδικευµένη θρέψη. ∆εν 
προσπαθήσαµε απλώς να πούµε στον παραγωγό ότι 
έχουµε καλύτερα προϊόντα. Προσπαθήσαµε να του τα 
αποδείξουµε στο χωράφι. Η πρόκληση για τα επόµε-
να χρόνια είναι να συνεχίσουµε να κάνουµε αυτή την 
υπεραξία µετρήσιµη και κατανοητή.

Τι βλέπεις για την ελληνική γεωργία τα επόµενα 
χρόνια; Θα περάσει τον κάβο που έχει µπροστά 
της σήµερα και τι είναι αυτό που θα ακολουθή-
σει; Ποιο µοντέλο βλέπεις να επικρατεί;
Είµαι αισιόδοξος, αλλά όχι επειδή πιστεύω ότι οι 
δυσκολίες θα εξαφανιστούν. Το αντίθετο. Πιστεύω 
ότι η ελληνική γεωργία βρίσκεται µπροστά σε µια 
πολύ δύσκολη αλλά και πολύ σηµαντική µετάβαση.
Έχουµε µπροστά µας το κόστος παραγωγής, την 
κλιµατική αλλαγή, το νερό, τη γήρανση του αγρο-
τικού πληθυσµού, το µικρό µέγεθος πολλών εκµε-
ταλλεύσεων και µια αγορά που γίνεται όλο και πιο 
απαιτητική. Είναι πραγµατικές προκλήσεις και δεν 
µπορούµε να τις υποτιµήσουµε.
Από την άλλη όµως, πιστεύω ότι η ελληνική γεωρ-
γία έχει ένα πολύ µεγάλο πλεονέκτηµα: Έχει αν-
θρώπους που µπορούν να προσαρµοστούν. Ο Έλλη-
νας παραγωγός έχει αποδείξει πολλές φορές ότι ό-
ταν βλέπει µια τεχνολογία που πραγµατικά λειτουρ-
γεί και του δίνει οικονοµικό αποτέλεσµα, την υιοθε-
τεί. Γι’ αυτό θεωρώ ότι η επόµενη ηµέρα δεν θα είναι 
µια γεωργία που απλώς θα χρησιµοποιεί περισσότε-
ρες εισροές. Θα είναι µια γεωργία που θα χρησιµο-
ποιεί τις εισροές πιο έξυπνα και πιο αποτελεσµατικά. 
Περισσότερη γεωπονική γνώση, µεγαλύτερη ακρί-
βεια, καλύτερη διαχείριση του νερού και των θρεπτι-
κών στοιχείων, νέες τεχνολογίες, βιοδιέγερση, ψηφι-
ακά εργαλεία και, πάνω απ’ όλα, αποφάσεις που θα 
βασίζονται περισσότερο σε δεδοµένα.
Άρα ναι, πιστεύω ότι θα περάσουµε τον κάβο. Αλλά 
η γεωργία που θα βγει από αυτή τη διαδικασία δεν 
θα είναι ίδια µε αυτή που γνωρίζουµε σήµερα. Και 
αυτό, τελικά, είναι και η µεγάλη ευκαιρία.
Ο στόχος δεν πρέπει να είναι απλώς να παράγου-
µε περισσότερο. Πρέπει να παράγουµε πιο αποτε-

λεσµατικά, πιο ποιοτικά και µε µικρότερο περιβαλ-
λοντικό αποτύπωµα.

Με ποιες σκέψεις λοιπόν αναλαµβάνεις ανα-
πληρωτής γενικός διευθυντής;
Με µεγάλη ευθύνη, αλλά και µε πολύ µεγάλο εν-
θουσιασµό. Η µετάβαση από τον ρόλο του Εµπορι-
κού ∆ιευθυντή στον ρόλο του Αναπληρωτή Γενικού 
∆ιευθυντή είναι για µένα ένα πολύ σηµαντικό επαγ-
γελµατικό βήµα. Και το βλέπω περισσότερο ως δι-
εύρυνση της ευθύνης µου παρά ως αλλαγή τίτλου.

Για πολλά χρόνια η βασική µου ευθύνη ήταν η εµπορική 
ανάπτυξη της εταιρείας. Αυτό µε έφερε πολύ κοντά στην 
αγορά, στους συνεργάτες, στους παραγωγούς και, κυρί-
ως, στους ανθρώπους µας. Σήµερα αισθάνοµαι ότι µπο-
ρώ να αξιοποιήσω αυτή την εµπειρία σε ένα ευρύτερο 
επίπεδο, συµµετέχοντας ακόµη πιο ενεργά στη συνολική 
πορεία της εταιρείας. Αναλαµβάνω τον νέο ρόλο µε την 
ίδια φιλοσοφία που είχα όλα αυτά τα χρόνια: Υψηλούς 
στόχους, ταχύτητα στις αποφάσεις, επένδυση στους αν-
θρώπους και απόλυτη προσήλωση στο αποτέλεσµα.
Αυτό που αλλάζει είναι ότι πλέον δεν βλέπω την εται-
ρεία µόνο µέσα από το εµπορικό της κοµµάτι. Τη βλέ-
πω συνολικά.
 Τη στρατηγική της, τους ανθρώπους της, την οργάνω-
ση, τις λειτουργίες, την ανάπτυξη, την κερδοφορία και, 
κυρίως, το πού θέλουµε να βρίσκεται η TIMAC AGRO | 
ΛΥ∆Α τα επόµενα χρόνια.
Και υπάρχει κάτι ακόµη που θεωρώ πολύ σηµαντικό. 
Έχω µεγαλώσει επαγγελµατικά µαζί µε αυτή την εται-
ρεία. Έζησα από κοντά τη δύσκολη περίοδο, συµµετεί-
χα στην προσπάθεια ανασυγκρότησης και είδα την ε-
ταιρεία να µετατρέπεται σε µια πολύ ισχυρή και ανα-
πτυσσόµενη παρουσία στην ελληνική αγορά.
Τώρα, λοιπόν, αισθάνοµαι ότι περνάµε στο επόµενο κε-
φάλαιο. ∆εν θέλω απλώς να διατηρήσουµε αυτά που 
πετύχαµε. Θέλω να δηµιουργήσουµε τις προϋποθέσεις 
για το επόµενο επίπεδο ανάπτυξης. Να συνεχίσουµε 
να επενδύουµε στους ανθρώπους µας, στην καινοτο-
µία και στην αγορά και να κάνουµε την TIMAC AGRO 
| ΛΥ∆Α ακόµη πιο σηµαντικό συνεργάτη για τον Έλλη-
να παραγωγό.
Για µένα αυτή είναι η µεγαλύτερη πρόκληση του νέου 
ρόλου: να βοηθήσω την εταιρεία να περάσει από την ε-
πιτυχηµένη ανάπτυξη στην επόµενη φάση της ωριµό-
τητας και της ηγετικής της θέσης.

∆ηµήτρης Ρέππας, Γιάννης Πανάγος και Μπρούνο Καχρίλας στο Agrenda Studio
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ΕΠΕΝΔΥΣΕΙΣ 5 ΕΚΑΤ.  
ΤΡΕΧΕΙ Η ΖΕΥΣ ΑΚΤΙΝΙΔΙΑ

Έως το 2030 οι 
καλλιεργούµενες 
εκτάσεις µε 
κιτρινόσαρκες ποικιλίες 
θα καλύπτουν 1.000 
στρέµµατα και η 
παραγωγή να ανέρχεται, 
ετησίως, σε 3.500 
τόνους σε µια συνολική 
παραγωγή 13.500 τόνων.

Γ ια να ανταποκριθεί στις αυξανόµενες α-
νάγκες, που προκύπτουν από την ανάπτυ-
ξη των δραστηριοτήτων της η Ζευς Ακτινί-

δια έχει θέσει σε εξέλιξη επενδυτικό πρόγραµµα 
που περιλαµβάνει κτιριακές υποδοµές, υπερσύγ-
χρονο µηχανολογικό εξοπλισµό, αλλά και περιβαλ-
λοντικές δράσεις. Το συνολικό κόστος των παρεµ-
βάσεων, που έχουν σχεδιαστεί, πρόκειται να υπερ-
βεί τα 6 εκατ. ευρώ, θα «ξεδιπλωθεί» την πενταε-
τία 2026–2030 και θα εκτελεστεί µέσω του 5ετούς 

επιχειρησιακού προγράµµατος για τις Οµάδες Πα-
ραγωγών και ένα µέρος µέσω του Αναπτυξιακού 
Νόµου. Μάλιστα, όπως εξηγεί η Χριστίνα Μανώ-
ση, υπεύθυνη marketing και πωλήσεων στη «Ζευς 
Ακτινίδια», οι προωθούµενες παρεµβάσεις ανά-
πτυξης κι εκσυγχρονισµού, αφορούν τον «βραχίο-
να» των ακτινιδίων όσο και των σταφυλιών. Οι κυ-
ριότερες επενδύσεις αφορούν ένα νέο διαλογητή-
ριο για την ταξινόµηση αποκλειστικά των κίτρινων 
ποικιλιών ακτινιδίου, µια υπερ-σύγχρονη γραµµή 

συσκευασίας για το σταφύλι, την ολοκλήρωση των 
νέων ψυκτικών θαλάµων και µια σειρά φιλοπερι-
βαλλοντικών δράσεων που θα µειώσουν το αποτύ-
πωµα άνθρακα της συλλογικής οργάνωσης. 
«Το σκεπτικό είναι να κάνουµε ένα νέο διαλογη-
τήριο, για τη διαχείριση των κίτρινων ποικιλιών, 
που είναι πιο ευαίσθητες», εξηγεί η κ. Μανώση και 
προσθέτει πως σήµερα τα κιτρινόσαρκα ακτινίδια 
αντιπροσωπεύουν περίπου 400 στρέµµατα, από τα 
οποία αναµένεται µια παραγωγή 1.000 τόνων.

ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΑ 
ΝΕΑ
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Στο επιχειρησιακό πρόγραµµα για τις Οµάδες Παρα-
γωγών η » έχει εντάξει και µια επένδυση στον το-
µέα του επιτραπέζιου σταφυλιού, τη δεύτερη βασι-
κή δραστηριότητά της. Πρόκειται για µία νέα γραµ-
µή συσκευασίας, υπερ-αυτόµατη, µε στόχο να αυ-
ξήσει την ηµερήσια παραγωγικότητά της, κατά 55%, 
µειώνοντας την εξάρτηση από το ανθρώπινο δυνα-
µικό. «Η επένδυση θα είναι έτοιµη το 2030», σηµει-
ώνει η κυρία Μανώση, προσθέτοντας πως θα απο-
κτηθούν και 13.000 νέα bins. Η ανάγκη για τη νέα 
γραµµή παραγωγής υπαγορεύτηκε από την αλλαγή 
κατεύθυνσης στον κλάδο των επιτραπέζιων σταφυ-
λιών. «Σταµατάµε την Crimson Seedless, γιατί πέ-
ραν της ευαισθησίας, η ζήτησή της από την αγορά 
είναι πεσµένη», σηµειώνει και προσθέτει πως στη 
θέση της φυτεύονται ποικιλίες της Bloom Fresh, ό-
πως οι κόκκινες Swett Celebration και Jack Salute 
ενώ από άσπρες ποικιλίες πάµε στη Sweet Globe 
της Cotton Candy. ΛΕΩΝΙ∆ΑΣ ΛΙΑΜΗΣ

Η Agrophoenix εγκατέστησε ροµποτικούς βραχίονες στη µονάδα της Ηµαθίας

ΔΙΑΛΟΓΗ ΡΟΔΑΚΙΝΩΝ    
ΜΕ ΤΕΧΝΗΤΗ ΝΟΗΜΟΣΥΝΗ
Η υπερσύγχρονη µεταποιητική βιοµηχανία 

φρούτων Agrophoenix AE, µε έδρα στο Άνω 
Ζερβοχώρι Ηµαθίας, έπειτα από πολύχρονες εξα-
ντλητικές δοκιµές έχει πλέον τελειοποιήσει το τε-
χνολογικό σύστηµα της δι-
αλογής ροδάκινων και το 
αναπτύσσει, σε πλήρη κλί-
µακα, στην παραγωγι-
κή της µονάδα. «Είναι ένα 
project, που το δουλεύου-
µε τα τελευταία 2 - 3 χρό-
νια», είπε στο Fresher ο 
Λάζαρος Ιωαννίδης, αντι-
πρόεδρος της Agrophoenix 
AE, διευκρινίζοντας πως 
η συνολική επένδυση -αν 
συνυπολογιστούν και τα 
ποσά που κατά καιρούς έ-
χουν δαπανηθεί για το 
σκοπό αυτό- θα αγγίξει τα 
περίπου 2 εκατ. ευρώ.

Ποιοτικά και οικονοµι-
κά πλεονεκτήµατα
Ενσωµατώνοντας τη συ-
γκεκριµένη τεχνολογία 
αιχµής, η επιχείρηση έ-
χει να προσβλέπει άµεσα 
σε ποιοτικά πλεονεκτήµα-
τα και µακροπρόθεσµα και 
σε οικονοµικά – κοστο-
λογικά. «Καταρχήν θα κά-
νουµε πολύ καλύτερη δια-
λογή του ροδάκινου, οπό-
τε θα βελτιώσουµε το ποι-
οτικό αποτέλεσµα της α’ ύ-
λης και κατ’ επέκταση και 
το αποτέλεσµα του τελικού 
προϊόντος. Προσβλέπου-
µε επίσης και σε σηµαντική µείωση του εργατικού 
κόστους, αλλά αυτό δεν θα επέλθει από τη µια η-
µέρα στην άλλη, καθώς για να κάνεις κτήµα σου 
τη συγκεκριµένη τεχνολογία, απαιτείται να περά-
σει κάποιο διάστηµα. Από την άλλη, βέβαια, θα 
γεννηθούν ανάγκες για πιο εξειδικευµένο προ-
σωπικό, όπως αυτοµατιστές και χειριστές µηχα-
νών», σηµειώνει ο κ. Ιωαννίδης, προσθέτοντας 

πως για τη χρηµατοδότηση της επένδυσης χρησι-
µοποιήθηκαν ίδια κεφάλαια.
Πέρα από την τεχνολογία όµως, η Agrophoenix 
AE συνεχίζει να επενδύει και σε υποδοµές -απο-

θήκες και ψυγεία- προκει-
µένου να ανταποκριθεί στις 
αυξανόµενες ανάγκες που 
προκύπτουν από τη διαρ-
κή επέκταση της επιχειρη-
σιακής δραστηριότητάς της. 
Παράλληλα συνεχίζοντας 
τη στρατηγική που εφαρµό-
ζει η εταιρεία για τη µείω-
ση του αποτυπώµατος άν-
θρακα, δροµολογείται ε-
πένδυση και στις ΑΠΕ, µέ-
σω προγράµµατος τοποθέ-
τησης φωτοβολταϊκών στην 
οροφή της παραγωγικής 
µονάδας. 

Ένα νέο προϊόν
στις ΗΠΑ
Για τη συνεργασία µε τη 
Dole, ο κ. Ιωαννίδης λέει 
ότι επεκτείνεται µε το πέ-
ρασµα των ετών, ως µια έ-
µπρακτη ένδειξη εµπιστο-
σύνης που δείχνει ο πολυ-
εθνικός κολοσσός στις δυ-
νατότητες της Agrophoenix 
AE. «Είναι πολύ στενοί οι 
δεσµοί µας. Σε λίγο καιρό 
θα λανσάρουµε στην αµερι-
κανική αγορά ένα καινούρ-
γιο προϊόν, της κατηγορίας 
pouches, µε πολύ έντονο το 
ελληνικό στοιχείο», ανέφε-
ρε, χωρίς να υπεισέλθει σε 

περισσότερες λεπτοµέρειες.
Αναφορικά µε την παρουσία στην αµερικανική α-
γορά, χαρακτήρισε το 2025 «χρονιά αβεβαιότητας, 
λόγω των δασµών Τραµπ», αλλά εξέφρασε την 
ελπίδα «το 2026 να είναι χρονιά σταθερότητας, αν 
και το ξεκίνηµά της, µε την κρίση στη Μέση Ανα-
τολή, δεν προδιαθέτει».
   ΛΕΩΝΙ∆ΑΣ ΛΙΑΜΗΣ

Τα καινοτόµα προϊόντα λιανικής 
αντιπροσωπεύουν πάνω από το 50% του 

24-27_epixeirimatika_.indd   25 15/09/2026   19:27



ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΑ ΝΕΑ

26 ΣΕΠΤΕΜΒΡΙΟΣ 2026

Σε διεθνείς εµπορικές ράγες µπαί-
νει το σκόρδο Πλατυκάµπου, το ο-

ποίο θα χρησιµοποιηθεί ως συµπλήρω-
µα διατροφής από τον ιαπωνικό κολοσ-
σό Wakunaga Pharmaceuticals. Αφού 
πέρασε µε επιτυχία όλα τα «τεστ» αξιο-
λόγησης από τους εκπροσώπους του Ια-
πωνικού κολοσσού, µετά από µια µακρά 
διαδικασία που έφτασε σχεδόν τα έξι έτη, 
το Θεσσαλικό προϊόν µπαίνει σε παρα-
γωγική διαδικασία. Να σηµειωθεί ότι οι 
απαρχές αυτής της συνεργασίας βρίσκο-
νται στο 2019. «Τον Οκτώβριο του 2019 
συνάντησα για πρώτη φορά τον Ιάπωνα 
καθηγητή Τακάτα στη Σπάρτη και ως κα-
θηγητής του Τµήµατος Βιοχηµείας Βιοτε-

χνολογίας του Πανεπιστηµίου Θεσσαλίας 
του µίλησα για τις ευεργετικές ιδιότητες 
του σκόρδου Πλατυκάµπου» ανέφερε 
στο πλαίσιο της συνέντευξης Τύπου που 
έλαβε χώρα στα µέσα Ιουνίου για την α-
νακοίνωση της συνεργασίας ο Περιφε-
ρειάρχης Θεσσαλίας, ∆ηµήτρης Κουρέ-
τας. «Τον Φεβρουάριο του 2020 αντι-
πρόσωποι του Ιαπωνικού κολοσσού ε-
πισκέφτηκαν τον Συνεταιρισµό Πλατυκά-
µπου και ξεκίνησαν να λαµβάνουν δείγ-
µατα του ντόπιου σκόρδου για δοκιµές. 
Οι έρευνες διήρκησαν 6 χρόνια µε στόχο 
τη χρήση του σκόρδου στην παρασκευή 
συµπληρωµάτων διατροφής. Φέτος α-
ποφάσισαν να περάσουν στην παραγω-

γική διαδικασία» συµπλήρωσε ο ίδιος. 
Ο κ. Κουρέτας, µιλώντας µε την ιδιότη-
τα του Καθηγητή εξήγησε ότι το σκόρδο 
Πλατυκάµπου έχει ευεργετικές ιδιότητες 
για τον ανθρώπινο οργανισµό και υπε-
ρέχει ποιοτικά.

Υπερέχει ποιοτικά
«Σίγουρα βοηθά η µεγάλη διαφορά θερ-
µοκρασίας που παρατηρείται από χειµώνα 
καλοκαίρι, αλλά ακόµη και µέσα στη διάρ-
κεια µιας ηµέρας, καθώς το φυτό στρεσά-
ρεται, δηµιουργεί ουσίες για να επιβιώσει 
και αυτές είναι που το κάνουν ξεχωριστό».
Σύµφωνα µε τον πρόεδρο του Συνεται-
ρισµού Πλατυκάµπου Γιάννη Κουκού-

τση, η εξέλιξη αυτή οφείλεται στην ε-
πιµονή του Περιφερειάρχη ∆ηµήτρη 
Κουρέτα, ενώ  τόνισε ότι η µακρόχρο-
νη εµπειρία, η αφοσίωση των παραγω-
γών και οι ιδιαίτερες εδαφοκλιµατικές 
συνθήκες της περιοχής έχουν συµβά-
λει στη δηµιουργία ενός προϊόντος ε-
ξαιρετικής ποιότητας και υψηλής δια-
τροφικής αξίας. «Φροντίζουµε µε κό-
πο αυτός ο ντόπιος σπόρος να περνά α-
πό γενιά σε γενιά. Η ποιότητα αυτή έχει 
αναγνωριστεί και από την επιστηµονική 
κοινότητα, καθώς έρευνες του Πανεπι-
στηµίου Θεσσαλίας ανέδειξαν τα σκόρ-
δα µας ως κορυφαία σε παγκόσµιο ε-
πίπεδο» σηµείωσε.  ΗΛ. ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

Επέκταση κατά 100 στρέμματα στην Ξάνθη 

ΓΙΝΕΤΑΙ  
ΣΥΜΠΛΗΡΩΜΑ  
ΔΙΑΤΡΟΦΗΣ 
ΣΤΗΝ ΙΑΠΩΝΙΑ  
ΤΟ ΣΚΟΡΔΟ  
ΠΛΑΤΥΚΑΜΠΟΥ

Η διαδικασία αξιολόγησης του 
προϊόντος από τους Ιάπωνες 
κράτησε περίπου έξι χρόνια.

«Αυτό το µοντέλο πρέπει να 
ακολουθηθεί και από άλλα 
προϊόντα της θεσσαλικής 
γης, γιατί έτσι θα 
αποκτήσουν προστιθέµενη 
αξία» σηµειώνει µε 
έµφαση ο Περιφερειάρχης 
Θεσσαλίας, ∆ηµήτρης 
Κουρέτας.
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ΛΑΝΣΑΡΙΣΜΑ ΣΤΗΝ 
ΑΓΟΡΑ ΜΕ 9 ΚΩΔΙΚΟΥΣ

Ένα Πολυλειτουργικο Αγρόκτημα στον Χαλκειό Χίου

ΦΡΟΥΤΑ ΚΑΙ ΚΗΠΕΥΤΙΚΑ ΤΗΣ ΧΙΟΥ
ΤΑΞΙΔΕΥΟΥΝ ΣΕ ΟΛΗ ΤΗΝ ΕΛΛΑΔΑ

Τις γεύσεις και τα αρώµατα της γης της Χίου 
«εγκλωβίζει« σε γυάλινες φιάλες και βάζα 

το Κτήµα Βίγκα µε έδρα το χωριό Χαλκειός. 
«Θέλω εκείνος που θα τα γευτεί, όταν ανοίξει το 
βαζάκι, να ταξιδεύσει στην εποχή και το µέρος 
από όπου προήλθαν αυτά τα προϊόντα. Αν 
δοκιµάσει το καλοκαίρι µία µαρµελάδα µανταρίνι 
Κάµπου, την οποία τη φτιάχνουµε το χειµώνα, 
να τον ταξιδέψει στις γεύσεις, τα αρώµατα 
και στις δροσιές του Χιώτικου χειµώνα», θα 
πει στο Fresher ο Βασίλης Βίγκας, ο οποίος 
αν και είναι πτυχιούχος Θεολόγος, αποφάσισε 
ενσυνείδητα να ασχοληθεί µε τη γεωργία. Με 
αφετηρία τα οικογενειακά κτήµατα, έκτασης 50 
στρεµµάτων, κυρίως στο Χαλκειό, ο 43χρονος 
«ιθύνων νους», πίσω από το εγχείρηµα 
της σταδιακής µετατροπής του «Κτήµατος 
Βίγκα» σε ένα Πολυλειτουργικό Αγρόκτηµα, 
αποφάσισε, ως πρώτο βήµα, να καθετοποιήσει 
την οικογενειακή εκµετάλλευση, προσθέτοντας 
στην παραγωγική δραστηριότητα κι αυτή της 
µεταποίησης κι εµπορίας.
Έτσι, την άνοιξη του 2026, «λανσάρισε» στην 
αγορά 9 κωδικούς µεταποιηµένων προϊόντων, 
από φρούτα και κηπευτικά που παράγονται 
βιολογικά στα χωράφια του κτήµατος και 
παρασκευάζονται µε παραδοσιακές συνταγές 
της µητέρας του ∆ήµητρας, σε συνεργασία µε 

την αδελφή του Κωνσταντίνα, ενώ την «οµάδα» 
συµπληρώνει η σύζυγός του Κέλλη Λουφάκη, 
παρα-ολυµπιονίκης στο άθληµα της ξιφασκίας.
Η ανταπόκριση της αγοράς, το α’ τρίµηνο 
κυκλοφορίας των προϊόντων, είναι 
ενθαρρυντική. Τα προϊόντα διατίθενται µέσω 
social media, σε τοπικά καταστήµατα της 
Χίου, σε Αθήνα και Πειραιά, ενώ υπάρχουν 
και επαφές για νέες συµφωνίες.  Στο κτήµα 
υπάρχουν δεκάδες διαφορετικά είδη 
καλλιεργειών, µε τα ελαιόδεντρα και τα 
εσπεριδοειδή να κυριαρχούν. Ο επόµενος 
στόχος του Κτήµατος είναι η συµπλήρωση της 
γκάµας προϊόντων µε το ντοµατάκι Χίου, το 
οποίο ο Βασίλης Βίγκας θεωρεί άξιο να σταθεί 
σε ένα βάζο στο ράφι. Μελετάται επίσης η 
προοπτική να δηµιουργηθεί και µια νέα σειρά 
µαρµελάδων, στην οποία αντί για ζάχαρη να 
χρησιµοποιείται φυσική γλυκαντική ουσία, ίσως 
το πετιµέζι του κτήµατος. ΗΛ. ΑΝ∆ΡΕΑΚΗΣ

Νέοι ψυκτικοί 
θάλαμοι για ακτινίδια

Νέες επενδύσεις σε υποδοµές και 
εξοπλισµό που θα της επιτρέψουν 

να ενισχύσει τη θέση της στον τοµέα 
των ακτινιδίων, όπου, ήδη, διατηρεί 
σηµαντική παρουσία, δροµολογεί η 
Ένωση Αγροτικών Συνεταιρισµών 
(ΕΑΣ) Καβάλας. Πιο συγκεκριµένα 
σχεδιάζει νέες παρεµβάσεις µε 
αξιοποίηση των προγραµµάτων που 
θα ανοίξουν στο επόµενο διάστηµα. 
«Για χρόνια δεν µπορούσαµε να 
εκµεταλλευτούµε τα προγράµµατα, 
διότι υπήρχε η εκκρεµότητα µε 
τα κοκκινισµένα δάνεια από το 
παρελθόν. Μετά τη συµφωνία για 
ρύθµιση, άνοιξε ο δρόµος», εξηγεί ο 
γενικός διευθυντής της ΕΑΣ Καβάλας, 
Κλέαρχος Σαραντίδης. Το πλάνο 
προβλέπει να κατασκευαστούν νέοι 
ψυκτικοί θάλαµοι για την αποθήκευση 
των ακτινιδίων, 2.000 τόνων. «Θα 
αρχίσει να υλοποιείται η επένδυση 
από το 2027, µε προοπτική να 
ολοκληρωθεί το 2029. Το κόστος της 
προϋπολογίζεται σε 2 εκατ. ευρώ 
και θα ανεβάσει τη δυναµικότητα 
αποθήκευσης στους 10.000 τόνους, 
από 8.000 τόνους. Έτσι, θα µπορούµε 
να διαχειριζόµαστε για ακόµη 
µεγαλύτερο χρονικό διάστηµα, 
περισσότερους όγκους πρώτης 
ύλης, µε ό,τι συνεπάγεται αυτό για τη 
διατήρηση της ποιότητας, αλλά και για 
τις τιµές που θα µπορούν να πιάνουν 
τα προϊόντα», ανέφερε. Λ. ΛΙΑΜΗΣ
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΕΠΙΧΕΙΡΕΙΝ

STATE OF ART ΜΟΝΑΔΑ 
ΓΙΑ ΤΟΝ ΒΕΖΥΡΟΓΛΟΥ

To πρώτο έντυπο που 
φιλοξένησε άρθρο για 
τις δραστηριότητές 
της εταιρείας του και 
µάλιστα µε «χτύπηµα» 
στο πρωτοσέλιδο ήταν η 
Αgrenda, όπως ανέφερε 
µιλώντας για την ιστορία 
της επιχείρησής του ο 
Αντώνης Βεζύρογλου.

Σε νέα… χωράφια, αυτά της ταχέως αναπτυσ-
σόµενης εγχώριας αγοράς των πλυµένων, έ-
τοιµων προς κατανάλωση, baby φυλλωδών 

λαχανικών, εισέρχεται πλέον, η «Α. Βεζύρογλου & 
ΣΙΑ ΕΕ», ανοίγοντας µε καινούργια σελίδα στην ε-
πιχειρηµατική της ιστορία, που µετρά, ήδη, µια πο-
ρεία 25 χρόνων διαρκούς ανάπτυξης. Όχηµα για τη 
µετάβαση της οµώνυµης οικογενειακής επιχείρη-
σης, στην επόµενη επιχειρηµατική… πίστα, αποτελεί 
η νέα υπερσύγχρονη µονάδα επεξεργασίας, τυπο-
ποίησης και εµπορίας πλυµένων baby λαχανικών, 
που εγκαινίασε την Παρασκευή 11 Σεπτεµβρίου, 
στον Σχοινά Ηµαθίας. Μια υποδοµή, µάλιστα, που 

θα πλαισιωθεί µε παρεµβάσεις για την ενσωµάτωση 
της τεχνητής νοηµοσύνης. 
Με το νέο εργοστάσιο, που κατασκευάστηκε σε χρό-
νο ρεκόρ 12 µήνες και στοίχiσε 12 εκατ. ευρώ, από 
τα οποία τα 3 εκατ. από το Ταµείο Ανάκαµψης, η ε-
πιχείρηση  επιδιώκει να καλύψει το κενό, που εντό-
πισε στη λιανική αγορά πλυµένων σαλατών. «H ε-
ταιρεία έπρεπε να ακολουθήσει τις εξελίξεις στην α-
γορά που στρέφεται προς τα έτοιµα προς κατανά-
λωση πλυµένα λαχανικά, αν και επιλέγουµε να δια-
τηρήσουµε και τα µη πλυµένα, που κατά βάση κατευ-
θύνονται στη HORECA» υπογράµµισε ο γενικός διευ-
θυντής της εταιρείας Αντώνης Βεζύρογλου. Τόνισε α-

κόµη πως µε τις τυποποιηµένες, συσκευασµένες σα-
λάτες, πλυµένες και µη, η επιχείρηση διατηρεί µερί-
διο περίπου 6% της εγχώριας αγοράς του κλάδου, το 
οποίο στοχεύει να διπλασιάσει στα επόµενα χρόνια. 
Με τη λειτουργία των νέων βιοµηχανικών χώρων, 
εξάλλου, η εταιρεία που φέτος αναµένεται να κλεί-
σει τη χρονιά µε κύκλο εργασιών στα 13,5 εκατ. ευ-
ρώ, από 11,8 εκατ. ευρώ το 2025, θα µπορέσει να 
διπλασιάσει την παραγωγική της δυναµικότητα και 
ταυτόχρονα να ανοίξει την γκάµα των προϊόντων 
της µε το λανσάρισµα, στη λιανική, νέων, έξυπνων 
και καινοτόµων λύσεων για τον καταναλωτή µε βά-
ση τα λαχανικά, τα οποία παράγει στο αγρόκτηµά 
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της και σε ενοικιαζόµενα κτήµατα αναµένοντας µια 
παραγωγή κοντά στους 3.500 τόνους. 
«Μέχρι σήµερα τα ράφια γεµίζουν κυρίως µε συν-
δυασµούς διάφορους κοµµένων λαχανικών, όµως 
οι έρευνες που διενεργούµε µας δείχνουν ξεκάθαρα 
ότι οι καταναλωτές αναζητούν µία διαφορετική πρότα-
ση», επισήµανε ο κ. Βεζύρογλου, για να συµπληρώσει 
πως «τα προϊόντα µας απευθύνονται σε σύγχρονους 
ανθρώπους οι οποίοι δίνουν έµφαση σε ποιότητα, α-
σφάλεια, ευκολία και νοστιµιά».
Απευθυνόµενος σε εκατοντάδες προσκεκληµέ-
νους, µεταξύ των οποίων ο υπουργός Αγροτικής Α-
νάπτυξης και Τροφίµων, Μαργαρίτης Σχοινάς, πολιτι-
κοί, βουλευτές, εκπροσώποι της τοπικής αυτοδιοίκη-
σης, συνεργάτες και εργαζόµενοι της επιχείρησης, ο 
κ. Βεζύρογλου εστίασε εκτενώς στα τεχνολογικά χα-
ρακτηριστικά της νέας δοµής που απέκτησε η επιχεί-
ρηση, αφήνοντας να εννοηθεί πως πρόκειται για µια 
«state of the art» βιοµηχανική εγκατάσταση, που ό-
µοιά της δεν υπάρχει στην Ελλάδα. «Ήταν ένα σύν-
θετο έργο, που το σκεφτόµασταν για τρία χρόνια, το 

«Ήταν ένα σύνθετο 
έργο, που το 
σκεφτόµασταν για τρία 
χρόνια, το σχεδιάζαµε 
για άλλα δύο και 
το κατασκευάσαµε 
σε µόλις 12 µήνες, 
ανέφερε ο Αντ.
Βεζύρογλου.

Πρότυπο αειφόρου 
αγροτικής 
επιχείρησης

Ηανάπτυξη της Βεζύρογλου, όµως, κατά τον 
γενικό της διευθυντή, δεν σταµατά στα ε-

γκαίνια της νέας µονάδας. «Όραµά µας είναι να 
γίνουµε πρότυπο αειφόρου αγροτικής επιχείρη-
σης, προσφέροντας προϊόντα υψηλής διατροφι-
κής αξίας, που παράγονται µε σεβασµό στον άν-
θρωπο, το περιβάλλον και το µέλλον της γεωρ-
γίας.  Στόχοι µας εφεξής είναι η µεγαλύτερη δι-
είσδυση των προϊόντων στην ελληνική αγορά 
και στο εξωτερικό, ο σχεδιασµός και το λανσά-
ρισµα νέων προϊόντων µε βάση τα λαχανικά, η 
περαιτέρω ανάπτυξη της ∆ιεύθυνσης Αγροτικής 
Παραγωγής µε νέα θερµοκήπια και ανάπτυξη συ-
νολικά του αγροκτήµατος Ζάνα.
Από τις αναφορές του γενικού διευθυντή της επι-
χείρησης, ωστόσο, δεν έλειψε κι η επισήµανση της 
µεγάλης σηµασίας που έχει η ενεργοποίηση της 
νέας επένδυσης σε σχέση µε τον κοινωνικό της 
περίγυρο, αλλά και την τοπική και την εθνική οι-
κονοµία. «Το εργοστάσιο αυτό εκτός από την εται-
ρεία µας, είναι σηµαντικό και για πολλούς άλλους 
κοινωνικούς εταίρους, γιατί οι δουλειές δεν αφο-
ρούν και δεν πρέπει να περιορίζουν τα οφέλη µόνο 
στους ιδιοκτήτες τους», σηµείωσε. Στο σηµείο αυτό 
δε, απαρίθµησε, ως δυνητικά ωφελούµενους, τους 
πάνω από 200 (µαζί µε τους εποχικούς) εργαζοµέ-
νους της εταιρείας, οι οποίοι αναµένεται να διπλα-
σιαστούν στο επόµενο έτος.  
Νωρίτερα από το βήµα των εγκαινίων, ο Γιάν-
νης Βεζύρογλου, πατέρας του Αντώνη, επιχεί-
ρησε, µεταξύ άλλων και µια ιστορική αναδροµή 
στις ρίζες της οικογένειας στη Μ. Ασία, ενώ α-
νακοίνωσε και την απόφασή του να αποτραβη-
χτεί διακριτικά από την καθηµερινή λειτουργία 
της επιχείρησης.  ΛΕΩΝΙ∆ΑΣ  ΛΙΑΜΗΣ

1.800  στρµ. γης σε 4 περιοχές

250 στρµ. θερµοκηπίων

400 στρµ. δικτυοκηπίων

3.500 τόνοι παραγωγή

σχεδιάζαµε για άλλα δύο και το κατασκευάσαµε σε 
µόλις 12 µήνες, χωρίς καµία καθυστέρηση. Το απο-
τέλεσµα είναι η δηµιουργία της πιο σύγχρονης µο-
νάδας επεξεργασίας σαλατών στην Ελλάδα» ανέφε-
ρε. Επεξηγώντας διεξοδικά τις ιδιαιτερότητες της ε-
πένδυσης, επισήµανε πως είναι το µόνο εργοστάσιο 
στη χώρα, που διαθέτει πρωτοποριακό τούνελ στε-
γνώµατος φυλλωδών λαχανικών, εξασφαλίζοντας α-
νώτερη ποιότητα στα προϊόντα, το µοναδικό που δια-
θέτει ταχυψύκτες κενού, δηλαδή συστήµατα άµεσης 
ψύξης των πρώτων υλών για βελτίωση της διατηρη-
σιµότητάς τους, αλλά και οπτικούς σαρωτές και µε-
ταλλικούς ανιχνευτές, που ελέγχουν κάθε φύλλο που 
συσκευάζεται.  Ενσωµατώνει, ταυτόχρονα, τεχνολο-
γία industry 4, µε µηχανές, αλλά και αισθητήρες που 
συλλέγουν και αναλύουν δεδοµένα σε όλα τα στά-
δια της παραγωγής και παράλληλα επιτυγχάνει πλή-
ρη ανακύκλωση του νερού φτάνοντας στο 100% µέ-
σω της επεξεργασίας και εξυγίανσης του νερού πλύ-
σης των λαχανικών και επαναχρησιµοποίησης τους 
για την άρδευση των καλλιεργειών. 
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Η ΕΛΛΗΝΙΚΗ 
ΜΕΤΑΠΟΙΗΣΗ 

ΦΡΟΥΤΩΝ ΚΕΡΔΙΖΕΙ 
ΤΙΣ ΔΙΕΘΝΕΙΣ ΑΓΟΡΕΣ
ΤΙΣ ∆ΥΝΑΤΟΤΗΤΕΣ ΠΟΥ ΜΠΟΡΕΙ ΝΑ ΑΠΟΚΤΗΣΕΙ ΕΝΑΣ ΕΛΛΗΝΙΚΟΣ ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΜΟΣ 

ΟΤΑΝ ΛΕΙΤΟΥΡΓΕΙ ΜΕ ΕΠΑΓΓΕΛΜΑΤΙΚΗ ∆ΙΟΙΚΗΣΗ, ΕΞΩΣΤΡΕΦΕΙΑ ΚΑΙ ΜΑΚΡΟΧΡΟΝΙΟ 
ΣΧΕ∆ΙΑΣΜΟ, ΑΠΟΚΑΛΥΠΤΕΙ Η ΠΟΡΕΙΑ ΤΗΣ VENUS GROWERS, ΣΥΜΦΩΝΑ 

ΜΕ ΤΟΝ ΓΕΝΙΚΟ ∆ΙΕΥΘΥΝΤΗ ΤΗΣ, ΣΤΕΛΙΟ ΘΕΟ∆ΟΥΛΙ∆Η
ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗ ΣΤΟΝ ΗΛΙΑ ΑΝ∆ΡΕΑΚΗ

Γγια τη δυναµική του ελληνικού 
ροδάκινου, τον ρόλο των συνεταιρισµών, 
τις εξαγωγές, την καινοτοµία και τις 

µεγάλες προκλήσεις που αντιµετωπίζει σήµερα η 
ελληνική αγροδιατροφή µιλά στο Fresher o γενικός 
διευθυντής της Venus Growers, Στέλιος Θεοδουλίδης.

Κύριε Θεοδουλίδη, ποια είναι σήµερα η θέση της 
Venus Growers στην ελληνική και διεθνή αγορά;
Η Venus Growers αποτελεί  τη σηµαντικότερη  συνε-
ταιριστική  επιχείρηση  µεταποίησης φρούτων στην 
Ελλάδα, µε καθαρά  εξαγωγικό προσανατολισµό. 
Πάνω από το 98% της παραγωγής µας κατευθύνε-
ται σε περισσότερες από 50 χώρες, σε τέσσερις η-

πείρους. Το βασικό µας προϊόν είναι το µεταποιηµέ-
νο ροδάκινο, είτε ως κοµπόστα είτε σε άλλες µορ-
φές, όπως ο πουρές ενώ παράλληλα, µεταποιού-
µε αχλάδια, βερίκοκα, µήλα και άλλα φρούτα. Η διε-
θνής παρουσία της Venus δεν δηµιουργήθηκε µέσα 
σε µία ηµέρα. Είναι αποτέλεσµα µακροχρόνιας προ-
σπάθειας, σταθερής ποιότητας, συνέπειας στις πα-
ραδόσεις και οικοδόµησης σχέσεων εµπιστοσύνης 
µε τους πελάτες µας.

Ποια είναι τα χαρακτηριστικά που κάνουν ανταγω-
νιστικό ένα ελληνικό προϊόν στις διεθνείς αγορές;
Το διαβατήριο για τις διεθνείς αγορές στηρίζεται σε 

τρεις βασικές προϋποθέσεις: Αξιοπιστία, ποιότητα 
και ανταγωνιστική τιµή. ∆εν αρκεί να διαθέτεις έ-
να καλό προϊόν. Πρέπει να µπορείς να παραδώσεις 
τις συµφωνηµένες ποσότητες, στον συµφωνηµένο 
χρόνο και µε απολύτως σταθερά ποιοτικά χαρακτη-
ριστικά. Οι µεγάλες αγορές και οι διεθνείς αλυσί-
δες λιανικής απαιτούν συνέπεια, πιστοποιήσεις, ι-
χνηλασιµότητα και συνεχή προσαρµογή στις ανά-
γκες του καταναλωτή. Η ελληνική προέλευση απο-
τελεί σηµαντικό πλεονέκτηµα, αλλά δεν αρκεί από 
µόνη της. Πρέπει να συνοδεύεται από επαγγελµα-
τισµό σε ολόκληρη την αλυσίδα, από το χωράφι µέ-
χρι το τελικό ράφι.
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ΑΠΕΝΑΝΤΙ ΜΑΣ 
ΒΡΙΣΚΟΥΜΕ ΧΩΡΕΣ 
ΜΕ ΧΑΜΗΛΟΤΕΡΟ 
ΚΟΣΤΟΣ 
ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΚΑΙ 
ΔΙΑΦΟΡΕΤΙΚΕΣ 
ΣΥΝΘΗΚΕΣ 
ΧΡΗΜΑΤΟΔΟΤΗΣΗΣ 

Ποια είναι η θέση της Ελλάδας στη διεθνή αγο-
ρά µεταποιηµένου ροδάκινου;
Η Ελλάδα έχει αναπτύξει µια  ισχυρή παρουσία 
στην παγκόσµια αγορά της κοµπόστας ροδάκινου. 
Το ελληνικό συµπύρηνο ροδάκινο διαθέτει πολύ 
καλά ποιοτικά χαρακτηριστικά και η χώρα µας έχει 
αποκτήσει σηµαντική τεχνογνωσία τόσο στην πρω-
τογενή  παραγωγή όσο και στη µεταποίηση.
Η Venus Growers αντιπροσωπεύει ένα αξιόλογο 
τµήµα των παγκόσµιων εξαγωγών τυποποιηµέ-
νων προϊόντων µε βάση το ροδάκινο. Αυτό δεί-
χνει τις δυνατότητες που µπορεί να αποκτήσει έ-
νας ελληνικός συνεταιρισµός όταν λειτουργεί µε 
επαγγελµατική διοίκηση, εξωστρέφεια και µακρο-
χρόνιο σχεδιασµό.
Ωστόσο, ο διεθνής ανταγωνισµός είναι έντονος. Α-
νταγωνιζόµαστε χώρες µε χαµηλότερο κόστος πα-
ραγωγής και διαφορετικές συνθήκες χρηµατοδό-
τησης. Για τον λόγο αυτό, πρέπει να επενδύουµε 
διαρκώς στην ποιότητα, στην τεχνολογία και στη δι-
αφοροποίηση του προϊόντος.

Ποια είναι η σηµασία του συνεταιριστικού µο-
ντέλου για τον παραγωγό;
Ο µεµονωµένος παραγωγός είναι δύσκολο να α-
νταποκριθεί µόνος του στις απαιτήσεις της σύγ-
χρονης αγοράς. Χρειάζεται τεχνική υποστήριξη, 
σωστό προγραµµατισµό, πρόσβαση σε πιστοποι-

ήσεις, συγκέντρωση της παραγωγής και ισχυρή ε-
µπορική διαπραγµάτευση.Μέσα από έναν οργα-
νωµένο συνεταιρισµό µπορεί να γνωρίζει τι πρέ-
πει να καλλιεργήσει, µε ποιες προδιαγραφές και 
για ποια αγορά. Παράλληλα, έχει τη δυνατότητα να 
συµµετέχει σε προγράµµατα ολοκληρωµένης δι-
αχείρισης και να αποκτά πρόσβαση σε τεχνογνω-
σία που δεν θα µπορούσε εύκολα να εξασφαλίσει 
µόνος του. Ο συνεταιρισµός πρέπει να δηµιουργεί 
πραγµατική προστιθέµενη αξία για το µέλος του. 
∆εν αρκεί απλώς να συγκεντρώνει και να παρα-
λαµβάνει προϊόντα.

Πρέπει, εποµένως, ένας συνεταιρισµός να λει-
τουργεί µε επιχειρηµατικά κριτήρια;
Ασφαλώς. Ο συνεταιριστικός χαρακτήρας δεν αναι-
ρεί την ανάγκη για οικονοµική αποτελεσµατικότητα 
και επαγγελµατική διοίκηση. Αντίθετα, επειδή δια-
χειριζόµαστε την παραγωγή και την περιουσία των 
µελών µας, έχουµε ακόµη µεγαλύτερη ευθύνη.
Απαιτούνται σαφής στρατηγική, έλεγχος του κό-
στους, διαφάνεια, αξιολόγηση των επενδύσεων 
και στελέχη που να  γνωρίζουν τις διεθνείς αγο-
ρές. Ένας σύγχρονος συνεταιρισµός πρέπει να 
λειτουργεί µε την ταχύτητα και την αποτελεσµατι-
κότητα µιας καλά οργανωµένης επιχείρησης, δια-
τηρώντας παράλληλα τον κοινωνικό και συλλογι-
κό του χαρακτήρα.

Τι σηµαίνει καινοτοµία για µία επιχείρηση ό-
πως η Venus Growers;
Η καινοτοµία δεν περιορίζεται στην αγορά ενός 
νέου µηχανήµατος. Αρχίζει από την πρωτογενή 
παραγωγή και φτάνει µέχρι τη συσκευασία, την 
εµπορία και την τελική παράδοση. Περιλαµβά-
νει την εφαρµογή προγραµµάτων ολοκληρωµέ-
νης διαχείρισης, την ανάπτυξη και επιλογή νέ-
ων ποικιλιών, την παρακολούθηση της παραγω-
γής, τη διασφάλιση της ποιότητας και την προ-
σαρµογή στις απαιτήσεις κάθε αγοράς. Περιλαµ-
βάνει επίσης την καταγραφή και τον περιορισµό 
των εκποµπών αερίων του θερµοκηπίου, τη µεί-
ωση της κατανάλωσης ενέργειας και νερού, κα-
θώς και την καλύτερη αξιοποίηση των υποπροϊ-
όντων της µεταποίησης.

Πόσο σηµαντική είναι η ανάπτυξη νέων ποι-
κιλιών;
Οι νέες ποικιλίες είναι αναγκαίες, αλλά η επιλο-
γή τους πρέπει να γίνεται βάσει συγκεκριµένου 
σχεδίου. ∆εν πρέπει να φυτεύουµε πρώτα και 
µετά να αξιολογούµε τις ποικιλίες ή  να  αναζη-
τούµε την αγορά.
Χρειαζόµαστε ποικιλίες που να ανταποκρίνο-
νται στις εδαφοκλιµατικές συνθήκες της περιο-
χής, στις ανάγκες της βιοµηχανίας, στις απαιτή-
σεις των καταναλωτών και στις ανάγκες των πα-
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ραγωγών. Πρέπει να εξασφαλίζουν καλή ποιότη-
τα, σταθερές αποδόσεις και καλύτερη αντοχή στις 
επιπτώσεις της κλιµατικής αλλαγής. Η αναδιάρ-
θρωση των καλλιεργειών πρέπει να συνδέεται µε 
συµβόλαια, τεχνική καθοδήγηση και πραγµατικά 
δεδοµένα της αγοράς.

Ποιες είναι σήµερα οι µεγαλύτερες προκλή-
σεις για τη µεταποίηση φρούτων;
Το υψηλό ενεργειακό κόστος, η αύξηση του κό-
στους των υλικών συσκευασίας, οι µεταφορές, η 
χρηµατοδότηση και η έλλειψη εργατικού δυνα-
µικού  και η αύξηση του εργατικού κόστους, εί-
ναι ορισµένες από τις βασικότερες προκλήσεις. 
Η βιοµηχανία µεταποίησης λειτουργεί σε ένα πε-
ριβάλλον έντονου διεθνούς ανταγωνισµού. ∆εν 
έχουµε πάντοτε τη δυνατότητα να µεταφέρουµε 
τις αυξήσεις του κόστους στην τελική τιµή, διό-
τι οι διεθνείς αγοραστές έχουν πολλές εναλλα-
κτικές πηγές προµήθειας.
Εποµένως, η συγκράτηση του κόστους και η αύ-
ξηση της παραγωγικότητας αποτελούν όρους ε-
πιβίωσης.

Μπορούν οι Ανανεώσιµες Πηγές Ενέργειας να 
αποτελέσουν µέρος της λύσης;
Η αξιοποίηση των Ανανεώσιµων Πηγών Ενέρ-
γειας  µπορεί να συµβάλλει σηµαντικά στη µεί-
ωση του κόστους και στην ενεργειακή αυτονο-
µία των αγροτικών και µεταποιητικών επιχειρή-
σεων. Χρειάζεται, όµως, σταθερό θεσµικό πλαί-
σιο και ουσιαστική δυνατότητα σύνδεσης των ε-
γκαταστάσεων µε το δίκτυο. Οι επιχειρήσεις εί-
ναι διατεθειµένες να επενδύσουν, όταν γνωρί-
ζουν ότι υπάρχει καθαρό και εφαρµόσιµο πλαί-
σιο. Η Πράσινη Μετάβαση δεν πρέπει να αντιµε-
τωπίζεται µόνο ως περιβαλλοντική υποχρέωση. 
Μπορεί να αποτελέσει και εργαλείο ενίσχυσης 
της ανταγωνιστικότητας.

Πώς επηρεάζει η κλιµατική αλλαγή την παρα-
γωγή του ροδάκινου;
Η κλιµατική αλλαγή επηρεάζει ήδη την παραγωγή. 
Οι ανοιξιάτικοι παγετοί, οι χαλαζοπτώσεις, οι υψη-
λές θερµοκρασίες, οι έντονες βροχοπτώσεις  και 
τα ακραία καιρικά φαινόµενα προκαλούν µεγάλες 
διακυµάνσεις στις ποσότητες και στην ποιότητα.
Για µία εξαγωγική µεταποιητική επιχείρηση, η ε-
πάρκεια της πρώτης ύλης είναι κρίσιµη. Όταν 
µειώνεται η παραγωγή, αυξάνεται το κόστος λει-
τουργίας και δυσκολεύεται η τήρηση των εµπορι-
κών συµφωνιών.
Χρειάζεται ένας σύγχρονος µηχανισµός γεωρ-
γικής ασφάλισης, επενδύσεις στην αντιχαλαζική 

και αντιπαγετική προστασία, καλύτερη διαχείριση 
των υδάτων και συστηµατική επιστηµονική υπο-
στήριξη των παραγωγών.

Υπάρχει µέλλον για την καλλιέργεια του συ-
µπύρηνου ροδάκινου στην Ελλάδα;
Υπάρχει µέλλον, υπό την προϋπόθεση ότι η καλ-
λιέργεια θα παραµείνει οικονοµικά βιώσιµη για 
τον παραγωγό και διεθνώς ανταγωνιστική για τη 
µεταποίηση. Ο παραγωγός πρέπει να έχει κίνη-
τρο να συνεχίσει να καλλιεργεί. Χρειάζεται προ-
γραµµατισµός των ποσοτήτων, εφαρµογή σύγ-
χρονων καλλιεργητικών πρακτικών, αύξηση των 
στρεµµατικών αποδόσεων και περιορισµός του 
κόστους. Από την άλλη πλευρά, η βιοµηχανία 
πρέπει να επενδύει σε νέες αγορές, νέα προϊό-
ντα, τεχνολογία και ισχυρότερη προβολή της ελ-
ληνικής προέλευσης.
Τι πρέπει να κάνει η Πολιτεία για να στηρίξει 
την ελληνική αγροδιατροφή;
Η χώρα χρειάζεται µια σταθερή και µακροχρό-
νια εθνική στρατηγική για την παραγωγή και τις 
εξαγωγές. Η πολιτική δεν µπορεί να αλλάζει κά-
θε χρόνο ούτε να περιορίζεται στη διαχείριση των 
προβληµάτων όταν αυτά εµφανιστούν.
Χρειάζεται να αποφασίσουµε ποια προϊόντα µπο-
ρούµε να παράγουµε ανταγωνιστικά, σε ποιες α-
γορές θα τα διαθέσουµε και ποιες υποδοµές απαι-
τούνται. Παράλληλα, πρέπει να µειωθούν η γρα-
φειοκρατία και το κόστος της ενέργειας, να ενι-
σχυθεί η πρόσβαση στη χρηµατοδότηση και να α-
ντιµετωπιστεί η έλλειψη εργατών γης.
Ιδιαίτερη σηµασία έχει και η υποστήριξη των δι-
επαγγελµατικών και συνεταιριστικών οργανώσε-
ων, ώστε οι παραγωγοί και οι επιχειρήσεις να α-
ποκτήσουν ισχυρότερη θέση στην αλυσίδα αξίας.

Ποιο είναι το µήνυµά σας προς τους νέους πα-
ραγωγούς;
Η γεωργία του µέλλοντος απαιτεί γνώση, συνερ-
γασία και επιχειρηµατική αντίληψη. Ο νέος πα-
ραγωγός δεν µπορεί να βασίζεται µόνο στην ε-
µπειρία των προηγούµενων γενεών, όσο πολύ-
τιµη και αν είναι.
Πρέπει να αξιοποιεί την τεχνολογία, να παρακο-
λουθεί το κόστος του, να παράγει βάσει συγκε-
κριµένων προδιαγραφών και να συµµετέχει σε 
οργανωµένα συλλογικά σχήµατα.
Η Ελλάδα διαθέτει εξαιρετικά προϊόντα και αν-
θρώπους µε σηµαντική τεχνογνωσία. Εάν συνδυ-
άσουµε την ποιότητα της παραγωγής µε οργάνω-
ση, καινοτοµία και συνέπεια, µπορούµε να ενι-
σχύσουµε ακόµη περισσότερο τη θέση µας στις 
διεθνείς αγορές.

ΜΕΣΑ ΑΠΟ ΕΝΑΝ 
ΟΡΓΑΝΩΜΕΝΟ 
ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΜΟ 
Ο ΠΑΡΑΓΩΓΟΣ 
ΜΠΟΡΕΙ ΝΑ 
ΓΝΩΡΙΖΕΙ ΤΙ 
ΠΡΕΠΕΙ ΝΑ 
ΚΑΛΛΙΕΡΓΗΣΕΙ, 
ΜΕ ΠΟΙΕΣ 
ΠΡΟΔΙΑΓΡΑΦΕΣ 
ΚΑΙ ΓΙΑ ΠΟΙΑ 
ΑΓΟΡΑ 
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ΑΓΟΡΑ ΜΗΛΟ

ΚΑΛΗ ΣΟ∆ΕΙΑ ΩΣ ΠΡΟΣ ΟΓΚΟ ΑΛΛΑ ΚΑΙ ΤΗΝ ΠΟΙΟΤΗΤΑ
∆ΕΙΧΝΕΙ Η ΕΝΑΡΞΗ ΤΗΣ ΣΥΓΚΟΜΙ∆ΗΣ ΓΙΑ ΤΑ STARKING ΚΑΙ
GOLDEN, ΤΑ ΟΠΟΙΑ ΕΤΟΙΜΑΖΟΝΤΑΙ ΝΑ ΚΑΛΥΨΟΥΝ ΤΑ ΚΕΝΑ
ΤΗΣ ΜΕΙΩΜΕΝΗΣ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΣΤΗΝ ΕΕ ΤOY ΗΛΙΑ ΑΝ∆ΡΕΑΚΗ

ΤΑ ΕΧΕΙ ΟΛΑ
ΚΑΙ ΑΓΟΡΑ ΦΕΤΟΣ 
ΤΟ ΜΗΛΟ STARKING

ΜΕΙΩΜΕΝΗ  
Η ΠΑΡΑΓΩΓΗ 
ΣΤΗΝ ΕΕ ΛΕΕΙ  
Η WAPA 
Η παραγωγή µήλων στην Ευρωπαϊκή 
Ένωση σύµφωνα µε τα πιο πρόσφατα 
στοιχεία της Παγκόσµιας Ένωσης Μήλων 
και Αχλαδιών (WAPA) από τον Αύγουστο 
εκτιµάται ότι θα µειωθεί κατά 15,6% στους 
9,496 εκατ. τόνους, έναντι των 11,254 εκατ. 
πέρυσι. Ενώ η Ελλάδα βλέπει αύξηση 
53,6% στους 291.000 τόνους έναντι 190.000 
τόνων πέρσι, λιγότερο καλή είναι η εικόνα 
στην Πολωνία, όπου η WAPA προβλέπει 
ότι η παραγωγή θα είναι µόλις 2,665 εκατ. 
τόνοι (-29,9% από 3,800 εκατ. τόνους 
πέρυσι). Παρόµοια εικόνα παρατηρείται και 
σε άλλες σηµαντικές χώρες παραγωγούς, 
όπως η Γαλλία (1,162 εκατ. τόνοι ή -24,2%), 
η Γερµανία (1,013 εκατ. τόνοι ή -10,9%). 
Πιο σταθερή είναι η εικόνα στην Ιταλία 
µε την παραγωγή να εκτιµάται σε 2,269 
εκατ. τόνους, νούµερο που µεταφράζεται 
σε µείωση 2,25. Όπως είχε αναφέρει στο 
ετήσιο συνέδριο Prognosfruit ο Γενικός 
∆ιευθυντής της WAPA, Philippe Binard, αυτό 
οφείλεται σε πληµύρες που εκδηλώθηκαν 
στη νότια Ευρώπη, παγετούς, αλλά και πιο 
πρόσφατα λόγω της επίµονης ξηρασίας.

Ο Συνεταιρισµός 
Zagorin  φέτος 

αναµένει αύξηση 
παραγωγής κατά 20-

30%, δηλαδή κοντά 
στα 15 εκατ. κιλά σε 

σχέση µε 12 εκατ. 
πέρυσι. 
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Σ τα πρώτα της στάδια βρίσκεται η συ-
γκοµιδή των κόκκινων (κυρίως ποικιλί-
ας Starking) και των Golden µήλων στη 

χώρα µας µε τα πρώτα δείγµατα γραφής να 
δείχνουν πως η παραγωγή φέτος θα είναι αρ-
κετά καλή τόσο ως προς την ποσότητα, όσο 
και ως προς τον όγκο της.
Όπως αναφέρει ο ∆ιευθυντής στον Αγροτικό 
Συνεταιρισµό Ζαγόρας Πηλίου «Ζαγορίν», Νί-
κος Ντόβας, στο Fresher µε τη συγκοµιδή να έ-
χει ξεκινήσει µόλις λίγες ηµέρες είναι ακόµα νω-
ρίς προκειµένου να υπάρχει ξεκάθαρη εικόνα για 
τις τιµές. Ο Συνεταιρισµός φέτος αναµένει αύξη-
ση παραγωγής κατά 20-30%, δηλαδή κοντά στα 
15 εκατ. κιλά σε σχέση µε 12 εκατ. πέρυσι. Ενθαρ-
ρυντική είναι η εικόνα και σε ό,τι αφορά τα ποιοτι-
κά χαρακτηριστικά, µε καλό χρώµα και µέγεθος. 
Την ίδια στιγµή η ζήτηση είναι υπαρκτή από την 
αγορά τόσο εντός των ελληνικών συνόρων, όσο 

και στο εξωτερικό. Ευκαιρία αποτελεί το γεγο-
νός ότι σε αντίθεση µε τη χώρα µας, στην ΕΕ συ-
νολικά αναµένεται πτώση της παραγωγής κατά 
15,6% και µάλιστα σε µεγάλες χώρες παραγω-
γούς όπως η Πολωνία παρατηρείται µείωση της 
παραγωγής λόγω προβληµάτων µε παγετούς. 
Εποµένως ένα µέρος της παραγωγής της χώ-
ρας µας µπορεί να καλύψει αυτό το κενό. Σηµα-
ντικοί προορισµοί για το ελληνικό µήλο παρα-
µένουν τα Βαλκάνια και η Μέση Ανατολή. 
Λίγο πιο ανάµεικτη είναι η εικόνα στην περιο-
χή της Αγιάς, όπου αναµένεται µια µέτρια πα-
ραγωγικά χρονιά, ενώ σε µερικά χωράφια η 
παραγωγή εκτιµάται µικρότερη κατά έως και 
10-20%, µε τις θερµοκρασίες που επικράτη-
σαν εντός του Αυγούστου να µην βοηθούν ι-
διαίτερα, όπως µεταφέρουν ο παραγωγός 
Γιώργος Φουκαλάς και εκπρόσωποι από τον 
Αγροτικό Συνεταιρισµό «Ο Κίσσαβος». Και 

στην περιοχή της Αγιάς ακόµα δεν υπάρχουν 
ξεκάθαρες εικόνες για τιµές, µε προσδοκία ό-
µως ότι θα αγγίζουν τουλάχιστον τα 50 λεπτά. 
Σε ένα µήνα περίπου θα ξεκινήσει και η συ-
γκοµιδή και για τις πράσινες ποικιλίες.
Κοινός προβληµατισµός σε όλη τη χώρα εί-
ναι, φυσικά, το αυξηµένο κόστος παραγωγής 
µε την τιµή του πετρελαίου, των λιπασµάτων, 
αλλά και των εργατικών να «βαραίνει» αρκε-
τά την ελληνική παραγωγή.

Στα χαµηλά τα µήλα Gala
Πριν από λίγο διάστηµα ολοκληρώθηκε η συ-
γκοµιδή και για τα πιο πρώιµα µήλα Gala, όπου 
όµως το πρόσηµο ήταν αρνητικό, αφού οι τιµές 
ήταν αρκετά χαµηλότερες σε σχέση µε πέρυσι 
και κυµάνθηκαν  στα 40-50 λεπτά, τη στιγµή που 
πέρυσι έφταναν πάνω από τα 60 και έως κοντά 
στα 70 λεπτά για τα πιο ποιοτικά άριστα προϊόντα.  

ΣΕ ΟΛΗ ΤΗ ΧΩΡΑ 
ΠΡΟΒΛΗΜΑΤΙΖΕΙ 
ΤΟ ΑΥΞΗΜΕΝΟ 
ΚΟΣΤΟΣ 
ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΤΗΣ 
ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑΣΟ ∆ιευθυντής στον Αγροτικό Συνεταιρισµό Ζα-

γόρας Πηλίου «Ζαγορίν», Νίκος Ντόβας (δε-
ξιά), κάνει λόγο για µια καλή εικόνα στη φετινή 
παραγωγή µήλων του Συνεταιρισµού.

ΕΙΚΟΝΑΣ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ
ΜΗΛΩΝ ΕΛΛΑ∆ΑΣ 
�ΧΙΛΙΑ∆ΕΣ ΤΟΝΟΙ�

2024 2025 2026 
ΕΚΤΙΜΗΣΗ


ΠΗΓΗ: WAPA 

245

190

291
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ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ ΜΥΡΤΙΛΛΟ

ΕΥΚΑΙΡΙΕΣ ΣΕ ΚΑΛΛΙΕΡΓΗΤΙΚΟ ΕΠΙΠΕ∆Ο ∆ΗΜΙΟΥΡΓΕΙ Η ΣΥΝΕΧΩΣ
ΑΥΞΑΝΟΜΕΝΗ ΖΗΤΗΣΗ ΓΙΑ ΤΗΝ ΟΙΚΟΓΕΝΕΙΑ ΤΩΝ BERRIES
ΜΕ ΤΗΝ ΑΚΡΙΤΙΚΗ BLUE FARM ΝΑ ΠΡΩΤΑΓΩΝΙΣΤΕΙ   ΤΟΥ   Λ. ΛΙΑΜΗ 

ΡΙΖΩΝΕΙ ΚΑΛΑ 
ΤΟ ΜΥΡΤΙΛΟ  
ΣΤΗ ΡΟΔΟΠΗ

Η διεθνής τάση για πιο υγιεινή διατροφή έ-
χει φέρει στο προσκήνιο τα super foods, 
µε την «οικογένεια» των «berries» να βρί-

σκεται ψηλά στις προτιµήσεις των καταναλωτών. 
Ως αποτέλεσµα από τη στιγµή που η προσφορά 
υπολείπεται της ζήτησης «γεννιούνται» ευκαιρίες 
και σε καλλιεργητικό επίπεδο, καθώς οι τιµές πα-
ραγωγού είναι υψηλές.
Μια αντίστοιχη προσπάθεια βρίσκεται σε εξέλιξη 
τα τελευταία περίπου 5 χρόνια στην ακριτική Ρο-
δόπη, µε «πρωταγωνιστή» την «Blue Farm». Μια 
επιχείρηση που «στήθηκε» µε αποκλειστικό σκο-
πό να αναπτύξει συστηµατικά στην Ελλάδα την 
καλλιέργεια του µύρτιλου ή αλλιώς blueberrie 
και σήµερα πληρώνει τους συνεργαζόµενους 
παραγωγούς της µε 5 ευρώ το κιλό.
Το ερέθισµα δόθηκε µέσω της «αδελφής» εται-
ρείας «Yaka» η οποία έχει ως αντικείµενο τη συ-
γκέντρωση, διαλογή, τυποποίηση, συσκευασία 
και εµπορία κερασιών, πραγµατοποιώντας ση-
µαντικές εξαγωγές σε πολλές χώρες του εξωτε-
ρικού. «∆ιαπιστώσαµε πως στο κοµµάτι της υγι-
εινής διατροφής υπάρχει κενό σε σχέση µε την 

προσφορά και τη ζήτηση και επειδή πάντα η οι-
κογένεια των berries ήταν στο πίσω µέρος του 
µυαλού µας, είπαµε να δούµε πως θα την αξιο-
ποιήσουµε. Έτσι, επιλέξαµε να ασχοληθούµε µε 
το µύρτιλο, γιατί εκτός από ζήτηση, έχει πιο εύκο-
λη καλλιέργεια και δεν είναι τόσο ευαίσθητο, όσο 
άλλα προϊόντα της οικογένειας των berries, ενώ 
η ανάπτυξη του µπορεί να γίνει πολύ γρήγορα. Α-
πό το 2021 και για τρία χρόνια κάναµε εξαντλητι-
κά πειράµατα στο έδαφος και σε άλλα υποστρώ-
µατα, αλλά και µε διάφορες ποικιλίες», ανέφερε 
στο Fresher ο Onur Mustafa Ahmet, γενικός δι-
ευθυντής της «Blue Farm».
Τελικά επελέγη το υδροπονικό µοντέλο, το οποίο 
έχει µεν µεγαλύτερο κόστος εγκατάστασης, αλ-
λά αποδίδει ταχύτερα από ό,τι µια καλλιέργεια α-
πευθείας στο έδαφος και δίνει και µεγαλύτερη α-
πόδοση, επισπεύδοντας την απόσβεση της επέν-
δυσης. «Η καινοτοµία µας είναι ότι η καλλιέργεια 
γίνεται µέσα σε γλάστρα, στην οποία αντί για χώ-
µα, το φυτό περιβάλλεται από ένα µείγµα οργανι-
κής ουσίας και τύρφης. Επίσης υπάρχει ένα αυ-
τοµατοποιηµένο σύστηµα υδρολίπανσης, το ο-

ΚΟΣΤΟΣ ΠΡΩΤΗΣ 
ΕΓΚΑΤΑΣΤΑΣΗΣ  
20 ΕΥΡΩ ΑΝΑ 
ΓΛΑΣΤΡΑ
Ως προς το κόστος πρώτης εγκατάστα-
σης, ανά γλάστρα, µας ανέφερε πως κυ-
µαίνεται στα 20 ευρώ -για τη γλάστρα, το 
φυτό, το µείγµα της τύρφης µε την ορ-
γανική ουσία και το ύφασµα εδαφοκά-
λυψης χωρίς να συνυπολογίζεται η δα-
πάνη για το αυτοµατοποιηµένο σύστη-
µα υδρολίπανσης, που στοιχίζει περί τα 
50.000 ευρώ- και πως σε κάθε στρέµ-
µα εγκαθίστανται 400 έως 450 γλάστρες. 
Οι φυτεύσεις πραγµατοποιούνται χειµώ-
να, ενώ η πρώτη συγκοµιδή, εφόσον υι-
οθετηθεί το σύστηµα της υδροπονικής 
καλλιέργειας, θα έρθει 18 µήνες µετά. «Αν 
φυτέψουµε ∆εκέµβριο του 2026 θα συ-
γκοµίσουµε για πρώτη φορά το καλοκαίρι 
του 2028 και η παραγωγή θα είναι περί τα 
2 κιλά ανά γλάστρα. Την επόµενη χρονιά η 
παραγωγή θα πάει στα 3 κιλά, τη µεθεπό-
µενη στα 4 κιλά και µετά, για συνολικά 15 
χρόνια, όσο δηλαδή, είναι η διάρκεια ζω-
ής του φυτού, θα παράγει 5 κιλά ανά γλά-
στρα, το χρόνο», περιγράφει ο συνοµιλη-
τής µας. Αναφορικά µε τις καλλιεργητικές 
φροντίδες στο υδροπονικό µοντέλο, αν ε-
ξαιρέσεις την αρχική επένδυση, το κόστος 
δεν είναι µεγάλο, καθώς το µόνο που θέ-
λει είναι λίπασµα και νερό κάθε ηµέρα α-
πό τον Απρίλιο έως τον Οκτώβριο.
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ποίο δέχεται δεδοµένα και µετρήσεις για τα συ-
στατικά της κάθε γλάστρας, από συνολικά 50 δι-
αφορετικούς ανιχνευτές και τα στοιχεία αυτά δι-
οχετεύονται στο κεντρικό σύστηµα κι εκείνο ε-
τοιµάζει την κατάλληλη συνταγή θρέψης για την 
κάθε γλάστρα, ώστε να γίνεται εξατοµικευµένα», 
µας εξηγεί ο κ. Mustafa Ahmet. 
Η πρώτη εγκατάσταση σε µεγάλη κλίµακα, έγι-
νε από τη Blue Farm το 2024, φυτεύοντας σε γλά-
στρες 40.000 φυτά, στα οποία πρόκειται να προστε-
θούν άλλα 10.000 φυτά µέχρι τέλος του 2026, ενώ 
το πλάνο είναι σε βάθος 2-3 ετών να φτάσουν τα 
70.000 φυτά και η παραγωγή από τους 50 τόνους 
φέτος, να ξεπεράσει τους 300 τόνους. «Έχουµε ε-
γκαταστήσει, ήδη, τη µεγαλύτερη καλλιέργεια µύρ-
τιλου στην Ελλάδα και προµηθεύουµε όλα τα σού-

Ο επικεφαλής της Blue Farm, 
Λεβέντ Σαδίκ, που τρέχει και το 

project της αδελφής εταιρείας Yaka 
µε αντικείµενο την παραγωγή, συ-

σκευασία και εµπορία κερασιών.

περ µάρκετ στη χώρα. Η ζήτηση είναι µεγάλη και 
διπλάσια ποσότητα να είχαµε θα µπορούσαµε εύ-
κολα να τη διαθέσουµε. Έτσι κάθε χρόνο µεγαλώ-
νουµε, αγοράζοντας διπλανά αγροτεµάχια, για οι-
κονοµίες κλίµακας. ∆εν αξίζει να έχεις µικρές δι-
άσπαρτες εκτάσεις, γιατί θέλει ακριβές υποδοµές 
για το σύστηµα υδρολίπανσης. Ο στόχος µας είναι 
να αναπτύξουµε την καλλιέργεια ακόµη περισσό-
τερο και αφού εξυπηρετούµε πρώτα τις ανάγκες 

της ελληνικής αγοράς, να εξάγουµε ελληνικά µύρ-
τιλα στην Ευρώπη όπως κάνουµε µε το κεράσι», 
επισηµαίνει ο γενικός διευθυντής της Blue Farm.

Mε τιµή παραγωγού στα 5 ευρώ το κιλό
Η Blue Farm ήδη συνεργάζεται µε 9 παραγωγούς 
από τη Ροδόπη, οι οποίοι καλλιεργούν περί τα 50 
στρέµµατα. «Τους παρείχαµε όλη την υποδοµή και 
την τεχνογνωσία και όταν πήραν την πρώτη παρα-
γωγή κάναµε τον απαραίτητο συµψηφισµό», ανέ-
φερε ο κ. Mustafa Ahmet, προσθέτοντας πως η 
επιχείρηση συζητά και µε άλλους που έχουν εκ-
φράσει ενδιαφέρον για να µπουν στην καλλιέργεια 
του µύρτιλου. «Θα έλεγα πως το καλλιεργητικό 
κόστος κινείται γύρω στο 1 ευρώ το κιλό, ενώ αν 
βάλουµε στην εξίσωση και τη συγκοµιδή, θα πρέ-
πει να προσθέσουµε άλλα 1,5 ευρώ στο κιλό. Αν 
µιλάµε για µια οικογενειακή εκµετάλλευση, η δα-
πάνη για τη συγκοµιδή, σε µια καλλιέργεια έως 20 
στρέµµατα και όχι παραπάνω, θα µείνει στον πα-
ραγωγό ως εισόδηµα, γιατί δεν θα πληρώσει µε-
ροκάµατα», ανέφερε το στέλεχος της Blue Farm 
και έκανε λόγο για µια ενδιαφέρουσα καλλιέργεια.
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Οσυνδυασµός µειωµένου κόστους και υψηλής 
παραγωγικότητας δηµιουργεί µια ισχυρή ε-
πενδυτική ευκαιρία στα «ευφυή» θερµοκή-

πια, η οποία γίνεται ακόµη πιο ισχυρή στην Ελλάδα 
όπου στην κατηγορία των έξυπνων υποδοµών αγρο-
τικής καλλιέργειας το διαθέσιµο δυναµικό µετά βίας 
προσεγγίζει τα 1.500 στρµ., από τα συνολικά περίπου 
50.000 στρέµµατα θερµοκηπιακών εγκαταστάσεων. 
Συγκριτικά µάλιστα µε την Τουρκία, αλλά και την Ι-
σπανία, όπου τα θερµοκήπια ξεπερνούν τα 300.000 
στρέµµατα, η υστέρηση που καταγράφεται στη χώ-
ρα µας είναι µεγάλη, όµως, ταυτόχρονα, αποτελεί και 
µεγάλη ευκαιρία για µια νέα αρχή. 
Σηµαντική «µαγιά» για το ξεκίνηµα, µπορεί να απο-
δειχθεί το πρόγραµµα του ΥπΑΑΤ για επιχορηγούµε-
νες επενδύσεις σε θερµοκηπιακές υποδοµές, ενώ 
ώθηση αναµένεται να δώσουν και τα νέα χρηµατο-

δοτικά εργαλεία της Πειραιώς. Τα συµπεράσµατα αυ-
τά εξήχθησαν στο πλαίσιο ειδικής εκδήλωσης που 
διοργάνωσε η Αµερικανική Γεωργική Σχολή, στα µέ-
σα Ιουλίου, για την παρουσίαση αποτελεσµάτων καλ-
λιέργειας τριών κηπευτικών, σε «έξυπνα» θερµοκή-
πια, που εκπονήθηκε σε συνεργασία µε τη Cisco και 
άλλες τεχνολογικές εταιρείες.

Έξυπνα θερµοκήπια µε οικονοµικά 
και περιβαλλοντικά οφέλη
Στο πείραµα χρησιµοποιήθηκαν δύο πανοµοιότυπα 
θερµοκήπια της Σχολής, τα οποία µετατράπηκαν σε 
«έξυπνα», καθώς εξοπλίστηκαν µε ό,τι πιο σύγχρονο 
είναι διαθέσιµο στην αγορά σε τεχνολογικό εξοπλι-
σµό και αυτοµατισµούς, που επέτρεπαν τη διαχείρι-
σή τους από απόσταση. «Στο πρώτο µπορούσαµε να 
βλέπουµε τα δεδοµένα που συλλέγονταν και να πα-

ρεµβαίνουµε στις λειτουργίες του θερµοκηπίου. Στο 
δεύτερο υπήρχε σύστηµα παρακολούθησης, αλλά ο 
διαχειριστής δεν έβλεπε τα δεδοµένα, γιατί αλλιώς 
θα µπορούσε να διορθώσει τις ενέργειές του. […] 
Καλλιεργήσαµε τοµάτα, πιπεριά και µαρούλι, τέσσε-
ρις ποικιλίες από κάθε προϊόν, ενώ ως καλλιεργητές 
χρησιµοποιήθηκαν καθηγητές µας», είπε στην οµιλία 
του ο δρ Ηλίας Κάλφας, επικεφαλής του Innovation 
Hub της Σχολής.  Στο εσωτερικό των δύο θερµοκη-
πίων παραµετροποιήθηκαν οι συνθήκες (σ.σ. ελεγ-
χόµενη υγρασία, θερµοκρασία, ακτινοβολία κλπ) για 
να είναι µικρές οι διακυµάνσεις, ώστε να µη στρεσά-
ρονται τα φυτά, αλλά και να αποφεύγονται οι µυκη-
τολογικές προσβολές.
Το πρώτο ουσιαστικό εύρηµα της µελέτης αφορούσε 
στην εξοικονόµηση αρδευτικού νερού. «Είχαµε µία 
σχεδόν οµοιόµορφη κατάσταση εκεί όπου το θερµο-

ΕΞΟΙΚΟΝΟΜΗΣΗ ΕΙΣΡΟΩΝ ΕΩΣ ΚΑΙ 75% ΑΛΛΑ ΚΑΙ ΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΠΟΥ ΜΠΟΡΕΙ 
ΝΑ ΑΓΓΙΞΕΙ ΤΟ 112% ΕΞΑΣΦΑΛΙΖΟΥΝ ΣΤΟΝ ΠΑΡΑΓΩΓΟ ΤΑ ΕΥΦΥΗ ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑ, 
ΜΕ ΤΗΝ ΑΡΧΙΚΗ ΕΠΕΝ∆ΥΣΗ ΝΑ ΕΙΝΑΙ ΜΕΝ ΥΨΗΛΗ ΛΟΓΩ ΤΩΝ ΑΚΡΙΒΩΝ ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΩΝ 
ΠΟΥ ΑΞΙΟΠΟΙΟΥΝΤΑΙ ΑΛΛΑ ΝΑ ΑΠΟΣΒΑΙΝΕΤΑΙ ΓΡΗΓΟΡΑ  ΤΟΥ   ΛΕΩΝΙ∆Α ΛΙΑΜΗ

ΕΠΕΝΔΥΤΙΚΗ ΕΥΚΑΙΡΙΑ
Η ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΗΠΕΥΤΙΚΩΝ 
ΣΕ ΕΥΦΥΗ ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑ
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κήπιο πότιζε, όποτε έκρινε αυτό και όσο έκρινε αυτό, 
ενώ στην άλλη περίπτωση ο καλλιεργητής έχει και 
το υποκειµενικό στοιχείο. Λίγο νοµίζει, λίγο θεωρεί, 
λίγο φοβάται, λίγο θέλει να είναι σίγουρος και το α-
ποτέλεσµα είναι πολύ µεγαλύτερες ποσότητες νερού 
στο πότισµα […] Μεγάλη ποσότητα νερού, όµως, δεν 
σηµαίνει ότι απλά έχω ξοδέψει περισσότερο από ό-
σο έπρεπε. Σηµαίνει ότι όταν το νερό κατέβει κάτω 
από το επίπεδο της ριζόσφαιρας θα παρασύρει µαζί 
του τα θρεπτικά συστατικά σε σηµεία που η ρίζα δεν 
τα φτάνει. Στην ουσία πετάξαµε λεφτά, διότι δεν πε-
ριµένουµε αποτέλεσµα από αυτή την επένδυση. Ε-
πίσης, πολύ νερό σηµαίνει λιγότερος αερισµός της 
ρίζας, συνθήκες ασφυξίας και προσβολή των φυ-
τών µε όλη την οικονοµική ζηµία που προκαλεί», 
ανέφερε ο οµιλητής.

Όσο πιο ευαίσθητη η ποικιλία, 
τόσο µεγαλύτερη η απόδοσή της
Εστιάζοντας στις αποδόσεις ανά καλλιέργεια, επισή-
µανε ότι σε όλες τις περιπτώσεις η παραγωγή, συν 
την αναµενόµενη παραγωγή, ήταν πολύ υψηλότερη 
στο αυτοδιαχειριζόµενο, ευφυές θερµοκήπιο και ό-
σο πιο ευαίσθητη ήταν η ποικιλία, τόσο µεγαλύτερη 
ήταν η απόδοσή της. «Και στην τοµάτα και στην πι-
περιά και στο µαρούλι, έχουµε ακριβώς την ίδια ει-
κόνα. Πολύ καλύτερες αποδόσεις και ποιοτικά είχα-
µε πολύ λιγότερες προσβολές», τόνισε και συµπλή-
ρωσε πως στην κατανάλωση νερού «έχουµε πετύχει 
στο µαρούλι εξοικονόµηση 75%. Ακριβώς ίδια µείω-
ση υπάρχει και στα θρεπτικά, αλλά και στην ενέργεια. 
Γενικά στις τρεις καλλιέργειες µιλάµε για εξοικονό-
µηση εισροών 50% έως 75%. Ως προς τις αποδό-

σεις στο µαρούλι η αύξηση κυµάνθηκε από 23% έως 
50%, στην τοµάτα από 30% έως 112%, και στην πιπε-
ριά από 10% έως 53%, ανάλογα πάντα µε την καλλι-
εργούµενη ποικιλία». 

Πλεονεκτήµατα και µειονεκτήµατα
Ως γενικά συµπεράσµατα από τη µελέτη των θερµο-
κηπίων, ο κ. Κάλφας παρέθεσε ότι τα πλεονεκτήµα-
τα αφορούν:
Α) διαχείριση του θερµοκηπίου σε πραγµατικό χρό-
νο από το κινητό, τον υπολογιστή ή µία smart τηλε-
όραση, 
Β) αυτόµατη ενεργοποίηση των συσκευών για διόρ-
θωση των συνθηκών µέσα στο θερµοκήπιο, 24 ώρες 
το 24ωρο, επί επτά ηµέρες τη βδοµάδα, ανεξαρτήτως 
καιρού ή εορτών και σχόλης,
Γ) περιορισµό των κρουσµάτων στρες στα φυτά κι 
εξοικονόµηση πόρων, µε ταυτόχρονη αξιοσηµείωτη 
διαφορά στην παραγόµενη ποσότητα,
∆) λιγότερες ανθρωποώρες εργασίας και µικρότερο 
κόστος παραγωγής.
Εντοπίστηκαν, ωστόσο και δύο µειονεκτήµατα, το 
πρώτο σχετίζεται µε την ανάγκη αναβάθµισης των 
γνώσεων των παραγωγών προκειµένου να µπο-

Στην Ελλάδα 
το δυναμικό των
έξυπνων υποδομών
αγροτικής
καλλιέργειας μετά
βίας προσεγγίζει 
τα 1.500 στρέμματα 

Ο δρ Ηλίας Κάλφας είναι επικεφαλής του 
Innovation Hub της Σχολής.
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ρούν να χειρίζονται αυτή την τεχνολογία και το δεύ-
τερο µε το υψηλό, ακόµη, κόστος κτήσης αυτής της 
τεχνολογίας.

Ευκαιρία για στροφή της Ελλάδας 
στη θερµοκηπιακή καλλιέργεια
Ως µια καλή αρχή που δείχνει το δρόµο στον οποίο θα 
πρέπει να κινηθεί ο πρωτογενής τοµέας στη χώρα, 
χαρακτήρισε το πρόγραµµα του ΥπΑΑΤ για τη στήρι-
ξη επενδύσεων στον θερµοκηπιακό κλάδο, ο επιχει-
ρηµατίας και έφορος της Σχολής Θύµης Ευθυµιάδης.
«Έχουµε στην Ελλάδα περίπου 1.500 στρέµµατα µε 
high technology θερµοκήπια. Είναι µεγάλα υδροπο-
νικά, αξιοποιούν τη συµπαραγωγή, έχουν όλα τα συ-
στήµατα αυτοµατισµών, µειώνοντας την εξάρτηση α-
πό τα ανθρώπινα χέρια και θα έλεγα πως λειτουρ-
γούν ως πρότυπο για τα άλλα 50.000 στρέµµατα θερ-
µοκήπια στη χώρα», είπε και πρόσθεσε πως «τώρα 
µε την κλιµατική αλλαγή είναι ευκαιρία να επενδύ-
σουµε στα σύγχρονα θερµοκήπια και να τα κάνουµε 
καλύτερα από εκείνα των Ισπανών και των Τούρκων, 
οι οποίοι διαθέτουν 320.000 στρέµµατα στην Αλµερία 
και 300.000 στρέµµατα στην Αττάλεια».

Αριστερά: Θύµης Ευθυµιάδης, Γιάννης Καραστέργιος, Κώστας Κράββας, Θωµάς Μπαρτζάνας, Γιάννης Χανιωτάκης

Ο πρόεδρος Αµερικανικής Γεωργικής Σχολής, Dr. Jeffrey Lansdale, χαιρέτισε την εκδήλωση, 
στην οποία έδωσε το παρών και ο υπουργός Αγροτικής Ανάπτυξης, Μαργαρίτης Σχινάς.
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑ

ΕΩΣ ΤΟ ΤΕΛΟΣ ΟΚΤΩΒΡΙΟΥ ΟΙ ΕΓΚΡΙΣΕΙΣ ΓΙΑ 
ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑΚΕΣ ΕΠΕΝΔΥΣΕΙΣ 500 ΕΚΑΤ. ΕΥΡΩ

Σ την απόφαση του ΥπΑΑΤ να καλυφθεί χρηµα-
τοδοτικά το σύνολο των φακέλων που θα κρι-
θούν επιλέξιµοι από το εν εξελίξει πρόγραµµα 

για τις θερµοκηπιακές επενδύσεις, στάθηκε ο Senior 
Direct του αγροτικού τοµέα της τράπεζας Πειραιώς, 
Γιάννης Χανιωτάκης. Το υψηλόβαθµο στέλεχος της 
Πειραιώς ανέφερε πως οι συγκεκριµένες επενδύ-
σεις ευνοούνται αν υπάρχει επιχορήγηση και έκα-
νε λόγο για διαµόρφωση εθνικής στρατηγικής για τις 
καλυµµένες καλλιέργειες, δεδοµένου ότι εκτός από 
το πρόγραµµα για τα θερµοκήπια, υπάρχουν πρό-
νοιες για ανάλογες επενδύσεις και στον Αναπτυξι-
ακό Νόµο, ενώ χρηµατοδότηση δόθηκε και µέσα α-
πό το Ταµείο Ανάκαµψης και θα υπάρχουν και άλλες 
δράσεις όπου η επιχορήγηση θα δώσει κίνητρο σε 
κάποιον να ψάξει τις νέες τεχνολογίες και να τις υιο-
θετήσει στον τρόπο παραγωγής. Σηµειώνεται ότι από 
το υπουργείο Αγροτικής Ανάπτυξης αποφασίστηκε 
η κάλυψη του συνόλου επενδύσεων που θα εγκρι-
θούν προς στήριξη. Υπενθυµίζεται ότι υποβλήθηκαν 
944 επενδυτικά σχέδια συνολικού προϋπολογισµού 
δηµόσιας δαπάνης 270 εκατ. ευρώ και µε συνολικό 
κόστος σχεδόν τα 500 εκατ. ευρώ. Οι εγκρίσεις ανα-
µένεται να πραγµατοποιηθούν έως τα τέλη Οκτωβρί-
ου, σύµφωνα µε τον υπουργό Αγροτικής Ανάπτυξης, 

Μαργαρίτη Σχοινά.  
«Εµείς ως τράπεζα προσπαθούµε είτε να αναζητή-
σουµε εργαλεία που υπάρχουν, είτε να διαµορφώ-
σουµε ή να συνδιαµορφώσουµε εργαλεία µε φο-
ρείς. Ένα τέτοιο εργαλείο, µε συνδυασµό εγγυοδο-
σίας από την ΕΙΒ και χαµηλό επιτόκιο, για καινοτό-
µες ή πράσινες ή ψηφιακές επενδύσεις. Τέτοια ερ-
γαλεία θα δούµε και άλλα στο αµέσως επόµενο δι-
άστηµα. Άρα ένας παραγωγός ο οποίος έχει 15% 
ίδια συµµετοχή και µπορεί να πάρει επιχορήγηση 
της τάξεως του 50% ή 60% σε ένα καινοτόµο θερ-
µοκήπιο, θα µπορεί να χρηµατοδοτείται µε το ειδικό 
χρηµατοδοτικό εργαλείο για το υπόλοιπο 25%, έ-
χοντα κάνει ένα τεράστιο άλµα για την επόµενη µέ-
ρα», ανέφερε ο κ. Χανιωτάκης.
Ο έµπειρος τραπεζίτης ξεκαθάρισε επίσης, πως η 
µεγάλη πρόκληση για τη γεωργία µας δεν είναι να 
φτάσουν τα 1.000 ή τα 2.000 στρέµµατα µε ευφυή 
θερµοκήπια, σε 4.000 στρέµµατα. «Αυτό που πρέ-
πει να δούµε είναι τι γίνεται µε τα θερµοκηπιακά 

προϊόντα που παράγονται εκτός αγρού, τα οποία ξε-
περνούν το 1 εκατ. στρέµµατα και απορροφούν πά-
ρα πολλούς πόρους και πολύ µεγάλες εκτάσεις. «Ε-
κεί είναι η µεγάλη ευκαιρία. Πώς από τον ανοιχτό α-
γρό που πλέον θα αντιµετωπίζει όλο και περισσότε-
ρα προβλήµατα και σε σχέση µε τους πόρους -νε-
ρό, λιπάσµατα, εφόδια, εργατικό δυναµικό- θα πε-
ράσουµε σε µια νέου τύπου παραγωγή, που φάνη-
κε ότι είναι αποτελεσµατικότερη , αλλά κυρίως εξα-
σφαλίζει την παραγωγή. Γιατί ο ανοιχτός αγρός φο-
βάµαι ότι σε 5 χρόνια δεν θα εξασφαλίζει την παρα-
γωγή», είπε χαρακτηριστικά.
Σηµειώνεται ότι µέχρι το τέλος του έτους αναµένε-
ται να ενεργοποιηθεί το Ταµείο Εγγυοδοσίας Αγρο-
διατροφικού Τοµέα για δάνεια συνολικού ύψους 250 
εκατ. ευρώ, τα οποία θα µπορούν να καλύψουν την 
ίδια συµµετοχή των επενδυτών. Πρόκειται για ερ-
γαλείο που θα προσφέρει επενδυτικά δάνεια από 
25.000 έως 3.500.000 ευρώ µε διάρκειας 2 έως 15 
ετών και δάνεια κεφαλαίου κίνησης από 25.000 έως 
500.000 ευρώ, διάρκειας 2 έως 5 ετών. Από το δη-
µόσιο µέσω του ΣΣ ΚΑΠ θα υπάρξει η παροχή εγγύ-
ησης 70% σε κάθε δάνειο, επιδότηση επιτοκίου έως 
4% για έως 4 έτη και κλιµακούµενη συµβουλευτική 
υποστήριξη έως 1.600 ευρώ. 

Ο Senior Direct του αγροτικού τοµέα της τράπεζας Πειραιώς, Γιάννης Χανιωτάκης, αναφέρθηκε στα χρηµατοδοτικά εργαλεία που ετοιµάζει η τράπεζα.
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ΕΠΕΝ∆ΥΣΕΙΣ ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑ

ΕΠΙΤΡΑΠΕΖΙΑ ΝΤΟΜΑΤΑ ΣΤΗΝ ΠΤΟΛΕΜΑΪΔΑ 
ΤΟ ΝΕΟ ΦΙΛΟΔΟΞΟ PROJECT ΤΗΣ WONDERPLANT

Σ την αφετηρία περνά η νέα µεγάλη επένδυση 
της Wonderplant στην Πτολεµαΐδα, ένα έρ-
γο ύψους 160 εκατ. ευρώ, που φιλοδοξεί να 

αποτελέσει µία από τις σηµαντικότερες νέες πα-
ραγωγικές δραστηριότητες στη µεταλιγνιτική ∆υ-
τική Μακεδονία.
Η επένδυση, η οποία παρουσιάστηκε στο τέλος 
Αυγούστου, παρουσία του πρωθυπουργού Κυ-
ριάκου Μητσοτάκη, αναπτύσσεται σε έκταση 300 
στρεµµάτων του πρώην λιγνιτικού πεδίου Πτολε-
µαΐδας και αφορά τη δηµιουργία ενός σύγχρονου 
συγκροτήµατος υδροπονικών θερµοκηπίων για 
την παραγωγή επιτραπέζιας ντοµάτας. «Η νέα ε-
πένδυση της Wonderplant στην Πτολεµαΐδα συν-
δυάζει την πειθαρχία της βιοµηχανικής µας παρα-
γωγής µε την ανάγκη του πρωτογενούς τοµέα. Σύ-
ντοµα θα είναι έτοιµη. Εδώ υπάρχει γη και µέσα α-

πό εταιρικά σχήµατα υπάρχει δυνατότητα να κα-
λούνται επενδυτές να την αξιοποιήσουν. Τα απο-
τελέσµατα της µετάβασης γίνονται ορατά», τόνισε 
ο πρωθυπουργός.
Η σταδιακή έναρξη λειτουργίας τοποθετείται στις 
αρχές του 2027, ενώ η πλήρης ανάπτυξη της µο-
νάδας αναµένεται να ολοκληρωθεί έως το τέλος 
της ίδιας χρονιάς. Το νέο θερµοκηπιακό συγκρό-
τηµα θα έχει ετήσια παραγωγική δυναµικότητα 
20.000 τόνων ντοµάτας, ενώ θα συνοδεύεται από 
µονάδα Συµπαραγωγής Ηλεκτρισµού και Θερµό-
τητας Υψηλής Απόδοσης, ισχύος 30 MW.

Μεταφορά του παραγωγικού µοντέλου 
από τη ∆ράµα στην Πτολεµαΐδα
Με τη νέα επένδυση στην Πτολεµαΐδα, η 
Wonderplant επιχειρεί να διπλασιάσει ουσιαστικά 

την παραγωγή επιτραπέζιας ντοµάτας που διαθέ-
τει στην ελληνική αγορά.
Η υφιστάµενη µονάδα της εταιρείας στην Πετρού-
σα ∆ράµας παράγει περίπου 22.000 τόνους ετη-
σίως, ποσότητα που, σύµφωνα µε τον πρόεδρο 
του ΣΕΒ και επικεφαλής της Wonderplant Σπύρο 
Θεοδωρόπουλο, αντιστοιχεί στο 6,3% της ετήσι-
ας εγχώριας κατανάλωσης. Με την προσθήκη των 
20.000 τόνων από την Πτολεµαΐδα, η συνολική 
παραγωγή της εταιρείας αναµένεται να διαµορ-
φωθεί κοντά στους 42.000 τόνους, ανεβάζοντας το 
µερίδιό της στην εγχώρια κατανάλωση στο 12,5%. 
Η νέα µονάδα εκτιµάται ότι θα δηµιουργήσει περί-
που 300 άµεσες και µόνιµες θέσεις εργασίας, ενώ 
παράλληλα υπολογίζεται ότι θα υποστηρίξει έµµε-
σα τη δηµιουργία έως και 2.000 θέσεων.
Το παραγωγικό µοντέλο που µεταφέρεται στην 
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Το νέο
θερμοκηπιακό
συγκρότημα
θα έχει ετήσια
παραγωγική
δυναμικότητα
20.000 τόνων
ντομάτας

Πτολεµαΐδα έχει ήδη δοκιµαστεί στην πράξη στη 
µονάδα της Πετρούσας. Εκεί, η Wonderplant απα-
σχολεί σήµερα 439 εργαζόµενους, εκ των οποί-
ων το 68% είναι γυναίκες, στοιχείο που αναδει-
κνύει και τη διάσταση της απασχόλησης στην το-
πική κοινωνία.
Η νέα επένδυση της Πτολεµαΐδας βασίζε-
ται στην τεχνογνωσία που έχει συσσωρεύσει η 
Wonderplant από τη λειτουργία και τις διαδοχι-
κές επεκτάσεις του συγκροτήµατος στην Πετρού-
σα ∆ράµας. Η αρχική επένδυση, ύψους 27 εκατ. 
ευρώ, πραγµατοποιήθηκε το 2011 και αφορού-
σε θερµοκήπιο 100 στρεµµάτων. Ακολούθησαν το 
2014 επένδυση 8 εκατ. ευρώ για την πρώτη µο-
νάδα ΣΗΘΥΑ, το 2020 νέα επένδυση 24 εκατ. ευ-
ρώ για επιπλέον 40 στρέµµατα και δεύτερη µο-
νάδα ΣΗΘΥΑ και το 2022 επένδυση 36 εκατ. ευ-
ρώ για άλλα 70 στρέµµατα και τρίτη µονάδα ΣΗ-
ΘΥΑ. Η πιο πρόσφατη φάση ανάπτυξης, την περί-
οδο 2025-2026, αφορά επένδυση 83 εκατ. ευρώ, 
µε την οποία προστίθενται ακόµη 100 στρέµµατα 
και τέταρτη µονάδα ΣΗΘΥΑ.

Τζίρος 56,2 εκατ. ευρώ το 2025
Η επενδυτική επέκταση αποτυπώνεται και στα 
οικονοµικά µεγέθη της Wonderplant. Ο κύκλος 
εργασιών της εταιρείας στη χρήση του 2025 α-
νήλθε σε 56,2 εκατ. ευρώ, σηµειώνοντας αύξη-
ση 29% σε σχέση µε την προηγούµενη χρονιά.
Η Wonderplant δεν περιορίζεται στην επέκτα-
ση των θερµοκηπιακών εγκαταστάσεων, αλλά ε-
πενδύει παράλληλα στην ανάπτυξη νέων καλλι-
εργητικών πρακτικών. 
Η εταιρεία συµµετέχει σε ερευνητικά προγράµ-
µατα σε συνεργασία µε το Αριστοτέλειο Πανεπι-
στήµιο Θεσσαλονίκης και το Γεωπονικό Πανεπι-
στήµιο Αθηνών, ενώ συµµετέχει και στο ευρω-
παϊκό πρόγραµµα ECONUTRI, µε αντικείµενο τη 
βελτιστοποίηση της θρέψης των καλλιεργειών 
και τον περιορισµό του περιβαλλοντικού αποτυ-
πώµατος της γεωργικής παραγωγής.
Παράλληλα, ιδιαίτερο βάρος δίνεται στη βιώσι-
µη φυτοπροστασία, µέσω της αξιοποίησης ωφέ-
λιµων εντόµων και βιολογικών πρακτικών.

ΜΑΡΙΑ ΓΙΟΥΡΟΥΚΕΛΗ 

Αριστερά ο πρόεδρος του ΣΕΒ και επικεφαλής της Wonderplant Σπύρος Θεοδωρόπουλος

EΠΕΝ∆ΥΣΗ

ΕΠΕΝ∆ΥΣΗ Υ∆ΡΟΠΟΝΙΚΟΥ
ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΟΥ

Eκατ. ευρώ

 τόνοι ντοµάτας

160

ΣΤΡΕΜΜΑΤΑ300

ΕΤΗΣΙΑ
ΠΑΡΑΓΩΓΗ20.000

µόνιµοι

ΘΕΣΕΙΣ
ΕΡΓΑΣΙΑΣ

300
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ΜΕ ΤΗΝ ΠΤΩΣΗ της θερµοκρασίας και την ά-
νοδο της υγρασίας, το φθινόπωρο, θεωρεί-
ται η καταλληλότερη εποχή για τη σπορά τόσο 
των λαχανικών αλλά και των σταυρανθών, ό-
πως µπρόκολο και κουνουπίδι. 
Στα θετικά για την επιλογή του παραγωγού α-
φενός η υψηλή εµπορική τους ζήτηση και α-
φετέρου η ανθεκτικότητά τους στις χαµηλές 
θερµοκρασίες σε συνδυασµό µε τα σηµαντι-
κά οφέλη που προσφέρουν στο έδαφος µέσω 
της αµειψισποράς.
Η προετοιµασία ξεκινά, πάντα, από το χω-
ράφι, µε τον παραγωγό να καλείται πρώτα 
να προχωρήσει σε έλεγχο του εδάφους, που 
σηµαίνει ανάλυση εδάφους για pH, οργανική 
ουσία και βασικά θρεπτικά στοιχεία. Σύµφω-
να µε τους γεωπόνους, τα σταυρανθή προτι-
µούν γόνιµο, καλά στραγγιζόµενο έδαφος, γι’ 
αυτό ιδιαίτερη προσοχή πρέπει να δοθεί στην 
αποστράγγιση, γιατί τα νερά που λιµνάζουν 
δηµιουργούν προβλήµατα στις ρίζες.
Τα σταυρανθή αναπτύσσονται ικανοποιητικά 
σε πολλούς τύπους εδαφών, αρκεί να υπάρ-
χει καλή στράγγιση, αερισµός και υψηλή πε-

ριεκτικότητα σε οργανική ουσία. 
Για πρώιµη παραγωγή προτιµώνται τα ελα-
φρά αµµώδη ή αµµοπηλώδη εδάφη που θερ-
µαίνονται γρήγορα, ενώ το pH πρέπει να κυ-
µαίνεται µεταξύ 5,5 και 7,0. Σε όξινα εδά-
φη απαιτείται προσθήκη ασβέστου, ιδιαίτε-
ρα όταν υπάρχει πρόβληµα από τον µύκητα 
Plasmodiophora brassicae, ο οποίος ευνοεί-
ται σε όξινο περιβάλλον.
Σε δεύτερη φάση, όσον αφορά την κατεργα-
σία του εδάφους, ο παραγωγός πρέπει να κά-
νει τα εξής: 
■Αποµάκρυνση προηγούµενης καλλιέργει-
ας και υπολειµµάτων.
■Ένα βαθύ όργωµα, όταν το έδαφος έχει την 
κατάλληλη υγρασία, το οποίο βελτιώνει τον α-
ερισµό του εδάφους και συµβάλλει στην ορ-
θή αποστράγγιση.
■Στη συνέχεια ψιλοχωµάτισµα µε φρέζα ή 
κατάλληλο καλλιεργητή.
■ Ισοπέδωση ώστε να υπάρχει οµοιόµορφη 
άρδευση.
■∆ιαµόρφωση γραµµών ή υπερυψωµένων 
σαµαριών, ιδιαίτερα σε βαριά εδάφη.

Λίπανση πριν τη φύτευση
Η βασική λίπανση πρέπει να βασίζεται στην α-
νάλυση εδάφους. Το µπρόκολο, το κουνουπίδι 
και το λάχανο έχουν σχετικά υψηλές ανάγκες σε 
θρεπτικά στοιχεία, ιδιαίτερα άζωτο και κάλιο. Ω-
στόσο, όπως τονίζουν οι γεωπόνοι, δεν πρέπει 
να µπει µεγάλη ποσότητα αζώτου «στα τυφλά», 
καθώς υπερβολικό άζωτο µπορεί να δηµιουρ-
γήσει προβλήµατα στην ανάπτυξη και στην ποι-
ότητα της παραγωγής.
Μια εβδοµάδα πριν από τη φύτευση, πολλοί α-
γρότες εφαρµόζουν µια βασική λίπανση, όπως 
καλά χωνεµένη κοπριά ή συνθετικό εµπορικό λί-
πασµα βραδείας αποδέσµευσης, ενώ άλλοι εν-
σωµατώνουν την κοπριά χρησιµοποιώντας φρέ-
ζα ή ρίπερ. Την επόµενη µέρα είναι ίσως η κα-
τάλληλη στιγµή για να εγκαταστήσουν το σύστη-
µα στάγδην άρδευσης. Μετά την εγκατάσταση, ο-
ρισµένοι παραγωγοί ίσως χρειαστεί να εφαρµό-
σουν ουσίες απολύµανσης του εδάφους, οι οποί-
ες εκχύονται µέσω του συστήµατος άρδευσης.
Η σωστή φροντίδα των σταυρανθών βασίζεται 
στην οµοιόµορφη άρδευση, τη διαχείριση των 
ζιζανίων και την επαρκή θρέψη. Παρότι καλλι-

Από την προετοιµασία του εδάφους στη λίπανση και τη φύτευση 

ΜΕ ΤΙΣ ΠΡΩΤΕΣ ∆ΡΟΣΙΕΣ Ι∆ΑΝΙΚΕΣ ΠΑΡΑΓΩΓΕΣ ΛΑΧΑΝΙΚΩΝ 
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ΣΤΗΝ ΕΛΛΑ∆Α, τα περισσότερα σταυ-
ρανθή πολλαπλασιάζονται σε σπορεία 
και ακολουθεί µεταφύτευση στο χωρά-
φι, µε µοναδική εξαίρεση το ρεπάνι που 
σπέρνεται απευθείας στη µόνιµη θέση 
του. Τα σύγχρονα θερµοκήπια–σπορεία 
προσφέρουν οµοιόµορφες συνθήκες α-
νάπτυξης χωρίς να απαιτείται πρόσθετη 
θέρµανση, ενώ τα φυτάρια βλαστάνουν 
συνήθως µέσα σε 4–6 ηµέρες. 
Η µεταφύτευση πραγµατοποιείται περί-
που 30–50 ηµέρες µετά τη σπορά, ανά-
λογα µε το είδος και τις θερµοκρασίες 
που επικρατούν. 

Φύτευση κάθε 2-3 εβδοµάδες
Ένα χαρακτηριστικό της καλλιέργειας 
σταυρανθών στη χώρα µας είναι η επα-
ναληπτική σπορά ή φύτευση κάθε 2–3 
εβδοµάδες, πρακτική που εξασφαλίζει 
συνεχή παραγωγή και σταθερή τροφο-
δοσία της αγοράς µε φρέσκα προϊόντα.
Η διαδικασία, σύµφωνα µε παραγωγούς 
και γεωπόνους, είναι: σπορείο → φυτά-
ριο → σκλήρυνση → µεταφύτευση στο 
χωράφι → άρδευση → λίπανση/φυτο-
προστασία → συγκοµιδή.
Ο αγρότης παράγει ο ίδιος τα φυτάρια, ε-
νώ η σπορά γίνεται σε δίσκους/σπορείο 
και χρειάζεται καθαρό υπόστρωµα, σω-
στή υγρασία, καλό φωτισµό, κατάλληλη 
θερµοκρασία και προστασία από έντοµα 
και µυκητολογικές προσβολές.
Όταν το φυτό έχει αναπτύξει καλό ριζικό 
σύστηµα και είναι αρκετά δυνατό, µετα-

φυτεύεται. Οι γεωπόνοι τονίζουν ότι οι τε-
λικές αποστάσεις πρέπει να προσαρµόζο-
νται στην ποικιλία, το µέγεθος της κεφα-
λής των σταυρανθών και το χωράφι.
Αµέσως µετά τη µεταφύτευση, το πρώτο 
κρίσιµο στάδιο της καλλιέργειας είναι να 
µην υποστούν τα φυτά υδατικό στρες. Γι’ 
αυτό οι ειδικοί συστήνουν άµεση άρδευ-
ση µετά τη φύτευση και συχνότερες και 
µικρότερες αρδεύσεις στην εγκατάσταση. 
Να σηµειωθεί ότι σταδιακά οι αρδεύσεις 
προσαρµόζονται στο έδαφος, στον καιρό 
και στο στάδιο ανάπτυξης, ενώ η στάγδην 
άρδευση είναι πολύ χρήσιµη γιατί επιτρέ-
πει καλύτερο έλεγχο νερού και λίπανσης.

ΣΠΟΡΕΙΑ ΓΙΑ ΟΜΟΙΟΜΟΡΦΕΣ ΣΥΝΘΗΚΕΣ 

ΣΠΟΡΑ ή ΜΕΤΑΦΥΤΕΥΣΗ

εργούνται κυρίως τον χειµώνα, οι αρδεύσεις 
παραµένουν απαραίτητες λόγω της άνισης κα-
τανοµής των βροχοπτώσεων, ενώ η σταθερή 
υγρασία είναι κρίσιµη, καθώς οι ακανόνιστες 
αρδεύσεις προκαλούν σκάσιµο κεφαλών στο 
λάχανο ή σπογγώδη ρίζα στο ρεπάνι. Το νερό 
άρδευσης πρέπει να διαθέτει ικανοποιητικό βό-
ριο, ενώ λάχανο, κουνουπίδι και µπρόκολο πα-
ρουσιάζουν µέτρια αντοχή στην αλατότητα.
Η αντιµετώπιση των ζιζανίων γίνεται κυρίως µε 
σκαλίσµατα και βοτανίσµατα, µε χρήση ζιζανιοκτό-
νων όπου χρειάζεται. Σε συστήµατα υδρολίπανσης, 
τα θρεπτικά στοιχεία παρέχονται µέσω του αρδευ-
τικού νερού, εξασφαλίζοντας οµοιόµορφη θρέψη. 
Στο κουνουπίδι, µετά τον σχηµατισµό της ανθοκε-
φαλής, οι παραγωγοί δένουν χαλαρά τα εξωτερικά 
φύλλα µε ελαστικό δακτύλιο για προστασία από ή-
λιο, σκόνη και έντοµα, ώστε να διατηρείται η ποιό-
τητα και το χρώµα του προϊόντος. Τέλος, σηµαντι-
κή θεωρείται η αµειψισπορά. Οι γεωπόνοι επιµέ-
νουν ότι δεν πρέπει να φυτεύονται συνεχώς µπρό-
κολο, κουνουπίδι, λάχανο κ.λπ. στο ίδιο χωράφι, 
καθώς επαναλαµβανόµενες σπορές σταυρανθών 
µπορεί να διατηρούν στο έδαφος προβλήµατα που 
προσβάλλουν την ίδια οικογένεια. Ιδανικά συστήνε-
ται αµειψισπορά µε άλλες οικογένειες φυτών και να 
αποφεύγεται η συνεχής καλλιέργεια σταυρανθών 
στο ίδιο αγροτεµάχιο. ΕΛΕΝΗ ∆ΟΥΣΚΑ

Η σωστή φροντίδα των σταυρανθών βασίζεται 
στην οµοιόµορφη άρδευση, τη διαχείριση 
των ζιζανίων και την επαρκή θρέψη. 

ΑΠΟΣΤΑΣΕΙΣ ΣΠΟΡΑΣ 

Καλλιέργεια Αποστάσεις φυτών Αποστάσεις γραµµών 

Μπρόκολο 40-50 cm 60-75 cm

Κουνουπίδι 40-50 cm 60-75 cm

Λάχανο 40-60 cm 60-75 cm

ΚΑΛΛΙΕΡΓΕΙΑ
ΣΤΑΥΡΑΝΘΩΝ

Σπορείο

Φυτάριο

Σκλήρυνση

Μεταφύτευση 
στο χωράφι
Μεταφύτευση 
στο χωράφι
Μεταφύτευση Άρδευση

ΣυγκοµιδήΛίπανση/
φυτοπροστασία 6

7

2

3

4

5

1
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ΤΑ ΣΤΑΥΡΑΝΘΗ και τα φυλλώδη λαχανικά, όπως 
το µπρόκολο, το κουνουπίδι, το λάχανο και το 
µαρούλι, αποτελούν καλλιέργειες υψηλής οι-
κονοµικής σηµασίας για την ελληνική γεωρ-
γία, µε σταθερή ζήτηση τόσο στην εγχώρια, ό-
σο και στις εξαγωγικές αγορές. Με τις φθινοπω-
ρινές φυτεύσεις να βρίσκονται προ των πυλών, 
η σωστή εγκατάσταση της καλλιέργειας αποτε-
λεί το θεµέλιο για την επίτευξη υψηλής παρα-
γωγής και ποιοτικών προϊόντων. Η επιλογή της 
κατάλληλης στρατηγικής θρέψης από τα πρώτα 
στάδια ανάπτυξης συµβάλλει στην ταχεία εγκα-
τάσταση των φυτών, στην ανάπτυξη ισχυρού ρι-
ζικού συστήµατος και στη δηµιουργία των προ-
ϋποθέσεων για µέγιστη απόδοση και ποιότητα 
κατά τη συγκοµιδή.
Το νούµερο ένα προϊόν της TIMAC AGRO I ΛΥ∆Α 
για την εγκατάσταση των καλλιεργειών είναι ο 
βιοδιεγέρτης ρίζας FERTIACTYL GZ. Η οµώνυ-
µη τεχνολογία FERTIACTYL Complex που περι-
έχει, αποτελείται από επιλεγµένα και ενεργοποι-
ηµένα χουµικά-φουλβικά οξέα, γλυκίνη µπεταΐ-
νη και µια πρόδροµη ουσία κυτοκινίνης, τη ζεα-
τίνη. Χάρη στο πατενταρισµένο αυτό σύµπλοκο 
εξασφαλίζουµε γρήγορη εγκατάσταση των φυ-
τών µετά τη µεταφύτευση, µείωση του µεταφυ-
τευτικού stress, αντοχή στις θερµοκρασιακές 
µεταβολές και καλύτερη απορρόφηση και αξιο-
ποίηση των κοκκωδών λιπασµάτων που έχου-
µε εφαρµόσει. Έτσι τα φυτά µεγαλώνουν οµοιό-
µορφα και απρόσκοπτα, χωρίς να επηρεάζονται 
από τα αβιοτικά stress. 
Στη συνέχεια της ανάπτυξης ενός ισχυρού 
και υγιούς ριζικού συστήµατος, εξίσου ση-
µαντική είναι η προστασία του από παθογό-
νους µύκητες εδάφους, όπως Rhizoctonia 
solani, Pythium spp., Fusarium oxysporum και 
Sclerotinia sclerotiorum, οι οποίοι µπορούν να 
προκαλέσουν σήψεις λαιµού και του ριζικού 
συστήµατος, οδηγώντας σε µειωµένη εγκατά-
σταση της καλλιέργειας και σηµαντικές απώ-
λειες στην παραγωγή. Η λύση της TIMAC AGRO 
στα παραπάνω προβλήµατα, και όχι µόνο, εί-
ναι το TUSAL, ένα µυκητοκτόνο, εγκεκριµένο 
για συµβατική και για βιολογική καλλιέργεια και 
δρα, τόσο προληπτικά όσο και θεραπευτικά έ-
ναντι πληθώρα παθογόνων µυκήτων εδάφους, 
ενώ ταυτόχρονα βιοδιεγείρει τη ριζική και βλα-

στική ανάπτυξη των φυτών µέσω της ενσωµα-
τωµένης τεχνολογίας του. Βασίζεται σε ωφέλι-
µους µύκητες του γένους Trichoderma, µε δύο 
επιλεγµένα στελέχη που δρουν συνεργιστικά 
µεταξύ τους.
Το TUSAL µε το γρήγορο αποικισµό του στη ριζό-
σφαιρα του φυτού, προστατεύει αποτελεσµατικά 
τη ρίζα των φυτών, κάνει ανταγωνισµό χώρου, 
καταπολεµά φυτοπαθογόνους µύκητες µέσω ά-
µεσης εξόντωσής τους, όσο και εξ αποστάσεως 
και διεγείρει το ριζικό σύστηµα των φυτών, µε α-
ποτέλεσµα να επιτυγχάνεται πιο γρήγορη εγκα-
τάσταση και βλαστική ανάπτυξή τους. Επιπρό-
σθετα, επειδή µιλάµε για ένα προϊόν µε ζωντα-
νούς οργανισµούς, το TUSAL βελτιώνει τη θρέ-
ψη των φυτών, ώστε να µπορούν να τραφούν πιο 
γρήγορα, ξεκούραστα και αποδοτικά και αποτοξι-
νώνει το εδαφικό περιβάλλον από τοξικά µέταλ-

λα που επιβαρύνουν τη φυτική ανάπτυξη.
Την τριπλέτα της επιτυχίας για τα σταυρανθή και 
τα φυλλώδη λαχανικά, έρχεται να ολοκληρώ-
σει το VITALFIT, δηµιουργώντας ένα πακέτο ο-
λιστικής προσέγγισης για βιοτικές και αβιοτικές 
καταπονήσεις.
Το VITALFIT είναι ένα υγρό λίπασµα-βιοδιεγέρ-
της, το οποίο χρησιµοποιείται τόσο διαφυλλικά 
όσο και ριζοποτιστά, ενώ έχει το ρόλο του «µπα-
λαντέρ», καθώς µπορεί και εφαρµόζεται καθ’ ό-
λη τη διάρκεια του βιολογικού κύκλου των καλ-
λιεργειών. Το VITALFIT είναι ένα πολυεργα-
λείο για τον παραγωγό, συµβάλλοντας στη θρέ-
ψη της καλλιέργειας µε Φώσφορο, Ψευδάργυ-
ρο και Μαγγάνιο, ενώ ταυτόχρονα προσφέρει υ-
ψηλές συγκεντρώσεις σε Οσµωλύτες και Βιτα-
µίνες, µε σκοπό την παραγωγή αντιοξειδωτι-
κών ουσιών και την προστασία των φυτών ένα-
ντι κάθε είδους αβιοτικών καταπονήσεων. Επι-
πρόσθετα, είναι το ιδανικό σκεύασµα για ταχεία 
ανάπλαση και ανάπτυξη νέων φυτικών ιστών, 
µέσω των πρόδροµων φυτικών ορµονών που 
προσφέρει στην καλλιέργεια, κι εποµένως είναι 
ιδιαίτερα αποτελεσµατικό για εφαρµογές έπει-
τα από χαλαζοπτώσεις, «κοψίµατα» ή άλλα προ-
βλήµατα που απαιτούν επούλωση. Τέλος, διατη-
ρεί τη νεανικότητα των φυτών και ενεργοποιεί 
τους φυσικούς µηχανισµούς άµυνάς τους, κά-
νοντας έτσι τα σταυρανθή και τα φυλλώδη πιο 
ανθεκτικά και εύρωστα. 
Με τις ολοκληρωµένες λύσεις της TIMAC AGRO, 
η σωστή ανάπτυξη των φυτών και η επίτευξη υ-
ψηλής ποιοτικής και ποσοτικής παραγωγής δι-
ασφαλίζονται ήδη από την ηµέρα της µεταφύ-
τευσης, µε την εφαρµογή του βιοδιεγέρτη ριζο-
βολίας FERTIACTYL GZ. Στη συνέχεια, ο συνδυ-
ασµός των TUSAL και VITALFIT προσφέρει ο-
λοκληρωµένη θρέψη και ενισχυµένη προστα-
σία απέναντι σε αβιοτικές και βιοτικές καταπο-
νήσεις. Παράλληλα, το VITALFIT ενισχύει την α-
νάπτυξη και τη δραστηριότητα των ωφέλιµων 
µικροοργανισµών του TUSAL, δηµιουργώντας 
µια ισχυρή συνεργιστική δράση που βελτιώνει 
την υγεία του ριζικού συστήµατος, την αξιοποί-
ηση των θρεπτικών στοιχείων και τη συνολική 
απόδοση της καλλιέργειας.

ΠΑΝΑΓΙΩΤΑ ΜΑΝΤΑΚΟΥ, 
BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER

ΟΛΟΚΛΗΡΩΜΕΝΕΣ ΛΥΣΕΙΣ
ΓΙΑ ΤΑ ΣΤΑΥΡΑΝΘΗ ΚΑΙ ΤΑ ΦΥΛΛΩΔΗ

Στόχος η σωστή ανάπτυξη των φυτών και η επίτευξη 
υψηλής ποιοτικής και ποσοτικής παραγωγής.
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Η ΚΟΡΥΦΟΛΟΓΗΣΗ αποτελεί µια από τις πιο 
κρίσιµες καλλιεργητικές φροντίδες στη σύγ-
χρονη δενδροκοµία. Συµβάλλει καθοριστι-
κά στην αύξηση της παραγωγής, στην οµοιό-
µορφη ανάπτυξη των βλαστών και στη σηµα-
ντική βελτίωση της ποιότητας των καρπών.
Απαντώντας στις ανάγκες της σύγχρονης α-
γοράς, η εταιρεία SANIDAS σχεδίασε και κα-
τασκεύασε κορυφολογητές που προσαρ-
µόζονται απόλυτα στις ανάγκες κάθε παρα-
γωγού. Πρόκειται για µηχανήµατα που προ-
σφέρουν κορυφαία απόδοση και ακρίβεια. 

Κατασκευή & προσαρµοστικότητα
Οι κορυφολογητές διατίθενται σε δύο βασι-
κούς τύπους κοπτικών συστηµάτων: Με ε-
ξειδικευµένα µαχαίρια ή µε δίσκους.
Για να καλυφθεί κάθε ιδιαιτερότητα ενός ο-
πωρώνα, το µηχάνηµα διατίθεται σε τρεις 
βασικές διαµορφώσεις:
■Με 2 µπάρες κοπής (σχήµα-Γ): Ιδανικό για 
ταυτόχρονη κοπή κορυφής και πλαϊνών.
■Με µία κάθετη µπάρα κοπής: Με επιλογές 

µήκους κοπής στα 185, 245 ή 275 cm.
■Με µία µπάρα κοπής σε τηλεσκοπική κο-
λόνα: Με επιλογές µήκους κοπής στα 100, 
140, 155 ή 185 cm.
Σηµείωση: Το µήκος κοπής τόσο της κάθετης 
όσο και της οριζόντιας µπάρας ορίζεται κα-
τόπιν παραγγελίας, απόλυτα προσαρµοσµέ-
νο στις ανάγκες του παραγωγού.

Κορυφαία τεχνικά χαρακτηριστικά 
& υψηλή αντοχή
■∆υνατότητα κοπής: Τα εξειδικευµένα µαχαί-
ρια προσφέρουν άριστη κοπτική ακµή για κλα-
διά διαµέτρου έως Φ3cm, ενώ οι δίσκοι είναι 
κατάλληλοι για παχύτερα κλαδιά έως Φ6cm.
■Συνεχόµενη εργασία χωρίς «µπουκώµα-
τα»: Η ισχυρή κοπτική ακµή επιτρέπει στο 
µηχάνηµα να εργάζεται αδιάκοπα, ακόµη και 
σε συνθήκες πολύ πυκνής βλάστησης.

■Υψηλή παραγωγικότητα: Εξασφαλίζει α-
πόδοση 60-85 στρέµµατα ανά 8ωρο, µε συ-
νιστώµενη ταχύτητα εργασίας τα 4-6 km/h 
(ανάλογα µε τις εδαφικές και καλλιεργητικές 
συνθήκες).
■Υδραυλικό σύστηµα: Όλες οι κινήσεις γί-
νονται µε παροχή λαδιού. Η σύνδεση επι-
τυγχάνεται είτε απευθείας στις αναµονές του 
τρακτέρ είτε µέσω αυτόνοµης υδραυλικής 
µονάδας που τοποθετείται στο πίσω µέρος 
του ελκυστήρα.
■Στιβαρή κατασκευή: Όλα τα µοντέλα προ-
σαρµόζονται σε βαρέος τύπου κολόνες και 
παραδίδονται πλήρη, µαζί µε βάση προσαρ-
µογής του τρακτέρ και ειδική βάση αποθή-
κευσης.
Με τον κορυφολογητή της SANIDAS, η κο-
ρυφολόγηση µετατρέπεται σε µια ξεκούρα-
στη, γρήγορη και άκρως αποδοτική διαδικα-
σία. Για ακόµη µεγαλύτερη εξειδίκευση, το 
µηχάνηµα µπορεί να πλαισιωθεί µε πλούσιο 
πρόσθετο εξοπλισµό, ανάλογα µε τις απαιτή-
σεις καλλιέργειας.

ΚΟΡΥΦΟΛΟΓΗΣΗ: ΕΝΑ ΑΠΑΡΑΙΤΗΤΟ  
ΕΡΓΑΛΕΙΟ ΓΙΑ ΤΗ ΓΡΑΜΜΙΚΗ ΔΕΝΔΡΟΚΟΜΙΑ

Απαντώντας στις ανάγκες της σύγχρονης αγοράς, 
η εταιρεία SANIDAS σχεδίασε και κατασκεύασε 
κορυφολογητές που προσαρµόζονται απόλυτα  

στις ανάγκες κάθε παραγωγού.  

46-49_eisroess.indd   49 15/09/2026   19:50



50 ΣΕΠΤΕΜΒΡΙΟΣ 2026

I∆ΙΟΚΤΗΣΙΑ
Green Box Εκδοτική Α.E.
Νίκης 24, Σύνταγµα, 
105 57
Tηλ: 2103232905, 
Fax: 2103232967
E-Mail: info@agronews.gr

EΚ∆ΟΤΗΣ/∆ΙΕΥΘΥΝΤΗΣ
ΒΑΣΙΚΟΣ ΜΕΤΟΧΟΣ /
ΝΟΜΙΜΟΣ ΕΚΠΡΟΣΩΠΟΣ
Γιάννης Πανάγος

ΕΚ∆ΗΛΩΣΕΙΣ

ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΕΣ ΕΠΙΚΟΙΝΩΝΙΑΣ 

ΤΟΥ ΗΛ. ΑΝ∆ΡΕΑΚΗ

∆ΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΣΥΝΤΑΞΗΣ
Μαρία Γιουρουκέλη

ΣΥΝΤΑΞΗ
Λεωνίδας Λιάµης
Γιώργος Κοντονής
Ηλίας Ανδρεάκης
Ελένη ∆ούσκα

∆ΗΜΙΟΥΡΓΙΚΟ
Χαρά Οικονόµου
Φανή Παπαπετροπούλου

ΕΜΠΟΡΙΚΟΣ ∆ΙΕΥΘΥΝΤΗΣ
Παναγιώτης Αραβαντινός

∆ΙΑΝΟΜΗ
Άργος Α.Ε.

ΕΚΤΥΠΩΣΗ/ΒΙΒΛΙΟ∆ΕΣΙΑ
ΝΕΕΣ ΚΑΘΗΜΕΡΙΝΕΣ ΕΚ∆ΟΣΕΙΣ 
ΜΟΝΟΠΡΟΣΩΠΗ Α.Ε.

Ξεκινήστε την 
εγγραφή σας  
ΤΩΡΑ!
ENAΡΞΗ_________

ΛΗΞΗ:___________  

ΟΝΟΜΑΤΕΠΩΝΥΜΟ:

___________________

ΕΠΑΓΓΕΛΜΑ:

___________________

ΕΠΩΝΥΜΙΑ ΕΤΑΙΡΕΙΑΣ:

____________________

ΤΑΧ. ΔΙΕΥΘΥΝΣΗ:

____________________

Ε-ΜΑΙL:
____________________
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Fresher

Από τις 17 έως τις 21 Οκτωβρίου 2026, η SIAL 
Paris επιστρέφει στο Paris Nord Villepinte, συ-
γκεντρώνοντας για ακόµη µία φορά ολόκληρη 

την παγκόσµια αλυσίδα του κλάδου τροφίµων. Η φετι-
νή διοργάνωση θα αναδείξει τις καινοτοµίες, τις µεταβο-
λές της αγοράς και τις επιχειρηµατικές ευκαιρίες που δι-
αµορφώνουν το µέλλον του κλάδου, σε µια εποχή όπου 
οι προσδοκίες των καταναλωτών, οι οικονοµικές προ-
κλήσεις και οι µετασχηµατισµοί στον τοµέα των τροφί-
µων εξελίσσονται ταχύτερα από ποτέ.
Μεταξύ των σηµαντικότερων δράσεων της φετινής δι-
οργάνωσης, o διεθνώς καταξιωµένος διαγωνισµός SIAL 
Innovation, ο οποίος  συµπληρώνει 30 χρόνια παρουσί-
ας, ενισχύοντας ακόµη περισσότερο τη θέση του ως διε-
θνές σηµείο αναφοράς για τον εντοπισµό των προϊόντων, 
υπηρεσιών και ιδεών που θα διαµορφώσουν την αγο-
ρά τροφίµων του αύριο. Η καινοτοµία θα βρίσκεται επί-
σης στο επίκεντρο, µε περισσότερες από 650 startups να 
συµµετέχουν στη διοργάνωση. Από αυτές, 150 startups 
θα παρουσιάσουν τις λύσεις τους στο ειδικά διαµορ-

φωµένο «Start–up Village», δίνοντας στους επισκέπτες 
την ευκαιρία να γνωρίσουν από κοντά νέες τεχνολογίες, 
προϊόντα και επιχειρηµατικές ιδέες που εξελίσσουν ολό-
κληρη την αλυσίδα αξίας του κλάδου τροφίµων.
Καθώς οι προκλήσεις του κλάδου απαιτούν ολοένα και 
περισσότερο συνεργασία και ανταλλαγή τεχνογνωσίας, 
η SIAL Paris 2026 θα παρουσιάσει επίσης ένα πλούσιο 
πρόγραµµα συνεδρίων και συζητήσεων, µε τη συµµετο-
χή κορυφαίων ειδικών, εκπροσώπων της βιοµηχανίας, 
διανοµέων, επιχειρηµατιών και decision-makers από ό-
λο τον κόσµο.Μέσα από αυτές τις συναντήσεις, οι συµµε-
τέχοντες θα έχουν τη δυνατότητα να κατανοήσουν καλύ-
τερα τις µεγάλες αλλαγές που επηρεάζουν τη βιοµηχανία 
των τροφίµων και να αναζητήσουν πρακτικές απαντήσεις 
στις οικονοµικές, κοινωνικές, τεχνολογικές και περιβαλ-
λοντικές προκλήσεις που αντιµετωπίζει ο κλάδος.
Παράλληλα το πλούσιο πρόγραµµα συνεδρίων, που 
πραγµατοποιείται σε διαφορετικές σκηνές της έκθεσης, 
περιλαµβάνει µεταξύ άλλων τα SIAL Global Summits και 
τις παρεµβάσεις ειδικών στο πλαίσιο των SIAL Talks.

ΚΑΙΝΟΤΟΜΙΕΣ, 
ΤΑΣΕΙΣ ΚΑΙ
ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΕΣ 
ΕΥΚΑΙΡΙΕΣ
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