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χρόνια στηρίχθηκε και βασίζεται μέχρι σήμε-
ρα, στις πρωτοβουλίες που αναπτύσσει ο ιδιωτι-
κός τομέας. Στα καλά της υπόθεσης θα πρέπει 
να καταγραφεί η σημαντική βελτίωση που υπάρ-
χει χρόνο με το χρόνο στη σχέση ανάμεσα στους 

κρίκους της αλυσίδας αξίας. 
Μπορεί οι αγρότες να ζητούν 
ακόμα πολλά από το κράτος, 
όμως τη δουλειά τους την κά-
νουν με τις επιχειρήσεις του 
ιδιωτικού τομέα.
Σ’ αυτό έχουν βοηθήσει πολλά 
και κυρίως η ανάγκη των αν-
θρώπων της αγροτικής παρα-
γωγής να βρουν λύσεις, εκεί 
όπου το κράτος τους γύριζε 
την πλάτη. Η αρχή έγινε από 
τον κλάδο αγροτικών μηχα-
νημάτων και εξοπλισμού (εδώ 
βοήθησαν πολύ οι μεγάλες εκ-
θέσεις, όπως π.χ. η Agrotica), 

για να ακολουθήσει στη συνέ-
χεια η καλλιέργεια μιας πιο άμε-

σης σχέσης και συνεργασίας των αγροτών με τις 
εταιρείες αγροτικών εφοδίων.
Η θεμελίωση του θεσμού της συμβολαιακής γε-
ωργίας με πρωτοστάτη την Τράπεζα Πειραιώς, 
έδωσε μια καλή ευκαιρία ώστε να έρθουν πιο κο-
ντά οι επαγγελματίες αγρότες με τους επόμε-
νους κρίκους της αλυσίδας αξίας και κυρίως με 
τη μεταποιητική βιομηχανία.         
Η Agrenda στην 20χρονη διαδρομή της έχει συμ-
βάλει με το δικό της τρόπο στην άρση της κα-
χυποψίας ανάμεσα στους αγρότες και τους 
υπόλοιπους κρίκους της αλυσίδας αξίας. Το 
ίδιο επιδιώκει και σημερινή έκδοση Leaders of 
Agriculture, η οποία, αναδεικνύει τους ηγέτες 
στο χώρο της αγροτικής οικονομίας, προβάλλο-
ντας ταυτόχρονα τα παραδείγματα εκείνα που 
τιμούν τη συνεργασία και ανοίγουν νέους δρό-
μους στην αποτελεσματική οργάνωση της αγρο-
τικής παραγωγής.   

ΓΙΑΝΝΗΣ ΠΑΝΑΓΟΣ, Εκδότης  Διευθυντής

ε μια εποχή όπου η παρουσία του κράτους υπο-
χωρεί και όλο και περισσότερο οι θεσμοί δίνουν 
τη θέση τους στις δυνάμεις της αγοράς, ο ρόλος 
των ηγετών αποδεικνύεται καταλυτικός. Κάπο-
τε ήταν η κρατική παρουσία που έδινε τον τόνο 
στην αγροτική παραγωγή, τον περασμένο αιώνα η 
Αγροτική Τράπεζα είχε κυρίαρχο ρόλο στην ανά-
πτυξη της ελληνικής γεωργίας, στα χρόνια μετά 
τον πόλεμο ήταν και οι μεγάλοι συνεταιρισμοί που 
καθοδηγούσαν σε σημαντικό βαθμό τις εξελίξεις.
Σήμερα είναι κατά κύριο λόγο ο ιδιωτικός το-
μέας αυτός που πρωτοστατεί 
σχεδόν σε κάθε έκφανση της 
αγροτικής οικονομίας. Από τις 
βασικές συμβουλές για την τε-
χνική φροντίδα στον αγρό και 
το στάβλο, μέχρι τον έλεγ-
χο των εξελίξεων στον το-
μέα των εισροών και τον έλεγ-
χο της μεταποίησης και του 
εμπορίου των αγροτικών προ-
ϊόντων. Ακόμα και οι συνεται-
ρισμοί στην Ελλάδα, έχουν 
παραμερίσει για χάριν της ιδι-
ωτικής πρωτοβουλίας. Τα λί-
γα καλά παραδείγματα που δια-
τηρούν ακόμα ψηλά τη σημαία 
του συνεργατισμού, είναι όσοι κα-
τάφεραν, μέσα από τη συστηματι-
κή δουλειά και την αποφασιστικότητα λίγων αν-
θρώπων να συσπειρώσουν τις τοπικές κοινωνίες 
και να γίνουν το παράδειγμα για όλους. 
Σε κάθε περίπτωση, η όποια ανάπτυξη της αγρο-
τικής παραγωγής στην Ελλάδα εδώ και πολλά 

 Σ

Μια 
έκδοση που 
αναδεικνύει 
τους ηγέτες 

της αγροτικής 
οικονοµίας
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ΕΠΕΝΔΥΣΗ ΣΤΗΝ ΑΓΡΟΤΙΚΗ ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ
Ο Όμιλος Επιχειρήσεων Σαρακάκη προάγει την επιχειρηματικότητα στον αγροτι-
κό χώρο και αναδεικνύει τον ρόλο που μπορούν να έχουν οι επιχειρήσεις του 
ιδιωτικού τομέα στην εξέλιξη της ελληνικής γεωργίας σε ανταγωνιστικό επίπεδο.

ΕΝΑΣ ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΟΣ ΚΛΑΔΟΣ 
Το ρύζι στηρίζει ολόκληρες περι-
οχές, κοινωνίες αλλά και τη δια-
τροφική ασφάλεια της Ευρώπης, 
θα πει η Γεωργία Κωστηνάκη

ΠΡΟΤΥΠΗ ΜΟΝΑΔΑ
Το όραμα ήταν η δημιουργία μιας 
πρότυπης μονάδας καλλιέργειας 
εκτός εδάφους, Όπερ και εγένετο...

82

98

110 

ΦΩΤΟΓΡΑΦΙΕΣ ΕΞΩΦΥΛΛΟΥ: Θωμάς Κουτσουπιάς, Μιχάλης Σαράντης, Μπρούνο Καχρίλας, 
Θωμάς Αραπογιάννης, Ανδρέας Δημητρίου, Άλκης Αλεξάνδρου
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ΙΣΧΥΣ ΕΝ ΤΗ ΕΝΩΣΕΙ 
Το brand Velvita®, που παρουσιάστη-
κε το 2014 στην ελληνική αγορά 
από τον ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού, έχει 
εξελιχθεί σε ομπρέλα υψηλής ποιό-
τητας με διεθνή απήχηση. 

66

ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΥΠΟΓΡΑΦΗ ΣΤΟ ΛΙΠΑΣΜΑ 
Από το πρώτο εργοστάσιο στο Άργος, το 1969, μέχρι την 
παρουσία σε 20 χώρες σήμερα, ο Βαγγέλης Γαβριήλ περι-
γράφει τη διαδρομή μιας πολυδραστήριας εταιρείας.

ΠΑΡΑΔΟΣΗ & ΚΑΙΝΟΤΟΜΙΑ 
Η ενδελεχής έρευνα πάνω στη διατρο-
φική αξία της μαύρης Κορινθιακής 
σταφίδας εμπνέει την Παναιγιάλειο.

114 62

ΑΜΟΙΒΑΙΟΣ ΣΕΒΑΣΜΟΣ 
Όπως αναφέρει ο Γρηγόρης Μοσχόπουλος, Unit Support 
Lead του Τομέα Επιστήμης Γεωργίας της Bayer: «Με το 
Legend, βελτιώνουμε την εμπειρία επιβράβευσης».

10 
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Από 15 ετών ενεργός στην οικογενειακή εκµετάλλευση, ο Κωνσταντίνος 
Κωστούλης, τρίτης γενιάς αγρότης, είναι σήµερα 25 ετών και, µαζί µε 
τον πατέρα του Πάτροκλο, καλλιεργούν 3.000 στρέµµατα στη Χάλκη 
της Λάρισας, όλα αρδευόµενα, απασχολώντας 10 άτοµα προσωπικό. 
Ο ίδιος είναι απόφοιτος του Τµήµατος Γεωπονίας του Πανεπιστηµίου Θεσσαλί-
ας και του ΙΣΑΕΚ της Αµερικανικής Γεωργικής Σχολής στο Τµήµα ∆ενδροκο-
µίας και Εναλλακτικών ∆ενδρωδών Καλλιεργειών και δεν δίστασε να ταξιδέ-
ψει και στην Ιταλία για να φοιτήσει σε ιταλικό πανεπιστήµιο µε κύριο στόχο να 
µάθει καλά την ιταλική γλώσσα. Απαραίτητο εφόδιο, όπως ο ίδιος τονίζει, για 
όποιον θέλει να αναπτύξει την καλλιέργεια της βιοµηχανικής τοµάτας, η οποία 
και αποτελεί την αιχµή της εκµετάλλευσής του δίνοντας ένα περιζήτητο από τη 
βιοµηχανία προϊόν. Μάλιστα η ίδια ιστορία επιτυχίας επαναλαµβάνεται σε όλες 
τις καλλιέργειες που έχει αναπτύξει η εκµετάλλευση της οικογένειας Κωστού-
λη, ήτοι σκληρό σιτάρι, βαµβάκι, ψυχανθή, αρακά και σπανάκι για τον Μπάρ-
µπα-Στάθη, οι οποίες εξυπηρετούνται από έναν στόλο σύγχρονων µηχανηµά-
των και συνεργασίες µε τις κορυφαίες εταιρείες εισροών.
Πιο πρόσφατη αλλά εξίσου µεγάλη πρόκληση για τον νέο στην ηλικία αλλά 
εξαιρετικά δυναµικό Αγρότη της Χρονιάς 2026 φαίνεται να είναι η ανάπτυξη 
επίσης µε πλήρη εξοπλισµό και η καθετοποίηση της καλλιέργειας της φιστικιάς 
Αιγίνης σε µια έκταση 130 στρεµµάτων. Μια σηµαντική επένδυση που εντά-
χθηκε στον Αναπτυξιακό Νόµο µε τελικό στόχο τη δηµιουργία ενός νέου brand.
Αξίζει να σηµειωθεί ότι σε ό,τι αφορά την ενεργειακή αυτονοµία, της εκµετάλ-
λευσης η οικογένεια Κωστούλη πρωτοπορεί ήδη από το µακρινό 2011 µε τη 
χρήση φωτοβολταϊκών πάρκων.

Sky is the limit 
και στη γεωργία

Την απονομή πραγματοποίησε ο Λευτέρης Σαΐτης, πρόεδρος των 
KRONOS SA, INTERCOMM FOODS S.A, AGROPHOENIX S.A.

ΚΩΝΣΤΑΝΤΙΝΟΣ 
ΚΩΣΤΟΥΛΗΣ
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Αγρότης της 
Χρονιάς 2026

3.000 
στρέμματα 
αρδευόμενα

καλλιέργειες
βιομηχανική 
τομάτα, σιτάρι, 
βαμβάκι, 
ψυχανθή, 
σπανάκι, 
αρακάς και 
φιστικιές

στόλος
10 τρακτέρ, 
3 συλλεκτικές 
τομάτας, πολλά 
παρελκόμενα, 
18 αρδευτικά

Χάλκη 
Λάρισας
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Σε µια εποχή που η γεωργία καλείται να απαντήσει 
ταυτόχρονα σε προκλήσεις παραγωγικότητας, οικονοµικής 
ανθεκτικότητας και διαχείρισης της κλιµατικής αλλαγής, η 
αξία της συνεργασίας αποκτά κεντρικό ρόλο. Για τον Τοµέα Επι-
στήµης Γεωργίας της Bayer, ο Έλληνας παραγωγός δεν είναι απλώς 
αποδέκτης λύσεων, αλλά συνοδοιπόρος στην ανάπτυξη και εφαρµο-
γή τους. Ένας συνεργάτης µε τον οποίο συνδιαµορφώνουµε πρακτι-
κές, εργαλεία και προγράµµατα που απαντούν στις πραγµατικές ανά-
γκες του αγρού και πέρα αυτού.
Η φιλοσοφία µας είναι ξεκάθαρη: είµαστε δίπλα στον παραγωγό, από 

ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑ 
ΠΟΥ ΕΞΕΛΙΣΣΕΤΑΙ

Από το BayWin 
στο Legend µαζί 
µε τον παραγωγό

Μανώλης 
Παναγιωτόπουλος, Unit 

Lead του Τομέα Επιστήμης 
Γεωργίας της Bayer:

BAYER

Bayer Ελλάς
  

Καινοτομία  σε 
υγεία, γεωργία  

και διατροφή 

Τομέας Επιστήμης 
Γεωργίας

σπόροι  
υψηλής αξίας

λύσεις χημικής & 
βιολογικής  

φυτοπροστασίας 

εκτεταμένο δίκτυο 
υποστηρικτικών 

υπηρεσιών

ψηφιακές  
εφαρμογές
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την πρώτη απόφαση µέχρι τη πρόσβασή του στις αγορές. 
Ακούµε, µαθαίνουµε και εξελισσόµαστε µαζί του, προσφέροντας ένα 
ολοκληρωµένο χαρτοφυλάκιο λύσεων που καλύπτει κάθε στάδιο της 
εµπλοκής του στην αλυσίδα τροφίµων. Από τα σύγχρονα φυτοπροστα-
τευτικά προϊόντα και τα καινοτόµα προϊόντα Bayer Biologicals, µέχρι 
τις ψηφιακές λύσεις που υποστηρίζουν τη λήψη αποφάσεων στον αγρό 
και τους κορυφαίους σπόρους καλαµποκιού DEKALB, που ηγούνται 
της αγοράς, στόχος µας είναι ένας: 
Να βοηθάµε τον παραγωγό να παράγει περισσότερο και ποιοτικά προ-
ϊόντα µε σεβασµό στους πόρους του περιβάλλοντος. Γιατί η βιωσιµότη-

τα για εµάς δεν είναι σύνθηµα, είναι καθηµερινή πράξη βασισµένη στη 
γνώση του πεδίου, στην επιστήµη των δεδοµένων και στη µακροχρό-
νια ανάπτυξη σχέσεων εµπιστοσύνης.
Αυτές οι σχέσεις εµπιστοσύνης αποτυπώνονται και στον τρόπο µε τον 
οποίο αναγνωρίζουµε και επιβραβεύουµε τους παραγωγούς που επι-
λέγουν συνειδητά να πορεύονται µαζί µας. 
Εδώ και περισσότερα από 12 χρόνια, το πρόγραµµα επιβράβευσης πα-
ραγωγών BayWin αποτέλεσε ένα µοναδικό παράδειγµα για την ελλη-
νική αγορά, επιβραβεύοντας έµπρακτα τη συνέπεια, την εµπιστοσύνη 
και τη µακροχρόνια συνεργασία.
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Όπως χαρακτηριστικά αναφέρει ο Γρηγόρης Μοσχόπουλος, Unit 
Support Lead του Τοµέα Επιστήµης Γεωργίας της Bayer:
«Το BayWin δεν ήταν απλώς ένα πρόγραµµα επιβράβευσης. Ήταν ένας 
τρόπος να πούµε “ευχαριστώ” στους Έλληνες παραγωγούς που µας 
εµπιστεύτηκαν. Στα χρόνια λειτουργίας του, προσφέραµε πάνω από 
10.000 δώρα, χτίζοντας µια σχέση αµοιβαίου σεβασµού. 
Σήµερα, αποχαιρετάµε αυτή την επιτυχηµένη πορεία και κάνουµε το 
επόµενο βήµα. Με το Legend, ερχόµαστε να βελτιώσουµε συνολικά 
την εµπειρία επιβράβευσης: Ένα αναβαθµισµένο πρόγραµµα, µε ακό-
µη µεγαλύτερη αξία για τον παραγωγό µέσω της προσφοράς περισσό-
τερων και µεγαλύτερης αξίας δώρων».

Μια νέα εποχή ξεκινά
Το πρώτο τρίµηνο του 2026 σηµατοδοτεί λοιπόν µια νέα εποχή. Το 
Baywin περνά στην ιστορία ως ένα επιτυχηµένο κεφάλαιο και δίνει τη 
σκυτάλη στο πλήρως ανανεωµένο πρόγραµµα επιβράβευσης παρα-
γωγών Legend. Ένα πρόγραµµα σχεδιασµένο µε γνώµονα τον παρα-
γωγό, την απλότητα συµµετοχής και την αναβαθµισµένη ανταπόδοση, 
που αντικατοπτρίζει τη δέσµευσή µας να εξελισσόµαστε µαζί µε τους 
ανθρώπους της ελληνικής γεωργίας.
Η στρατηγική µας, ωστόσο, δεν σταµατά στην επιβράβευση. 
Στη Bayer πιστεύουµε ότι η πραγµατική ηγεσία στον αγροτικό τοµέα χτί-
ζεται µέσα από µακροπρόθεσµες συνεργασίες µε κοινό όραµα. 
Όπως τονίζει ο Μανώλης Παναγιωτόπουλος, Unit Lead του Τοµέα Επι-
στήµης Γεωργίας της Bayer:
«Η αποστολή µας είναι να στηρίζουµε τον Έλληνα παραγωγό σε κάθε 
βήµα, προσφέροντας λύσεις που συνδυάζουν καινοτοµία, βιωσιµότη-
τα και επιπρόσθετη αξία. Θέλουµε να συνδιαµορφώνουµε το µέλλον 
της γεωργίας µαζί µε τους κύριους εκφραστές της πρωτογενούς παρα-
γωγής που διασφαλίζουν την επάρκεια τροφίµων, δηµιουργώντας τις 
προϋποθέσεις για έναν αγροτικό τοµέα που θα είναι βιώσιµος σήµερα 
και ακόµα πιο ισχυρός αύριο».
Σε έναν κόσµο που αλλάζει, η δική µας δέσµευση παραµένει σταθερή: 
να είµαστε παρόντες, αξιόπιστοι και ουσιαστικοί συνεργάτες. Να επι-
βραβεύουµε τις συνεργασίες που έχουµε µε τους Έλληνες παραγω-
γούς και να συνεχίσουµε µαζί το ταξίδι προς έναν αγροτικό τοµέα που 
αξίζει να ηγείται του µέλλοντος.

Γρηγόρης Μοσχόπουλος, Unit Support Lead 
του Τομέα Επιστήμης Γεωργίας της Bayer

BAYER

«Με το Legend, ερχόμαστε 
να βελτιώσουμε συνολικά την 
εμπειρία επιβράβευσης: Ένα 
αναβαθμισμένο πρόγραμμα, 
με ακόμη μεγαλύτερη αξία 
για τον παραγωγό μέσω της 
προσφοράς περισσότερων και 
μεγαλύτερης αξίας δώρων»
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Οι προκλήσεις, που αντιµετωπίζει σήµερα ο αγροτικός τοµέας είναι 
σηµαντικές και συνεχώς αυξανόµενες. Αυτές, όµως, όπως για 
παράδειγµα η κλιµατική κρίση, πέραν των αρνητικών επιπτώσεών 
τους, δίνουν και το έναυσµα για τον ανασχεδιασµό του λειτουργικού 
µοντέλου της πρωτογενούς παραγωγής. 
Σε αυτό το νέο µοντέλο, ο ρόλος των φορέων αγροτικών χρηµατοδοτήσεων 
µπορεί να είναι εξαιρετικής σηµασίας και αρκετά σύνθετος. Η Πειραιώς, 
σήµερα, δεν εξυπηρετεί απλώς τη χρηµατοδοτική ροή κεφαλαίων προς 
την παραγωγή, αλλά αποτελεί στρατηγικό συνεργάτη του οικονοµικού 
οικοσυστήµατος του αγροτικού τοµέα προς µια βιώσιµη µετάβαση. 
Κι επειδή η βιώσιµη ανάπτυξη του αγροτικού τοµέα δεν είναι µόνο 
περιβαλλοντική αναγκαιότητα, αλλά και οικονοµική ευκαιρία για την Ελλάδα, 
η Πειραιώς αντιλαµβάνεται ότι ο αγροτικός τοµέας πρέπει να κάνει σηµαντικές 
επιλογές σε σχέση µε επίκαιρες επενδύσεις, που θα τον βοηθήσουν στη 
διαχείριση των προκλήσεων που αντιµετωπίζει. 
Τέτοιες επενδύσεις συνδέονται, µε την καινοτοµία και τη σύγχρονη τεχνολογία, 
την ψηφιοποίηση και τη γεωργία ακριβείας, τις υποδοµές κάλυψης και 
προστασίας των καλλιεργειών, µε τη διαχείριση των υδάτων, αλλά και µε 
έξυπνες και κλιµατικά ανθεκτικές καλλιέργειες. 
Επιπλέον, αντιλαµβάνεται ότι νέες επενδύσεις αναδεικνύονται ως 
απαραίτητες, καθώς αλλάζει το µοντέλο λειτουργίας ολόκληρων κλάδων, 
όπως η αιγοπροβατοτροφία, όπου η έλλειψη ανθρώπινου δυναµικού και 
η αλλαγή των κλιµατικών συνθηκών οδηγούν όλο και περισσότερους 
κτηνοτρόφους από την εκτατική στη σταυλισµένη παραγωγή. 
Σηµαντικές θεωρούνται και οι επενδύσεις, για τη µείωση του κόστους 

Η Πειραιώς 
στηρίζει τον 
ανασχεδιασµό 
του αγροτικού 
τοµέα

Γιάννης Χανιωτάκης
Senior Director, Ανάπτυξη Εργασιών Αγροτικού Τομέα, Πειραιώς
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παραγωγής, αλλά και εκείνες που θα 
αποτελέσουν την αφορµή για ενίσχυση της 
συνεργασίας και της προστιθέµενης αξίας 
των ελληνικών προϊόντων σε επίπεδο 
αλυσίδας αξίας, καθώς και της µείωσης 
του περιβαλλοντικού αποτυπώµατος, µε 
στόχο την προστασία των φυσικών πόρων 
δίνοντας  έµφαση στο νερό και στο έδαφος.                                                                 
Το 2026, για την Πειραιώς είναι ένα έτος υψηλής προτεραιότητας στην 
πολύπλευρη στήριξη του αγροτικού τοµέα. 
∆ίνει, ιδιαίτερη έµφαση, στην:
■Υποστήριξη της υλοποίησης του επιχορηγούµενου προγράµµατος, για τα 
θερµοκήπια, µε στόχο την υλοποίηση επενδύσεων περίπου €500 εκατ. σε 
όλη τη χώρα. 
■Στήριξη της κτηνοτροφίας, για επανεκκίνησή της, µετά την ολοκλήρωση του 
κύκλου των υφιστάµενων ζωονόσων.
■Χρηµατοδοτική στήριξη επενδύσεων, που συνδέονται µε την καινοτοµία 
και τις σύγχρονες τεχνολογίες.
■Ανάληψη πρωτοβουλιών, για µείωση του κόστους παραγωγής, µε 
ολοκλήρωση επενδύσεων ΑΠΕ για ενεργειακή αυτονοµία και εξασφάλιση 
ρευστότητας, καθώς και πρωτοβουλίες για την οµαλή λειτουργία της αγοράς 
των αγροεφοδίων.
■Υποστήριξη συνεργασιών, που σχετίζεται µε λειτουργία συνεταιρισµών, 
οµάδων παραγωγών και Συµβολαιακής Γεωργίας.
■Ανάληψη εκπαιδευτικών πρωτοβουλιών µέσω του Προγράµµατος EQUALL 

για εξάλειψη ανισοτήτων, διακρίσεων και 
αποκλεισµών που αντιµετωπίζουν παραγωγοί 
σε µειονεκτικές περιοχές ή κλάδους αγροτικής 
οικονοµίας που αντιµετωπίζουν προβλήµατα.  
H Πειραιώς θεωρεί ότι η ανάπτυξη του 
αγροδιατροφικού τοµέα συνδέεται µε αυτή 
ολόκληρου του οικοσυστήµατος, που συνδέει 
τον αγρότη µε τη µεταποίηση, τις εξαγωγές, 

την καινοτοµία και την περιφερειακή ανάπτυξη. Γι’ αυτό, στις προτεραιότητές 
της περιλαµβάνονται δράσεις και πρωτοβουλίες, για την ενίσχυση όλης 
της αγροδιατροφικής αλυσίδας των εθνικών µας προϊόντων, µε στόχο 
τη δηµιουργία ανθεκτικών, εξωστρεφών και ισχυρών αλυσίδων αξίας. 
Εστιάζουµε στην ανάπτυξη της προστιθέµενης αξίας, µε έµφαση σε ποιοτικά, 
εξωστρεφή ελληνικά προϊόντα, την προώθηση της βιωσιµότητας, µε λύσεις 
που ευθυγραµµίζονται µε τους στόχους της πράσινης µετάβασης, της 
ορθολογικής χρήσης πόρων και της κυκλικής οικονοµίας, καθώς και στην 
ανάληψη του διττού ρόλου της Πειραιώς ως συνεργάτη και συµβούλου, ο 
οποίος πέρα από τη χρηµατοδότηση, υποστηρίζει τις αγροτικές επιχειρήσεις 
στην αξιοποίηση προγραµµάτων, καινοτόµων πρακτικών και σύγχρονων 
επιχειρηµατικών µοντέλων.
Με τον τρόπο αυτό, δηλαδή θέτοντας ως προτεραιότητα τη στήριξη της 
περιφερειακής οικονοµίας, µέσα από τη χρηµατοδότηση επενδύσεων, που 
ενισχύουν την ανταγωνιστικότητα και την ανθεκτικότητα των αγροτικών 
επιχειρήσεων, η Πειραιώς είναι πεπεισµένη ότι επενδύει στο µέλλον της 
ελληνικής οικονοµίας και της κοινωνίας.
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Πυλώνας 
ανάπτυξης  
& καινοτοµίας

Η P.J. Condellis S.A., µε ιστορία που ξεκινά το 1958, αποτελεί δι-
αχρονικά αναπόσπαστο κοµµάτι της αναπτυξιακής πορείας της ελ-
ληνικής αγοράς. Για περισσότερες από έξι δεκαετίες, έχει συνδέσει το 
όνοµά της µε την εξέλιξη της αυτοκίνησης, της αγροτικής παραγωγής και 
των υποδοµών, διατηρώντας ηγετική παρουσία στους τοµείς των Γεωρ-
γικών Μηχανηµάτων, των Επαγγελµατικών Οχηµάτων, των Χωµατουργι-
κών και Βιοµηχανικών Μηχανηµάτων, καθώς και των Λιπαντικών.
Με ισχυρό χαρτοφυλάκιο διεθνών brands και βαθιά γνώση της ελληνι-
κής αγοράς, η εταιρεία έχει οικοδοµήσει σχέσεις εµπιστοσύνης µε πελά-
τες και συνεργάτες σε ολόκληρη τη χώρα, αποτελώντας σηµείο αναφο-
ράς για τον πρωτογενή και τον βιοµηχανικό τοµέα.

Το 2025: Μια χρονιά προκλήσεων
Το 2025 αποτέλεσε µια ιδιαίτερα απαιτητική χρονιά για τον κλάδο, µε εµ-
φανή τη µείωση στις πωλήσεις γεωργικών µηχανηµάτων. Τα εναποµεί-
ναντα Σχέδια Βελτίωσης του Μέτρου 4.1.5 ήταν περιορισµένα, ενώ και 
τα υπόλοιπα επενδυτικά εργαλεία, όπως ο Αναπτυξιακός Νόµος και το 
Ταµείο Ανάπτυξης, δεν κατόρθωσαν να προσφέρουν ουσιαστική ώθηση 
στην αγορά, για αντίστοιχους λόγους.
Παρά τις αντίξοες συνθήκες, η P.J. Condellis S.A. διατήρησε το µερίδιο 
αγοράς της και παρέµεινε προσηλωµένη στη στρατηγική της, αποδει-
κνύοντας την ανθεκτικότητα και τη δυναµική της. Η εταιρεία συνεχίζει 
να ανταποκρίνεται στις ανάγκες της αγοράς, προσφέροντας καινοτόµα 

Μπάμπης Μαυρίδης γενικός 
διευθυντής της P. J. Condellis S.A.
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P.J. Condellis S.A. 

έτος ίδρυσης
1919

τέσσερις κλάδοι 
πωλήσεων 
γεωργικά 
μηχανήματα,
επαγγελματικά 
οχήματα, 
χωματουργικά  
& βιομηχανικά 
μηχανήματα, 
λιπαντικά  

µηχανήµατα, βιώσιµες λύσεις και ολοκληρωµένη τεχνική και οικονοµική 
υποστήριξη στους πελάτες της.

Στρατηγική και όραµα για το 2026
Για το 2026, η P.J. Condellis S.A. θέτει στο επίκεντρο τη γεωργία ακριβείας, 
επενδύοντας σε σύγχρονα συστήµατα και τρακτέρ τελευταίας γενιάς, µε 
στόχο την περαιτέρω ενίσχυση της παρουσίας της στην αγορά και τη βελ-
τίωση της αποδοτικότητας και της κερδοφορίας των συνεργατών και των 
πελατών της. 
Οι κεντρικοί άξονες της στρατηγικής περιλαµβάνουν:
Αναβάθµιση και εµπλουτισµό της γκάµας τρακτέρ
■ Στον τοµέα των δενδροκοµικών τρακτέρ, η New Holland επιβεβαιώνει 
τον πρωταγωνιστικό της ρόλο µε το T4.120F Auto Command, το οποίο κα-
τέκτησε την κορυφαία διάκριση στην κατηγορία «Specialized» στα βραβεία 
Tractor of the Year 2026.
■Στα τρακτέρ γενικής χρήσης, η New Holland παρουσιάζει τις σειρές T5 
Electro Command, T5S, T7 SWB, καθώς και τις νέες κατηγορίες T7 HD και 
T7.270 Methane Power µε κινητήρα φυσικού αερίου (CNG). Παράλληλα, 
η Case IH ενισχύει την παρουσία της µε τις νέες σειρές Farmall M, Puma 
SWB και τις νέες εκδόσεις 360, 390 και 440 της σειράς Optum.
Επένδυση στη γεωργία ακριβείας
■Ενδυνάµωση του ανθρώπινου δυναµικού.
■∆ιεύρυνση των προσφερόµενων συστηµάτων και υπηρεσιών, µε στόχο 

την παροχή ολοκληρωµένων λύσεων.
Συνεχή εκπαίδευση και ανάπτυξη
■Συµµετοχή σε εξειδικευµένα εκπαιδευτικά προγράµµατα.
■Εµπλουτισµό της γκάµας προϊόντων και τεχνολογικών εφαρµογών.

Στρατηγική συνεργασία µε τον Όµιλο Emil Frey
Ο Όµιλος Emil Frey προχωρά σε στρατηγική επενδυτική συµµετοχή στην 
P.J. Condellis S.A., επιβεβαιώνοντας έµπρακτα τη σταθερότητα, τη δυναµι-
κή και την αξιοπιστία της πορείας της. Η συνεργασία αυτή υπερβαίνει τα στε-
νά όρια µιας επιχειρηµατικής συµφωνίας. Πρόκειται για τη σύµπραξη δύο 
Οµίλων που µοιράζονται κοινές αξίες: οικογενειακή κουλτούρα, µακροπρό-
θεσµη στρατηγική, σεβασµό στους ανθρώπους και αταλάντευτη προσήλω-
ση στην ποιότητα και την αξιοπιστία. Πάνω σε αυτές τις αρχές οικοδοµείται η 
επόµενη ηµέρα της εταιρείας.

Η δέσµευση της P.J. Condellis S.A.
Η P.J. Condellis S.A. δεν είναι απλώς µια εταιρεία. Αποτελεί έναν σταθερό πυ-
λώνα ανάπτυξης και καινοτοµίας, που συνδυάζει τεχνολογία, τεχνογνωσία και 
εµπειρία για να εξυπηρετεί µε συνέπεια τον αγροτικό και βιοµηχανικό τοµέα. 
Με πίστη στις δυνατότητές της και στραµµένο το βλέµµα στο µέλλον, συνεχί-
ζει να επενδύει, να στηρίζει τους πελάτες της και να διαµορφώνει τις εξελίξεις, 
αποδεικνύοντας ότι η παράδοση και η καινοτοµία µπορούν να συνυπάρξουν, 
δηµιουργώντας µια ισχυρή και βιώσιµη επιχειρηµατική παρουσία.
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Τα νέα τρακτέρ New Holland T7 Standard Wheelbase (SWB) φέρνουν νέες 
δυνατότητες στην κατηγορία των 180-225 ίππων. Οι πολλαπλές βελτιώσεις 
τεχνολογίας και µετάδοσης κίνησης ενισχύουν την απόδοση και ένας νέος 
εµπρόσθιος άξονας εξασφαλίζει πιο οµαλή οδήγηση και µικρότερο κύκλο 
στροφής, διατηρώντας τις ήδη καθιερωµένες συµπαγείς διαστάσεις της σειράς.
Ένα νέο καπό µε κλίση που βελτιώνει την εµπρόσθια ορατότητα καλύπτει τον 
κινητήρα FPT NEF 6,7 λίτρων Stage V. Η χωρητικότητα του ρεζερβουάρ 
πετρελαίου και του AdBlue/DEF έχει αυξηθεί αντίστοιχα σε 350 και 48 λίτρα. Η 
νέα καµπύλη ισχύος αποδίδει τη µέγιστη ισχύ σε χαµηλότερες στροφές -στις 
1.500 σ.α.λ., µειώνοντας κατανάλωση καυσίµου και θόρυβο. Να σηµειωθεί 
ότι το T7.225 µε το κιβώτιο Dynamic Command™ (DCT) έγινε το νέο σηµείο 
αναφοράς στο γερµανικό κέντρο δοκιµών DLG. Κατέγραψε κορυφαία στην 
κατηγορία του αποδοτικότητα καυσίµου PowerMix, µε µόλις 243g/kWh.
Τα νέα τρακτέρ T7 Standard Wheelbase διατηρούν το ίδιο µεταξόνιο των 
2.789mm µε τα µοντέλα που αντικαθιστούν, ωστόσο διαθέτουν πλέον µέγιστο 
επιτρεπόµενο µεικτό βάρος οχήµατος 13,5 τόνων και αυξηµένο µέγιστο 
ωφέλιµο φορτίο 5,5 τόνων, µεταξύ των κορυφαίων της κατηγορίας τους.
Ανάλογα µε τις επιχειρηµατικές απαιτήσεις, τα τρακτέρ T7.180, T7.190 και 
T7.210 προσφέρονται µε το νέο Auto Command™ CVT, κιβώτιο ταχυτήτων 
3x1-σειράς, το οποίο είναι διαθέσιµο από την αρχική κυκλοφορία. Τόσο το νέο 
ηµιαυτόµατο κιβώτιο ταχυτήτων Dynamic Command™ µε Τεχνολογία ∆ιπλού 
Συµπλέκτη, όσο και το ήδη καταξιωµένο ηµιαυτόµατο Range Command™ 

θα παρουσιαστούν στη συνέχεια. Το νέο Dynamic Command™ προσφέρει 
24 ταχύτητες εµπρός/όπισθεν (24F/24R), µε τελική ταχύτητα 50 km/h (Eco) και 
δυνατότητα εκκίνησης/διακοπής (start/stop), ενώ το νέο Auto Command™ 
CVT φτάνει 55 km/h. Τα νέα ενισχυµένα φρένα µε υποβοήθηση προσφέρουν 
µεγαλύτερη δύναµη πέδησης, για αυξηµένες ταχύτητες.
Ένα νέο περιβάλλον χειρισµού στο υποβραχιόνιο SideWinder™ επιτρέπει 
στους πελάτες να διαµορφώσουν τα χειριστήρια σύµφωνα µε τις ανάγκες 
τους, από µηχανικές βαλβίδες εξωτερικών εργασιών και έναν βασικό πίνακα 
οργάνων, έως ηλεκτρονικές βαλβίδες και την οθόνη αφής IntelliView™ 12.
Τα νέα τρακτέρ T7 Standard Wheelbase προσφέρουν αυξηµένη άνεση και 
λειτουργικότητα, µε βελτιωµένο σύστηµα κλιµατισµού, ευρύχωρη καµπίνα, 
αναβαθµισµένα υλικά και περισσότερους αποθηκευτικούς χώρους. Οι χρήστες 
µπορούν να επιλέξουν ανάµεσα σε τρεις επιλογές οροφής και διάφορους 
τύπους ανάρτησης καµπίνας – µηχανική, υδραυλική ή πνευµατική.
Στο πίσω µέρος, η σύνδεση παρελκοµένων γίνεται ακόµη πιο εύκολη 
χάρη στη βελτιωµένη πρόσβαση στις υδραυλικές, ηλεκτρικές και πνευµατικές 
συνδέσεις, καθώς και στο νέο ανεξάρτητο pick-up hitch. 
Η σειρά υποστηρίζει ISOBUS Κατηγορίας 2 ή 3, επιτρέποντας τον έλεγχο 
λειτουργιών του τρακτέρ από τα παρελκόµενα, πέρα από τον χειρισµό των 
παρελκόµενων ISOBUS µέσω οθόνης αφής. Τέλος το νέο T7 Standard Wheel-
base λανσάρεται µε το εντυπωσιακό νέο χρώµα Dynamic Blue, το οποίο θα 
υιοθετηθεί σε όλα τα µελλοντικά τρακτέρ της New Holland.

Τεχνολογία, απόδοση και απαράμιλλο στυλ 
προσφέρουν τα νέα New Holland T7 SWB

ΤΟ T7.225 DYNAMIC COMMAND™ ΘΕΤΕΙ ΝΕΟ ΣΗΜΕΙΟ ΑΝΑΦΟΡΑΣ ΣΤΗΝ 
ΚΑΤΑΝΑΛΩΣΗ ΚΑΥΣΙΜΟΥ ΣΥΜΦΩΝΑ ΜΕ ΤΙΣ ΔΟΚΙΜΕΣ DLG POWERMIX
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ΑΠΣΙ
ΠΙΝΔΟΣ 

 
Ροδοτόπι

Ιωάννίνων 
 

έτος ίδρυσης
1958

 
παραγωγοί-μέλη 

600
 

εργαζόμενοι
1.600

 
κύκλος 

εργασιών 2024
374 εκατ. ευρώ, 
αύξηση 5,4% σε 

σχέση με το 
2023

 
επενδύσεις  
2025-2030 

70 εκατ. ευρώ

 Ο πρόεδρος 
του ΑΠΣΙ 

Πίνδος, 
Ανδρέας 

Δημητρίου 
(αριστερά), 

και ο γενικός 
διευθυντής, 

Λάζαρος 
Τσακανίκας, 

αποτελούν 
ένα δίδυμο 
που οδηγεί 

κάθε 
χρονιά τον 

Συνεταιρισμό 
σε νέες 

κορυφές. 
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Σε ένα όνοµα όλη η αξία 
της βιώσιµης πτηνοτροφίας

Την είσοδό του στη νέα χρονιά µε τον πιο συµβολικό αλλά και ου-
σιαστικό τρόπο πραγµατοποίησε ο Αγροτικός Πτηνοτροφικός Συνε-
ταιρισµός Ιωαννίνων ΠΙΝ∆ΟΣ, ένα από τα ∆ιαµάντια της Ελληνικής 
Οικονοµίας για το 2025. Αφήνοντας πίσω του µια χρονιά γεµάτη σηµαντι-
κές διακρίσεις σε έξι κορυφαίους θεσµούς και στόχους που επιτεύχθηκαν, 
όπως την επιτυχηµένη ολοκλήρωση του επενδυτικού πλάνου 2020-2024 
ύψους 45 εκατ. ευρώ, η επιχειρηµατική αξία του ΑΠΣΙ Πίνδος µέσα στο έτος 
2026 αποτυπώνεται µε τον πιο ηχηρό τρόπο. Θεµελιώδη στοιχεία η σταθερή 
δέσµευση στην ποιότητα, την καινοτοµία και τη βιώσιµη ανάπτυξη. 
Με πλήρως καθετοποιηµένη παραγωγή, σύγχρονες εγκαταστάσεις, ισχυρή 
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ΤΗΝ ΙΚΑΝΟΤΗΤΑ ΤΟΥ ΝΑ ΠΡΑΓΜΑΤΟΠΟΙΕΙ ΑΝΑΠΤΥΞΙΑΚΑ ΣΧΕΔΙΑ 
ΕΠΙΒΕΒΑΙΩΝΟΥΝ ΤΑ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΑ ΣΤΟΙΧΕΙΑ ΤΟΥ ΑΠΣΙ ΠΙΝΔΟΣ

τεχνογνωσία και περισσότερα από 67 χρόνια συνεχούς παρουσίας, ο ΑΠΣΙ ΠΙΝ-
∆ΟΣ επιβεβαιώνει το γεγονός ότι αποτελεί έναν ισχυρό πυλώνα της ελληνικής 
πτηνοτροφίας, µε ουσιαστική συµβολή στην εθνική οικονοµία και την περιφερει-
ακή ανάπτυξη. Κι αν η συµβολή σε αυτή την επιτυχία του Λάζαρου Τσακανίκα, 
Γενικού ∆ιευθυντή του Συνεταιρισµού για περισσότερα από 36 χρόνια, είναι πλέ-
ον αδιαµφισβήτητη, ιδιαιτέρως σηµαντική υπήρξε από το 2012 και η πνοή  που 
έχει δώσει ο  πρόεδρός του, Ανδρέας ∆ηµητρίου. Πρόκειται για ένα δίδυµο που 
οδηγεί κάθε χρόνο τον ΑΠΣΙ ΠΙΝ∆ΟΣ στην κατάκτηση νέων κορυφών. 

Ευρύ δίκτυο παράλληλων δράσεων
Με επίκεντρο και αδιαπραγµάτευτη δραστηριότητα τη διαχείριση της πτηνο-
τροφικής παραγωγής, από 500 και πλέον πτηνοτρόφους ο ΑΠΣΙ ΠΙΝ∆ΟΣ έχει 
καταφέρει να δηµιουργήσει ένα ευρύ δίκτυο παράλληλων δράσεων, που ξε-
κινάει από τις ζωοτροφές και τις εισροές της πτηνοτροφίας και φθάνει µέχρι τα 
έτοιµα - ψηµένα κοτόπουλα, αυξάνοντας σηµαντικά και την υπεραξία των πα-
ραγόµενων προϊόντων. Ο κύκλος εργασιών του Συνεταιρισµού, που διαχει-
ρίζεται περισσότερους από 100.000 τόνους κοτόπουλου ετησίως και διαθέ-
τει υποδοµές άνω των 10.000 τ.µ., για το 2024 ανήλθε σε 374,46 εκατ. ευρώ, 
σηµειώνοντας αύξηση 5,04%, ενώ τα λειτουργικά κέρδη (EBITDA) παρου-
σίασαν εντυπωσιακή ανάπτυξη, φτάνοντας τα 30,5 εκατ. ευρώ. Ακόµη πιο 
εντυπωσιακή ήταν η άνοδος των κερδών προ φόρων, τα οποία ανήλθαν σε 
σχεδόν 20 εκατ. ευρώ, καταγράφοντας αύξηση 178,5%. Παράλληλα, η χρη-
µατοοικονοµική διάρθρωση του Συνεταιρισµού ενισχύθηκε σηµαντικά, κα-
θώς ο δανεισµός µειώθηκε κατά 42,59%, διαµορφούµενος στα 31 εκατ. ευ-
ρώ, γεγονός που επιβεβαιώνει την ισχυρή του θέση και την ικανότητά του 
να υλοποιεί νέα αναπτυξιακά σχέδια.  Εδώ αξίζει να σηµειωθεί ότι ακόµα 
καλύτερη φαίνεται να είναι η πορεία του Συνεταιρισµού το 2025 όπου το α’ 
εξάµηνο κατέγραψε αύξηση 9% στον τζίρο. Η θετική οικονοµική πορεία συ-

νοδεύτηκε από άνοδο της παραγωγικής δραστηριότητας. 

Επενδυτικό πρόγραµµα 70 εκατ. ευρώ για την περίοδο 2025-2030
Να σηµειωθεί ότι το έτος 2025 σηµατοδότησε για τον ΑΠΣΙ Πίνδος την εκκί-
νηση ενός ακόµη πιο φιλόδοξου σχεδίου µε χρονικό ορίζοντα το έτος 2030, 
προϋπολογισµού 70 εκατ. ευρώ. Το νέο πλάνο περιλαµβάνει τη δηµιουργία 
υπερσύγχρονου εκκολαπτηρίου, την επέκταση της µονάδας έτοιµων ψηµέ-
νων προϊόντων, την ενίσχυση του στόλου µεταφορών µε την προσθήκη και 
ηλεκτρικών οχηµάτων, την ψηφιοποίηση της παραγωγικής διαδικασίας, κα-
θώς και εγκαταστάσεις net metering, συστήµατα αποθήκευσης ενέργειας 
και µονάδα βιοαερίου ισχύος 2MW για παραγωγή πράσινης ενέργειας. 

«Το τολµήσαµε και δικαιωθήκαµε 100%»
Tη φιλοσοφία που διαπνέει την ΑΠΣΙ Πίνδος από την καταστατική λειτουργία της 
και έχει φέρει θεαµατικά αποτελέσµατα, ξεδίπλωσε στο πλαίσιο της Μέρας του 
Αγρότη (Farmer’s Day) και της απονοµής των βραβείων Αγρότης της Χρονιάς 
2026, ο πρόεδρός της Ανδρέας ∆ηµητρίου. Μιλώντας για την καθετοποιηµένη 
οργάνωση και την καινοτοµία της σειράς έτοιµων γευµάτων, εξήγησε: «Ήµα-
σταν καθετοποιηµένοι από την αρχή: παραγωγή, µεταποίηση και εµπορία. Ποτέ 
δεν στοχεύσαµε µόνο σε µια από τις τρεις δραστηριότητες -αυτό το είχαµε ξεκα-
θαρίσει από την καταστατική µας λειτουργία. Τα έτοιµα γεύµατα ήταν µια καινο-
τοµία που µας έδωσε δύναµη και υπεραξία. Βλέπαµε ότι θα αποτελούσαν λύση 
για την οικογένεια, τη νοικοκυρά, τους νέους -και δικαιωθήκαµε 100%, αν δι-
απιστώσει κανείς ότι η νέα µονάδα έτοιµων ψηµένων που ήταν µια επένδυση 
10 εκατ. ευρώ και έγινε ακριβώς πριν 4 χρόνια καλύφθηκε µέσα στην τριετία. 
Πλέον λειτουργεί µε 3 βάρδιες παραγωγής 24 ώρες το 24ωρο και αυτή τη στιγ-
µή που µιλάµε στο νέο επενδυτικό µας πρόγραµµα ξεκινάει η τοποθέτηση της 
δεύτερης γραµµής µεγαλύτερης δυναµικότητας».
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Η ΟΛΥΜΠΟΣ γεννήθηκε από την ελληνική γη και τους 
ανθρώπους της. Από την πρώτη µέρα, παραµένει αφοσιωµένη 
στην πρωτογενή παραγωγή και την κοινωνική της προσφορά, µε 
δράσεις που έχουν ουσία και διάρκεια στον χρόνο.
Η εταιρεία έχει χαράξει µια πορεία που χαρακτηρίζεται από την πίστη 
στην ποιότητα, τον σεβασµό προς την ελληνική φύση και τις παραδοσι-
ακές αξίες που τη διέπουν. Οι άνθρωποι της ΟΛΥΜΠΟΣ, µε το ίδιο πάθος 
και µεράκι, προσφέρουν αυθεντικά ελληνικά προϊόντα, αξιοποιώντας τα 
αγαθά της ελληνικής γης, προσφέροντας καθηµερινά ένα αίσθηµα εµπι-
στοσύνης και ασφάλειας στους καταναλωτές, σε κάθε σπίτι.

Γεννήθηκε από την ελληνική

ΟΛΥΜΠΟΣ
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Πρόκειται για µια εταιρεία που επενδύει σταθερά στη στήριξη των Ελ-
λήνων παραγωγών, καλλιεργώντας µακροχρόνιες σχέσεις συνεργασί-
ας µε ανθρώπους που αγαπούν τα ζώα, φροντίζουν τη φύση και µοιρά-
ζονται τις ίδιες αξίες. Η επιλογή παραγωγών που νοιάζονται για τον τόπο 
τους ενισχύει την τοπική κοινωνία και οικονοµία, συµβάλλοντας ουσια-
στικά στην ανάπτυξη και ευηµερία των αγροτικών περιοχών.
Από το 2006, η ΟΛΥΜΠΟΣ αναγνώρισε έγκαιρα την αξία των βιολογι-
κών προϊόντων και συνέβαλε ενεργά στην ανάπτυξή τους, στηρίζοντας 
τον Έλληνα κτηνοτρόφο και ενισχύοντας την ελληνική βιολογική κτηνο-
τροφία. Παράλληλα, η συµβολή στην παραγωγή κατσικίσιου γάλακτος 

υπήρξε καθοριστική, προσφέροντας τεχνογνωσία και υποστήριξη στους 
παραγωγούς, ώστε να διασφαλίζεται η υψηλή ποιότητα του γάλακτος, εί-
τε προορίζεται για τυροκόµηση, είτε για πόσιµο.
Με την ανάπτυξη των βιολογικών και κατσικίσιων προϊόντων, η ΟΛΥ-
ΜΠΟΣ έχει συµβάλει στη διατήρηση της απασχόλησης και στη δηµιουρ-
γία νέων ευκαιριών για πολλές οικογένειες των ορεινών περιοχών της 
Ελλάδας. Η φιλοσοφία της βασίζεται στην παραγωγή αγνών προϊόντων 
υψηλής ποιότητας, την ενίσχυση της απασχόλησης και την προώθηση 
µιας σύγχρονης αντίληψης για την πρωτογενή παραγωγή, µε θεµέλιο 
τις ελληνικές αξίες.

γη και τους ανθρώπους της
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ΟΛΥΜΠΟΣ

∆ιαχρονική η δέσµευση προς τον παραγωγό
Η στρατηγική για βιώσιµη ανάπτυξη, µε κέντρο τον άνθρωπο και τη φρο-
ντίδα για το µέλλον, αποτελεί αναπόσπαστο µέρος της καθηµερινής λει-
τουργίας.Η ΟΛΥΜΠΟΣ αντιµετωπίζει τις κοινωνικές, περιβαλλοντικές και 
οικονοµικές προκλήσεις µε ευθύνη και συνέπεια, θέτοντας στο επίκε-
ντρο την ευηµερία των ανθρώπων, των τοπικών κοινωνιών και την προ-
στασία του φυσικού περιβάλλοντος. Η κοινωνική προσφορά και η αφο-
σίωση στην πρωτογενή παραγωγή αποτελούν σταθερούς πυλώνες της 
εταιρικής ταυτότητας, εκφράζοντας τη διαχρονική δέσµευση της ΟΛΥ-
ΜΠΟΣ προς τον παραγωγό, την ελληνική γη και την κοινωνία.

Η ΣΥΜΒΟΛΗ ΤΗΣ ΟΛΥΜΠΟΣ ΣΤΗΝ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΑΤΣΙΚΙΣΙΟΥ ΓΑΛΑΚΤΟΣ 
ΥΠΗΡΞΕ ΚΑΘΟΡΙΣΤΙΚΗ, ΠΡΟΣΦΕΡΟΝΤΑΣ ΤΕΧΝΟΓΝΩΣΙΑ ΣΤΟΥΣ ΠΑΡΑΓΩΓΟΥΣ

Στρατηγική για βιώσιμη 
ανάπτυξη με αφοσίωση 
στην πρωτογενή 
παραγωγή
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Ε.Β.Υ.Π.

Ε.Β.Υ.Π.

Μια ελληνική 
διαδροµή 
στην ειδική θρέψη

«Για εμάς στην 
Ε.Β.Υ.Π., η ηγεσία 

δεν είναι τίτλος 
αλλά ευθύνη. 

Ευθύνη να 
εξελισσόμαστε 

διαρκώς, να 
επενδύουμε στη 

γνώση και να 
προσφέρουμε 

λύσεις που έχουν 
πραγματική αξία 

στο χωράφι.
Με σεβασμό στον 
παραγωγό και στο 

περιβάλλον, 
συνεχίζουμε να 

χτίζουμε το μέλλον 
της γεωργίας με 

συνέπεια και 
μακροπρόθεσμο 

όραμα.»

Αίνη Μιχαηλίδου, 
πρόεδρος και  
διευθύνουσα 

σύμβουλος
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Από το 1968 µέχρι σήµερα, η Ε.Β.Υ.Π. αποτελεί σταθερό σηµείο 
αναφοράς σε ειδικά προϊόντα φυτικής προέλευσης για τη γεωργία. 
Με προϊόντα που έχουν αφήσει ισχυρό αποτύπωµα, ηγετική θέση στην 
εγχώρια αγορά και έντονη εξαγωγική δραστηριότητα, η εταιρεία εξελίσσει 
διαρκώς λύσεις που ανταποκρίνονται στις σύγχρονες απαιτήσεις του πα-
ραγωγού και στις προκλήσεις µιας γεωργίας που καλείται να παραµένει 
παραγωγική και ανθεκτική.

Μια ιστορία που ξεκινά από την ελαιοκαλλιέργεια
Η ιστορία της Ελληνικής Βιοµηχανίας Υδρολυµένης Πρωτεΐνης είναι άρρηκτα 
συνδεδεµένη µε τη διαρκή αναζήτηση πρακτικών και αποτελεσµατικών λύ-
σεων για τη γεωργία. Το 1968 παράγεται για πρώτη φορά το DB100, το τροφι-
κό ελκυστικό για την αντιµετώπιση του ∆άκου της Ελιάς, σε µια περίοδο όπου 
η ελαιοκαλλιέργεια αναζητούσε αξιόπιστα µέσα προστασίας της παραγωγής.
Το DB100 έµελλε να αλλάξει τον τρόπο διαχείρισης της δακοκτονίας στη χώ-
ρα µας, συµβάλλοντας ουσιαστικά τόσο στην αντιµετώπιση του δάκου, όσο 
και στη βελτίωση της ποιότητας του ελληνικού ελαιολάδου. Η καθιέρωσή του 
αποτέλεσε σηµείο αναφοράς για τον κλάδο και διαµόρφωσε τη βασική φιλο-
σοφία της εταιρείας: Ανάπτυξη προϊόντων µε µετρήσιµο αποτέλεσµα στο χω-
ράφι και ουσιαστική αξία για τον παραγωγό.

Η επιτυχία αυτή δεν αποτέλεσε µεµονωµένο γεγονός, αλλά τη βάση πάνω στην 
οποία οικοδοµήθηκε η µακροχρόνια πορεία της Ε.Β.Υ.Π., µε έµφαση στη γνώση, 
στη διάρκεια και στη συνέπεια απέναντι στις πραγµατικές ανάγκες της γεωργίας.

Από την εµπειρία στην καινοτοµία και τη νέα γενιά βιοδιεγερτών
Αξιοποιώντας την εµπειρία δεκαετιών και την τεχνογνωσία που αποκτήθη-
κε µέσα από τη συνεχή επαφή µε την αγορά, η Ε.Β.Υ.Π. επένδυσε συστηµα-
τικά στην εξέλιξη των προϊόντων της. Τη δεκαετία του 2000 παρουσιάζεται το 
Amino 16, ένας βιοδιεγέρτης κατακυρωµένος µε ευρωπαϊκή πατέντα, πλού-
σιος σε αµινοξέα αποκλειστικά φυτικής προέλευσης, σχεδιασµένος για να 
υποστηρίζει τις καλλιέργειες σε όλα τα κρίσιµα στάδια ανάπτυξης.
Η σειρά Amino16 µε 7 προϊόντα καθιερώθηκε γρήγορα σε ένα ευρύ φάσµα 
καλλιεργειών, διευρύνοντας τις αποδόσεις τόσο ποσοτικά, όσο και ποιοτικά, 
και ενισχύοντας την ανθεκτικότητα των φυτών σε συνθήκες καταπόνησης. Η 
επιτυχία αυτή αποτέλεσε σηµείο καµπής για την εταιρεία και συνέβαλε στη δι-
αµόρφωση µιας πιο ολοκληρωµένης στρατηγικής ανάπτυξης.
Το 2014 σηµατοδοτεί την έναρξη της οργανωµένης εξαγωγικής δραστηριότητας 
της Ε.Β.Υ.Π. Σήµερα, οι βιοδιεγέρτες και τα εντοµοελκυστικά της εταιρείας έχουν 
παρουσία σε περισσότερες από 15 χώρες, µε έµφαση στα Βαλκάνια, τη Νοτιο-
ανατολική Ευρώπη, τη Μέση Ανατολή και τη Βόρεια Αφρική, ενώ οι εξαγωγές 

Ελληνική 
Βιομηχανία
Υδρολυμένης 
Πρωτεΐνης

προϊόντα
βιοδιεγέρτες, 
ελκυστικό 
εντόμων, υγρά 
λιπάσματα, 
υδατοδιαλυτά 
λιπάσματα
 
παρουσία ΝΑ 
Ευρώπη, Μέση 
Ανατολή, Β. 
Αφρική
 
έτος ίδρυσης
1968
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Ε.Β.Υ.Π.

ξεπερνούν πλέον το 50% των συνολικών πωλήσεων. Το 2023, έρευνες καταδει-
κνύουν ότι η Ε.Β.Υ.Π. κατέχει µερίδιο 25% στην ελληνική αγορά βιοδιεγερτών, επι-
βεβαιώνοντας τη θέση της ως ηγέτιδας δύναµης στον συγκεκριµένο τοµέα.

Ολοκληρωµένη προσέγγιση κυτταρικής ενεργοποίησης
Το 2025, η Ε.Β.Υ.Π. παρουσιάζει τη σειρά AMINO CELL, µια ολοκληρωµένη 
προσέγγιση κυτταρικής ενεργοποίησης, σχεδιασµένη για να ανταποκρίνεται 
στις αυξηµένες απαιτήσεις της σύγχρονης γεωργίας. Σε ένα περιβάλλον όπου 
τα φυτά καλούνται να αποδώσουν υπό συνθήκες έντονου αβιοτικού στρες, η 
ενίσχυση των ενδογενών µηχανισµών τους καθίσταται καθοριστική.
Η σειρά AMINO CELL περιλαµβάνει τέσσερις εξειδικευµένες συνθέσεις 
-Amino Cell Anti Stress, Amino Cell PK, Amino Cell Si 3% και Amino Cell S µε 
ευρωπαϊκή πατέντα- και έχει σχεδιαστεί για να καλύπτει διαφορετικές ανά-
γκες της καλλιέργειας, µε κοινή φιλοσοφία την κυτταρική ενεργοποίηση και τη 
στήριξη της απόδοσης σε απαιτητικές συνθήκες.
Η φιλοσοφία της σειράς βασίζεται στο συνδυασµό 18 ελεύθερων L-αµινοξέ-
ων φυτικής προέλευσης, πεπτιδίων χαµηλού µοριακού βάρους και εξειδι-
κευµένων βιοδραστικών ενώσεων, όπως IBA, IAA, µπεταΐνες και µαννιτόλη. 
Ο συνδυασµός αυτός στοχεύει στην ενεργοποίηση βασικών κυτταρικών λει-
τουργιών, υποστηρίζοντας τη φυσιολογική ισορροπία των φυτών σε κρίσιµα 
στάδια ανάπτυξης και σε περιόδους καταπόνησης. Παράλληλα, η καταλληλό-
τητά της για τη βιολογική γεωργία και η δυνατότητα ενσωµάτωσής της σε σύγ-
χρονα καλλιεργητικά προγράµµατα την καθιστούν συµβατή µε τις κατευθύν-
σεις της νέας ΚΑΠ και τις απαιτήσεις για πιο υπεύθυνες γεωργικές πρακτικές.

Με το βλέµµα στο µέλλον
Η µονάδα παραγωγής της Ε.Β.Υ.Π., εγκατεστηµένη σε ιδιόκτητο οικόπεδο στη 
ΒΙ.ΠΕ. Θεσσαλονίκης στη Σίνδο, αποτελεί τη βάση αυτής της εξέλιξης, µε σύγ-
χρονες γραµµές παραγωγής, µονάδα παστερίωσης, εµφιάλωσης, συσκευ-
ασίας και αποθήκευσης, εργαστήριο Έρευνας & Ανάπτυξης και Ποιοτικού 
Ελέγχου, καθώς και ολοκληρωµένο σύστηµα ιχνηλασιµότητας.
Στον πυρήνα της εταιρείας βρίσκονται οι άνθρωποί της. 
Η επιτυχία είναι πάντα καρπός της ανθρώπινης προσπάθειας και ακόµη ση-
µαντικότερα της οµαδικής εργασίας. Η διοίκηση, σε ρόλο εµπνευστή και κα-
θοδηγητή, δηµιουργεί το πλαίσιο για την προσωπική και επαγγελµατική εξέλι-
ξη κάθε εργαζόµενου. Το εργατικό δυναµικό από το κορυφαίο επιστηµονικό 
προσωπικό, τους χηµικούς και τους γεωπόνους, µέχρι τους διοικητικούς 
υπαλλήλους, βρίσκεται σε διαρκή αναζήτηση νέων λύσεων, µέσα από συνερ-
γασίες µε πανεπιστηµιακά και ερευνητικά ιδρύµατα, παρακολούθηση των δι-
εθνών τάσεων και ενεργή παρουσία σε κλαδικά συνέδρια και εκθέσεις, συµ-
βάλλοντας καθηµερινά στη διατήρηση της αξιοπιστίας και στη συνεχή εξέλιξη 
της Ε.Β.Υ.Π., η οποία αποκτά ψυχή µέσα από µια δεµένη οµάδα ανθρώπων 
που δίνουν καθηµερινά τον καλύτερό τους εαυτό.
Με περισσότερες από έξι δεκαετίες παρουσίας στον αγροτικό τοµέα, η Ε.Β.Υ.Π. 
συνεχίζει να εξελίσσεται µε σταθερή προσήλωση στην ποιότητα, τη γνώση και 
την αξιοπιστία. Κοιτώντας προς το µέλλον, επενδύει στη βιωσιµότητα, στην 
καινοτοµία και στη δηµιουργία λύσεων που απαντούν στις πραγµατικές προ-
κλήσεις της σύγχρονης γεωργίας, συµβάλλοντας στη διαµόρφωση ενός πα-
ραγωγικού και ανθεκτικού αγροτικού µοντέλου για τις επόµενες γενιές.

Η ελαιοκαλλιέργεια συνεχίζει να είναι ένας από τους βασικούς πυλώνες τόσο για τους βιοδιεγέρτες της ΕΒΥΠ, όσο και για το DB100.

08-59_2026_LEADERS.indd   30 27/01/2026   23:09



08-59_2026_LEADERS.indd   31 27/01/2026   23:09



32  ΙΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 2026 • LEADERS OF AGRICULTURE

LEADERS
OF 

AGRICULTURE
26

Μια Τράπεζα της Θεσσαλίας για την Κοινωνία και την Πραγµατική 
Οικονοµία. Η Συνεταιριστική Τράπεζα Καρδίτσας, µε έδρα στην καρδιά 
της Θεσσαλίας, αποτελεί ένα σύγχρονο συνεταιριστικό χρηµατοπιστωτικό 
ίδρυµα µε βαθιά ριζωµένη δέσµευση στις αρχές της κοινωνικής ευθύνης, 
της βιώσιµης ανάπτυξης και της ενίσχυσης της τοπικής και περιφερειακής 
οικονοµίας. Από την ίδρυσή της το 1994, η Τράπεζα έχει ως βασική απο-
στολή την κάλυψη των χρηµατοδοτικών αναγκών της Θεσσαλικής κοινω-
νίας, δίνοντας ιδιαίτερη έµφαση:
■στις µικροµεσαίες επιχειρήσεις,
■στους αγρότες και τις αγροτικές εκµεταλλεύσεις,
■στους συνεταιρισµούς και τις οµάδες παραγωγών,
■καθώς και στα φυσικά πρόσωπα που συχνά δεν εξυπηρετούνται επαρ-
κώς από τα µεγάλα χρηµατοπιστωτικά ιδρύµατα.
Με παρουσία που διαρκώς διευρύνεται σε όλη τη Θεσσαλία, η Τράπεζα 
λειτουργεί ως περιφερειακός αναπτυξιακός πυλώνας, στηρίζοντας την πα-
ραγωγική βάση, την απασχόληση και τη συνοχή της τοπικής κοινωνίας.

Συνεταιριστική Τραπεζική µε Τοπικό Πρόσηµο
Η λειτουργία της Τράπεζας βασίζεται στις θεµελιώδεις συνεταιριστικές αρ-
χές: ■ δηµοκρατική λήψη αποφάσεων, ■ έλεγχος από τα µέλη, ■ επανε-
πένδυση της αξίας στην τοπική οικονοµία.
Το µοντέλο αυτό επιτρέπει στην Τράπεζα να ευθυγραµµίζει τα προϊόντα και 
τις υπηρεσίες της µε τις πραγµατικές ανάγκες των πολιτών και των επιχει-
ρήσεων της Θεσσαλίας, καλλιεργώντας ένα ισχυρό αίσθηµα συµµετοχής, 
εµπιστοσύνης και συνιδιοκτησίας µεταξύ των µελών της.

Στρατηγική Προτεραιότητα: Ο Πρωτογενής Τοµέας
Ακρογωνιαίος λίθος της δράσης της Συνεταιριστικής Τράπεζας Καρδίτσας 
είναι η έµπρακτη στήριξη του πρωτογενούς τοµέα, που αποτελεί βασικό 
πυλώνα της Θεσσαλικής οικονοµίας. Η Τράπεζα χρηµατοδοτεί συστηµα-
τικά: ■ αγροτικές εκµεταλλεύσεις και νέους αγρότες, ■ επενδύσεις σε 
σύγχρονο αγροτικό εξοπλισµό και τεχνολογία, ■ έργα αγροδιατροφής, µε-
ταποίησης και τυποποίησης, ■ σχήµατα συµβολαιακής γεωργίας,■ συνε-
ταιρισµούς, οµάδες παραγωγών και αγροτικές συλλογικότητες, ■δράσεις 

Χρηµατοδοτώντας 
τη βιώσιµη 
ανάπτυξη

ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΤΙΚΗ 
ΤΡΑΠΕΖΑ 
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που ενισχύουν την ανθεκτικότητα απέναντι στην κλιµατική κρίση.
Παράλληλα, η Τράπεζα προωθεί ενεργά τη βιώσιµη γεωργία, τη βιολογική 
παραγωγή και επενδύσεις που µειώνουν το ενεργειακό κόστος των αγρο-
τικών εκµεταλλεύσεων µέσω Ανανεώσιµων Πηγών Ενέργειας.
Με τον τρόπο αυτό, συµβάλλει ουσιαστικά στη µετάβαση του Θεσσαλικού 
αγροτικού τοµέα σε ένα πιο ανθεκτικό, πράσινο και ανταγωνιστικό µοντέ-
λο παραγωγής.

Προώθηση της Βιώσιµης Περιφερειακής Ανάπτυξης
Η αποστολή της Τράπεζας εκτείνεται πέρα από τις κλασικές τραπεζικές ερ-
γασίες. Μέσα από στοχευµένες χρηµατοδοτήσεις και συνεργασίες, στηρί-
ζει έργα µε θετικό κοινωνικό και περιβαλλοντικό αποτύπωµα, όπως:
■ επενδύσεις σε Ανανεώσιµες Πηγές Ενέργειας,
■πράσινες επιχειρηµατικές πρωτοβουλίες,
■κοινωνικές και συνεταιριστικές επιχειρήσεις,
■δράσεις τοπικής ανάπτυξης και κοινωνικής συνοχής.
Παράλληλα, συµµετέχει ενεργά στην οικοδόµηση της τοπικής κοινωνίας, 
υποστηρίζοντας πολιτιστικές, αθλητικές και κοινωνικές πρωτοβουλίες σε 
όλη τη Θεσσαλία, ενισχύοντας τον κοινωνικό ιστό και τη συλλογική πρόοδο.

∆ιαφάνεια – Ασφάλεια – Αξιοπιστία
Με πολυετή επιτυχηµένη παρουσία στο ελληνικό τραπεζικό σύστηµα, η Συνε-
ταιριστική Τράπεζα Καρδίτσας λειτουργεί µε βασικές αξίες: διαφάνεια, ασφά-
λεια, αξιοπιστία και πελατοκεντρική προσέγγιση. Η τοπική της ταυτότητα και η 
σταθερότητά της προσφέρουν στα µέλη της σηµαντικά πλεονεκτήµατα:
■Προϊόντα σχεδιασµένα µε βάση τις συνθήκες της Θεσσαλικής αγοράς

■Ευελιξία και ταχύτητα στη λήψη αποφάσεων µέσω τοπικής διοίκησης
■ Σύγχρονη γκάµα τραπεζικών προϊόντων µε ανταγωνιστικούς όρους
■ Υψηλό επίπεδο προσωπικής εξυπηρέτησης
■Απόδοση αξίας στα µέλη µέσω υπεραξίας και µερίσµατος συνεταιριστι-
κών µερίδων
■ Ενίσχυση της τοπικής ανάπτυξης, καθώς οι πόροι επανεπενδύονται στη 
Θεσσαλία.

Στόχοι & Προοπτικές
Η συνεχής ποιοτική αναβάθµιση των λειτουργιών, η βελτιστοποίηση των 
διαδικασιών και η διεύρυνση των προϊόντων, ιδιαίτερα προς όφελος της 
περιφερειακής επιχειρηµατικότητας και του πρωτογενούς τοµέα, αποτε-
λούν βασικούς στρατηγικούς στόχους της Τράπεζας.
Με γνώµονα την περαιτέρω ανάπτυξη της Θεσσαλικής οικονοµίας, η Συ-
νεταιριστική Τράπεζα Καρδίτσας θα συνεχίσει να προσφέρει:
■ Ευελιξία και ταχύτητα στην εξυπηρέτηση
■ Εξειδικευµένες συµβουλευτικές υπηρεσίες, ιδιαίτερα σε αγρότες και 
ΜµΕ
■ Ανταγωνιστικά επιτόκια καταθέσεων
■ Χαµηλές επιβαρύνσεις σε δάνεια και τραπεζικές συναλλαγές
■ Μακροπρόθεσµη αξία για τα µέλη µέσω µερίσµατος και υπεραξιών.
Η Συνεταιριστική Τράπεζα Καρδίτσας δίνει δυναµικά το παρόν στην ανά-
πτυξη της Θεσσαλίας, λειτουργώντας ως σταθερός αναπτυξιακός βραχί-
ονας της περιφέρειας. Με την εµπιστοσύνη της κοινωνίας, των επιχειρή-
σεων και του αγροτικού κόσµου, εξελίσσεται διαρκώς, µε τις δυνάµεις της 
στραµµένες στις ανάγκες των µελών της και στο µέλλον του τόπου.

ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΤΙΚΗ 
ΤΡΑΠΕΖΑ 

ΚΑΡ∆ΙΤΣΑΣ
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Φέρνει λύσεις για τις ανάγκες

BASF Agricultural 
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Ο ΑγρότηςΠρώτα

Πραγματική Στήριξη

Ανθρωποκεντρική 
Ηγεσία: Ο Santiago 

Battaglia στην ηγεσία 
της BASF Agricultural 

Solutions Ελλάδας
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Για περισσότερα από 150 χρόνια, η BASF επενδύει στην πρόοδο 
της γεωργίας, προσφέροντας καινοτόµες λύσεις φυτοπροστασίας, 
σπόρους υψηλής απόδοσης και ψηφιακά εργαλεία που υποστηρί-
ζουν τον σύγχρονο παραγωγό. Με βαθιά κατανόηση των αναγκών του 
αγροτικού κλάδου και παρουσία σε όλες τις µεγάλες αγορές του κόσµου, 
η εταιρεία στοχεύει να συµβάλει στη διαµόρφωση µιας γεωργίας πιο απο-
δοτικής, πιο βιώσιµης και πιο ανθεκτικής στις προκλήσεις της εποχής.
Στην Ελλάδα και την Κύπρο, η BASF έχει µακρά ιστορία συνεργασίας µε 
παραγωγούς, συνεταιρισµούς, γεωπόνους και επιχειρήσεις της αγροδια-
τροφικής αλυσίδας, αποτελώντας έναν σταθερό και αξιόπιστο εταίρο στην 
προσπάθεια για υψηλότερη ποιότητα, καλύτερες αποδόσεις και τεχνική 
υποστήριξη που κάνει την πραγµατική διαφορά στο χωράφι.

Η ανάληψη ηγεσίας από τον Santiago Battaglia
Από τον Ιούλιο του 2025, ο Santiago Battaglia ηγείται της BASF Agricultural 
Solutions Ελλάδας & Κύπρου. Αναλαµβάνει αυτόν τον ρόλο σε µια περί-
οδο σηµαντικών αλλαγών: Κλιµατική αβεβαιότητα, αστάθεια της αγοράς, 
αυστηρότερο ρυθµιστικό πλαίσιο και αυξανόµενες 
πιέσεις στην παραγωγή. 
Με διεθνή εµπειρία στον αγροτικό κλάδο και πνεύ-
µα συνεργασίας, ο Santiago στοχεύει να ενισχύσει 
τη µοναδική θέση της BASF στην ελληνική αγορά- 
ως µία από τις ελάχιστες εταιρείες που συνεχίζει να 
επενδύει σταθερά στην καινοτοµία, σε νέες λύσεις, 
εργαλεία και σε ισχυρή τεχνική υποστήριξη για συ-
νεργάτες και παραγωγούς.
«Η Ελλάδα έχει µακρά αγροτική παράδοση και ανθρώπους που εξελίσ-
σονται συνεχώς µέσα στον πρωτογενή τοµέα. Στόχος µας είναι να τους 
στηρίξουµε µε τις λύσεις που χρειάζονται για να προσαρµοστούν στις νέες 
πραγµατικότητες - την κλιµατική αλλαγή, την αστάθεια της αγοράς και ένα 
πιο ανταγωνιστικό περιβάλλον - ώστε να µπορούν να συνεχίσουν να προ-
οδεύουν και να παραµένουν ανθεκτικοί», σηµειώνει.

Αντιµετωπίζοντας την αβεβαιότητα µε συγκρατηµένη αισιοδοξία
«Η ευρωπαϊκή και η ελληνική γεωργία βρίσκονται σε µια απαιτητική και 
ταχύτατα εξελισσόµενη περίοδο. Η µεταβλητότητα των αγορών, οι κλιµατι-
κές πιέσεις και οι αυξανόµενες λειτουργικές απαιτήσεις καθιστούν σαφές 
ότι ο τρόπος µε τον οποίο καλλιεργούµε πρέπει να συνεχίσει να προσαρ-
µόζεται. Οι προκλήσεις είναι πραγµατικές -και ακριβώς γι’ αυτό παρα-
µένουµε αφοσιωµένοι στο να προσφέρουµε λύσεις και καινοτοµίες που 
βοηθούν τους Έλληνες αγρότες να αντιµετωπίζουν  την σύνθετη αυτή κα-
τάσταση µε αυτοπεποίθηση, παρέχοντας λύσεις που κάνουν ουσιαστική 
διαφορά στα χωράφια τους.
Σε ένα τέτοιο περιβάλλον, επιλέγω να αντιµετωπίζω την αβεβαιότητα µε 
συγκρατηµένη αισιοδοξία. Όχι επειδή οι προκλήσεις µειώνονται, αλλά 
επειδή πιστεύω στη δύναµη των Ελλήνων αγροτών, στη µακρά αγροτική 
παράδοση και στις ευκαιρίες που προκύπτουν όταν η τεχνολογία, η εµπει-
ρία και η συνεργασία συνδυάζονται. Εκεί στοχεύουµε να συµβάλλουµε- 
φέρνοντας πραγµατική αξία στην αγορά, προσφέροντας πρακτικές λύσεις, 
πρωτοποριακή καινοτοµία και αξιόπιστη υποστήριξη που βοηθούν τη ελ-
ληνική γεωργία να ενισχύσει την ανθεκτικότητά της σήµερα και να προε-
τοιµαστεί για τις προκλήσεις του αύριο.»

Οι προκλήσεις της ελληνικής γεωργίας
Οι αγρότες στην Ελλάδα αντιµετωπίζουν ολοένα αυξανόµενες πιέσεις- από 

το υψηλό κόστος παραγωγής έως τις αυξανόµενες απαιτήσεις σε όλο τον 
κύκλο παραγωγής. Παρ’ όλες αυτές τις προκλήσεις, υπάρχει σηµαντικό πε-
ριθώριο για εκσυγχρονισµό, ανάπτυξη και δηµιουργία αξίας στον κλάδο.
Ο Santiago θεωρεί πως «η ελληνική γεωργία έχει µεγάλες δυνατότητες. 
Αυτό που χρειάζονται οι αγρότες είναι η κατάλληλη υποστήριξη, πρόσβα-
ση στην τεχνολογία και συνεργασία σε όλη την αλυσίδα αξίας.»

Η σηµασία του παραγωγού 
«ένα από τα σηµαντικότερα επαγγέλµατα στον κόσµο»
Πέρα όµως από τις πολιτικές και τις τεχνολογικές εξελίξεις, ο Santiago επα-
ναφέρει την προσοχή σε αυτό που πραγµατικά έχει σηµασία: τους ανθρώ-
πους. «Αναγνωρίζουµε ότι το να είσαι αγρότης είναι ένα από τα σηµαντικό-
τερα επαγγέλµατα στη γη. Οι αγρότες τρέφουν τις κοινωνίες, στηρίζουν τις 
οικονοµίες και διασφαλίζουν τη συνέχεια της υπαίθρου. Στη BASF δεσµευ-
όµαστε να στεκόµαστε στο πλευρό όσων καλλιεργούν τη γη – µε υπευθυνό-
τητα, συνέπεια και πραγµατική φροντίδα». Η προσέγγιση αυτή µεταφράζεται 
µέσα από την επένδυση της BASF στην τεχνολογία, την διάθεση στην αγο-

ρά προϊόντων νέας γενιάς, σπόρων και τεχνολογιών 
υψηλής ποιότητας, τεχνική υποστήριξη των συνεργα-
τών µας και ψηφιακά εργαλεία- όχι µόνο στις εύκο-
λες στιγµές, αλλά κυρίως στις δύσκολες.

Οι δυνατότητες της BASF: 
Προϊόντα, σπόροι, τεχνολογία
«Η Ελλάδα κατέχει µια ιδιαίτερη θέση στον ευρωπα-
ϊκό αγροτικό χάρτη µε µοναδικές καλλιέργειες και 

υψηλής ποιότητας τελικό προϊόν. Συνεπώς, πέρα από την προσπάθειά µας 
να εξασφαλίζουµε νέες εγκρίσεις σε ένα διαρκώς µεταβαλλόµενο ρυθµι-
στικό πλαίσιο, στηρίζουµε ενεργά παραδοσιακές καλλιέργειες όπως η ελιά, 
το βαµβάκι και το ρύζι. Αυτές οι καλλιέργειες αποτελούν κοµµάτι της ταυτό-
τητας της χώρας και συχνά αντιµετωπίζουν σηµαντικές προκλήσεις.»  
Η BASF βρίσκεται σταθερά δίπλα στους παραγωγούς µε:
■Αξιόπιστες δραστικές ουσίες & λύσεις φυτοπροστασίας,
■Καινοτοµία σε ποικιλίες σπόρων και τεχνολογίες,
■Τεχνική υποστήριξη στους συνεργάτες µας,
■Ψηφιακές πλατφόρµες που µειώνουν κόστος και βελτιώνουν τη λήψη 
αποφάσεων,
■Επενδύοντας και αξιολογώντας καινοτόµα εργαλεία και ψηφιακές 
πλατφόρµες που υποστηρίζουν τη µετάβαση σε µια πιο βιώσιµη και ψηφι-
ακά καθοδηγούµενη γεωργία

Η επόµενη µέρα
Η ελληνική γεωργία έχει προκλήσεις αλλά και µοναδικά πλεονεκτήµα-
τα: υψηλή τεχνογνωσία, ισχυρό ανθρώπινο δυναµικό, προϊόντα διεθνούς 
αξίας και µια νεότερη γενιά που εισέρχεται στο επάγγελµα µε διάθεση για 
εκσυγχρονισµό. Η BASF επιδιώκει να στηρίξει αυτή την πορεία µετασχη-
µατισµού, βοηθώντας το ελληνικό χωράφι να γίνει πιο ανταγωνιστικό, πιο 
ανθεκτικό και πιο βιώσιµο
« Η ελληνική γεωργία βρίσκεται σε ένα κοµβικό σηµείο. Οι προκλήσεις εί-
ναι πραγµατικές, αλλά το ίδιο ισχύει και για τις ευκαιρίες. Η Ελλάδα µπορεί 
να πρωταγωνιστήσει στο νέο ευρωπαϊκό αγροτικό τοπίο- αρκεί να συνε-
χίσουµε να εξελισσόµαστε. Η BASF επενδύει για να στηρίξει τους αγρό-
τες και τους συνεργάτες της σε αυτό το ταξίδι, προσφέροντας συνεργασία, 
καινοτοµία και αξιόπιστες λύσεις που θα ενισχύσουν την ανταγωνιστικό-
τητα και θα δηµιουργήσουν µακροπρόθεσµη αξία.»  
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Θωμάς Αραπογιάννης Διευθυντής Πιστοποίησης Αγροδιατροφικού Τομέα  TÜV HELLAS (TÜV NORD)
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Ο ελληνικός αγροδιατροφικός τοµέ-
ας βιώνει µια βαθιά µετάβαση. Οι πι-
έσεις στους φυσικούς πόρους, η ανά-
γκη για µεγαλύτερη παραγωγικότητα, 
οι απαιτήσεις των διεθνών αγορών και 
η ραγδαία εισαγωγή ψηφιακών τεχνο-
λογιών διαµορφώνουν ένα νέο, πιο 
σύνθετο περιβάλλον. 
Σε αυτό το πλαίσιο, η ποιότητα δεν αρκεί να 
υπάρχει αλλά πρέπει και να αποδεικνύεται. Η βιωσιµότητα δεν αποτε-
λεί πλέον επιλογή εταιρικής εικόνας, αλλά προϋπόθεση πρόσβασης στην 
αγορά.

Οι βαθιές αλλαγές στον ελληνικό και ευρω-
παϊκό αγροτικό τοµέα γίνονται ολοένα και πιο 
φανερές.
Οι διεθνείς ανατροπές, όπως αυτή που φέρ-
νει η συµφωνία Mercosur, δηµιουργούν νέ-
ες ευκαιρίες αλλά και προκλήσεις. Ανοίγουν 
αγορές για προϊόντα υψηλής ποιότητας, αλ-
λά αυξάνουν την ανάγκη για αποδεδειγµένη 
συµµόρφωση, ιχνηλασιµότητα και τεκµηρί-

ωση. Παράλληλα, οι πρόσφατες εξελίξεις µε τις αγροτικές κινητοποιήσεις 
και διεκδικήσεις, δείχνουν επίσης ότι η νέα τάση στην αγορά είναι να ενι-
σχύεται αυτός που παράγει και πουλάει, αναγνωρίζοντας την αξία της 

TÜV NORD Ελλάδας: 

Η πιστοποίηση ως πυλώνας 
εµπιστοσύνης στη νέα 
αγροδιατροφική εποχή
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υπεύθυνης, τεκµηριωµένης και πιστοποιηµένης παραγωγής. 
Σε αυτό το πλαίσιο, η TÜV NORD Ελλάδας λειτουργεί ως συνεργάτης ανάπτυ-
ξης, βοηθώντας τις επιχειρήσεις να οργανώνονται καλύτερα, να µειώνουν 
κινδύνους και να ενισχύουν τη θέση τους σε εγχώριες και διεθνείς αγορές.
Επιπρόσθετα, µε την εµπειρία και τις υπηρεσίες που διαθέτει είναι σε θέση 
να λειτουργεί ως στρατηγικός συνεργάτης των εµπλεκόµενων στον αγροδι-
ατροφικό τοµέα. Μπορεί να παρέχει αξιολόγηση και πιστοποίηση που ελα-
χιστοποιούν κινδύνους και ενισχύουν την πρόσβαση σε νέες αγορές, κα-
θιστώντας την ελληνική παραγωγή πιο ανταγωνιστική σε διεθνές επίπεδο.
Θα πρέπει να τονίσουµε µε έµφαση ότι ο µετασχηµατισµός της ελληνικής 
αγροδιατροφής θα βασιστεί στην εµπιστοσύνη σε όλα τα επίπεδα. Στην 
εµπιστοσύνη του καταναλωτή, του συνεργάτη, του επενδυτή και της ίδιας 
της αγοράς. Και βασικό ρόλο σε αυτό παίζει η πιστοποίηση η οποία µπο-
ρεί να µετατρέπει τη βιωσιµότητα, την τεχνολογία και την ποιότητα σε µε-
τρήσιµη και αναγνωρίσιµη αξία. Αυτός είναι ένας κρίσιµος ρόλος που 
µπορούν να υπηρετήσουν ανεξάρτητοι φορείς όπως η TÜV NORD Ελλά-
δας, στηρίζοντας έµπρακτα τη µετάβαση του κλάδου σε ένα πιο ανθεκτι-
κό, διαφανές και βιώσιµο µέλλον.
 
Ένα πλαίσιο εµπιστοσύνης
Η TÜV NORD Ελλάδας είναι σε θέση να συνδέσει την ελληνική παραγω-
γή µε τις απαιτήσεις της παγκόσµιας αγοράς, προσφέροντας τεχνική επάρ-
κεια, διεθνή αναγνώριση και βαθιά γνώση του πρωτογενούς τοµέα. Η 
λειτουργία της δηµιουργεί ένα πλαίσιο εµπιστοσύνης, που επιτρέπει στις 
επιχειρήσεις να αποδεικνύουν την αξιοπιστία και την υπευθυνότητά τους 
µε µετρήσιµο τρόπο.
Όµως, πρέπει να σηµειωθεί ότι η TÜV NORD Ελλάδας δεν περιορίζε-

ται στην υποστήριξη των παραδοσιακών προτύπων, τα οποία αποτελούν 
πλέον προαπαιτούµενα για διεθνείς αγορές, όπως τα IFS, BRC, Global 
G.A.P., GRASP και SPRING.  Οι προκλήσεις είναι τόσο διαφορετικές και 
οι απαιτήσεις βιώσιµης ανάπτυξης τόσο πιεστικές που οφείλει να επεν-
δύει διαρκώς και να φέρνει νέα πρότυπα όπως το ISO 46001 για τη δι-
αχείριση αποδοτικής χρήσης νερού και το ISO/IEC 42001 για τα Συστή-
µατα ∆ιαχείρισης Τεχνητής Νοηµοσύνης.  Τα πρότυπα αυτά παρέχουν 
πρακτικά εργαλεία που επιτρέπουν στους οργανισµούς να αξιολογούν 
συστηµατικά κινδύνους, να προστατεύουν δεδοµένα, να εξασφαλίζουν 
διαφάνεια στις αποφάσεις και να τεκµηριώνουν την ορθολογική διαχεί-
ριση φυσικών πόρων και τεχνολογικών συστηµάτων.

Θα ξεχωρίσουν όσοι παράγουν υπεύθυνα
Η πιστοποίηση, εποµένως, δεν αποτελεί πλέον απλή συµµόρφωση για τον 
αγροδιατροφικό τοµέα. Οφείλει να µην µένει κανείς σε ένα απλό χαρτί αλ-
λά να µετατρέπεται σε µηχανισµό στρατηγικής αναβάθµισης. 
Από την ασφάλεια τροφίµων και τις ορθές γεωργικές πρακτικές, έως τα 
νέα πρότυπα για βιωσιµότητα και ΑΙ, η TÜV NORD Ελλάδας µετατρέπει πο-
λύπλοκες απαιτήσεις σε πρακτικές, εφαρµόσιµες λύσεις για παραγωγούς 
και επιχειρήσεις. Και το µεγάλο στοίχηµα του ελληνικού αγροδιατροφι-
κού τοµέα δεν θα κριθεί απλά στην πιστοποίηση ως υποχρέωση, αλλά στο 
πώς αυτή θα αξιοποιηθεί.Οι διεθνείς αγορές δεν αναζητούν πλέον απλώς 
«πιστοποιηµένα προϊόντα», αλλά αποδείξεις συνέπειας, ιχνηλασιµότητας 
και πραγµατικά βιώσιµων πρακτικών σε όλη την αλυσίδα παραγωγής. 
Εκεί θα ξεχωρίσουν όσοι παράγουν υπεύθυνα και οργανωµένα όχι µόνο 
για να περάσουν έναν έλεγχο, αλλά για να χτίσουν µακροχρόνιες συνερ-
γασίες και ανταγωνιστικό πλεονέκτηµα. 

H πιστοποίηση 
μπορεί να 

μετατρέπει τη 
βιωσιμότητα, 

την τεχνολογία 
και την 

ποιότητα σε 
μετρήσιμη και 
αναγνωρίσιμη 

αξία.
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Έπειτα από 24 χρόνια ζωής (ιδρύθηκε το 
2001), η EuroChem συγκαταλέγεται πλέον 
στις 5 µεγαλύτερες δυνάµεις της βιοµηχανίας 
των λιπασµάτων, αλλά και στις ελάχιστες 
εταιρείες οι οποίες παράγουν και τα 3 βασικά 
συστατικά των λιπασµάτων (άζωτο, φώσφορο 
και κάλιο). Η είσοδος της EuroChem στις 5 µεγα-
λύτερες εταιρείες του κλάδου, επιτεύχθηκε µέσω 
της δηµιουργίας ορυχείων, µονάδων φυσικού αερί-
ου, εργοστασίων παραγωγής αµµωνίας, καλίου, φωσφορικών λιπασµάτων, 
NPK λιπασµάτων κ.λπ.,  αλλά και µέσω της δηµιουργίας υποδοµών για τη µε-
ταφορά των τελικών προϊόντων στους καταναλωτές (λιµάνια, δίκτυα σιδηρο-
δροµικών γραµµών κ.λπ.). Σήµερα, στην EuroChem εργάζονται πάνω από 
34.000 άνθρωποι σε περισσότερες από 25 χώρες παγκοσµίως και η παρα-
γωγή λιπασµάτων ξεπερνάει τους 14 εκατ. τόνους. Μεγάλο πλεονέκτηµα απο-
τελεί η ιδία παραγωγή και επάρκεια πρώτων υλών, η οποία εξασφαλίζει την 
ανώτερη ποιότητα των λιπασµάτων µας.
Από τις πρώτες κιόλας ηµέρες ύπαρξής της, η εταιρεία EuroChem επένδυ-
σε στην τεχνολογία, ούσα πρωτοπόρος στην αγορά των λιπασµάτων µε ανα-
στολείς (παρεµποδιστές). Τα λιπάσµατα ENTEC® µε αναστολέα νιτροποίησης 
DMPP καθώς και τα UTEC® µε τον νέο αναστολέα ουρεάσης UTEC® liquid 
plus, αποτελούν πλέον κυρίαρχα εργαλεία στα χέρια των επαγγελµατιών πα-
ραγωγών, που αξιολόγησαν τα οφέλη από τη χρήση τους όλα αυτά τα χρόνια 

και παραµένουν πιστοί στην ποιότητα και αποτελε-
σµατικότητά τους. Τα τελευταία τρία χρόνια (2023-
2025) βέβαια ο παραγωγός έχει να ωφεληθεί ακόµα 
περισσότερο από τη χρήση των λιπασµάτων αυτών, 
µιας και συγκαταλέγονται σε δράσεις της ΚΑΠ 2023-
2027, σύµφωνα µε τις οποίες ο παραγωγός µπορεί 
να χρησιµοποιήσει λιπάσµατα µε αναστολείς και να 
επιβραβευθεί για τη χρήση τους.
 Ένα ακόµη προϊόν που επιδοτείται και θα το βρει 

ο παραγωγός µπροστά του τους επόµενους µήνες, είναι το ENTEC® EVO™ 
27. Πρόκειται για την υψηλής ποιότητας ασβεστούχο νιτρική αµµωνία της 
EuroChem (Rieselkorn® 27), µε τον νέο αναστολέα νιτροποίησης DMPSA!
■ Ο αναστολέας DMPSA εγγυάται τη σταθεροποίηση της ασβεστούχου νιτρι-
κής αµµωνίας (πολυετή πειραµατικά δεδοµένα).
■ Αυξάνει την απόδοση και την ποιότητα (περιεκτικότητα σε πρωτεΐνες).
■ Μειώνει τα αέρια θερµοκηπίου (N2O/CO2) έως και 71% κατά την εφαρµογή 
λιπάσµατος στο χωράφι (µειωµένο αποτύπωµα άνθρακα).
■ Μειώνει σηµαντικά τον κίνδυνο έκπλυσης νιτρικών.
■ Ακολουθείται από τα υψηλής ποιότητας χαρακτηριστικά των προϊόντων της 
EuroChem, όπως η απουσία σκόνης στο σακί και η οµοιοµορφία των κόκκων 
για άριστη διασπορά στο χωράφι.
Τα πολλαπλά οφέλη του παραγωγού από τη χρήση των λιπασµάτων ENTEC® 
& ENTEC® EVO™ δεν σταµατούν εδώ, αλλά επεκτείνονται ακόµα περισσότερο.

EuroChem - Πιστοποιηµένη 
µείωση αποτυπώµατος άνθρακα
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Ένας άλλος τοµέας υπεροχής αυτών, είναι και η προστασία του 
περιβάλλοντος µέσω του µειωµένου αποτυπώµατος άνθρα-
κα το οποίο αποδεδειγµένα προσφέρουν. Το αποτύπωµα 
άνθρακα αποτελεί έναν από τους πιο σηµαντικούς δείκτες 
που χρησιµοποιούνται σήµερα για την κατανόηση της επί-
δρασης της ανθρώπινης δραστηριότητας στο περιβάλλον. 
Εκφράζει τη συνολική ποσότητα διοξειδίου του άνθρακα 
(CO₂) και άλλων αερίων του θερµοκηπίου (N₂O) που εκπέ-
µπονται άµεσα ή έµµεσα από έναν άνθρωπο, µια επιχείρηση, 
ένα προϊόν ή µια δραστηριότητα. Ο αντίκτυπος του N₂O στο κλί-
µα είναι 265 φορές µεγαλύτερος από τον αντίκτυπο του διοξειδίου 
του άνθρακα (CO₂), γεγονός που καθιστά τη µείωσή του, σηµαντική συµ-
βολή στις παγκόσµιες προσπάθειες για τον περιορισµό των εκποµπών αερί-
ων του θερµοκηπίου. Όσον αφορά τον τοµέα των λιπασµάτων, η δέσµευση 
πρέπει να αφορά τόσο τη µείωση των εκποµπών κατά την παραγωγή των λι-
πασµάτων, όσο και κατά τη µεταφορά και την εφαρµογή τους στο χωράφι. ∆ε-
δοµένου ότι µόλις το 3% των εκποµπών αντιστοιχεί στη µεταφορά των λιπα-

σµάτων, το βάρος όλο πέφτει στην παραγωγή και χρήση αυτών.
Στη EuroChem αναγνωρίζουµε τη σηµασία του αποτυπώµα-

τος άνθρακα και λειτουργούµε µε πρακτικές που µειώνουν 
τις εκποµπές, προστατεύοντας το περιβάλλον και προω-
θώντας τη βιώσιµη ανάπτυξη. 
Για το λόγο αυτό οι σειρές λιπασµάτων Nitrophoska®, 
ENTEC® & ENTEC® EVO™ είναι πλέον και επίσηµα πιστο-

ποιηµένες από ανεξάρτητο φορέα για τις:
■ Μειωµένες εκποµπές κατά την παραγωγή των λιπασµά-

των, στο εργοστάσιο
■ Μειωµένες εκποµπές κατά την εφαρµογή των λιπασµάτων 

στο χωράφι, χάρη στην ενσωµάτωση των ποιοτικότερων αναστολέων 
της αγοράς.
Ειδικότερα η ασβεστούχος νιτρική αµµωνία, Rieselkorn® 27 Carbon Light 
που κυκλοφόρησε για πρώτη φορά το 2025, έχει το χαµηλότερο αποτύπωµα 
άνθρακα παγκοσµίως και ήδη έχει τραβήξει το ενδιαφέρον πολλών πολυε-
θνικών κολοσσών στον τοµέα των τροφίµων!

Με το δεδομένο ότι μόλις το 3% των εκπομπών 
CO2 αντιστοιχεί στη μεταφορά λιπασμάτων,  
το βάρος πέφτει στην παραγωγή και χρήση τους

Η ασβεστούχος νιτρική αμμωνία, Rieselkorn® 27 Carbon Light έχει το χαμηλότερο αποτύπωμα άνθρακα παγκοσμίως.
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ΕΝΩΣΗ ΑΓΡΙΝΙΟΥ

Ένωση 
Αγρινίου

έτος ίδρυσης  
1930

παραγωγικές 
μονάδες

Αμφιλοχίας Γη, 
εργοστάσιο 

βρώσιμης 
ελιάς, 

εργοστάσιο 
ζωοτροφών, 
ξηραντήριο 

καλαμποκιού, 
εργοστάσιο 

μηδικής

επενδύσεις 
σε ΑΠΕ  
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«Λίρα 100»  
το αγροτικό 
επιχειρείν  
στο Αγρίνιο
Με κινητήριο µοχλό την Ένωση Αγρινίου που ιδρύθηκε το 1930, δη-
λαδή πριν από 100 σχεδόν χρόνια, από καπνοκαλλιεργητές και ελαι-
οπαραγωγούς των επαρχιών Τριχωνίδας, Ξηροµέρου και Βάλτου, τα 
τελευταία χρόνια έχει δηµιουργηθεί ένα σύνθετο πλέγµα εταιρειών 
και δραστηριοτήτων µε ισχυρό παραγωγικό αποτύπωµα όχι µόνο στην 
ευρύτερη περιοχή της Αιτωλοακαρνανίας αλλά και σε όλη την Ελλάδα 
µε παρουσία µε 8 νοµούς µε 29 παραρτήµατα. 
Με σταθερό καθοδηγητή τον Θωµά Κουτσουπιά τα τελευταία 20 χρόνια στο «τιµόνι» 
της, η Ένωση Αγρινίου είναι ο µοναδικός Αγροτικός Συνεταιρισµός που πρωτοστα-
τεί στην ανάπτυξη έργων ΑΠΕ σε πανελλαδικό επίπεδο. Στηρίζοντας όσο κανείς άλ-
λος τον θεσµό των Ενεργειακών Κοινοτήτων και αξιοποιώντας µοναδικά το διαµορ-
φούµενο θεσµικό πλαίσιο για ανάπτυξη ΑΠΕ (φωτοβολταϊκά και αιολικά πάρκα), εδώ 

08-59_2026_LEADERS.indd   49 27/01/2026   23:10



50  ΙΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 2026 • LEADERS OF AGRICULTURE

FYTRO SEEDS

LEADERS
OF 

AGRICULTURE
26

LEADERS
OF 

AGRICULTURE
26

ΕΝΩΣΗ ΑΓΡΙΝΙΟΥ

και 15 χρόνια έχει αναδειχθεί σε κορυφαία εταιρεία ανάπτυξης και υλο-
ποίησης έργων ΑΠΕ. Με ένα χαρτοφυλάκιο, συνολικής αξίας άνω του 
1.150.000.000 ευρώ, αποδεικνύει πανηγυρικά ότι ένας αγροτικός οργα-
νισµός µπορεί άριστα να αντιµετωπίσει τις προκλήσεις του µέλλοντος και 
να δραστηριοποιηθεί σε νέα, κερδοφόρα αντικείµενα, σε συνδυασµό µε 
την ενίσχυση παραδοσιακών δραστηριοτήτων. Έχοντας στο κέντρο της 
τον σύγχρονο αγρότη/ παραγωγό/ κτηνοτρόφο, η Ένωση Αγρινίου δίνει την 
δυνατότητα σε µικροεπενδυτές να µείνουν στον τόπο τους και να συµµε-
τάσχουν σε ενεργειακά σχήµατα ενισχύοντας το εισόδηµα και την δραστη-
ριότητά τους. Παράλληλα, σε συνεχή ανάπτυξη και µεγάλο οικονοµικό εν-
διαφέρον παρουσιάζουν µια σειρά από εταιρείες και δραστηριότητες της 
Οργάνωσης στην αγροδιατροφή, ενώ αξιόλογη συνεισφορά στα οικονοµι-
κά αποτελέσµατα της Ένωσης αλλά και στη γενικότερη ανάπτυξη της περι-
οχής, έχουν οι βιοµηχανικές µονάδες παραγωγής ζωοτροφών 20.000 τό-
νων ετησίως, επεξεργασίας µηδικής δυναµικότητας 4.000 τόνων ετησίως 
και το ξηραντήριο καλαµποκιού δυναµικότητας 50.000 τόνων ετησίως.

Εργοστάσιο επεξεργασίας και τυποποίησης επιτραπέζιων ελιών 
Στην Αιτωλοακαρνανία καλλιεργούνται περί τις 350 χιλιάδες στρέµµατα 
ελαιώνων και η Ένωση Αγρινίου, δεκαετίες τώρα, δίνει προστιθέµενη αξία 
στο προϊόν, έχοντας δηµιουργήσει το εργοστάσιο 21 στρµ. επεξεργασίας, 
τυποποίησης και εµπορίας της βρώσιµης ελιάς στην Σπολάιτα δυναµικότη-
τας 3.500 τόνων. Εκεί γίνεται η τυποποίηση, σε διάφορες συσκευασίες και 
µεγέθη. Η Ένωση, ούσα πρωτοπόρος στον τοµέα, διαθέτει σύγχρονες και 
ασφαλείς εγκαταστάσεις αποθήκευσης, επεξεργασίας και συσκευασίας 
ελιών µε στεγασµένες δεξαµενές. Αξίζει να σηµειωθεί ότι µετά την απορ-
ρόφηση του συνεταιρισµού της Αµφισσας, η Ενωση Αγρινίου διατηρεί και 
δεύτερη µονάδα επεξεργασίας ελιάς, δυναµικότητας 1.000 τόνων ετησίως.

Στην Κεχρινιά Αµφιλοχίας η γαλακτοβιοµηχανία
Παραγωγικό κέντρο για τη γαλακτοβιοµηχανία, δυναµικότητας 5.400 τόνων 

ετησίως,  είναι η υπερσύγχρονη µονάδα επεξεργασίας γάλακτος και γαλακτο-
κοµικών προϊόντων στην Κεχρινιά Αγρινίου, η οποία ιδρύθηκε το 2008 και βρί-
σκεται σε λειτουργία από το 2016, προερχόµενη από τα σπλάχνα του Συνεται-
ρισµού «Ένωση Αγρινίου». Χρονιά ορόσηµο για το brand, το 2020, όταν µε µια 
πλήρως ανανεωµένη και σύγχρονη εικόνα εδραίωσε την παρουσία του στην 
ελληνική αγορά µε συνολικά πέντε προϊοντικές ετικέτες στην κατηγορία του τυ-
ριού: Φέτα,  Γραβιέρα,  Κεφαλογραβιέρα,  Πεκορίνο και  Τσαλαφούτι. Με στα-
θερό στόχο την περαιτέρω διεύρυνσή της η «Αµφιλοχίας Γη» παρουσιάζει ανο-
δική πορεία και, σύµφωνα µε πρόσφατα οικονοµικά στοιχεία, που αφορούν 
την τριετία 2022-2024 και παρουσιάστηκαν στα Ιωάννινα από τον Νίκο ∆ραµιτι-
νό, διευθυντή πωλήσεων και marketing της εταιρείας, οι πωλήσεις του brand 
υπερδιπλασιάστηκαν. Πιο συγκεκριµένα το 2022 ο κύκλος εργασιών της Αµ-
φιλοχίας Γη ήταν 6.971.407 ευρώ και το 2024 έφτασε τα 15.856.231 ευρώ. Κα-
τά το ίδιο χρονικό διάστηµα, οι ζηµιές από 708.308 ευρώ «γύρισαν» σε κέρ-
δη 730.658 ευρώ -στοιχεία που αποτυπώνουν την εντυπωσιακή ανάπτυξή της. 
Σύµφωνα µε τον κ. ∆ραµιτινό, το 60% του τζίρου είναι οι εξαγωγές σε χώρες 
της Ευρώπης όπως η Γερµανία, η Αυστρία, η Ιταλία και λιγότερο οι ΗΠΑ. 

Το θαύµα του ΑΣ Νεάπολης σε ακτινίδια και σπαράγγια
Στα τελευταία καλά νέα είναι και η συµπόρευση της Ενωσης Αγρινίου µε 
τον ΑΣ Νεάπολης. Ο τελευταίος συνδράµει µε επιτυχία τις καλλιέργειες 
ακτινιδίων και σπαραγγιών. Ένας συνεταιρισµός που ιδρύθηκε πριν από 
50 χρόνια στο Αγρίνιο µε αρχική δραστηριότητα την καλλιέργεια πράσι-
νων και λευκών σπαραγγιών. Από το 2005 βέβαια, στις κύριες δραστη-
ριότητες προστέθηκε η καλλιέργεια, διαλογή, συσκευασία και εξαγωγή 
ακτινιδίων (πράσινων, κίτρινων, κόκκινων). Ο Α.Σ. Νεάπολης διαχειρίζε-
ται 3.000 στρέµµατα ακτινίδια, η πλειονότητα των οποίων είναι ιδιόκτητα 
και σχεδόν 1.000 στρέµµατα σπαράγγια (πράσινα και λευκά). Ο συνεταιρι-
σµός διαθέτει τρία συσκευαστήρια στην περιοχή του Αγρινίου. Αυτά δια-
χειρίστηκαν για τη σεζόν 2024-2025  9.500.000 κιλά ακτινίδια και 700.000 
κιλά σπαράγγια, που εξάγονται σε πολλές χώρες του κόσµου.

Δύο μονάδες βρώσιμης ελιάς διατηρεί η Ενωση Αγρινίου.
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AGROTECH SA

Η Agrotech, η µεγαλύτερη ελληνική εταιρεία εµπορίας γεωργι-
κών µηχανηµάτων και ανταλλακτικών, ανήκει στον όµιλο εταιρειών 
Agrogroup (Μποζατζίδης- Μητσιολίδης), ο οποίος από το 1984 κα-
τέχει ηγετική θέση στον κλάδο.  Το 2012 ξεκινά η συνεργασία µας µε τη 
µεγαλύτερη κατασκευάστρια εταιρεία γεωργικών µηχανηµάτων παγκοσµίως 
John Deere, αναλαµβάνοντας την αποκλειστική αντιπροσώπευση των µηχα-
νηµάτων και ανταλλακτικών της σε Ελλάδα και Κύπρο. Το 2015 ο κύκλος ερ-
γασιών µας ξεπερνά τα 53 εκατοµµύρια ευρώ και το 2016 χαρακτηριζόµαστε 
ως η πιο γρήγορα αναπτυσσόµενη εταιρεία στην Ελλάδα! Το 2022 γινόµαστε 
αποκλειστικοί αντιπρόσωποι της John Deere σε Αλβανία και Βόρεια Μακεδο-
νία. Το 2023 ο τζίρος της Agrotech ξεπερνά τα 116 εκατοµµύρια ευρώ. 
Η εταιρεία απασχολεί περισσότερους από 330 υπαλλήλους στις πλήρως εξο-
πλισµένες εγκαταστάσεις της στη Θεσσαλονίκη (6000m2), την Ορεστιάδα (3.000 
m2), τη Λάρισα (2.700m2), τη Θήβα (2.500m2) και τη Λευκωσία (2.000m2). 
Σε κάθε υποκατάστηµα στεγάζεται έκθεση καινούργιων και µεταχειρισµέ-
νων γεωργικών µηχανηµάτων, αποθήκη ανταλλακτικών µε περισσότε-

Κορυφαίες 
υπηρεσίες 
και λύσεις

2012 Ίδρυση 
Agrotech ως 

αποκλειστικός 
αντιπρόσωπος John 

Deere σε Ελλάδα 
και Κύπρο

Κεντρικά 
καταστήματα με 

εμπόριο γεωργικών 
μηχανημάτων  

6

Απομακρυσμένη 
τεχνική βοήθεια  

24 ώρες/ 7 ημέρες

330+ άνθρωποι
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ρους από 200.000 κωδικούς σε απόθεµα που µπορεί να καλύψει άµεσα 
κάθε ανάγκη, αλλά και συνεργείο που αποτελείται από εξειδικευµένους και 
άριστα εκπαιδευµένους τεχνικούς.
H Agrotech  εκπροσωπεί κολοσσιαίες εταιρείες ανταλλακτικών, ελαστικών, 
παρελκοµένων και άλλων µηχανηµάτων αγροτικού ενδιαφέροντος όπως 
Apv, Avr, Bargam, Bossini, Camso, Celli, Dji, Dominoni, Ecorobotix, Fae 
Group, Fantini, FjDynamics, Geringhoff, Gilioli, Grainsense, Hardi, Imac, 
Italmix, Kemper, Kverneland, Mara, Mascar, Mazzotti, Merlo, Michelin, 
Monosem, Moro Aratri, Orsi, Pellenc, Pichon,  Pottinger, Rauch,  Schaffer, 
Serrat, Stenon, Stoll,  Vaschieri και Zurn.

Στέρεες βάσεις σε ένα συνεχώς µεταβαλλόµενο περιβάλλον
Στην Agrotech εργαζόµαστε συστηµατικά για να θέσουµε στέρεες βάσεις βιώ-
σιµης ανάπτυξης και καινοτοµίας µε πραγµατικό αντίκτυπο. Αυτή η στρατηγι-
κή κατεύθυνση καθοδηγεί κάθε µας απόφαση και µας επιτρέπει να παραµέ-

νουµε ανθεκτικοί και να συνεχίζουµε να δηµιουργούµε αξία σε ένα διαρκώς 
µεταβαλλόµενο και απαιτητικό περιβάλλον. Στο επίκεντρο των προσπαθειών 
µας βρίσκονται οι πελάτες µας. Στόχος µας είναι να τους εξυπηρετούµε προ-
σφέροντας λύσεις που απαντούν στις σηµαντικότερες προκλήσεις τους και να 
τους παραδίδουµε ουσιαστικά και µετρήσιµα αποτελέσµατα. Με αυτόν τον τρό-
πο συµβάλλουµε στη διαµόρφωση ενός πιο παραγωγικού µέλλοντος, αναζη-
τώντας διαρκώς νέες ευκαιρίες ανάπτυξης και θετικού αποτυπώµατος. Κεντρι-
κό στοιχείο της στρατηγικής µας αποτελεί η δέσµευσή µας στο µετασχηµατισµό 
του κλάδου της γεωργίας, µέσα από λύσεις που δηµιουργούν ταυτόχρονα οι-
κονοµική και βιώσιµη αξία. Μέσα από ισχυρές συνεργασίες µε ηγέτες του κλά-
δου και µε έµφαση στη µείωση του λειτουργικού κόστους και στη διεύρυνση 
των ευκαιριών αγοράς, στηρίζουµε τους αγρότες ώστε να αυξήσουν την παρα-
γωγικότητά τους και να ενισχύσουν τη ζήτηση για τις καλλιέργειές τους. Για να 
παραµένει κάθε στρέµµα αποδοτικό, η Agrotech διαθέτει τα ψηφιακά εργαλεία 
που επιτρέπουν στους πελάτες να αξιοποιούν στο έπακρο τα µηχανήµατά τους.

Χριστόδουλος 
Μποζατζίδης. 
CEO  
Agrotech SA
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TIMAC AGRO | 
ΛΥ∆Α

Προϋπόθεση γίνεται η τεχνολογία 
στη γεωργική πρακτική του αύριο
Ο κλάδος των αγροεφοδίων διανύει µια περίοδο µετασχηµα-
τισµού, µε την ελληνική αγορά να ακολουθεί και να προσαρ-
µόζεται στις διεθνείς εξελίξεις. Παράγοντες όπως το αυξηµένο 
ενεργειακό κόστος, η µεταβλητότητα στις τιµές των πρώτων υλών 
και η αβεβαιότητα για την εφαρµογή του µηχανισµού CBAM, επανα-
προσδιορίζουν τις συνθήκες παραγωγής, αναδεικνύοντας την ανά-
γκη για µεγαλύτερη αποδοτικότητα και ορθολογική διαχείριση των 
εισροών. Σε αυτό το περιβάλλον, ο Έλληνας παραγωγός καλείται να 
επιτύχει υψηλότερες αποδόσεις µε βιώσιµο τρόπο, αξιοποιώντας 

σύγχρονες και αξιόπιστες λύσεις θρέψης και φυτοπροστασίας.
Παράλληλα, οι παγκόσµιες τάσεις που διαµορφώνουν το µέλλον της γε-
ωργίας είναι σαφείς: Η αυξανόµενη ζήτηση τροφίµων, η περιορισµένη 
διαθεσιµότητα καλλιεργήσιµης γης, η σταδιακή µείωση εγκεκριµένων 
δραστικών ουσιών και η εντονότερη εµφάνιση αβιοτικών και βιοτικών 
καταπονήσεων. Τα stress των καλλιεργειών αποτελούν τον πλέον κρί-
σιµο παράγοντα που επηρεάζει τη σταθερότητα της παραγωγής και την 
ποιότητα. Η αποτελεσµατική διαχείρισή τους αποτελεί βασικό πυλώνα 
για µια σύγχρονη, ανταγωνιστική και βιώσιµη γεωργία.
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Όμιλος Roullier
βιομηχανικός 
κολοσσός 

έτος ίδρυσης
1959 

109 μονάδες σε 
135 χώρες

4 εκατ. τόνοι 
ετήσια παραγωγή

Μπρούνο Καχρίλας, Γενικός 
Διευθυντής Timac Agro | ΛΥΔΑ
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Οι βιοδιεγέρτες αποκτούν πρωταγωνιστικό ρόλο 
στις προκλήσεις του µέλλοντος
Οι βιοδιεγέρτες είναι προϊόντα που ενισχύουν την απόδοση, καθώς αυ-
ξάνουν σηµαντικά τη αποτελεσµατικότητα των λιπασµάτων, συµβάλλοντας 
ουσιαστικά στην καλύτερη και αδιάκοπη ανάπτυξη των φυτών, ελαχιστο-
ποιώντας τις επιπτώσεις των αβιοτικών καταπονήσεων.  Στις κατάλληλες 
συγκεντρώσεις, οι ουσίες αυτές είναι άκρως αποτελεσµατικές, ευνοώντας 
τη βέλτιστη λειτουργία ζωτικών διεργασιών του φυτού, στοχεύοντας στην 
ελαχιστοποίηση των απωλειών της καλλιέργειας, όταν αυτή εκτίθεται σε 
έντονες συνθήκες stress. Ο συνδυασµός τέτοιων ουσιών µε τα κατάλλη-
λα µακροστοιχεία, µικροστοιχεία και ιχνοστοιχεία υψηλής διαθεσιµότητας 
αποτελεί πλέον βασικό εργαλείο για τη µεγιστοποίηση, τόσο της απόδοσης, 
όσο και της ποιοτικής υπεραξίας των καλλιεργειών.

TIMAC AGRO: Καινοτόµες τεχνολογίες από φυσικές πρώτες ύλες
Η TIMAC AGRO επενδύει διαχρονικά και για περισσότερα από 65 χρό-
νια στην ανάπτυξη καινοτόµων τεχνολογιών για τη δηµιουργία προϊόντων 
εξειδικευµένης θρέψης, βασισµένων σε φυσικές πρώτες ύλες και πο-
λυετή επιστηµονική έρευνα. Με γνώµονα τις ανάγκες και τους στόχους 
των παραγωγών, καθώς και τις προκλήσεις της γεωργίας, αναζητού-
µε και δηµιουργούµε εξατοµικευµένες λύσεις πάντα µε αειφόρο τρόπο. 
Αναπτύσσουµε καινοτόµες και πατενταρισµένες τεχνολογίες, αποκλειστι-
κά κατοχυρωµένες από την TIMAC AGRO, που ενσωµατώνονται στην ευ-
ρεία γκάµα προϊόντων της. 

CMI: Παγκόσµιο Κέντρο Καινοτοµίας Οµίλου Roullier
Με σκοπό την ενίσχυση της επιστηµονικής και ερευνητικής µας δρα-
στηριότητας, ο Όµιλος Roullier δηµιούργησε το µεγαλύτερο Ερευνητικό 
Κέντρο Εξειδικευµένης Θρέψης στον κόσµο, το CMI (Centre Mondial de 
l'innovation Roullier). Το CMI βρίσκεται στο Saint Malo της Γαλλίας και 
αποτελεί την καρδιά των προϊόντων της TIMAC AGRO, καθώς και των τε-
χνολογιών που ενσωµατώνονται σε αυτά. Σήµερα, φιλοξενεί πάνω από 
120 επιστήµονες διαφόρων ειδικοτήτων από 15 διαφορετικές χώρες, 
έχοντας ως µοναδικό στόχο τη δηµιουργία καινοτόµων τεχνολογιών για 
τα λιπάσµατα της επόµενης γενιάς.  

Η TIMAC AGRO | ΛΥ∆Α σήµερα
Σήµερα η TIMAC AGRO I ΛΥ∆Α διαθέτει την πιο ολοκληρωµένη γκάµα βι-
οδιεγερτών στην ελληνική αγορά, παρέχοντας µε τα προϊόντα της πλήρη 
προστασία κατά των αβιοτικών και βιοτικών καταπονήσεων (stress), ενώ 
παράλληλα προσφέρει µια ολοκληρωµένη και εξειδικευµένη θρέψη. 
Σε αυτό το σηµείο, θα πρέπει να επισηµάνουµε πως η γκάµα των βιολογι-
κών προϊόντων της TIMAC AGRO I ΛΥ∆Α αυξάνεται συνεχώς, και η εται-
ρεία έχει κάνει ήδη την είσοδό της και στην αγορά των Βιοδραστικών προ-
ϊόντων µε νέα εγκεκριµένα προϊόντα φυτοπροστασίας. 
Η ηγετική θέση της TIMAC AGRO | ΛΥ∆Α βασίζεται σε δυο στρατηγικούς 
πυλώνες, στη στενή και διαρκή σύνδεση µε την αγορά, µέσω ενός ισχυρού 
δικτύου Γεωπόνων – Συµβούλων Θρέψης, καθώς και στη συνεχή ανά-
πτυξη εξειδικευµένων προϊόντων υψηλής προστιθέµενης αξίας.
Σε µια εποχή όπου το κόστος, η αποδοτικότητα και η βιωσιµότητα καθορί-
ζουν τις αποφάσεις, η τεχνολογία παύει να είναι πλεονέκτηµα και γίνεται 
προϋπόθεση. Και σε αυτό το πεδίο, η TIMAC AGRO συνεχίζει να επενδύει 
µε ξεκάθαρο στρατηγικό προσανατολισµό: Λύσεις που δουλεύουν στο χω-
ράφι και αποδίδουν στην πράξη.

Η TIMAC AGRO ΣΥΝΕΧΙΖΕΙ 
ΝΑ ΕΠΕΝΔΥΕΙ ΜΕ ΞΕΚΑΘΑΡΗ 
ΣΤΡΑΤΗΓΙΚΗ: ΛΥΣΕΙΣ ΠΟΥ 
ΔΟΥΛΕΥΟΥΝ ΣΤΟ ΧΩΡΑΦΙ ΚΑΙ 
ΑΠΟΔΙΔΟΥΝ ΣΤΗΝ ΠΡΑΞΗ

Δημήτρης Ρέππας. Εμπορικός Διευθυντής 
της Timac Agro | ΛΥΔΑ

TIMAC AGRO | 
ΛΥ∆Α
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Κτηνοτρόφος 
της Χρονιάς 

2026

ζωικό κεφάλαιο
1.200 πρόβατα 

Lacaune

ετήσια 
παραγωγή
450 τόνοι 
γάλακτος

εγκαταστάσεις 
4,5 στρέμματα

καλλιέργεια 
ζωοτροφών 

300 στρμ.

Αετόπετρα 
Κόνιτσας

Την απονομή 
της διάκρισης 
στον Θεόφιλο 
Καρακατσάνη 

πραγματοποίησε 
ο πρόεδρος της 
ΕΘΕΑΣ και του 

ΑΣ Καλαβρύτων, 
Παύλος Σατολιάς.

ΘΕΟΦΙΛΟΣ 
ΚΑΡΑΚΑΤΣΑΝΗΣ
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Ευλογία είναι 
να ζεις στον 
τόπο σου και 
να αγαπάς αυτό 
που κάνεις    
O Θεόφιλος Καρακατσάνης µεγάλωσε µέσα στα πρόβατα στην 
Αετόπετρα Κόνιτσας, εκεί όπου ο πατέρας του, ∆ηµήτρης Κα-
ρακατσάνης, χωρίς προηγούµενη εµπειρία στην κτηνοτροφία, 
έθεσε πριν από 20 χρόνια τα θεµέλια της σηµερινής µονάδας 
εκτροφής προβάτων. «Λίγο, λίγο και µαθαίνοντας», όπως ο ίδιος λέ-
ει, µε πολλή προσωπική εργασία και αξιοποίηση των Προγραµµάτων 

Αγροτικής Ανάπτυξης, σήµερα η κλειστού τύπου εκµετάλλευση 
της οικογένειας διαθέτει 1.200 πρόβατα Lacaune και 

κινείται προς το µέλλον µε τον 25χρονο Θεόφιλο 
σε πρωταγωνιστικό ρόλο. «Νιώθω ευλογηµέ-
νος που βρήκα µια τέτοια επιχείρηση από τον 
πατέρα µου» θα πει ο  Κτηνοτρόφος της Χρο-
νιάς 2026 Θεόφιλος Καρακατσάνης, που πραγ-
µατοποίησε σπουδές Ζωικής Παραγωγής στο 

Τµήµα Γεωπονίας του Αριστοτέλειου Πανεπιστη-
µίου Θεσσαλονίκης, συνδυάζοντας τη σύγχρονη θε-

ωρητική γνώση µε την καθηµερινή πρακτική στη µονάδα.
Σήµερα η εκµετάλλευση, που απασχολεί συνολικά 8 άτοµα, περιλαµβά-
νει στεγασµένες εγκαταστάσεις 4,5 στρεµµάτων, πλήρη εξοπλισµό µε πε-
ρισσότερα από 30 µηχανήµατα και καινούργιο αρµεκτήριο 2x24 µε δια-
φυγή, αυτόµατη αποµάκρυνση και ηλεκτρονική γαλακτοµέτρηση. 
Με µέριµνα για την ευζωΐα και τη βιοασφάλεια του κοπαδιού, οι δι-
άδροµοι των σταύλων είναι µεγάλοι, περνάει άνετα το τρακτέρ και τα 
ζώα ταΐζονται στοχευµένα σε 8 γκρουπ ανάλογα µε τις ειδικές ανάγκες 
τους και τις συµβουλές του συνεργάτη ζωοτέχνη ενώ δίνεται ιδιαίτερη 
έµφαση στη γενετική βελτίωση µε την εφαρµογή της πρωτοποριακής 
µεθόδου της λαπαροσκοπικής σπερµατέγχυσης. Το στήσιµο αγγίζει τα 
420 κιλά το χρόνο και η συνολική απόδοση του κοπαδιού είναι 450 τό-
νοι γάλακτος, οι οποίοι δίνονται σε µεγάλη γαλακτοβιοµηχανία, εκτός 
από µια ποσότητα που πηγαίνει για να ενισχυθούν µικρά τυροκοµεία 
της περιοχής. Για το κοπάδι της, η οικογένεια Καρακατσάνη καλλιεργεί 
300 στρέµµατα ζωοτροφές, τα οποία λιπαίνει µε τη χρήση της παραγό-
µενης κοπριάς. Ένα µοντέλο βιώσιµης λειτουργίας που ενισχύεται από 
τη χρήση φωτοβολταϊκών στην οροφή των σταύλων.

Την υποστήριξή του σε κάθε πλάνο ανάπτυξης της 
εκμετάλλευσης που θα επιλέξει ο γιος του δηλώνει  
ο πατέρας του Θεόφιλου Καρακατσάνη, Δημήτρης.
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Σταφίδα, φρούτα 
και ελαιόλαδο από  
τα καλύτερα χέρια
Με θεµελιώδη αρχή της δραστηριότητάς τους τη βιώσιµη ανάπτυξη, οι παραγωγοί 
- µέλη της Παναιγιαλείου Ένωσης Συνεταιρισµών, µιας από τις πρώτες αγροτικές 
οργανώσεις στην Ελλάδα, η οποία ιδρύθηκε το 1935, έχουν βασίσει την ανάπτυ-
ξήη της οργάνωσής τους στις αξίες της αλληλεγγύης, της δικαιοσύνης, της καλο-
σύνης και της ενότητας. Αναλαµβάνοντας την ευθύνη να υποστηρίξουν τις κοινότητές 
τους, τα προϊόντα τους και την περιοχή συνολικά, περισσότερες από 15.000 οικογένειες ζουν 
µέσα από τη γεωργία και υποστηρίζονται ενεργά από τις δραστηριότητες της Ένωσης. Το δί-
κτυο απαριθµεί συνολικά 6.000 ενεργά µέλη παραγωγούς, Κορινθιακής σταφίδας και ελαιο-
λάδου. Οι ισχυροί δεσµοί µεταξύ της Ενώσεως και των µελών επιτρέπει τον έλεγχο των εισ-
ροών που χρησιµοποιούνται στις καλλιέργειες Κορινθιακής σταφίδας και ελαιολάδου. 

Εφαρµογή της βιώσιµης ανάπτυξης
Παραµένοντας πιστοί στις αξίες τους σχεδόν εδώ και έναν αιώνα, οι παραγωγοί οραµατίζο-
νται την τελειοποίηση του συνεταιριστικού µοντέλου και να εµπνεύσουν τους παραγωγούς 
άλλων προϊόντων να το αγκαλιάσουν. Πιστεύουν ακράδαντα ότι οι δίκαιες τιµές και η αποτε-
λεσµατική προώθηση µπορούν να επιτευχθούν παράλληλα µε τη βιώσιµη ανάπτυξη και τον 
διαµοιρασµό των κερδών πίσω στην κοινωνία. Αυτό είναι το όραµά τους: Να εξαπλώσουν 
ανά τον κόσµο τα µοναδικά προϊόντα τους, αγκαλιάζοντας ταυτόχρονα τις αξίες της αλληλεγ-
γύης, δικαιοσύνης, καλοσύνης και ενότητας.
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Παναιγιάλειος
Ένωση 
Συνεταιρισμών

έτος ίδρυσης 
1935

28
πρωτοβάθμιοι 
συνεταιρισμοί

6.000 ενεργά 
μέλη

Αίγιο Αχαΐας

Περισσότερες 
από 15.000 
οικογένειες 
ζουν μέσα από 
τη γεωργία και 
υποστηρίζονται 
ενεργά από τις 
δραστηριότητες 
της ΠΕΣ.
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Το µεγάλο άλµα προς την τεχνολογία
Από το 1990, η Ένωση έκανε ένα µεγάλο άλµα προς την τεχνολογία. Επενδύ-
οντας σθεναρά σε τρία σύγχρονα εργοστάσια πλήρως εξοπλισµένα µε διαλο-
γείς Laser, ακτίνες-Χ και πιστοποιηµένα εργαστήρια ποιοτικού ελέγχου, η Πα-
ναιγιάλειος Ένωση Συνεταιρισµών πέρασε στη νέα εποχή. Μέχρι σήµερα οι 
επενδύσεις στις εγκαταστάσεις και την κλινική έρευνα είναι αδιάκοπες. Μέ-
σα στην επόµενη πενταετία, η αποστολή είναι να εκµεταλλευτούν το ποιοτικό 
πλεονέκτηµα έναντι του ανταγωνισµού και να ενισχύσουν την αναγνωσιµότη-
τα για το ποιοι είναι οι παραγωγοί της Ένωσης και γιατί τα προϊόντα τους είναι 
µοναδικά. Η ενδελεχής έρευνα πάνω στη διατροφική αξία της µαύρης Κοριν-
θιακής σταφίδας επιτρέπει στους ανθρώπους της Ένωσης να είναι αισιόδοξοι 
και τους εµπνέει να συνεχίσουν τις προσπάθειές τους.

Ένα σύνολο 6.000 ενεργών µελών
Η Παναιγιάλειος Ένωση Συνεταιρισµών (Π.Ε.Σ.) ιδρύθηκε το 1935 στο Αίγιο 
Αχαΐας και αποτελείται από 28 πρωτοβάθµιους αγροτικούς συνεταιρισµούς, µε 
σύνολο 6.000 περίπου ενεργών µελών. Οι βιοµηχανικές δραστηριότητες ανα-
πτύσσονται στο σύγχρονο ιδιόκτητο κτιριακό συγκρότηµα που περιλαµβάνει 
εργοστάσια επεξεργασίας σταφίδας, ελαιολάδου και εσπεριδοειδών. Περίπου 
200 άτοµα απασχολούνται καθηµερινά στις δραστηριότητες της Οργάνωσης. Τα 

προϊόντα που παράγει η Π.Ε.Σ. είναι τα παρακάτω: ■Κορινθιακή Σταφίδα «ΒΟ-
ΣΤΙΤΣΑ Π.Ο.Π.» ■ Κορινθιακή Σταφίδα ■ Σουλτανίνα ■Εξαιρετικό Παρθένο 
Ελαιόλαδο ■Εσπεριδοειδή (Λεµόνια, Πορτοκάλια) ■ Βιολογικά προϊόντα.
Η Παναιγιάλειος Ένωση Συνεταιρισµών εξάγει περίπου το 100% των προϊό-
ντων που εµπορεύεται σχεδόν σε όλες τις χώρες του κόσµου. Οι κύριες αγορές 
είναι τα υπόλοιπα κράτη-µέλη της Ευρωπαϊκής Ένωσης (κυρίως Αγγλία, Ολ-
λανδία, Γαλλία, Γερµανία) αλλά και Τρίτες χώρες όπως η Αυστραλία, οι Η.Π.Α., η 
Ρωσία, η Ινδία, ο Καναδάς, η Ιαπωνία κ.ά. Οι παραγωγικές διαδικασίες είναι πι-
στοποιηµένες µε τις απαραίτητες διαπιστεύσεις ποιότητας ISO 9001, ISO 22000, 
BRC, Kosher και Halal. Τα Εργαστήρια Ποιοτικού Ελέγχου είναι διαπιστευµένα 
κατά ISO 17025. Τα βιολογικά προϊόντα πιστοποιούνται από τη ∆ΗΩ.

Συνεργασία µε ερευνητικά κέντρα
Η Παναιγιάλειος Ένωση Συνεταιρισµών διεξάγει σηµαντική έρευνα σε συ-
νεργασία µε ελληνικά και ξένα πανεπιστήµια και άλλους οργανισµούς και 
ταυτόχρονα επενδύει στην ανάπτυξη νέων προϊόντων προκειµένου να επε-
κτείνει το εύρος των προϊόντων της και να δώσει µια µεγαλύτερη προστιθέ-
µενη αξία σε αυτά.  Το ανθρώπινο δυναµικό της Οργάνωσης (γεωπόνοι κ.ά.) 
είναι πάντα δίπλα στους παραγωγούς-µέλη της Οργάνωσης προσφέροντας 
καθοδήγηση και τεχνική υποστήριξη.

Η ενδελεχής 
έρευνα πάνω 
στη διατροφική 
αξία της μαύρης 
Κορινθιακής 
σταφίδας εμπνέει 
τους ανθρώπους 
της Ένωσης

Όλες οι βιομηχανικές δραστηριότητες της ΠΕΣ αναπτύσσονται στο σύγχρονο ιδιόκτητο κτιριακό συγκρότημα.

060-99_2026_LEADERS.indd   64 28/01/2026   00:25



ΚΟΡΙΝΘΙΑΚΗ ΣΤΑΦΙΔΑ•ΣΟΥΛΤΑΝΙΝΑ•ΕΛΑΙΟΛΑΔΟ•ΕΣΠΕΡΙΔΟΕΙΔΗ•ΒΙΟΛΟΓΙΚΑ 

060-99_2026_LEADERS.indd   65 27/01/2026   23:27



66  ΙΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 2026 • LEADERS OF AGRICULTURE

LEADERS
OF 

AGRICULTURE
26

Ήταν 20 χρόνια πριν, όταν στο πρώτο φύλλο της εφηµερίδας 
Agrenda, που κυκλοφόρησε στις 19 Νοεµβρίου 2005, ο 33χρο-
νος -φρέσκος τότε- πρόεδρος του ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού, Νίκος 
Κουτλιάµπας, περιέγραφε τη διαφορετική διαδροµή που θα ακο-
λουθούσε ο ιστορικός συνεταιρισµός, µε έτος ίδρυσης το 1917.
Με φόντο τις όχθες του Αλιάκµονα, o Νίκος Κουτλιάµπας στη συνέντευ-
ξή του πραγµατοποιούσε µια εναλλακτική αφήγηση για το πώς µπορεί 
ένας αγροτικός συνεταιρισµός να σταθεί, να χτίσει άµυνες απέναντι στις 
ανατροπές της ΚΑΠ και να αναπτυχθεί πέρα από τις κοινοτικές ενισχύσεις.
Όπως είχε δηλώσει τότε, «το µυστικό δεν είναι σε κάποια συνταγή. Βρίσκε-
ται στη φύση της δουλειάς µας. Καλλιεργούµε οπωροκηπευτικά -κυρίως 
ροδάκινο- προϊόντα που δεν επιδοτούνταν ποτέ. Η δύναµή µας βρίσκεται 
στην ποιότητα, την Ολοκληρωµένη ∆ιαχείριση και την πιστοποίηση».
Μάλιστα ήδη από το 2005, ο Συνεταιρισµός του Βελβεντού ήταν πιστοποι-
ηµένος κατά AGRO 2.1 & 2.2, καθώς και EurepGAP (πρόδροµο του σηµε-
ρινού GLOBALG.A.P.). Έθετε, µε απόλυτη σαφήνεια, τον ποιοτικό προσα-

Φωνές που 
προχώρησαν 
πέρα από  
τα προφανή

Νίκος Κουτλιάμπας, πρόεδρος ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού

ΑΣΕΠΟΠ 
ΒΕΛΒΕΝΤΟΥ
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νατολισµό του, επενδύοντας στον συνδυασµό υπεύθυνης παραγωγής, 
εξαγωγικής εξωστρέφειας και εµπιστοσύνης του καταναλωτή.
Το σηµαντικότερο όµως ήταν ότι προδιαγράφονταν ήδη οι βάσεις για αυ-
τό που θα εξελισσόταν σε οργανωµένη εµπορική στρατηγική. Ο Συνεται-
ρισµός πραγµατοποιούσε ήδη το 70% των πωλήσεών του στο εξωτερικό, 
ενώ µε συνέπεια δούλευε πάνω στην αναγνωρισιµότητα του ονόµατός 
του. Αυτή η στρατηγική καρποφόρησε σχεδόν µία δεκαετία αργότερα, 
το 2014, µε την επίσηµη παρουσίαση του brand Velvita® στην ελληνική 
και διεθνή αγορά. Αξίζει να σηµειωθεί ότι έξι χρόνια νωρίτερα είχε αρχί-
σει την επίσης πρωτοποριακή τότε στην ελληνική αγορά σήµανση κάθε 
φρούτου µε αυτοκόλλητο, ώστε ο καταναλωτής να γνωρίζει τι αγοράζει.

Ένας υγιής κραταιός συνεταιρισµός µε 400 µέλη
Σήµερα, ο ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού είναι ένας κραταιός συνεταιρισµός µε 
κύκλο εργασιών µεγαλύτερο από 16 εκατ. ευρώ, 400 µέλη, που καλλι-
εργούν 7.000 στρέµµατα και ετήσια παραγωγή 14.000 τόνους φρούτων, 

το 60% περίπου από το οποίο πηγαίνει στην εσωτερική αγορά, γεγονός 
που δίνει υπεραξία και µια πολύ καλή θέση στο καταναλωτικό κοινό. Το 
υπόλοιπο 35% µε 45%, ανάλογα µε τη χρονιά, εξάγεται και πηγαίνει κυ-
ρίως στην Κεντρική Ευρώπη και σε µικρότερο βαθµό στις αγορές της 
Μέσης Ανατολής και της Βόρειας Αφρικής.
Σε ό,τι αφορά το brand Velvita® έχει εξελιχθεί σε οµπρέλα υψη-
λής ποιότητας µε διεθνή απήχηση, περιλαµβάνοντας τα Velvita® και 
Velvita® Gold για τα 100% «κλαρίσια» ροδάκινα και νεκταρίνια, KIKU® 
και KANZI® για τις premium ποικιλίες µήλων και το εµπορικό δίκτυο 
Velvis®, ως βασικό βραχίονα διανοµής και συνεργασιών.
Ειδικά το «κλαρίσιο» ροδάκινο, που εφαρµόζεται πλήρως στη σειρά 
Velvita® Gold, αποτελεί σήµερα θεµελιώδη πυλώνα της φιλοσοφίας του 
Συνεταιρισµού. Η καινοτοµία της άµεσης συγκοµιδής και συσκευασίας 
στο χωράφι, βασισµένη σε µελέτη µε το Τµήµα Γεωπονίας του ΑΠΘ υπό 
τον καθηγητή Αθανάσιο Μολασιώτη, αναγνωρίζεται πια ως τεχνολογικό 
και εµπορικό πλεονέκτηµα. 

ΑΣΕΠΟΠ 
Βελβεντού

ετήσια 
παραγωγή
14.000 τόνους 
φρούτων

μέλη 400  

κύκλος 
εργασιών 2024
>16 εκατ. ευρώ
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Το brand Velvita® έχει εξελιχθεί σε ομπρέλα υψηλής ποιότητας με διεθνή απήχηση, περιλαμβάνοντας και άλλα brands.

ΤΟ «ΚΛΑΡΙΣΙΟ» ΡΟΔΑΚΙΝΟ, ΠΟΥ ΕΦΑΡΜΟΖΕΤΑΙ ΠΛΗΡΩΣ ΣΤΗ ΣΕΙΡΑ VELVITA® 
GOLD, ΑΠΟΤΕΛΕΙ ΘΕΜΕΛΙΩΔΗ ΠΥΛΩΝΑ ΤΗΣ ΦΙΛΟΣΟΦΙΑΣ ΤΟΥ ΑΣΕΠΟΠ

Παράλληλα ο Συνεταιρισµός του Βελβεντού, µε την υπογραφή του ΑΣΕ-
ΠΟΠ, συνδέει την ποιότητα του προϊόντος µε τη γεωγραφική του ρίζα, 
προβάλλοντας το Βελβεντό όχι µόνο ως τόπο παραγωγής, αλλά και ως 
τόπο ζωής, επαγγελµατικής επιστροφής και κοινωνικής συνοχής. 
Στο πλαίσιο της στρατηγικής β World 2030 – Ο Συνεταιρισµός του 2030, ο 
ΑΣΕΠΟΠ προχωρά σε συνεχείς επενδύσεις σε τεχνολογία, σε εταιρική 
διακυβέρνηση, αλλά και στην ενεργή συµµετοχή νέων επιστηµόνων και 
παραγωγών. Αξίζει να σηµειωθεί ότι στις πιο πρόσφατες κινήσεις εξω-
στρέφειας του ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού αποτελεί το εµπορικό άνοιγµά του στη 
διακίνηση µιας γκάµας προϊόντων που δεν παράγονται στην περιοχή σε 
συνεργασία µε άλλους συνεταιρισµούς, ενώσεις παραγωγών, ακόµα και 
µε ιδιώτες, προκειµένου τις αγορές στις οποίες ήδη δραστηριοποιείται 

να προσφέρει µια πιο ευρεία γκάµα προϊόντων όπως πρώιµα βερίκο-
κα, πρώιµα ροδάκινα, όψιµα µήλα κ.λπ. Επίσης σύµφωνα µε τον Νίκο 
Κουτλιάµπα, στις επενδύσεις που σχεδιάζονται µέχρι το 2032 και είναι 
της τάξης των 32 εκατ. ευρώ, περιλαµβάνονται ένα συσκευαστήριο ακτι-
νιδίων και η δηµιουργία µιας µεταποιητικής µονάδας. Βασικός στόχος 
του Συνεταιρισµού είναι, ο διπλασιασµός του κύκλου εργασιών µέσω της 
αύξησης της παραγωγής και του µεριδίου στην ελληνική και τις αγορές 
όπου ήδη δραστηριοποιείται, καθώς και της επέκτασης σε καινούργιες. 
Και η πορεία εξέλιξης φαίνεται να µην έχει ταβάνι, καθώς η περίπτωση 
του ΑΣΕΠΟΠ Βελβεντού αποτελεί την επιβεβαίωση πως όταν υπάρχει 
όραµα, σχέδιο και επιµονή, ο αγροτικός τοµέας µπορεί να µετασχηµατι-
στεί, να διακριθεί και να δώσει νέο παράδειγµα.

ΑΣΕΠΟΠ 
ΒΕΛΒΕΝΤΟΥ
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ΤΟ ΟΙΚΟΣΥΣΤΗΜΑ ΤΗΣ ΑΜΕΡΙΚΑΝΙΚΗΣ ΓΕΩΡΓΙΚΗΣ ΣΧΟΛΗΣ

Έρευνα, τεχνολογία και καινοτοµία
Η έρευνα, η εκπαίδευση, η καινοτοµία και ο ψηφιακός µετασχηµατι-
σµός, αποτελούν τους βασικούς άξονες της στρατηγικής της Αµερι-
κανικής Γεωργικής Σχολής και του Perrotis College, που αναπτύσ-
σουν ένα εκτεταµένο, πολυεπίπεδο ερευνητικό έργο µε στόχο τη 
βιώσιµη αναβάθµιση της ελληνικής γεωργίας και αγροδιατροφής. 
Συγκεκριµένα, στο Perrotis College η έρευνα αποτελεί αναπόσπαστο 
κοµµάτι ακολουθώντας µία ολιστική προσέγγιση στον αγροδιατροφικό 
κλάδο, όπως άλλωστε και η παρεχόµενη εκπαίδευση. Πολλά µέλη του 
διδακτικού προσωπικού είναι επαγγελµατίες µε πολυετή εµπειρία ή/και 

στελέχη σε µεγάλες εταιρείες του κλάδου, προσφέροντας στους σπουδα-
στές απευθείας σύνδεση µε τις τελευταίες τάσεις αλλά και τις απαιτήσεις. 
Η έρευνα -όπως και η εκπαιδευτική εµπειρία- είναι άρρηκτα συνδεδεµέ-
νες µε την καινοτοµία, την αγορά εργασίας και την άµεση εφαρµογή.
Το Τµήµα Αειφορικής Γεωργίας και ∆ιαχείρισης πρωτοπορεί στην και-
νοτοµία στον γεωργικό τοµέα, αναπτύσσοντας λύσεις που ενισχύουν τη 
βιωσιµότητα, την αποδοτικότητα και την ανταγωνιστικότητα της σύγχρονης 
γεωργίας. Η έρευνα στη Γεωργία Ακριβείας επικεντρώνεται στη χρήση 
drones (ΣµηΕΑ) και ειδικών λογισµικών σε συνδυασµό µε εργαλεία τηλε-

ΑΜΕΡΙΚΑΝΙΚΗ 
ΓΕΩΡΓΙΚΗ ΣΧΟΛΗ
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πισκόπησης, για τη δηµιουργία εξειδικευµένων χαρτών λίπανσης, φυτο-
προστασίας και χαρτών απόδοσης, για την ορθολογική εφαρµογή διαφυλ-
λικών λιπασµάτων και βιοδιεγερτών, µε στόχο τη βέλτιστη διαχείριση των 
καλλιεργειών και περιορισµό των εισροών. Σε ότι αφορά στην Αναγεννη-
τική Γεωργία και τη γεωργία του άνθρακα, εστιάζει στην εφαρµογή πρα-
κτικών όπως τα φυτά εδαφοκάλυψης, τη µειωµένη ή µη κατεργασία του 
εδάφους, τη χρήση βιοδιεγερτών, οργανικών λιπασµάτων και µικροβια-
κών βελτιωτικών εδάφους, καθώς και σε βιολογικές µεθόδους φυτοπρο-
στασίας. Παράλληλα, δίνεται έµφαση στην ενίσχυση της γονιµότητας και 
της ποιότητας του εδάφους, µε στόχο την αύξηση της παραγωγικότητας 
και της βιωσιµότητας των αγροτικών συστηµάτων, τη µείωση των εισρο-
ών και τη δέσµευση άνθρακα για τον µετριασµό της κλιµατικής αλλαγής. 
Στο πλαίσιο του ευρωπαϊκού προγράµµατος HORIZON το Perrotis College 
αποτελεί κύριο στέλεχος ενός Carbon Farming Living Lab (LILAS4SOILS) 
όπου εφαρµόζει και αξιολογεί πρακτικές Αναγεννητικής γεωργίας, ενώ 
αναπτύσσει µεθοδολογίες για τον αξιόπιστο υπολογισµό της δέσµευσης άν-
θρακα στο έδαφος, αξιοποιώντας το διαπιστευµένο εργαστήριο αναλύσε-
ων του. Επίσης, αναπτύσσονται καινοτόµα υδροπονικά συστήµατα µε επι-
πλέοντες δίσκους και τεχνολογία θρεπτικού φιλµ (Nutrient Film Technique 
- NFT), καθώς και νέα υποστρώµατα για θερµοκηπιακές καλλιέργειες. Σε 
συνδυασµό µε τη χρήση δύο καινοτόµων τεχνολογιών, του εµπλουτισµού 
του νερού µε νανοφυσαλίδες και ειδικής συσκευής, που εκπέµπει εναλ-
λασσόµενο ηλεκτρικό πεδίο τα συστήµατα αυτά µειώνουν τα προβλήµατα 
αλατότητας και αυξάνουν την απόδοση και την ποιότητα των καλλιεργειών. 
Στο τελευταίο έτος των προπτυχιακών τους σπουδών αλλά και στο µετα-

πτυχιακό πρόγραµµα, οι σπουδαστές στον κλάδο της Επιστήµης και Τε-
χνολογίας Τροφίµων καλούνται να αξιοποιήσουν την γνώση και τις δε-
ξιότητες όλων των προηγούµενων ετών στην παρασκευή ενός νέου 
καινοτόµου προϊόντος που να καλύπτει τις τάσεις της αγοράς. Η σύλληψη 
της ιδέας αλλά και η παρασκευή και ανάλυση τους πραγµατοποιείται από 
τους σπουδαστές στα σύγχρονα εργαστήρια Ανάπτυξης Νέων Προϊόντων. 
Παράλληλα σε συνεργασία µε το υπουργείο Γεωργίας των Η.Π.Α. (USDA) 
µελετάται -µε ιδιαίτερα ενδιαφέροντα αποτελέσµατα- και η επίδραση της 
χρήσης εντόµων ως ζωοτροφή στα χαρακτηριστικά του κρέατος.

Ο εξωστρεφής κόµβος καινοτοµίας
Στο µεταξύ, ο κόµβος καινοτοµίας (HUB) της Αµερικανικής Γεωργικής 
Σχολής συµµετέχει σε πολυάριθµα εθνικά και ευρωπαϊκά έργα, ανα-
πτύσσει και υλοποιεί δράσεις που ενισχύουν την ανταγωνιστικότητα της 
ελληνικής γεωργίας. Μέσα από έργα όπως τα Recharging Youth, New 
Agriculture for a New Generation και Little Green Farmers, εκπαιδεύ-
ει νέους και παραγωγούς, δηµιουργεί θεµατικές οµάδες και αναπτύσσει 
προγράµµατα κατάρτισης που ενισχύουν τις δεξιότητες και συµβάλλουν 
στην αναγέννηση του αγροτικού τοµέα. 
Επιπλέον, µε έργα όπως Smart Farming, Biocircular, TrustTrace, Prespa 
Beans και Rodhope Stevia, εισάγει τεχνολογίες αιχµής όπως αισθητήρες, 
UAV και συστήµατα ιχνηλασιµότητας DNA και ισοτοπικών προφίλ, µειώ-
νοντας τις εισροές και ενισχύοντας την ποιότητα των προϊόντων.
Στον τοµέα των εξειδικευµένων καλλιεργειών, έργα όπως Thriving Land, 
O’SAVE, Optima και Elaiorama στηρίζουν παραγωγούς σε αρωµατικά 
φυτά, ελιές, φασόλια, ακρόδρυα, αµπέλια και στέβια, προωθώντας νέ-
ες τεχνικές και πιστοποιηµένη ποιότητα. Στη ζωική παραγωγή, τα έργα 
Mountain Meat, Digi Meat και Pro-LAMB αναδεικνύουν τις ελληνικές αυ-
τόχθονες φυλές βοοειδών και προβάτων, ενισχύοντας την προστιθέµενη 
αξία και τη βιοποικιλότητα µέσω τεχνολογιών ακριβείας.

Ψηφιακός µετασχηµατισµός και κυκλική οικονοµία
Ο ψηφιακός µετασχηµατισµός και η κυκλική οικονοµία αποτελούν επί-
σης βασικούς πυλώνες δράσης. Στα έργα InoFA cluster, DigiAgriFood 
και BBioNets, αναπτύσσει ψηφιακές υποδοµές, ενισχύει την ανθεκτικό-
τητα στην κλιµατική αλλαγή και προωθεί την κυκλική χρήση βιοµάζας, δη-
µιουργώντας κόµβους καινοτοµίας και µεταφοράς γνώσης. Η αγροδια-
τροφή συνδέεται µε άλλους τοµείς µέσω έργων όπως SANI, PATMOS, 
CRETA Vegetables και Evoia Meta, ενισχύοντας τη σχέση της γεωργίας 
µε τον τουρισµό, την κοινωνική επιχειρηµατικότητα και την τοπική ανά-
πτυξη. Παράλληλα, έργα όπως NextFood, EnCycLEd, AGRI-SOCIAL και 
CipherEngine προωθούν νέα µοντέλα εκπαίδευσης, ψηφιακές δεξιότητες 
και κοινωνική καινοτοµία, µε έµφαση στην κυβερνοασφάλεια, το STEM 
και την αγροτική επιχειρηµατικότητα. Τέλος, στον τοµέα του περιβάλλοντος 
και της βιοποικιλότητας, το HUB της ΑΓΣ συµµετέχει σε έργα όπως ECHO, 
INSPIRE και Stevia-PRO, ενσωµατώνοντας µεθοδολογίες για τη διατήρη-
ση εδαφών, οικοσυστηµάτων και τοπικών ποικιλιών, συµβάλλοντας στην 
πράσινη µετάβαση του αγροδιατροφικού τοµέα. 
Πληροφορίες: https://perrotiscollege.edu.gr/
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Χτίζει την τοπική ανάπτυξη   
ο υγιής συνεργατισµός
«Σήµερα είναι µια γιορτή για τους κτηνοτρόφους της ∆υτικής 
Θεσσαλίας γιατί έχουµε µαζευτεί εδώ για να εγκαινιάσουµε το 
µεγαλύτερο εργοστάσιο στην περιφέρεια. Είναι συνεταιριστικό γιατί 
όλοι µας οι κτηνοτρόφοι το πιστέψαµε και το χτίσαµε µε τον ιδρώτα 
µας, µε ένα λεπτό συµµετοχής στο γάλα. Καταφέραµε να µαζέψουµε 
1,5 εκατ. ευρώ, µπήκαµε στο πρόγραµµα και ιδού τα αποτελέσµατα», 
 ανέφερε µεταξύ άλλων ο Γιώργος Βαϊόπουλος, πρόεδρος του Συνεταιρισµού 

Αγελαδοτρόφων & Προβατοτρόφων ∆υτικής Θεσσαλίας, κατά το χαιρετισµό 
του στην τελετή εγκαινίων της νέας µονάδας παραγωγής ζωοτροφών του 
Συνεταιρισµού, που έλαβε χώρα στα µέσα Νοεµβρίου 2025, στη Λαζαρίνα 
Καρδίτσας. Η µονάδα, που βρισκόταν σε πλήρη λειτουργία ήδη από το 
καλοκαίρι του 2025, αποτελεί µια επένδυση της τάξης των 4,5 εκατ. ευρώ η 
οποία εντάχθηκε στο Ταµείο Ανάκαµψης. Έχει δυναµικότητα επεξεργασίας 
10 τόνων ζωοτροφών ανά ώρα συµβάλλοντας έτσι αφενός στην ποιότητα και 

ΑΣ ΑΓ/ΦΩΝ 
ΠΡΟΒ/ΦΩΝ 

∆ΥΤ. ΘΕΣΣΑΛΙΑΣ
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ΑΣ 
Αγελαδοτρόφων 
Προβατοτρόφων 
Δυτ. Θεσσαλίας 
 
κτηνοτρόφοι 
-μέλη
350
 
έτος ίδρυσης
2012
 
παραγωγή 
12,5 εκατ. κιλά 
αιγοπρόβειο & 6 
εκατ. κιλά 
αγελαδινό
 
προσωπικό
50 άτομα
 
Λαζαρίνα
Καρδίτσας

Αριστερά: Γιώργος 
Βαϊόπουλος, 
πρόεδρος, δεξιά: 
Αλέξανδρος 
Μανούρας, γενικός 
διευθυντής
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αφετέρου στην άµεση παράδοση του προϊόντος. «Αυτή η επένδυση είναι η 
πρώτη ιδιόκτητη περιουσία του Συνεταιρισµού ανέφερε µεταξύ άλλων ο κ. 
Βαϊόπουλος και συµπλήρωσε: «Ανήκει στους ανθρώπους που θα παράγουν 
τα επόµενα χρόνια, στους αγρότες και κτηνοτρόφους της ∆υτικής Θεσσαλίας. 
Κι όλα ξεκίνησαν από τη συγκέντρωση του γάλακτος»...

Παραγωγή 12,5 εκατ. κιλά αιγοπρόβειο και 6 εκατ. αγελαδινό
.Ο ΑΣ Αγελαδοτρόφων & Προβατοτρόφων ∆υτικής Θεσσαλίας ιδρύθηκε το 
2012 από κτηνοτρόφους της Καρδίτσας και των Τρικάλων για να αντιµετωπίσει 
τα κοινά προβλήµατα που τους απασχολούν και αφορούν τη διάθεση του 
παραγόµενου προϊόντος τους και τη µείωση του κόστους παραγωγής. 
Αρχικά αριθµούσε 50 µέλη και σήµερα ο αριθµός τους ξεπερνά τους 350, 
ενώ υπάρχουν και 150 συνεργαζόµενοι αιγοπροβατοτρόφοι. Η συνολική 
γαλακτοπαραγωγή των µελών του αγγίζει τα 6.000.000 κιλά αγελαδινό γάλα 

και τα 12.500.000 αιγοπρόβειο γάλα. Σήµερα ο Συνεταιρισµός απασχολεί 50 
άτοµα, τα οποία µε τη νέα επένδυση θα ξεπεράσουν τα 60 ενώ ο τζίρος για το 
2025 εκτιµάται ότι αγγίξει τα 30 εκατοµµύρια ευρώ. 

Σωστή ζωοτροφή σηµαίνει 
µεγάλες αποδόσεις γάλακτος
«Η σωστή επιστηµονική καθοδήγηση των κτηνοτρόφων και οι επιλεγµένες 
ζωοτροφές σηµαίνουν µεγάλες αποδόσεις ποιοτικού γάλακτος» ανέφερε 
µεταξύ άλλων ο διευθυντής του Συνεταιρισµού Αλέξανδρος Μανούρας 
στην τελετή εγκαινίων ενώ αναφέρθηκε και στα µελλοντικά σχέδια. «Μέσα 
στην πενταετία ο στόχος που θέτει ο Συνεταιρισµός είναι να δηµιουργήσει 
το δικό του κέντρο γενετικής βελτίωσης και τεχνητής σπερµατέγχυσης για 
τα πρόβατα, για να προσφέρουµε στους κτηνοτρόφους σωστό γενετικό 
υλικό που θα κάνει τις εκµεταλλεύσεις τους βιώσιµες. 

Η εκδήλωση των εγκαινίων του ζωοτροφάδικου θύμισε  τις παλιές καλές εποχές των εγχώριων συνεταιρισμών.

ΑΣ ΑΓ/ΦΩΝ 
ΠΡΟΒ/ΦΩΝ 

∆ΥΤ. ΘΕΣΣΑΛΙΑΣ
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ΑΜΒΡΟΣΙΑ∆ΗΣ

Ποιότητα που εµπνέει γαστρονοµία
Μέσω στρατηγικών επενδύσεων και 
ακολουθώντας το δρόµο της ανάπτυξης η 
Αµβροσιάδης Κοτόπουλα Ολύµπου Α.Β.Ε.Ε., η 
οποία ξεκίνησε την πορεία της το 1962 µε την 
ίδρυση του πρώτου της πτηνοτροφείου στην 
Εξοχή Πιερίας υπό την ηγεσία του Θεµιστοκλή 
Αµβροσιάδη, έχει καταφέρει σήµερα να εξελιχθεί 
σε σύγχρονο βιοµηχανικό φορέα.
Σήµερα µε την 3η γενιά της οικογένειας και τον Θέµη 
Αµβροσιάδη στο τιµόνι η πλήρως καθετοποιηµένη 
επιχείρηση αποτελεί τη µεγαλύτερη πτηνοτροφική 
εταιρεία στη Βόρεια Ελλάδα -µια από τις µεγαλύτερες πανελλαδικά- 
και επεκτείνεται δυναµικά στο εξωτερικό εξάγοντας τα προϊόντα της σε 
περισσότερες από 10 χώρες σε Ευρώπη, Ασία και Αφρική.
Από το 2020 έως και το 2032 η Αµβροσιάδης τρέχει ένα πρόγραµµα 
επενδύσεων ύψους 105 εκατ. ευρώ, εκ των οποίων τα 30 εκατ. ευρώ 
(κατά την περίοδο 2020-2025) αφορούν επενδύσεις σε κτιριακές υποδοµές 
και σύγχρονο εξοπλισµό σφαγείου, παραγωγή νέων προϊόντων, αγορά 
ακινήτων στη ΒΙ.ΠΕ Σίνδου για µελλοντικές επεκτάσεις, επέκταση του 
λιανικού και χονδρικού δικτύου της σε όλη την Ελλάδα, καθώς και ενίσχυση 
των εξαγωγών σε Ευρώπη, Ασία και Αφρική. Παράλληλα, η εταιρεία 

έχει ενταχθεί στο υποέργο «Καινοτοµία και Πράσινη 
Μετάβαση στη Μεταποίηση Αγροτικών Προϊόντων» µε 
τον συνολικό επιλέξιµο προϋπολογισµό των 12,2 εκατ. 
ευρώ να υλοποιείται στο 100%, µε υπέρβαση κόστους 
και συνολική επένδυση 14,2 εκατ. ευρώ. Εντός της 
τριετίας 2025-2027 αναµένεται το συνολικό επενδυτικό 
πρόγραµµα να ξεπεράσει τα 30 εκατ. ευρώ.

Ιδιόκτητη γραµµή προψηµένου κοτόπουλου
Το ∆εκέµβριο του 2024 η Αµβροσιάδης πήρε υπό την 
κυριότητά της τις εγκαταστάσεις των Πρώην Μύλων 

Αλλατίνη στη ΒΙ.ΠΕ Σίνδου, καθώς και τις παραπλήσιες υποδοµές της Sie-
mens Plaza έναντι περίπου 5 εκατ. ευρώ, ενώ το συνολικό ποσό της 
επένδυσης αναµένεται πως θα προσεγγίσει συνολικά τα 15 εκατ. ευρώ. 
Η επένδυση αποτελεί µέρος του αναπτυξιακού πλάνου της εταιρείας στο 
οποίο περιλαµβάνονται η δηµιουργία µιας ιδιόκτητης γραµµής προψηµένου 
κοτόπουλου και η εγκατάσταση µιας καινούργιας γραµµής µύλου 
ζωοτροφών δυναµικότητας 30-35 τόνων ανά ώρα.
Την περίοδο 2010-2020 η εταιρεία προχώρησε σε ανέγερση ενός νέου 
εκκολαπτηρίου, στην κατασκευή 32 πτηνοτροφικών θαλάµων και την 
ενίσχυση της καθετοποίησης. Το 2017, µετέτρεψε την µονάδα σφαγής σε 
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Αμβροσιάδης 
Κοτόπουλα 
Ολύμπου

ίδρυση  
1962

επενδύσεις
105 εκατ. ευρώ 
(2020-2032)

πωλήσεις 2024 
>200 εκατ. 
ευρώ 

Θέμης 
Αμβροσιάδης, 
επικεφαλής 
της εταιρείας 
Αμβροσιάδης 
Κοτόπουλα 
Ολύμπου
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ΑΜΒΡΟΣΙΑ∆ΗΣ

ΔΙΕΘΝΕΙΣ ΠΙΣΤΟΠΟΙΗΣΕΙΣ ISO 22000, BRC ΚΑΙ HALAL & ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑ 
ΜΕ ΤΙΣ ΜΕΓΑΛΕΣ ΕΛΛΗΝΙΚΕΣ ΑΛΥΣΙΔΕΣ ΛΙΑΝΙΚΗΣ ΚΑΙ ΕΣΤΙΑΣΗΣ

αερόψυκτη και επέκτεινε τους ψυκτικούς της θαλάµους, µια επένδυση 
που ανήλθε σε 6 εκατ. ευρώ, ενώ το 2021 προχώρησε σε δηµιουργία 
µονάδας επεξεργασίας υποπροϊόντων (rendering).  
Όπως προκύπτει από τις οικονοµικές καταστάσεις της, οι πωλήσεις της 
Αµβροσιάδης το 2024 «έσπασαν» το φράγµα των 200 εκατ. ευρώ και 
ανήλθαν σε 201.330.493,55 ευρώ σηµειώνοντας αύξηση ύψους περίπου 
12% σε σχέση µε τα 179.274.189,55 ευρώ το 2023. Παράλληλα, τα καθαρά 
της κέρδη µετά από φόρους εκτοξεύτηκαν το 2024 σε περίπου 15,207 
εκατ. ευρώ, έναντι των 6,849 εκατ. ευρώ το 2023, ενώ η θετική πορεία της 
εταιρείας στο έτος την καθιστά αισιόδοξη πως τα κέρδη της το 2025 θα είναι 
σηµαντικά υψηλότερα. Μάρτυρας της υψηλής ποιότητας των προϊόντων της 

είναι το γεγονός πως η Αµβροσιάδης έχει διεθνείς πιστοποιήσεις ISO 22000, 
BRC και HALAL, ενώ συνεργάζεται µε όλες τις µεγάλες ελληνικές αλυσίδες 
super market και κορυφαίες αλυσίδες εστίασης όπως είναι τα KFC. 

Ναυαρχίδα το Φρέσκο Κοτόπουλο Ολύµπου
Ένα προϊόν που διακρίνεται όχι µόνο για την προέλευσή του αλλά και για τη 
γεύση του. Αποτελεί προϊόν ιδιαίτερα µελετηµένης εκτροφής, µε 100% φυτικές 
πρώτες ύλες και αρωµατικά φυτά, προσεγµένης και προσανατολισµένης, έτσι 
ώστε το τρυφερό, ζουµερό και ιδιαίτερα γευστικό του κρέας να αποτυπώνεται 
στον γευστικό χάρτη και τη µνήµη του καταναλωτή. Ως αποτέλεσµα έχει 
βραβευθεί από κορυφαίους γευσιγνώστες διεθνώς. Εκτός από τα προϊόντα 
µε φρέσκο κοτόπουλο, που περιλαµβάνουν πάρα πολλούς κωδικούς, 
στην γκάµα της εταιρείας περιλαµβάνονται προψηµένα νωπά προϊόντα, µια 
τραγανή απόλαυση για µικρούς και µεγάλους, κατεψυγµένα προϊόντα επίσης 
σε πολλούς κωδικούς αλλά και εκλεκτά αλλαντικά µε κοτόπουλο.

Η Αναστασία Αμβροσιάδου, Senior Manager της εταιρείας 
Αμβροσιάδης Κοτόπουλα Ολύμπου, παραλαμβάνει τη διάκριση 
επιχειρηματικής αριστείας True Leaders Awards 2025.
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Όμιλος 
Επιχειρήσεων 

Σαρακάκη
 

έτος ίδρυσης
1922 

 
παρουσία

Ελλάδα, Κύπρος, 
Ρουμανία, 
Βουλγαρία

πεδία
επιβατικά & 

επαγγελματικά 
οχήματα, 
μίσθωση 

οχημάτων, 
ασφαλιστικές 

υπηρεσίες, 
υπηρεσίες 

περιβάλλοντος

γεωργικά 
μηχανήματα 

Massey 
Ferguson, 

Manitou, Unia

Αριστείδης 
Μακρής, 

Διευθυντής 
Agricultural 

Machinery 
Division  

του Ομίλου 
Επιχειρήσεων 

Σαρακάκη

ΟΜΙΛΟΣ 
ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 
ΣΑΡΑΚΑΚΗ
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Στο πλαίσιο αυτής της έκδοσης αξίζει να 
αναφερθεί η πορεία του Οµίλου Επιχειρή-
σεων Σαρακάκη, ο οποίος ιδρύθηκε το 1922 
και εξακολουθεί να διοικείται από την ιδρυ-
τική οικογένεια. Ο Όµιλος διατηρεί φυσι-
κή παρουσία τόσο στην Ελλάδα όσο και στην 
Κύπρο, τη Ρουµανία και τη Βουλγαρία µέσω 
των θυγατρικών του εταιρειών.
Με ηγετική παρουσία στο ελληνικό επιχειρηµατικό γί-
γνεσθαι για πάνω από 104 χρόνια, ο Όµιλος Επιχειρή-
σεων Σαρακάκη διαθέτει µία πολυσχιδή δραστηριότητα 
που περιλαµβάνει καινοτόµα προϊόντα και υπηρεσίες. 
O Όµιλος Επιχειρήσεων Σαρακάκη είναι ο αποκλει-
στικός εισαγωγέας και διανοµέας µιας ευρύτατης γκάµας επιβατικών 
και επαγγελµατικών οχηµάτων καθώς και µηχανήµατων διεθνών κα-
τασκευαστών παγκοσµίου φήµης. Το ολοκληρωµένο χαρτοφυλάκιό του 
εκτείνεται επίσης στις υπηρεσίες ενοικίασης και µίσθωσης οχηµάτων µέ-
σω της στρατηγικής σύνδεσης µε την Kinsen, στις ασφαλιστικές υπηρεσί-
ες µέσω της θυγατρικής του εταιρείας Απόλλων και στις υπηρεσίες περι-
βάλλοντος µέσω της θυγατρικής του εταιρείας Enser.
Ο Όµιλος Επιχειρήσεων Σαρακάκη παραδοσιακά έχει δυναµική παρουσία 
στον τοµέα των γεωργικών µηχανηµάτων, καθιστώντας την επένδυση στον 
πρωτογενή τοµέα έναν στρατηγικό άξονα ανάπτυξης για τον οργανισµό. 
Από το 1957 λειτουργεί ως ο αποκλειστικός εισαγωγέας και διανοµέας των 

γεωργικών µηχανηµάτων της Massey Ferguson στην 
ελληνική αγορά, προσφέροντας ελκυστήρες, µηχανή-
µατα χορτονοµής, θεριζοαλωνιστικές µηχανές, καλλιερ-
γητικά εργαλεία και λύσεις για γεωργία ακριβείας, εν-
σωµατώνοντας σύγχρονες τεχνολογίες που καλύπτουν 
τις ανάγκες του σύγχρονου παραγωγού. 
Ταυτόχρονα, ο Όµιλος διεύρυνε πρόσφατα τη συνερ-
γασία του µε τη Manitou, έναν διεθνώς αναγνωρισµέ-
νο κατασκευαστή τηλεσκοπικών φορτωτών, ενισχύ-
οντας περαιτέρω το χαρτοφυλάκιο των λύσεων που 
προσφέρει στους επαγγελµατίες του αγροτικού χώρου 
µέσω καινοτόµων προϊόντων.
Ο Όµιλος Επιχειρήσεων Σαρακάκη µε την επένδυσή 

του στην τεχνολογία και τα µηχανήµατα που υποστηρίζουν την παραγωγι-
κή διαδικασία, ενισχύει πρακτικά αυτή την κατεύθυνση: Συνδέει παραγω-
γούς µε σύγχρονες λύσεις, προάγει την επιχειρηµατικότητα στον αγροτι-
κό χώρο και αναδεικνύει τον ρόλο που µπορούν να έχουν οι επιχειρήσεις 
του ιδιωτικού τοµέα στην εξέλιξη και την ανάδειξη της ελληνικής γεωργί-
ας σε ανταγωνιστικό επίπεδο.

Η στρατηγική για το 2026: Επένδυση στα µηχανήµατα νέας γενιάς
Με το βλέµµα στραµµένο στο 2026, η στρατηγική του Οµίλου Επιχειρήσε-
ων Σαρακάκη στον αγροτικό τοµέα διαµορφώνεται µε ρεαλισµό και σαφή 
προσανατολισµό στις ανάγκες της ελληνικής αγοράς. Κεντρικός άξονας του 

Φιλοσοφία ηγεσίας και  
στα αγροτικά µηχανήµατα
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σχεδιασµού αποτελεί η αναµονή και η ενεργοποίηση των νέων Σχεδίων 
Βελτίωσης, τα οποία αναµένεται να διαδραµατίσουν καθοριστικό ρόλο στις 
επενδυτικές αποφάσεις των Ελλήνων παραγωγών.
Σε αυτό το πλαίσιο, ο Όµιλος επιλέγει να κινηθεί στρατηγικά, προετοιµά-
ζοντας το έδαφος τόσο σε επίπεδο δικτύου όσο και σε επίπεδο προϊό-
ντων, ώστε να είναι έτοιµη να ανταποκριθεί άµεσα στην αυξηµένη ζήτη-
ση που παραδοσιακά συνοδεύει την υλοποίηση συγχρηµατοδοτούµενων 
προγραµµάτων. Η εµπειρία προηγούµενων κύκλων έχει καταδείξει ότι η 
έγκαιρη ενηµέρωση, η τεχνική υποστήριξη και η διαθεσιµότητα αξιόπι-
στων λύσεων αποτελούν κρίσιµους παράγοντες επιτυχίας.
Παράλληλα, για το 2026 δίνεται ιδιαίτερη έµφαση στην προώθηση των νέ-
ων σειρών γεωργικών ελκυστήρων Massey Ferguson MF 3S Dyna-VT, 
MF 5M & MF 5S Dyna-VT, οι οποίες ενσωµατώνουν τεχνολογίες αιχµής 
και απαντούν στις σύγχρονες απαιτήσεις της ελληνικής γεωργίας. Πρόκει-
ται για µηχανήµατα που συνδυάζουν συµπαγείς διαστάσεις, υψηλή απο-
δοτικότητα, εξελιγµένα συστήµατα µετάδοσης συνεχώς µεταβαλλόµενων 
σχέσεων (CVT) και αυξηµένη άνεση χειριστή, καθιστώντας τα ιδανικά τόσο 
για µεικτές όσο και για εξειδικευµένες καλλιέργειες.
Η επιλογή των συγκεκριµένων σειρών δεν είναι τυχαία: Αντανακλά τη 
στρατηγική της εταιρείας να επενδύει σε ευέλικτα, τεχνολογικά προηγµέ-
να και ενεργειακά αποδοτικά µηχανήµατα, που µπορούν να αξιοποιηθούν 
πλήρως µέσα από τα Σχέδια Βελτίωσης, προσφέροντας πραγµατική προ-
στιθέµενη αξία στον παραγωγό.
Με αυτόν το συνδυασµό υποµονής, στοχευµένου σχεδιασµού και επένδυ-
σης στην καινοτοµία, ο Όµιλος Επιχειρήσεων Σαρακάκη επιβεβαιώνει τη 
φιλοσοφία ηγεσίας που αναδεικνύει και η έκδοση Leaders της Agrenda: 
Μια ηγεσία που δεν ακολουθεί απλώς τις εξελίξεις, αλλά τις προετοιµά-
ζει, στηρίζοντας έµπρακτα τη µετάβαση της ελληνικής γεωργίας σε ένα πιο 
σύγχρονο και ανταγωνιστικό µοντέλο.

Επένδυση στο a�er sales: 
Υποδοµές και ανθρώπινο κεφάλαιο ως πυλώνας ανάπτυξης
Ιδιαίτερη βαρύτητα στη συνολική στρατηγική του Οµίλου Επιχειρήσεων Σα-
ρακάκη κατέχουν οι συνεχείς επενδύσεις στον τοµέα του after sales, έναν 
τοµέα που αποτελεί καθοριστικό παράγοντα εµπιστοσύνης και µακροχρό-
νιας συνεργασίας µε τον Έλληνα παραγωγό. Σε έναν κλάδο όπου η διαθε-
σιµότητα του µηχανήµατος την κρίσιµη στιγµή µπορεί να κρίνει ολόκληρη 
την παραγωγική διαδικασία, η τεχνική υποστήριξη δεν είναι απλώς υπηρε-
σία, αλλά ανταγωνιστικό πλεονέκτηµα.
Ο Όµιλος επενδύει συστηµατικά στην αναβάθµιση της υλικοτεχνικής του 
υποδοµής, ενισχύοντας αποθήκες ανταλλακτικών, εξοπλισµό συνεργείων, 
κινητές µονάδες τεχνικής υποστήριξης και ψηφιακά εργαλεία διάγνωσης, 
µε στόχο την ταχύτερη και αποτελεσµατικότερη εξυπηρέτηση σε όλη την 
ελληνική επικράτεια. Παράλληλα, η στενή συνεργασία µε τους διεθνείς κα-
τασκευαστές διασφαλίζει τη διαθεσιµότητα γνήσιων ανταλλακτικών και την 
άµεση πρόσβαση σε τεχνική τεχνογνωσία αιχµής.
Ταυτόχρονα, στρατηγική προτεραιότητα αποτελεί και η συνεχής ανάπτυξη 
των δεξιοτήτων των τεχνικών στελεχών του Οµίλου και του δικτύου µας. 
Μέσα από οργανωµένα προγράµµατα εκπαίδευσης, πιστοποιήσεις από 
τους κατασκευαστές, συµµετοχή σε διεθνή τεχνικά σεµινάρια και πρακτική 
εξοικείωση µε τις νέες τεχνολογίες, οι τεχνικοί του Οµίλου Επιχειρήσεων 
Σαρακάκη βρίσκονται σε θέση να υποστηρίξουν αποτελεσµατικά µηχανή-
µατα αυξηµένης τεχνολογικής πολυπλοκότητας, όπως οι σειρές MF Dyna-
VT και οι λύσεις γεωργίας ακριβείας.
Η επένδυση στο ανθρώπινο δυναµικό δεν αντιµετωπίζεται ως κόστος, αλ-
λά ως µακροπρόθεσµη επιλογή που ενισχύει την αξιοπιστία, µειώνει τους 
χρόνους ακινητοποίησης και δηµιουργεί σχέσεις εµπιστοσύνης µε τους 
πελάτες. Με αυτό τον τρόπο, το after sales µετατρέπεται σε αναπόσπαστο 
κοµµάτι της συνολικής πρότασης αξίας προς τον παραγωγό.

Η στρατηγική του Ομίλου στον αγροτικό τομέα διαμορφώνεται με σαφή προσανατολισμό στις ανάγκες της ελληνικής αγοράς.

ΟΜΙΛΟΣ 
ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 
ΣΑΡΑΚΑΚΗ
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Δημήτριος 
Ντογκούλης, 
ιδρυτής της 

εταιρείας 
ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ
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Το 2015, σε ηλικία µόλις 30 ετών, ο ∆ηµήτριος Ντογκούλης 
ίδρυσε µαζί µε την πολιτικό µηχανικό Ευδοξία Παπαδούλη την 
ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ, η οποία σε µόλις τρία χρόνια έγινε η µε-
γαλύτερη εταιρεία αγροσυµβουλευτικών υπηρεσιών στην Ελ-
λάδα. Αυτό που ξεκίνησε ως ένα φιλόδοξο εγχείρηµα νεαρών επαγ-
γελµατιών εξελίχθηκε σε ηγετική δύναµη στον κλάδο, εξυπηρετώντας 
χιλιάδες παραγωγούς και κερδίζοντας τη θέση σηµείου αναφοράς 
στον ελληνικό αγροτικό χώρο.
Η ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ σήµερα καλύπτει περισσότερους από 11.000 παρα-
γωγούς και έχει επιτύχει ποσοστά επιτυχούς πληρωµής 99,97% για τις 
Άµεσες Ενισχύσεις και 97% για τα προγράµµατα του ΠΑΑ. ∆ιαθέτει πε-
ρίπου 50 υπαλλήλους και οργανώνει τη λειτουργία της µέσα από 11 πα-
ραρτήµατα εντός του Νοµού Λάρισας και 3 εκτός, προσφέροντας ολο-
κληρωµένες υπηρεσίες υψηλής ποιότητας και άµεσης ανταπόκρισης 
στις ανάγκες των παραγωγών.

Tριάντα διαφορετικές υπηρεσίες
Για το έτος που πέρασε, η εταιρεία προσέφερε πάνω από 30 διαφορετι-
κές υπηρεσίες, οι οποίες καλύπτουν πλήρως το φάσµα των αγροτικών 
αναγκών. Οι βασικοί τοµείς δραστηριοποίησης περιλαµβάνουν τη δια-
χείριση ΟΣ∆Ε, την υποστήριξη προγραµµάτων Νιτρορύπανσης, τη βι-
ολογική γεωργία και κτηνοτροφία, τις µεταβιβάσεις και µισθώσεις δι-
καιωµάτων, την εφαρµογή της µεθόδου Κοµφούζιο για τον έλεγχο των 
µικρολεπιδοπτέρων, τα Σχέδια Βελτίωσης, το πρόγραµµα Νέων Αγρο-
τών, τις επενδύσεις στη µεταποίηση, τη σύνταξη κτηµατολογίου, τη σύ-
σταση οµάδων και οργανώσεων παραγωγών και τη λειτουργία του δι-
κτύου γεωργικών συµβούλων.

Περισσότερα από 400.000 στρέµµατα
Η ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ έχει αναλάβει µελέτες και αγροπεριβαλλοντικά 

Μια ειδική 
συµβουλή για 
κάθε αγρότη
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προγράµµατα σε περισσότερα από 400.000 στρέµµατα και έχει κατα-
θέσει πάνω από 400 φακέλους για αναπτυξιακά και επενδυτικά προ-
γράµµατα. Το τµήµα Έρευνας και Ανάπτυξης (R&D) της εταιρείας διε-
νεργεί 60 κατατεθειµένες ερευνητικές προτάσεις και 17 ενεργές δράσεις 
σε συνεργασία µε έξι ελληνικά πανεπιστήµια και τρία διεθνή ερευνητικά 
ιδρύµατα. Οι προτάσεις επικεντρώνονται στη βιώσιµη ανάπτυξη, τις και-
νοτόµες ιδέες και την εφαρµογή σύγχρονων τεχνολογιών στην έξυπνη 
γεωργία, προσφέροντας πρακτικές λύσεις που ενισχύουν την παραγω-
γικότητα και την αποδοτικότητα των εκµεταλλεύσεων.
Το µεγάλο µυστικό της επιτυχίας της εταιρείας ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ είναι η 
εξατοµικευµένη προσέγγιση. Για κάθε πελάτη διαπιστώνεται το εταιρικό 
και το ατοµικό προφίλ του, ώστε όλες οι πιθανές ευρωπαϊκές επιδοτήσεις 
και χρηµατοδοτικά εργαλεία να προσαρµόζονται στις ανάγκες του, εξα-
σφαλίζοντας την υψηλότερη απόδοση µε το χαµηλότερο ρίσκο και κόστος.
Ο ∆ηµήτριος Ντογκούλης είναι άριστος γνώστης των ευρωπαϊκών επι-
δοτήσεων και της Κοινής Αγροτικής Πολιτικής (ΚΑΠ). Έχει συµµετάσχει 

σε περισσότερες από 30 ενηµερωτικές καµπάνιες της ΚΑΠ, απευθυνό-
µενος σε αγρότες, συνεταιρισµούς και συναδέλφους συµβούλους, δια-
σφαλίζοντας την ορθή εφαρµογή των προγραµµάτων και την αξιοποίη-
ση όλων των δυνατοτήτων που παρέχει η ευρωπαϊκή χρηµατοδότηση.

Αποκλειστικές συνεργασίες µε 22 συνεταιρισµούς
Η ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ έχει αποκλειστικές συνεργασίες µε 22 αγροτικούς 
συνεταιρισµούς και µε 30 Οµάδες Παραγωγών και παράλληλα παρέ-
χει συµβουλευτικές υπηρεσίες σε δεκάδες άλλους, καλύπτοντας όλο το 
φάσµα των αναγκών του αγροτικού χώρου. Μέσα από αυτή τη διπλή 
προσέγγιση, η εταιρεία συνδυάζει τη σταθερή συνεργασία µε µεγάλους 
φορείς παραγωγών και την ευελιξία να υποστηρίζει πολλούς ακόµη πε-
λάτες µε εξατοµικευµένες λύσεις, ενισχύοντας τη συνολική αποτελε-
σµατικότητα των εκµεταλλεύσεων και την απορροφητικότητα ευρωπαϊ-
κών και εθνικών προγραµµάτων.
Παράλληλα, ο ∆ηµήτριος Ντογκούλης κατέχει ηγετικές θέσεις στον χώ-
ρο της συµβουλευτικής και της επιχειρηµατικότητας. Είναι Πρόεδρος 
της Πανελλήνιας Ένωσης Αγροτικής Συµβουλευτικής, εκπροσωπώ-
ντας περισσότερες από 150 εταιρείες συµβούλων σε όµοια αντικείµε-
να σε όλη την Ελλάδα, καθώς και Πρόεδρος του Γεωτεχνικού Επιµελη-
τηρίου Κεντρικής Ελλάδος, ενισχύοντας τη σύνδεση του αγροτικού και 
του επιστηµονικού χώρου και προωθώντας την ανάπτυξη της γεωτε-
χνικής κοινότητας.
Η πορεία του ∆ηµήτριου Ντογκούλη και της εταιρείας ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥ-
ΛΗ αποτελεί παράδειγµα νεανικής επιχειρηµατικότητας, ταχείας ανά-
πτυξης και διαρκούς καινοτοµίας. Η εταιρεία έχει καταφέρει να γίνει η 
µεγαλύτερη του είδους της στην Ελλάδα µέσα σε µόλις τρία χρόνια, να 
συνεργάζεται µε χιλιάδες παραγωγούς και δεκάδες συνεταιρισµούς, 
να αναπτύσσει καινοτόµες πρακτικές µέσω του R&D και να προσφέρει 
υπηρεσίες υψηλής ποιότητας σε κάθε πελάτη.
Η ΑΓΡΟΣΥΜΒΟΥΛΗ και ο ∆ηµήτριος Ντογκούλης έχουν δείξει ότι η γνώ-
ση, η εµπειρία και η συνεχής καινοτοµία µπορούν να δηµιουργήσουν 
πραγµατική αξία στον ελληνικό αγροτικό χώρο, ενισχύοντας την αποδο-
τικότητα των εκµεταλλεύσεων και συµβάλλοντας καθοριστικά στην ανά-
πτυξη του ελληνικού αγροτικού τοµέα και στην ενίσχυση της ελληνικής 
οικονοµίας συνολικά.

ΓΙΑ ΚΑΘΕ ΠΕΛΑΤΗ ΔΙΑΠΙΣΤΩΝΕΤΑΙ ΤΟ ΕΤΑΙΡΙΚΟ ΠΡΟΦΙΛ ΕΤΣΙ ΩΣΤΕ 
ΟΙ ΠΙΘΑΝΕΣ ΕΝΙΣΧΥΣΕΙΣ ΝΑ ΠΡΟΣΑΡΜΟΖΟΝΤΑΙ ΣΤΙΣ ΑΝΑΓΚΕΣ ΤΟΥ
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 ΕΘΝΙΚΗ ΕΝΩΣΗ 
ΑΓΡΟΤΙΚΩΝ 

ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΜΩΝ

ΤΕΣΣΕΡΑ ΧΡΟΝΙΑ 
ΕΝΟΤΗΤΑΣ & ∆ΡΑΣΗΣ 

Με όραµα 
για τον 
συνεταιριστικό 
κλάδο του αύριο
Η φετινή χρονιά για την Εθνική Ένωση Αγροτικών Συνεταιρι-
σµών – ΕΘΕΑΣ σηµατοδοτεί ένα ουσιαστικό σηµείο καµπής, κα-
θώς συµπληρώνονται τέσσερα χρόνια από την ίδρυσή της. Τέσ-
σερα χρόνια γεµάτα προκλήσεις, κρίσιµες αποφάσεις και συνεχείς 
διεκδικήσεις, αλλά και τέσσερα χρόνια στα οποία η ΕΘΕΑΣ κατέδειξε µε 
συνέπεια τον στρατηγικό, θεσµικό και ενοποιητικό της ρόλο. 
Μέσα σε αυτή την τετραετία αναδείχθηκε η δυναµική των Αγροτικών Συ-
νεταιρισµών, η διαχρονική τους αξία και η καθοριστική συµβολή τους 
στην αγροτική πολιτική της χώρας.
Η ΕΘΕΑΣ εκπροσωπεί το σύνολο των Αγροτικών Συνεταιρισµών της Ελ-
λάδας -από τις µικρότερες ενώσεις έως τα µεγάλα συνεργατικά σχήµατα 
που πρωταγωνιστούν στην εγχώρια και διεθνή αγορά. Πίσω από αυτά τα 
σχήµατα βρίσκονται οι άνθρωποι του αγροτικού χώρου· οι παραγωγοί, οι 
οικογένειες και οι νέες γενιές που συνεχίζουν µια µακρά παράδοση συ-
νεργασίας, γνώσης και προσφοράς στην ελληνική ύπαιθρο.
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Πρόεδρος της 
ΕΘΕΑΣ είναι 
ο Παύλος 
Σατολιάς, 
πρόεδρος του 
Συνεταιρισμού 
Καλαβρύτων
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Με αυτό το δεδοµένο, η νέα χρονιά βρίσκει την ΕΘΕΑΣ µε µία 
ξεκάθαρη στρατηγική προτεραιότητα: Την προσέλκυση νέων αν-
θρώπων στον πρωτογενή τοµέα και την ενίσχυση της συµµετο-
χής τους στα συνεργατικά σχήµατα, διασφαλίζοντας τη βιωσιµό-
τητα του νέου -και συνολικά του Έλληνα- αγρότη. Η ανανέωση και 
η ενδυνάµωση του ανθρώπινου δυναµικού αποτελούν προϋπόθεση για 
µια σύγχρονη, βιώσιµη και ανταγωνιστική ελληνική γεωργία. Η ΕΘΕΑΣ 
προτάσσει την ανάγκη να δηµιουργηθούν νέες προοπτικές και νέες ευ-
καιρίες, ώστε οι νέοι να δουν τον αγροτικό τοµέα ως πεδίο προόδου και 
επαγγελµατικής εξέλιξης.
Το 2025, χρονιά έντονων διεκδικήσεων για τον αγροτικό κόσµο, ανέδειξε για 
ακόµη µία φορά τη σηµασία της ενότητας. Ο πρωτογενής τοµέας βρέθηκε υπό 
πίεση, όµως οι Έλληνες αγρότες στάθηκαν ενωµένοι µέσα από το πρόσφατο 
κάλεσµα της ΕΘΕΑΣ. Αναδείχθηκαν τα πάγια αιτήµατα του κλάδου, ενώ τονί-
στηκε η ανάγκη οι ενισχύσεις να φτάνουν στους πραγµατικούς πα-
ραγωγούς -σε εκείνους που στηρίζουν καθηµερινά την ύπαιθρο, την 
αγροτική οικονοµία και τον αγροδιατροφικό τοµέα.
Παράλληλα, η ΕΘΕΑΣ ενίσχυσε την εξωστρέφειά της, συµµετέχοντας 
σε διεθνείς εκθέσεις τροφίµων και προβάλλοντας κάτω από την 
«οµπρέλα» και της COGREXPO S.A., τα ποιοτικά προϊόντα των 

µελών της, συµβάλλοντας στην ενίσχυση των συνεργατικών brands και 
στην αύξηση της προστιθέµενης αξίας.
Σηµαντική παραµένει και η υλοποίηση της ελληνοαιγυπτιακής συµ-
φωνίας για τη µετάκληση εργατικού δυναµικού, που δίνει απάντηση σε 
ένα από τα µεγαλύτερα σύγχρονα προβλήµατα του αγροτικού τοµέα: την 
έλλειψη εργατών γης. Η ΕΘΕΑΣ έχει οργανώσει έναν ολοκληρωµένο µη-
χανισµό επιλογής και εξυπηρέτησης, µειώνοντας τη γραφειοκρατία και δι-
ασφαλίζοντας µια οµαλή και αποτελεσµατική διαδικασία, χάρη στη στενή 
συνεργασία µε τις ελληνικές και αιγυπτιακές αρχές.
Επιπλέον, η ΕΘΕΑΣ, το τελευταίο διάστηµα, µε συνεχείς παρεµβάσεις, 
έθεσε τα ζητήµατα της ορθής εφαρµογής του ΣΣΚΑΠ και της µε-
ταφοράς των ενισχύσεων προς τους πραγµατικά ενεργούς πα-
ραγωγούς, την παραγωγή και τις επενδύσεις που συµβάλλουν 
στην ανάπτυξη της ανθεκτικότητας των γεωργών και των κτηνοτρόφων 
απέναντι στην κλιµατική κρίση.
Συνολικά, η ΕΘΕΑΣ συνεχίζει να υπηρετεί τον θεσµικό της ρόλο, υπο-
στηρίζοντας, ενισχύοντας και αναδεικνύοντας την πραγµατική δύναµη 
του συνεταιριστικού κινήµατος. Με οργανωµένες συλλογικές δράσεις 
και ενότητα, ο αγροτικός κόσµος µπορεί και θα συνεχίσει να πετυχαί-
νει µεγάλα αποτελέσµατα.

ΕΝΩΝΟΥΜΕ ΔΥΝΑΜΕΙΣ – ΕΝΙΣΧΥΟΥΜΕ ΤΗΝ ΕΛΛΗΝΙΚΗ ΓΕΩΡΓΙΑ

 ΕΘΝΙΚΗ ΕΝΩΣΗ 
ΑΓΡΟΤΙΚΩΝ 

ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΜΩΝ

060-99_2026_LEADERS.indd   92 27/01/2026   23:28



IΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 2026 • LEADERS OF AGRICULTURE  93  

060-99_2026_LEADERS.indd   93 27/01/2026   23:28



94  ΙΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 2026 • LEADERS OF AGRICULTURE

LEADERS
OF 

AGRICULTURE
26

TEOFERT

«Στην Teofert, έχουµε την ευελιξία και τη 
δυνατότητα να αναπτύσσουµε εξειδικευµένα 
προγράµµατα θρέψης ανάλογα µε τις συνθή-
κες και να συνδυάζουµε καινοτόµες τεχνο-
λογίες. Στόχος µας η προσαρµογή εξειδικευµέ-
νων, αποκλειστικών τεχνολογιών στις ελληνικές 
συνθήκες και η δηµιουργία έξυπνων λιπασµάτων στην αγορά».  Κάπως 
έτσι περιγράφει ο Κίµων Θεοφανόπουλος τη φιλοσοφία που διέπει την επι-
χειρηµατική δραστηριότητα της Teofert στον τοµέα των προϊόντων θρέψης, 
κάτι που επιβεβαιώνεται καθηµερινά στην πράξη από τον τρόπο µε τον 
οποίο µια ευρεία γκάµα άµεσων συνεργατών και χιλιάδες Έλληνες αγρό-
τες ανταποκρίνονται στις προτάσεις της εταιρείας. 
Ο Κίµων Θεοφανόπουλος είχε την τύχη να µεγαλώσει στην Ελβετία, µια 
χώρα που κατέχει την πρωτιά στις ευκαιρίες για την ανατροφή ενός 
παιδιού. Έχει πτυχίο στην Τραπεζική, αλλά όσοι τον ξέρουν µιλούν για 

έναν εξαιρετικό έµπορο, που ξέρει να στηρίζει 
τις διεθνείς συνεργασίες, τις οποίες ανέπτυξε 
από τα πρώτα κιόλας βήµατά του στον επιχει-
ρηµατικό στίβο. 
Η επιχειρηµατική του δράση ξεκίνησε από την 
Φρανκφούρτη και το Παρίσι, όπου ασχολήθηκε µε 

το εµπόριο πρώτων υλών και κυρίως λιπασµάτων. Αργότερα µπήκε δυνατά 
στην οικογενειακή επιχείρηση TEOMAR Trading Ltd στην οποία και ανέπτυξε 
µε µεγάλη επιτυχία τον τοµέα εισαγωγής και διάθεσης λιπασµάτων. 
Το 2000 ιδρύει την Teofert A.E., µια εταιρεία µε τεράστια προσφορά στην ανά-
πτυξη της ελληνικής γεωργίας. Εδώ και κάποια χρόνια µάλιστα, έχει ρίξει το 
βάρος της δουλειάς του στους παρεµποδιστές. «Εµείς στην Teofert, τονίζει, 
παρατηρούµε συνεχώς την αύξηση της ζήτησης για παρεµποδισµένα λιπά-
σµατα. Το 80% των πωλήσεών µας είναι εξειδικευµένα λιπάσµατα, σ’ αυτά 
πιστεύουµε κι εκεί οδηγεί ο δρόµος της ευρωπαϊκής γεωργίας».     

Εξειδικευµένα προγράµµατα 
θρέψης βάσει των συνθηκών  
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Teofert 
 
όμιλος  
επιχειρήσεων 
οικογένειας 
Θεοφανόπουλου

εξειδικευμένες
τεχνολογίες 
λιπασμάτων 
 
 

Κίμων 
Θεοφανόπουλος, 
Πρόεδρος & 
Διευθύνων 
Σύμβουλος 
TEOFERT 
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TEOFERT
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ΓΕΩΡΓΙΑ 
ΚΩΣΤΗΝΑΚΗ

Euricom 
Hellas

 
Παραγωγή, 

επεξεργασία, 
τυποποίηση 

ρυζιού

εγκαταστάσεις 
Χαλάστρα

δυναμικότητα 
μύλου 500 

τόνοι

Η Γεωργία 
Κωστηνάκη 

στο πάνελ της 
ημερίδας του  

Αγρότη της 
Χρονιάς 2025, 

που έλαβε 
χώρα στη 

Θεσσαλονίκη 
τον Δεκέμβριο 

του 2024.
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«Ως ανθρωπος που υπηρετώ το ρύζι εδώ και 25 χρό-
νια αισθάνοµαι την υποχρέωση να θέτω δηµόσια τα 
ερωτήµατα που χιλιάδες παραγωγοί, µεταποιητές και 
εργαζόµενοι του κλάδου θέτουν πλέον καθηµερινά» 
τονίζει σε κάθε ευκαιρία η Γεωργία Κωστηνάκη.
Μια δυναµική γυναίκα που υπηρετεί τον κλάδο από πολ-
λά πόστα ως πρόεδρος και διευθύνουσα σύµβουλος της 
Euricom Hellas, πρόεδρος του Συνδέσµου Ορυζόµυλων Ελ-
λάδος και µέλος της δραστήριας ∆ιεπαγγελµατικής Ρυζιού 
(Ε∆ΟΡΕΛ). Όπως χαρακτηριστικά η ίδια αναφέρει, ο τοµέ-
ας ρυζιού -ένας από τους πιο ευαίσθητους και στρατηγικούς 
κλάδους της ΕΕ- βρίσκεται αντιµέτωπος µε µια πρωτοφανή 
κρίση. Και το πιο ανησυχητικό είναι ότι η κρίση αυτή δεν είναι 
φυσικό φαινόµενο: Είναι αποτέλεσµα πολιτικών επιλογών.
«Γιατί η πλειοψηφία της Ευρωπαϊκής Ένωσης δεν θέλει 
- ή δεν τολµά- να προστατέψει τον ευρωπαϊκό κλάδο του 
ρυζιού; Και πόσο σοβαρά λαµβάνεται τελικά η διατροφι-
κή ασφάλεια της Ευρώπης;» αναρωτιέται η ίδια.

Σε ασφυξία ο εγχώριος κλάδος 
Η Ελλάδα είναι η τρίτη µεγαλύτερη παραγωγός ρυζιού 
στην ΕΕ. Φέτος καλλιεργήθηκαν 31.000 εκτάρια από πε-
ρισσότερους από 4.000 µικροκαλλιεργητές. Τα εδάφη του 
Αξιού -όπου παράγεται το 70% της ελληνικής παραγωγής- 
είναι εφαλµυρά· κανένα άλλο προϊόν δεν µπορεί να καλ-
λιεργηθεί εκεί. Αν χαθεί το ρύζι, χάνονται και οι κοινότη-
τες που ζουν από αυτό. Και όµως, οι Έλληνες παραγωγοί 
βρίσκονται πλέον σε οικονοµικό αδιέξοδο, την ώρα που 
οι εισαγωγές από Καµπότζη και Μιανµάρ µπαίνουν στην 
Ευρώπη µε 400 €/τόνο. Σύµφωνα µε την κυρία Κωστη-
νάκη, για να ανταγωνιστούν οι εγχώριες εταιρείες αυτές 
τις τιµές και να εξάγουν το ρύζι, θα έπρεπε να αγορά-

ζουν πρώτη ύλη κάτω από 250 €/τόνο, την ώρα που το 
κόστος παραγωγής του Έλληνα παραγωγού υπερβαίνει 
τα 300 ευρώ/στρέµµα. Την ίδια ώρα οι ελληνικές βιοµη-
χανίες ρυζιού έχουν χάσει µέσα σε λίγα χρόνια τις αγο-
ρές της Βόρειας Ευρώπης και οι λιανικές συσκευασίες 
από Τρίτες χώρες έχουν διπλασιαστεί στην ΕΕ µέσα σε 
πέντε χρόνια (από 56.000 τόνους σε πάνω από 112.000), 
ενώ µόνο από την Καµπότζη η αύξηση ξεπερνά το 240%.

Ζήτηµα ευρωπαϊκής ασφάλειας τροφίµων
Το µεγάλο ερώτηµα, σύµφωνα µε την κυρία Κωστηνά-
κη, είναι γιατί η ΕΕ δεν θέλει να προστατέψει τον κλάδο;
Γιατί αποδέχεται η ΕΕ ότι ένας στρατηγικός κλάδος κα-
ταρρέει; Γιατί αρνείται να υιοθετήσει ένα ρεαλιστικό και 
εφαρµόσιµο safeguard, όταν οι ίδιοι οι Ευρωπαίοι πα-
ραγωγοί και µεταποιητες έχουν ήδη υποστεί ζηµιά; Πώς 
µπορεί η ΕΕ να µιλά για διατροφική ασφάλεια, ενώ επι-
τρέπει ένας βασικός τοµέας να εξαρτάται όλο και περισ-
σότερο από Τρίτες χώρες; Τι µήνυµα στέλνουµε στους 
αγρότες όταν ζητούµε να παράγουν µε αυστηρά ευρω-
παϊκά πρότυπα, αλλά τους αφήνουµε να ανταγωνίζονται 
προϊόντα χωρίς αντίστοιχες υποχρεώσεις;
.
Η λύση υπάρχει –και είναι ρεαλιστική
Σύµφωνα µε την κυρία Κωστηνάκη, η κοινή πρόταση 
των ευρωπαϊκών φορέων παραγωών και µεταποιητών 
είναι µέτρο επιβίωσης, όχι προστατευτισµού. Προβλέπει:
όριο βάσης: 345.000 τόνοι (µέσος όρος 2016–2018), όριο 
ενεργοποίησης: +5% 362.000 τόνοι, ειδικά όρια ανά χώ-
ρα, ώστε να τηρείται η αρχή της µη διάκρισης. Πρόκει-
ται για πρόταση δίκαιη, τεχνικά εφαρµόσιµη και πλήρως 
συµβατή µε το ευρωπαϊκό δίκαιο.

Το ρύζι στηρίζει περιοχές, 
κοινωνίες και τη διατροφική 
ασφάλεια της Ευρώπης
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«ΝΕΟΣ 
ΑΛΙΑΚΜΩΝ»

Πλήρης ιχνηλασιµότητα ως 
εγγύηση άριστης ποιότητας

Συλλογική 
Προσπάθεια της 

Χρονιάς 2026

έτος ίδρυσης 
1968

παραγωγοί μέλη 
483

ετήσια παραγωγή
30 εκατ. κιλά

φρέσκα φρούτα

καλλιεργήσιμη 
έκταση 

22.000 στρμ.

μέσος κύκλος 
εργασιών 15-20 

εκατ. ευρώ

Άμμος 
Βέροιας

Διακόσιες θέσεις εργασίας για την τοπική 
κοινωνία εξασφαλίζει ο ΑΣ Νέος Αλιάκμων.
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Μία από τις µεγαλύτερες οργανώσεις παραγωγής, διακίνησης και 
εµπορίας φρέσκων φρούτων είναι ο Αγροτικός Συνεταιρισµός Νέ-
ος Αλιάκµων στην Άµµο Βέροιας, οι 483 παραγωγοί του οποίου 
καλλιεργούν τα κτήµατά τους σε µια έκταση 22.000 στρεµµάτων 
στην εύφορη κοιλάδα του ποταµού Αλιάκµονα. Με συνολική παραγω-
γή που φτάνει τα 30 εκατοµµύρια κιλά, τα φρέσκα φρούτα προέρχονται από 
πλήρως ελεγχόµενα κτήµατα, που τηρούν τις πιο αυστηρές ποιοτικές προδι-
αγραφές ενώ υπόκεινται σε συνεχείς ελέγχους. Στις σύγχρονες εγκαταστά-
σεις του των 20.000 τ.µ. βασικό εργαλείο αποτελεί η πλήρης ιχνηλασιµότητα, 

µε κωδικοποίηση και σήµανση σε όλα τα στάδια διαχείρισης του προϊόντος 
αλλά και ηλεκτρονική παρακολούθηση µε το κατάλληλο λογισµικό όλων 
των φάσεων της παραγωγικής διαδικασίας και της διακίνησης, µε την πα-
ραγωγή να συσκευάζεται και να εξάγεται σε ένα ποσοστό 70% σε 35 χώρες 
του κόσµου. Ο ΑΣ Νέος Αλιάκµων τα τελευταία 7 χρόνια έχει πραγµατοποι-
ήσει επενδύσεις ύψους 6,5 εκατ. ευρώ ενώ για την περίοδο 2026-2028 ετοι-
µάζεται µια νέα επένδυση ύψους 3 εκατ. ευρώ µέσα από νέο Επιχειρησιακό 
Πρόγραµµα, στο οποίο εντάσσονται ένα νέο διαλογητήριο και ψυκτικοί θά-
λαµοι, όπως και δράσεις φιλοπεριβαλλοντικής διαχείρισης.

Το βραβείο για τον ΑΣ Νέος Αλιάκμων παρέλαβε  
ο πρόεδρός του, Βασίλης Γαλάνης, από τον Γενικό 

∆ιευθυντή της Timac Agro | ΛΥ∆Α, Μπρούνο Καχρίλας.
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ΟΜΙΛΟΣ ΣΑΪΤΗ

ΟΜΙΛΟΣ ΣΑΪΤΗ 
Με γνώση, 
κουµάντο και 
νοικοκυροσύνη
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Όμιλος  
οικογένειας Σαΐτη

Κρόνος ΑΕ 
Μαυροβούνι 
Σκύδρας

Intercomm Foods 
SA Λάρισα

AgroPhoenix 
SA Ζερβοχώρι 
Ημαθίας

Hellenic Land Saitis 
Βέλο Κορινθίας

συνολικός τζίρος 
250 εκατ. ευρώ 

εργαζόμενοι 
2.000
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ΟΜΙΛΟΣ ΣΑΪΤΗ

«Στη µακρόχρονη επιχειρηµατική µου διαδροµή, αταλάντευτος 
οδηγός µου ήταν η ηγεσία µε συναισθηµατικές δεξιότητες και 
ανοιχτοµυαλοσύνη, αρχές και αξίες που διδάχθηκα από πολύ νω-
ρίς. Από τους αναλφάβητους κτηνοτρόφους γονείς µου και θείους 
µου, που είχαν έναν ιδιαίτερο κώδικα αξιών για το συνεταιρίζε-
σθαι, την εταιρική διακυβέρνηση και την εταιρική κοινωνική ευ-
θύνη. Ευαγγέλιό τους, κουµάντο, νοικοκυροσύνη, επαγγελµατισµός, οµα-
δικότητα, αλληλεγγύη, διαφάνεια, σκληρή δουλειά. Πυξίδα τους, λογική, 
ενσυναίσθηση, µέτρο, ανθρωπιά. Σε αυτές τις αρχές οφείλεται η µακρο-
ηµέρευση των εταιρειών µας» θα πει µεταξύ άλλων ο αυτοδηµιούργητος 
επιχειρηµατίας Λευτέρης Σαΐτης, η ηγετική φυσιογνωµία που βρίσκεται πί-
σω από τις εταιρείες Κρόνος, Intercomm, Agrophoenix και Hellenic Land, 
το τιµόνι των οποίων έχει αναλάβει προ πολλού η νέα γενιά.

Η γνώση δεν χάνεται ποτέ
«Ο πατέρας µου µού είπε, ή µαθαίνεις γράµµατα ή πας στα πρόβατα και να 
σηµειώσω ότι στην α' δηµοτικού δεν µιλούσα καθόλου ελληνικά,. Όµως 
αφοσιώθηκα στη µελέτη και αρίστευσα» συµπληρώνει ο ιδρυτής του εν 
λόγω επιχειρηµατικού Οµίλου, µε τζίρο πάνω από 250 εκατ. ευρώ, όλα από 
εξαγωγές.  Συνεργάζεται µε χιλιάδες παραγωγούς σε όλη την επικράτεια, εξά-
γει το ελληνικό ροδάκινο και την ελληνική επιτραπέζια ελιά σε πάνω από 80 
χώρες σε όλο τον κόσµο και απασχολεί συνολικά πάνω από 2.000 εργαζόµε-
νους. «Νοικοκυρεµένες και µε µεγάλη συµβολή στο διατροφικό επιχειρηµα-
τικό γίγνεσθαι είναι οι εταιρείες µας» θα συµπληρώσει ο ίδιος.  Φυσικά επι-
τυχίες, λάθη, αλλά και αντιπαραθέσεις, όλα αποτελούν δοµικά στοιχεία του 
«ωραίου αγώνα του επιχειρείν», όπως ο ίδιος τον χαρακτήρισε κατά την βρά-
βευσή του ως Έλληνας Επιχειρηµατίας της Χρονιάς το 2021.

Πρώτα η Κρόνος ΑΕ και ακολουθεί η Intercomm Foods SA
Πρώτη στάση στη µακρά πορεία επιχειρηµατικών επιτυχιών του Λευτέ-
ρη Σαΐτη είναι η εταιρεία Κρόνος ΑΕ, η οποία συστάθηκε τον ∆εκέµβριο 
του 1970, στο Μαυροβούνι Σκύδρας. Ένα εγχείρηµα που σήµερα αποτε-
λεί µία από τις µεγαλύτερες επιχειρήσεις στον τοµέα της επεξεργασίας και 
συσκευασίας φρούτων σε κοµπόστα, καθιερώνοντας το ελληνικό προϊόν 
σε όλο τον κόσµο. Όπως αφηγείται ο ίδιος ο Λευτέρης Σαΐτης, έχοντας µια 

υγιή επιχείρηση που ταξίδευε στο χρόνο, το 1990 ιδρύει στη γενέτειρά του, 
τη Λάρισα, την Intercomm Foods SA, που δραστηριοποιείται στην επε-
ξεργασία και εµπορία ελιάς και τυποποιηµένων φρούτων. Μια εταιρεία η 
οποία πλέον κουβαλάει πλέον στις πλάτες της περισσότερα από 35 χρόνια 
εµπειρίας και επιτυχιών µε το 2024 να αποτελεί µια ιστορική χρονιά από 
την ίδρυσή της, µε σηµαντική αύξηση στον κύκλο εργασιών, κάτι που επι-
τεύχθηκε σε µια περίοδο ανασυγκρότησης, µετά τις σοβαρές ζηµιές από τη 
θεοµηνία Daniel, αποδεικνύοντας έτσι την ανθεκτικότητα του επιχειρηµατι-
κού µοντέλου που ακολουθείται. Η Intercomm Foods διευρύνει συνεχώς 
την παρουσία της στη διεθνή αγορά µε πωλήσεις σε περισσότερες από 80 
χώρες, ενώ δροµολογεί και νέες επενδύσεις για την επόµενη τριετία.

AgroPhoenix στην Ηµαθία
Προϊόντα που απαντούν στις σύγχρονες καταναλωτικές ανάγκες έφερε στην 
αγορά η εταιρεία AgroPhoenix που ιδρύθηκε το 2018 µε την οικογένεια του 
Χρήστου Λάζαρου Ιωαννίδη και έχει έδρα στο Ζερβοχώρι Ηµαθίας. Η εται-
ρεία δραστηριοποιείται στον τοµέα εµπορίας, µεταποίησης και επεξεργασίας 
συµπυκνωµάτων, πολτών νωπών φρούτων και λοιπών παραγώγων χυµοποί-
ησης. Το 2024 ο κύκλος εργασιών της εταιρείας αυξήθηκε µε διψήφιο ποσοστό 
µε σηµαντική εξαγωγική δραστηριότητα σε πάνω από 30 χώρες.
 
Το µεγάλο στοίχηµα της συµβολαιακής
Αξίζει να σηµειωθεί ότι οι εταιρείες Kronos ΑΕ, Intercomm Foods ΑΕ 
και Agrophoenix συνεργαζόµενες µε οµάδες παραγωγών και συνε-
ταιρισµούς  των νοµών Πέλλας, Ηµαθίας, Λάρισας και Φλώρινας, προ-
βαίνουν σε κατάρτιση συµβολαίων συνεργασίας διάρκειας 15-20 ετών, 
παρέχοντας στους παραγωγούς όλα τα απαραίτητα εχέγγυα.  «Οι βιοµη-
χανίες έχουν την υποχρέωση να καθοδηγήσουν αναλόγως τους παρα-
γωγούς», δηλώνει εµφαντικά ο ιδρυτής και πρόεδρος των εταιρειών, 
Λευτέρης Σαΐτης.  Ο ίδιος περιγράφει τη συγκεκριµένη κίνηση, ίσως, ως 
«το τελευταίο µεγάλο στοίχηµα της καριέρας του».
Καταλήγοντας ο κ. Σαΐτης προτείνει πιστή αντιγραφή πρότυπων µοντέλων 
του αγροδιατροφικού µοντέλου όπως συµβαίνει στην Ολλανδία, στο Ισρα-
ήλ , στην Ισπανία και την Ιταλία , µε εκ το νου άνευ µαθήµατα οικονοµικής 
παιδεία και νοικοκυροσύνης από το νηπιαγωγίο και το δηµοτικό.
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Ο πρωτογενής τοµέας παγκοσµίως εξελίσσεται και αυξάνει τον 
βαθµό επιρροής στην ικανοποίηση βασικών αναγκών της ανθρω-
πότητας. Πλέον, εκτός από τις ανάγκες διατροφής και ένδυσης, συµµετέ-
χει και στην κάλυψη µέρους των ενεργειακών αναγκών της ανθρωπότη-
τας µέσω της παραγωγής βιοκαυσίµων. Η εξέλιξη των νέων τεχνολογιών 
στη γεωργία και κτηνοτροφία είναι ραγδαία και αποτελεί βασικό συντε-
λεστή διαµόρφωσης του βαθµού ανταγωνιστικότητας των αγροτικών και 
κτηνοτροφικών προϊόντων. Τα παραπάνω αποτελούν οδηγό στη διαµόρ-
φωση της φιλοσοφίας, του στρατηγικού σχεδιασµού και της πολιτικής στον 
Όµιλο ΧΙΓΚΑ, ο οποίος, µε πορεία άνω των επτά δεκαετιών, συνεχίζει να 
βρίσκεται στην πρώτη γραµµή των εξελίξεων, αποδεικνύοντας έµπρακτα 
γιατί συγκαταλέγεται στους leaders της Ελληνικής Αγροτικής Αγοράς.

Ένας όµιλος µε µέγεθος, οργάνωση και ξεκάθαρο όραµα
Σήµερα, ο Όµιλος ΧΙΓΚΑ αποτελείται από 4 εταιρείες που δραστηριοποιού-
νται στον τοµέα των γεωργικών µηχανηµάτων και της αγροδιατροφής, µε 
ισχυρή παρουσία τόσο στην Ελλάδα όσο και στην Κύπρο.
Με 15 διεθνή brands, 80 εξειδικευµένους εργαζοµένους, 16 πλήρως εξο-
πλισµένα κινητά συνεργεία και 3 σύγχρονες εγκαταστάσεις σε Θεσσαλονί-
κη, Λάρισα και Ορεστιάδα, ο Όµιλος προσφέρει ολοκληρωµένες λύσεις για 
τον Έλληνα αγρότη, µε την παροχή εξοπλισµού τελευταίας υπερσύγχρονης 
τεχνολογίας και άρτιας και άµεσης τεχνικής υποστήριξης µετά την πώληση.
Η εντυπωσιακή αύξηση των οικονοµικών του µεγεθών την τελευταία δε-
καετία δεν είναι συγκυριακή, αλλά αποτέλεσµα στρατηγικών επιλογών, 
συνεχών επενδύσεων και µακροχρόνιων συνεργασιών εµπιστοσύνης.

Σταθερά µπροστά - Με το βλέµµα 

4 εταιρείες στα 
γεωργικά 

μηχανήματα και τα 
αγροτικά προϊόντα

αντιπροσώπευση  
15 brands  

σε Ελλάδα και 
Κύπρο

80 εξειδικευμένοι 
εργαζόμενοι 

16 κινητά 
συνεργεία για 24/7 
άμεση και ποιοτική 

τεχνική 
υποστήριξη

3 καταστήματα σε 
Θεσσαλονίκη, 

Λάρισα & Ορεστιάδα
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Από το µηχανουργείο… στην ηγεσία
Η ιστορία του Οµίλου ξεκινά το 1950, όταν ο αείµνηστος Γεώργιος Χί-
γκας έθεσε τα θεµέλια σε ένα µικρό µηχανουργείο, κατασκευάζοντας 
αγροτικές πλατφόρµες οι οποίες έγιναν σύµβολο αξιοπιστίας και αντο-
χής και αποτέλεσαν το πρώτο κεφάλαιο µιας διαδροµής που συνεχίζε-
ται δυναµικά µέχρι σήµερα.

Στρατηγικές συνεργασίες που άλλαξαν την αγορά
Η δεύτερη γενιά, µε επικεφαλής τον Γιάννη Χίγκα, διέγνωσε έγκαιρα ότι το 
µέλλον της γεωργίας βρίσκεται στην πλήρη εκµηχάνιση και µάλιστα µε µη-
χανήµατα σύγχρονης τεχνολογίας.  Έτσι, από τις αρχές της δεκαετίας του ’80, 
ο Όµιλος στράφηκε δυναµικά στις εισαγωγές γεωργικών µηχανηµάτων, µε 
την GASPARDO να καθιερώνεται ως σηµείο αναφοράς στη σπορά των ελ-
ληνικών χωραφιών. Το 2013 αποτέλεσε χρονιά-ορόσηµο, µε την ανάληψη 
της αντιπροσωπείας της CLAAS για Ελλάδα και Κύπρο. Οι θεριζοαλωνιστι-
κές µηχανές, τα µεγάλα τρακτέρ υψηλών επιδόσεων για ανοιχτές καλλιέρ-
γειες  και τα µηχανήµατα χορτονοµής της γερµανικής εταιρείας εδραίωσαν 
τον Όµιλο ΧΙΓΚΑ στις κορυφαίες θέσεις της αγοράς, µε την CLAAS να απο-
τελεί πλέον συνώνυµο ποιότητας, τεχνολογίας και αξιοπιστίας.

Ολοκληρωµένες λύσεις για κάθε αγρότη και κτηνοτρόφο
Η προσφερόµενη γκάµα του Οµίλου συµπληρώνεται από κορυφαία ονό-
µατα όπως MASCHIO, MARTIGNANI, FARESIN, FERRARI, καθώς και 
πολλές ακόµη εξειδικευµένες λύσεις, καλύπτοντας κάθε στάδιο των εργα-
σιών  στη σύγχρονη γεωργική και κτηνοτροφική επιχειρηµατικότητα.

στο αύριο της εγχώριας γεωργίας

Γιώργος Χίγκας
επικεφαλής  
Ομίλου ΧΙΓΚΑ,  
η φιλοσοφία του οποίου 
δεν περιορίζεται 
στην προµήθεια 
µηχανηµάτων, αλλά 
εστιάζει στην παροχή 
ολιστικών λύσεων, 
προσαρµοσµένων 
στις πραγµατικές 
ανάγκες της ελληνικής 
εκµετάλλευσης.

χ
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Αγροδιατροφή 
µε εξαγωγικό 
αποτύπωµα
Η δραστηριότητα του 
Οµίλου ΧΙΓΚΑ επε-
κτείνεται δυναµικά 
και στον αγροδιατρο-
φικό τοµέα, µέσω της 
εταιρείας ΕΛΑΙΩΝΕΣ 
ΧΑΛΚΙ∆ΙΚΗΣ.
Με αντικείµενο την 

παραγωγή, επεξεργασία, τυποποίηση και εξαγωγή βρώσιµης ελιάς, η 
εταιρεία βασίζεται σε ιδιόκτητους ελαιώνες περίπου 20.000 δένδρων, 
αλλά και σε στρατηγικές συνεργασίες µε Έλληνες παραγωγούς. Χάρη 
σε πρόσφατη επένδυση ύψους 1,5 εκατ. ευρώ, οι ΕΛΑΙΩΝΕΣ ΧΑΛΚΙ-
∆ΙΚΗΣ ενισχύουν την παραγωγική τους δυναµικότητα και διευρύνουν 
σταθερά την εξαγωγική τους παρουσία σε αγορές της Ευρώπης και της 
Αυστραλίας, προσδίδοντας στον Όµιλο ισχυρό εξαγωγικό αποτύπωµα.

Τρίτη γενιά – ίδια φιλοσοφία, σύγχρονη προσέγγιση
Από το 2021, την ηγεσία έχει αναλάβει ο Γιώργος Χίγκας, Πρόεδρος και 
∆ιευθύνων Σύµβουλος του Οµίλου, εκπροσωπώντας την τρίτη γενιά. 
Με σεβασµό στην παράδοση αλλά και ξεκάθαρο προσανατολισµό στο 
µέλλον, συνεχίζει να επενδύει συστηµατικά σε ανθρώπους, υποδο-
µές και τεχνολογία. «Η επιτυχία µας στηρίζεται σε τρία αδιαπραγµάτευ-

τα στοιχεία: Κορυφαία µηχανήµατα, σχέση εµπιστοσύνης µε τους αγρό-
τες και άρτια τεχνική υποστήριξη µετά την πώληση. 

Βλέµµα στο 2030: Τεχνολογία, ανθεκτικότητα και βιωσιµότητα
Με στρατηγικό ορίζοντα το 2030, ο Όµιλος ΧΙΓΚΑ συνεχίζει να επενδύ-
ει σταθερά σε σύγχρονα µηχανήµατα συµβατά µε την ευφυή γεωργία 
που προϋποθέτουν άρτια εκπαίδευση και τεχνική υποστήριξη, καθώς και 
σε σύγχρονες ψηφιακές λύσεις που αυξάνουν την αποδοτικότητα και µει-
ώνουν το κόστος παραγωγής. Παράλληλα, στηρίζει έµπρακτα τους πελά-
τες του µε ευέλικτα χρηµατοδοτικά εργαλεία, ακόµη και σε περιόδους αυ-
ξηµένης αβεβαιότητας. Στρατηγικός στόχος παραµένει η πλήρης κάλυψη 
των αναγκών της ελληνικής γεωργίας και κτηνοτροφίας, µέσα από συνεχή 
επένδυση στην καινοτοµία, στη γεωργία ακριβείας και σε λύσεις που ενι-
σχύουν τη βιωσιµότητα και την ανταγωνιστικότητα των εκµεταλλεύσεων.

Ηγεσία µε ανθρώπινο πρόσωπο
«Μεγάλωσα δίπλα σε ανθρώπους που ασχολούνται µε τη γη και µε 
σπουδές που αναφέρονται στον πρωτογενή τοµέα.  Αυτή η εµπειρία κα-
θορίζει κάθε µας απόφαση µέχρι σήµερα, γιατί η σχέση µας µε τον αγρό-
τη δεν είναι απλώς επαγγελµατική· σφυρηλατείται  καθηµερινά στο χω-
ράφι» αναφέρει χαρακτηριστικά ο Γιώργος Χίγκας.
Με σχέσεις εµπιστοσύνης, προσαρµοσµένες λύσεις και σταθερή πα-
ρουσία δίπλα στον παραγωγό, ο Όµιλος ΧΙΓΚΑ αποδεικνύει ότι η πραγ-
µατική ηγεσία δεν αποτυπώνεται µόνο σε αριθµούς, αλλά κυρίως σε 
συνέπεια, αξιοπιστία και διάρκεια στο χρόνο.
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Intelligence
Green Crops 

 
θερμοκηπιακή μονάδα 

υδροπονίας
φυλλωδών 

 
έκταση

21 στρέμματα 
 

Κάστρο
Βοιωτίας 

 
brand

Μαγικός Κήπος 
 

έτος ίδρυσης
2018

 
παραγωγή

9 εκατ. φυτά/
έτος 
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Το όραµα ήταν η δηµιουργία µιας πρότυπης 
µονάδας καλλιέργειας εκτός εδάφους, που 
θα συνδύαζε ποιότητα, αποδοτικότητα και 
περιβαλλοντική υπευθυνότητα. Όπερ και εγένετο...
Η Intelligence Green Crops (IGS), ο «Μαγικός Κήπος», 
όπως είναι πιο ευρέως γνωστή η επωνυµία µε τις ποι-
οτικές σαλάτες που διαθέτει στην αγορά, λειτουργεί ήδη 
από το 2018 µια θερµοκηπιακή µονάδα µόλις 25 στρεµ-
µάτων, εκ των οποίων τα 21 είναι καλλιεργήσιµα, και 
παράγει έως και 9 εκατοµµύρια µαρούλια σε δωδεκά-
µηνη βάση, ανεξάρτητα από τις καιρικές συνθήκες, χά-
ρη στις πλήρως ελεγχόµενες συνθήκες φωτός και θερ-
µοκρασίας. Ένα νούµερο διόλου ευκαταφρόνητο, αν 
σκεφθεί κανείς πως σε περίπτωση που ο «Μαγικός 
Κήπος» βασιζόταν σε θερµοκηπιακή γεωργία εδάφους 
θα είχε ανάγκη από τουλάχιστον 300 µε 400 στρέµµατα, όπως ξεκαθαρίζει ο 
γενικός διευθυντής της IGS, Κώστας Φιλιππακόπουλος. Ήταν άλλωστε η δι-
κή του «συνάντηση» µε τον Κωνσταντίνο Φιλιππίδη, επικεφαλής του οµίλου 
ΕΝΤΕΚΑ, µε αντικείµενο τη µελέτη και κατασκευή αιολικών πάρκων, που 
έθεσαν τον θεµέλιο λίθο για το σηµερινό δηµιούργηµα, που ξεπερνάει µέρα 

µε τη µέρα τις προσδοκίες των δηµιουργών του. 
Καρδιά της παραγωγικής διαδικασίας αποτελεί η µέ-
θοδος των µετακινούµενων καναλιών, µια ιδιαίτερα 
καινοτόµα προσέγγιση στην υδροπονία, όπου τα φυ-
τά µετακινούνται κατά τη διάρκεια της ανάπτυξής τους. 
Παράλληλα το σύστηµα ανακύκλωσης του νερού µει-
ώνει δραστικά την κατανάλωση, ενώ αξιοποιείται τε-
χνολογία αιχµής, που περολαµβάνει και drones που 
πετούν εξοπλισµένα µε ψηφιακές, οπτικές και θερ-
µικές, κάµερες, αποτυπώνοντας την κατάσταση των 
φυτών πέρα από τις δυνατότητες που έχει το άνθρω-
πινο µάτι. Μια εφαρµογή που, σύµφωνα µε την εται-
ρεία, δεν έχει ξαναγίνει σε θερµοκηπιακή µονάδα. Με 
την καινοτοµία αυτή ο Μαγικός Κήπος ευελπιστεί ότι θα 
διασφαλίσει τη µέγιστη δυνατή παραγωγικότητα που 

επιτρέπει το σύστηµα των µετακινούµενων καναλιών, η οποία θεωρητικά 
προβλέπει απώλειες µικρότερες της τάξης του 2%, εξαιτίας παραγόντων βι-
οτικού ή αβιοτικού στρες, όπως το κλίµα, εξωτερικούς «εχθρούς» που κα-
ταπολεµούνται µε ωφέλιµα έντοµα, και την ανισορροπία στη θρέψη των 
φυτών. Φυσικά όλη η παραγωγική διαδικασία παρακολουθείται από εξειδι-

Η προηγµένη γεωργία 
γίνεται πράξη στη Βοιωτία 

Κώστας 
Φιλιππακόπουλος, 
γενικός 
διευθυντής 
Intelligence Green 
Crops (IGC)
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κευµένη οµάδα γεωπόνων. Σύµφωνα µε τον κ. Φιλιππακόπουλο, οι επεν-
δύσεις στη µονάδα έχουν ξεπεράσει τα 8 - 9 εκατ. ευρώ, µε την IGC να προ-
χωρά συνεχώς σε τεχνολογικές αναβαθµίσεις. Παράλληλα στο επίκεντρο 
της φιλοσοφίας του Μαγικού Κήπου είναι η δέσµευση των δηµιουργών, 
ώστε η κατανάλωση ενέργειας να γίνεται µε τρόπους φιλικούς προς το περι-
βάλλον. Για το λόγο αυτό, η εταιρεία καλύπτει το µεγαλύτερο µέρος των ηλε-
κτρικών της αναγκών της µέσω net metering από δύο φωτοβολταϊκά και 
µία µονάδα, η οποία επί της ουσίας ισοσκελίζει τις ενεργειακές καταναλώ-
σεις του θερµοκηπίου σε επίπεδο ηλεκτρικό και θερµικό. Επιπρόσθετα, οι 
θερµικές ανάγκες καλύπτονται και µε τη χρήση βιοµάζας και πυρηνόξυλων.

Το µαγικό γλαστράκι... γίνεται χάρτινο
Με την εµπορική ονοµασία «Μαγικός Κήπος», τα προϊόντα της IGC βρίσκο-
νται σήµερα σε όλες τις µεγάλες αλυσίδες σούπερ µάρκετ της χώρας, κα-

θώς και στις κεντρικές λαχαναγορές Αθηνών και Θεσσαλονίκης, ενώ η  
εταιρεία πραγµατοποιεί εξαγωγές σε Πολωνία και Ρουµανία. Το ανταγωνι-
στικό πλεονέκτηµα που έχουν τα λαχανικά του «Μαγικού Κήπου» είναι ότι 
τα φυτά πωλούνται σε γλαστράκι, γεγονός που τους εξασφαλίζει µεγαλύτε-
ρη διάρκεια ζωής στο ράφι. Στα µελλοντικά σχέδια του «Μαγικού Κήπου» 
περιλαµβάνεται η διάθεση αρωµατικών φυτών επίσης σε γλαστράκι αλλά 
και η µετάβαση από την πλαστική σε χάρτινη συσκευασία µέσα στο 2026,.

Περισσότερα από 5 εκατ. ευρώ για το 2025
Ο κύκλος εργασιών της εταιρείας διαµορφώθηκε στα 4,5 εκατ. το 2024 από 
3,52 εκατ. το 2023, ενώ για το 2025 αναµένεται να ξεπεράσει τα 5 εκατ.. Πα-
ράλληλα στα άµεσα σχέδια περιλαµβάνεται η επέκταση της µονάδας περί-
που κατά 20 στρέµµατα, µια επένδυση ύψους πάνω από 6 εκατ. ευρώ, που 
θα αυξήσει την παραγωγή κατά 65%. 

Χάρη στους επιλεγμένης ποιότητας σπόρους από φυσικές διασταυρώσεις ποικιλιών, οι οποίοι είναι πιστοποιημένα μη 
γενετικά τροποποιημένοι, και των πλεονεκτημάτων της προηγμένης υδροπονικής καλλιέργειας, εξασφαλίζεται η σταθερή 
ποιότητα αλλά και ποσότητα των φυτών που παράγονται στο θερμοκήπιο της IGC στο Κάστρο Βοιωτίας.

H ΘΕΡΜΟΚΗΠΙΑΚΗ ΓΕΩΡΓΙΑ ΕΚΤΟΣ ΕΔΑΦΟΥΣ ΜΠΟΡΕΙ ΝΑ ΔΩΣΕΙ 
ΥΨΗΛΗ ΠΡΟΣΤΙΘΕΜΕΝΗ ΑΞΙΑ ΣΤΟ ΕΛΛΗΝΙΚΟ ΓΕΩΡΓΙΚΟ ΠΡΟΪΟΝ
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GAVRIEL
Βαγγέλης 

Γαβριήλ, γενικός 
διευθυντής

GAVRIEL 

διακίνηση 
λιπασμάτων

διεθνών οίκων 

έτος ίδρυσης
1969

τρία εργοστάσια
Καβάλα, 

Βόλος, Άργος 

δυναμικό 
παραγωγής
160 tn/ώρα

συνεργασίες
1.200 γεωπονικά 

καταστήματα

εξαγωγές
> 20 χώρες
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Από το πρώτο εργοστάσιο στο Άργος, το 1969, µέχρι την παρουσία σε 
20 χώρες σήµερα, ο Βαγγέλης Γαβριήλ περιγράφει τη διαδροµή µιας 
εταιρείας που µετέτρεψε την ποιότητα σε επιχειρηµατικό µοντέλο και 
την τεχνολογία σε εργαλείο ανάπτυξης για τον Έλληνα παραγωγό.
Στον κόσµο της αγροδιατροφής, όπου οι προκλήσεις της κλιµατικής αλ-
λαγής και του κόστους παραγωγής γίνονται όλο και πιο έντονες, η στα-
θερότητα µοιάζει µε σπάνιο νόµισµα, θα πει ο Βαγγέλης Γαβριήλ, για να 
συµπληρώσει: «Για την εταιρεία GAVRIEL, ωστόσο, η συνέπεια δεν είναι 
απλώς µια λέξη, αλλά µια κληρονοµιά µισού αιώνα».
Συναντήσαµε τον Βαγγέλη Γαβριήλ, τον άνθρωπο που βρίσκεται στο τι-
µόνι µιας εκ των σηµαντικότερων ελληνικών βιοµηχανιών λιπασµάτων. 
Σε µια συζήτηση που εκτείνεται από την ιστορική µνήµη µέχρι το ψηφια-
κό µέλλον της παραγωγής, ο ίδιος ξεκαθαρίζει γιατί η ελληνική υπογρα-
φή στο λίπασµα αποτελεί εγγύηση για τον παραγωγό.

Κύριε Γαβριήλ, η GAVRIEL µετρά πλέον πάνω από πενήντα χρόνια 
πορείας. Κοιτάζοντας πίσω, τι είναι αυτό που καθόρισε τη διαδροµή;
«Η GAVRIEL δεν είναι απλώς µια βιοµηχανία· είναι µια ιστορία ανθρώ-
πων που πίστεψαν ότι στην Ελλάδα µπορείς να παράγεις, να δηµιουρ-
γείς και να εξελίσσεσαι», αναφέρει µε έµφαση. «Από το 1969, κάθε γενιά 
πρόσθεσε ένα λιθάρι πάνω στην προηγούµενη. Ξεκινήσαµε από το Άρ-
γος και σήµερα διαθέτουµε σύγχρονα κέντρα παραγωγής επίσης στο Βό-
λο και την Καβάλα. Αν έπρεπε να συνοψίσω αυτή την πορεία σε µια λέξη, 
αυτή θα ήταν η συνέπεια. Είναι η βάση πάνω στην οποία χτίζουµε το όρα-
µά µας. Να µεγαλώνουµε προσφέροντας αξία στον αγροτικό χώρο, δια-
τηρώντας αναλλοίωτο τον ελληνικό µας χαρακτήρα».

H ελληνική 
απάντηση στη 
διεθνή αγορά 
λιπασµάτων  
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Συχνά αναφέρετε ότι η εταιρεία αποτελεί την «ελληνική απάντηση» 
στον κλάδο. Πώς µεταφράζεται αυτό στην καθηµερινή πρακτική;
«Σηµαίνει ότι αποδείξαµε πως µια καθαρά ελληνική εταιρεία µπορεί να 
σταθεί επάξια απέναντι σε πολυεθνικούς κολοσσούς», απαντά ο κ. Γα-
βριήλ. «∆εν είναι θέµα διαφήµισης, είναι θέµα ουσίας. Γνωρίζουµε τον 
Έλληνα παραγωγό και το γεωπονικό κατάστηµα µε το µικρό τους όνοµα, 
γιατί είµαστε κοµµάτι τους. Επενδύουµε στη σχέση και όχι µόνο στο προ-
ϊόν. Η δύναµή µας είναι η άµεση εξυπηρέτηση και η φυσική µας παρου-
σία στο κατάστηµα γεωργικών εφοδίων. Όταν ο παραγωγός στηρίζει την 
GAVRIEL, στηρίζει την ελληνική επιχειρηµατικότητα, τον τόπο του».

Πόσο σηµαντική είναι η τεχνολογική υπεροχή των εργοστασίων σας 
για την εξωστρέφεια της εταιρείας;
«Τα εργοστάσιά µας είναι µελετηµένα για ταχύτητα και ακρίβεια, λειτουρ-
γώντας µε αυστηρές ευρωπαϊκές προδιαγραφές. Αυτή η τεχνογνωσία µας 
επέτρεψε να έχουµε παρουσία σε πάνω από 20 χώρες. Εξάγουµε ελληνι-
κή καινοτοµία, αποδεικνύοντας ότι η χώρα µας µπορεί να παράγει βιοµη-
χανικά προϊόντα υψηλού επιπέδου, ισότιµα µε τα κορυφαία ευρωπαϊκά».

Τι είναι αυτό που κάνει τα προϊόντα σας να ξεχωρίζουν στο χωράφι;
«Το σωστό blend δεν είναι µια απλή ανάµειξη υλικών. Είναι επιστή-

µη αλλά και τέχνη. Χρησιµοποιούµε υψηλής ποιότητας πρώτες ύλες, 
προηγµένα συστήµατα δοσοµέτρησης και αυτοµατισµούς που εξα-
σφαλίζουν απόλυτη οµοιοµορφία σε κάθε λίπασµα. Σειρές όπως τα 
Nutrimore, Nutrimax P+ Booster, δεν είναι απλά ονόµατα στην αγο-
ρά. Είναι καινοτόµες φόρµουλες που προσφέρουν µετρήσιµη αύξη-
ση απόδοσης. Πάρτε για παράδειγµα το Nutrimore Winner 40-0-0. 
Εξασφαλίζει σταθερή παροχή αζώτου µε ελάχιστες απώλειες. Αυ-
τή είναι η τεχνολογία στην πράξη. Yψηλή διαθεσιµότητα  θρεπτικών 
στοιχείων ανά κιλό λιπάσµατος, που οδηγεί σε µεγαλύτερη ποσότητα 
και καλύτερη ποιότητα καρπού που στην ουσία µεταφράζεται σε µε-
γαλύτερο κέρδος για τον παραγωγό».

Η «τίµια σχέση» ως συµβόλαιο εµπιστοσύνης
Κλείνοντας τη συζήτηση, ο κ. Γαβριήλ αναφέρεται σε κάτι που υπερβαίνει 
τα νούµερα και τους τόνους παραγωγής. Την ανθρώπινη διάσταση.
«Αισθάνοµαι ως ο "Έλληνας λιπασµατάς" που πιστεύει στη χώρα του. Αυ-
τό που προσφέρουµε στο γεωπονικό κατάστηµα και στον παραγωγό είναι 
κέρδος µε χαµηλό ρίσκο. Η απόδοση στο χωράφι είναι η τελική µας εξέτα-
ση, και την περνάµε κάθε µέρα εδώ και 55 χρόνια. Στο τέλος της ηµέρας, 
αυτό που µετράει είναι ότι δίνουµε τα χέρια. Αυτή η "τίµια σχέση" είναι η 
πιο ισχυρή µας συµφωνία».

Η υποδομή της GAVRIEL σήμερα προκαλεί δέος. Με τρεις μονάδες 
παραγωγής (Άργος, Βόλος, Καβάλα), η δυναμικότητα αγγίζει τους 160 
τόνους την ώρα, ενώ οι αποθηκευτικοί χώροι φτάνουν τους 140.000 τόνους

Η ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΛΙΠΑΣΜΑΤΟΣ ΕΙΝΑΙ ΕΠΙΣΤΗΜΗ ΑΚΡΙΒΕΙΑΣ. ΤΟ CONCEPT 
ΤΟΥ «ΣΩΣΤΟΥ BLEND» ΒΡΙΣΚΕΤΑΙ ΣΤΟΝ ΠΥΡΗΝΑ ΤΗΣ ΦΙΛΟΣΟΦΙΑΣ ΜΑΣ
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Στη σύγχρονη γεωργία, το άζωτο δεν είναι απλώς ένα θρεπτικό στοιχείο. Είναι 
επένδυση. Και όπως κάθε επένδυση, πρέπει να αποδίδει. Το άζωτο είναι από 
τη φύση του ασταθές στοιχείο. Στα περισσότερα λιπάσµατα της αγοράς, µεγά-
λο µέρος του χάνεται πριν καν προλάβει να απορροφηθεί από τα φυτά. Χαµέ-
νο άζωτο όµως σηµαίνει χαµένα λεφτά και µειωµένες αποδόσεις σηµαίνει χα-
µηλή κερδοφορία.
Για το λόγο αυτό, στη GAVRIEL, µε γνώµονα τη βιωσιµότητα του Έλληνα παρα-
γωγού, παράγουµε και προτείνουµε τα NUTRIMORE® N-PLUS & NUTRIMORE® 
WINNER. Αζωτούχα λιπάσµατα νέας τεχνολογίας που υπερέχουν ξεκάθαρα 
έναντι των ανταγωνιστικών προϊόντων, προσφέροντας χαµηλότερο κόστος ανά 
µονάδα θρέψης και µέγιστη αξιοποίηση του αζώτου που αυτά οδηγούν σε υψη-
λότερες αποδόσεις και κατ' επέκταση σε µεγαλύτερη κερδοφορία.
Με τα λιπάσµατα NUTRIMORE®, το άζωτο παραµένει διαθέσιµο στο φυτό µέχρι 
και τη στιγµή που το χρειάζεται περισσότερο. Και αυτό δεν είναι τυχαίο.
∆ιπλή ασπίδα προστασίας σηµαίνει διπλό πλεονέκτηµα
Τα NUTRIMORE® N-PLUS &WINNER είναι τα µοναδικά που µπορούν να πραγµα-
τοποιούν όσα υπόσχονται γιατί είναι τα µόνα µε δύο ασπίδες προστασίας.
Ασπίδα Νο 1: AGROTAIN®  
Ο κορυφαίος σταθεροποιητής ουρεάσης παγκοσµίως
Τα NUTRIMORE® περιέχουν AGROTAIN, τον πιο αξιόπιστο και δοκιµασµένο στα-
θεροποιητή ουρεάσης στον κόσµο, από την Koch Agronomic Services (ΗΠΑ). 
Το AGROTAIN διατηρεί τη δραστικότητά του χάρη στις ειδικές βοηθητικές ουσίες 
που περιέχει. Χάρις σε αυτές είναι αποδεδειγµένα αποτελεσµατικό µε:
■Πάνω από 20 χρόνια δοκιµών
■Χιλιάδες στρέµµατα σε Ευρώπη και Αµερική
■Σταθερή και µακράς διάρκειας προστασία του αζώτου
■Best seller προϊόντα για την GAVRIEL, σταθερά τα τελευταία 15 χρόνια.
Αντιθέτως,  τα ανταγωνιστικά προϊόντα  περιέχουν απλώς αναστολέα NBPT χω-
ρίς βοηθητικές ουσίες ή µε  βοηθητικές ουσίες που βάζουν τον NBPT σε µεγάλο 
ρίσκο αναποτελεσµατικότητας.
Ασπίδα Νο 2:  Το NUTRIMORE WINNER 
παράγεται µε θειϊκή αµµωνία χαµηλής οξύτητας 
Η NUTRIMORE® WINNER παράγεται αποκλειστικά µε θειϊκή αµµωνία χαµηλής 
οξύτητας (0,05%), ειδικών προδιαγραφών. Γιατί αυτό έχει σηµασία;
Έχει αποδειχθεί ότι η χρήση θειϊκής αµµωνίας µε υψηλή οξύτητα (>0,2%) απενερ-
γοποιεί τον σταθεροποιητή NBPT µέσα σε λίγες ηµέρες από την στιγµή που εφαρ-
µόζεται πάνω στην ουρία και συσκευάζεται το τελικό προϊόν. Στις περισσότερες 
σταθεροποιηµένες ουροθειϊκές (σύµµεικτες και χηµικές) χρησιµοποιούνται κοι-

νές θειϊκές αµµωνίες µε υψηλή οξύτητα. Γι' αυτόν το λόγο η σταθεροποίηση πα-
ραµένει ενεργή για µικρό διάστηµα και σε πολλές περιπτώσεις την στιγµή που 
εφαρµόζονται τα λιπάσµατα αυτά στο χωράφι λειτουργούν ως απλά, µη σταθερο-
ποιηµένα προϊόντα. 
Η NUTRIMORE® WINNER είναι η µοναδική ουροθειϊκή µε θειϊκή αµµωνία χαµη-
λής οξύτητας για αυτό παραµένει 100% σταθεροποιηµένη και αποτελεσµατική για 
τουλάχιστον έναν χρόνο µετά τη συσκευασία της. 
Επιπλέον πλεονεκτήµατα των NUTRIMORE N-PLUS & WINNER :
∆εν περιέχουν καθόλου νιτρικό άζωτο.
■Τα λιπάσµατα νιτρικού αζώτου όπως η νιτρική αµµωνία, ασβεστούχος νιτρική 
αµµωνία, νιτροθειϊκή κ.λπ. χάνουν πάνω από 50% του αζώτου µέσω έκπλυσης.
■Ακόµη και στα «σταθεροποιηµένα» λιπάσµατα µε σταθεροποιητή νιτροποίησης, 
το νιτρικό άζωτο παραµένει απροστάτευτο.
Είναι πυκνά λιπάσµατα.
Τα NUTRIMORE® N-PLUS & WINNER περιέχουν έως και 40 % περισσότερο 
άζωτο σε σχέση µε λιπάσµατα όπως  η νιτρική αµµωνία, ασβεστούχος νιτρική αµ-
µωνία, νιτροθειϊκή κ.α. σταθεροποιηµένα και απλά.  
Για τα φυτά δεν παίζει κανένα ρόλο πόσο λίπασµα ρίχνουµε αλλά πόσες µονάδες 
θρέψης παρέχουµε µε το λίπασµα που εφαρµόζουµε.  Άρα πυκνό λίπασµα ση-
µαίνει ισχυρή αζωτούχο θρέψη και νοµοτελειακά φθηνότερο κόστος ανά µονάδα 
αζώτου και άρα χαµηλότερα κοστολόγια. 
Όταν το άζωτο προσλαµβάνεται από το φυτό, το κέρδος µένει στον παραγωγό.

NUTRIMORE®: 
Γιατί περισσότερο 
άζωτο στο φυτό 
σηµαίνει µεγαλύτερο 
κέρδος για  
τον παραγωγό
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Σε µια εποχή όπου η τεχνολογία και η γεωργία εξελίσσονται 
παράλληλα, τα ψηφιακά εργαλεία αποτελούν πλέον βασικό 
µοχλό ενίσχυσης της παραγωγικότητας και της βιωσιµότητας της 
αγροτικής δραστηριότητας. Μέσα σε αυτό το πλαίσιο, το SynField αναδει-
κνύεται ως µια ολοκληρωµένη, αξιόπιστη και δοκιµασµένη λύση ευφυούς γε-
ωργίας, η οποία µετασχηµατίζει ουσιαστικά τον τρόπο µε τον οποίο ο παραγω-
γός παρακολουθεί, διαχειρίζεται και βελτιστοποιεί την καλλιέργειά του. 

Τι είναι το SynField; 
Το SynField είναι η ολοκληρωµένη, αξιόπιστη και ευέλικτη λύση της εταιρίας 
Synelixis, για εφαρµογές γεωργίας ακριβείας, έξυπνης άρδευσης και διαχείρι-
σης υδάτων. Για περισσότερα από 13 χρόνια, η Synelixis Α.Ε. συµβάλλει ενερ-
γά στην εξέλιξη της ευφυούς γεωργίας, αναπτύσσοντας καινοτόµες ψηφιακές 
υπηρεσίες µέσω του SynField. Η τεχνολογία αιχµής που ενσωµατώνεται στο 
σύστηµα προσφέρει µοναδικές δυνατότητες στους παραγωγούς, εξασφαλίζο-
ντας αξιοπιστία, ευκολία στη χρήση και υψηλή αποδοτικότητα.
Το SynField αποτελεί σηµαντικό µέρος της λύσης του προβλήµατος της οικο-
νοµικής και περιβαλλοντικής βιωσιµότητας µιας γεωργικής εκµετάλλευσης. 
Μέσω του συστήµατος αυτού οι αγρότες επωφελούνται από την έξυπνη συλ-
λογή και ανάλυση των δεδοµένων και είναι σε θέση να λαµβάνουν στοχευµέ-

νες και αποτελεσµατικές αποφάσεις. Το SynField  βελτιστοποιεί τις καλλιεργη-
τικές πρακτικές µέσα από αυτοµατισµούς και αποµακρυσµένη διαχείριση της 
καλλιέργειας, µειώνοντας το κόστος παραγωγής, καθώς δίνει τη δυνατότητα 
για µείωση των εισροών και βελτιστοποίηση της χρήσης των πολύτιµων φυσι-
κών πόρων (όπως το νερό άρδευσης). Επίσης, παρέχει σηµαντική εξοικονό-
µηση χρόνου και κόστους, καθώς η φυσική παρουσία στον αγρό περιορίζεται 
σηµαντικά µέσω της αποµακρυσµένης παρακολούθησης και της χρήσης αυ-
τοµατοποιηµένης άρδευσης. 
Ολοκληρωµένη διαχείριση άρδευσης, λίπανσης και φυτοπροστασίας µε πυ-
ρήνα τον αυτοµατισµό και τη συµβουλευτική
Η λύση SynField (www.synfield.gr) περιλαµβάνει ένα πλήρες οικοσύστηµα 
από ενεργειακά αυτόνοµες συσκευές και υλικοτεχνικό εξοπλισµό, καθώς και 
εξελιγµένο λογισµικό το οποίο περιλαµβάνει την κεντρική διαδικτυακή πλατ-
φόρµα SynField, και εξειδικευµένες εφαρµογές για συσκευές κινητής τη-
λεφωνίας (mobile app). Η ολοκληρωµένη λύση SynField προσφέρει τη δυ-
νατότητα ελέγχου και παρακολούθησης των κρίσιµων παραµέτρων της 
καλλιέργειας, σε πραγµατικό χρόνο, µέσα από την οθόνη του υπολογιστή ή του 
κινητού τηλεφώνου. Επίσης, παρέχει τη δυνατότητα αυτόµατης άρδευσης και 
άρδευσης ακριβείας. Έτσι, πέρα από την σηµαντική εξοικονόµηση ύδατος νε-
ρού βελτιώνεται σηµαντικά και η ποιότητα της παραγωγής. 

Με αυτό τον τρόπο, προσφέρει:
■Μείωση Εισροών και Εξοικονόµηση πόρων: Επίτευξη σηµαντικής µείωσης 
της κατανάλωσης αρδευτικού νερού — έως και 55% σε σύγκριση µε τις παρα-
δοσιακές πρακτικές. Παράλληλα, βελτιστοποιείται η χρήση λιπασµάτων, απο-
τρέποντας τη σπατάλη πολύτιµων θρεπτικών στοιχείων και την έκπλυσή τους 
βαθιά στο έδαφος. Επιπλέον, µειώνονται αισθητά οι απαιτούµενες εργατοώ-
ρες, καθώς περιορίζονται οι άσκοπες µετακινήσεις και η επιτόπια επίβλεψη 
στο χωράφι. 
■Αποµακρυσµένη διαχείριση γεωργικής εκµετάλλευσης: ∆υνατότητα συνε-
χούς παρακολούθησης όλων των κρίσιµων παραµέτρων της καλλιέργειας σε 
πραγµατικό χρόνο. 
■Αποµακρυσµένη άρδευση ακριβείας: ∆υνατότητα αποµακρυσµένου ελέγ-
χου άρδευσης της καλλιέργειας,  µε πλήρως αυτοµατοποιηµένο τρόπο µέσω 
απλών κανόνων πλάνου άρδευσης, χωρίς να απαιτείται η φυσική παρουσία 

SYNELIXIS Α.Ε.

SynField: 
Η στρατηγική επιλογή για 
αποδοτική και βιώσιµη καλλιέργεια
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SYNELIXIS Α.Ε.

στο χωράφι.  
■Έγκαιρη διάγνωση κρίσιµων συµβάντων και δυσλειτουργιών:   ∆υνατότητα  
αποστολής ειδοποιήσεων/προειδοποιήσεων µέσω SMS, email ή απευθείας 
από την πλατφόρµα, για κρίσιµα συµβάντα που επηρεάζουν την καλλιέργεια. 
Χαρακτηριστικό παράδειγµα αποτελεί η άµεση ανίχνευση και ειδοποίηση δυ-
σλειτουργιών στο αρδευτικό δίκτυο, όπως η διαρροή σε ζώνη άρδευσης και 
η χαµηλή πίεση νερού στο δίκτυο. 
■Βελτίωση ποιότητας παραγωγής: Με στοχευµένες παρεµβάσεις και έξυπνη 
διαχείριση των εισροών, το παραγόµενο αγροτικό προϊόν αποκτά ανώτερα 
ποιοτικά χαρακτηριστικά, µε µεγαλύτερη εµπορική αξία, ενισχύοντας τη συ-
νολική ανταγωνιστικότητα της παραγωγής.
■Αύξηση ποσότητας παραγωγής: Η ακριβής παρακολούθηση των συνθη-
κών και η έγκαιρη λήψη αποφάσεων συµβάλλουν στη βελτιστοποίηση της 
ανάπτυξης και υγείας των φυτών, οδηγώντας σε υψηλότερες στρεµµατικές 
αποδόσεις και σταθερά αυξηµένη παραγωγή, χωρίς σπατάλη πόρων.
■Υποστήριξη Γεωπόνων: Ενίσχυση της συνεργασίας µεταξύ παραγωγών 

και των γεωπόνων µέσω κοινής πρόσβασης στα δεδοµένα και τις αναλύσεις 
αυτών, επιτρέποντας ολοκληρωµένη διαχείριση επίβλεψη της καλλιέργειας. 
SynField: Ολοκληρωµένο οικοσύστηµα καινοτόµων λύσεων αυτοµατισµού
Το σύστηµα SynField έχει κερδίσει τη διεθνή αναγνώριση. Προσφέρει ευε-
λιξία και ευκολία εγκατάστασης, καθώς οι κόµβοι SynField είναι ενεργειακά 
αυτόνοµοι µε χρήση ενσωµατωµένων φωτοβολταϊκών πάνελ, ενώ παράλλη-
λα υποστηρίζουν άµεσα τη σύνδεση µε πλήθος αισθητήρων, ηλεκτροβανών 
και αυτοµατισµών από διάφορους κατασκευαστές. Επίσης, έχει σχεδιαστεί µε 
γνώµονα την αξιοπιστία σε αντίξοες συνθήκες, τόσο λόγω καιρικών φαινοµέ-
νων όσο και λόγω πιθανής έκθεσης σε χώρους επιβαρυµµένους από χηµικά 
(π.χ. ψεκασµοί, λιπάνσεις) χάρη στην ειδική κατασκευή της συσκευής. 
Οι κόµβοι SynField επιτρέπουν ασύρµατη παραµετροποίηση στο πεδίο (µέ-
σω Bluetooth), αυτόµατη αποµακρυσµένη ενηµέρωση λογισµικού (over the 
air) και αξιοποίηση του δικτύου κινητής τηλεφωνίας. Ήδη οι κόµβοι SynField 
υποστηρίζουν συνδεσιµότητα µέσω δικτύων πέµπτης γενιάς «5G» NB-IoT. 
όπου είναι διαθέσιµα για βέλτιστη κατανάλωση ενέργειας. 
Για ακόµα µεγαλύτερη εξοικονόµηση δεδοµένων και καλύτερη συνδεσιµό-
τητα, ακόµα και σε σηµεία της καλλιέργειας που το δίκτυο κινητής τηλεφωνίας 
δεν έχει καλή κάλυψη παρέχονται οι περιφερειακοί κόµβοι SynOdos (µε εν-
σωµατωµένο φωτοβολταϊκό πάνελ) και SynNano (µε µπαταρία µε εγγυηµένη 
διάρκεια ζωής τουλάχιστο 5 χρόνια) που σε συνδυασµό µε το SynField δηµι-
ουργούν ένα τοπικό ασύρµατο δίκτυο ακτίνας τουλάχιστο 1km, ενώ µε χρήση 
εξωτερικών κεραιών και κατάλληλων συνθηκών οπτικής επαφής η απόστα-
ση ξεπερνά τα 3km. Η οικογένεια SynField περιλαµβάνει ακόµα το σύστηµα 
SynAir για επίβλεψη του αέρα (π.χ. µετρά ή ανιχνεύει CO2, CO, αµµωνία, µε-
θάνιο, αιωρούµενα µικροσωµατίδια (PM1.0, PM2.5, PM4, PM10), ολικές πτη-
τικές οργανικές ενώσεις (VOC), θερµοκρασία, υγρασία, όζον) µε σκοπό τη 
βελτίωση των συνθηκών εκτροφής σε κτηνοτροφικές και πτηνοτροφικές µο-
νάδες, και το σύστηµα SynWater για επίβλεψη της ποιότητας του νερού (π.χ. 
µετρά ή ανιχνεύει PH, ∆υναµικό Μείωσης Οξείδωσης (OPR), ∆ιαλυµένο Οξυ-
γόνο (DO), Ηλεκτρική Αγωγιµότητα) σε υδατοκαλλιέργειες και ιχθυοκαλλιέρ-
γειες, καθώς και σε µονάδες βιολογικού καθαρισµού.

Ψηφιακή Υπεροχή µε ∆ιεθνή Αναγνώριση 
Το SynField έχει κερδίσει τη διεθνή αναγνώριση καθώς έχει ήδη εγκαταστα-
θεί και δοκιµαστεί επί σειρά ετών σε πολλές χώρες του εξωτερικού, αλλά και 
σε πλήθος γεωργικών εκµεταλλεύσεων σε ολόκληρη την Ελλάδα. Συστή-
µατα ευφυούς γεωργίας SynField έχουν εγκατασταθεί σε 17 χώρες σε Ευ-
ρώπη, Αφρική και Ασία. Η οικογένεια συσκευών SynField αποτελεί το βασι-
κό ΙοΤ σύστηµα µέτρησης δεδοµένων 
σε πλήθος ερευνητικά έργα που χρη-
µατοδοτούνται από την ΕΕ, µεταξύ 
των οποίων και το «Horizon Europe 
101195295 CEΑDS».

Για πληροφορίες επισκεφθείτε την 
ιστοσελίδα: https://www.synfield.gr.

ΑΠΌΣΤΟΛΟΣ ΣΚΙΑΣ
Marketing Manager

Synelixis Solutions SA

Το SynField έχει κερδίσει τη διεθνή 
αναγνώριση καθώς έχει ήδη 
εγκατασταθεί και δοκιμαστεί επί 
σειρά ετών σε πολλές χώρες του 
εξωτερικού, αλλά και σε πλήθος 
γεωργικών εκμεταλλεύσεων σε 
ολόκληρη την Ελλάδα
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ΑΣ ΖΑΓΟΡΑΣ

Ο Αγροτικός Συνεταιρισµός Ζαγοράς Πηλίου, ευρύτερα γνωστός 
από τα µήλα ZAGORIN, το 2026 κλείνει µια ιστορία 110 ετών. 
Στο δυναµικό του ανήκουν 835 παραγωγοί-µέλη, µε τα δηµοφιλή 
στους καταναλωτές Π.Ο.Π. κόκκινα µήλα ποικιλίας «Starking 
Delicious» να αποτελούν τη «ναυαρχίδα» σε επίπεδο ποσότητας 
παραγωγής τόσο των µήλων συνολικά, όσο και των υπόλοιπων 
προϊόντων, µεταξύ των οποίων κάστανο, αχλάδι, ακτινίδιο, 
κεράσι, άλλες µικροποσότητες φρούτων και καρπών όπως 
ροδάκινα και καρύδια. 
Συνολικά οι ποσότητες φρούτων που πέρασαν φέτος από τα συσκευ-
αστήρια του Συνεταιρισµού ήταν 15.000 τόνοι, εκ των οποίων οι 12.000 
αφορούσαν κόκκινα µήλα, µε ετήσιο κύκλο εργασιών για το 2025 18 
εκατ. ευρώ, ενώ σε ό,τι αφορά το µήλο το τονάζ που συγκεντρώνει αντι-
στοιχεί στο 8-10% της εγχώριας παραγωγής και καταγράφεται ότι το 35% 
του κόκκινου µήλου που πωλείται στη λιανική είναι Zagorin.

Με το βλέµµα 
στο µέλλον 
110 χρόνια 
παράδοση  

Ιωάννης Β. Κράβαρης, πρόεδρος ΑΣ Ζαγοράς

100-125_2026_LEADERS.indd   122 27/01/2026   23:42



IΑΝΟΥΑΡΙΟΣ 2026 • LEADERS OF AGRICULTURE  123

Αγροτικός
Συνεταιρισμός
Ζαγοράς Πηλίου

έτος ίδρυσης
1916

αριθμός παραγωγών
835

ποσότητες φρούτων
15 εκατ. κιλά 
ανά έτος

πρόεδρος
Ιωάννης Β. Κράβαρης
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ΑΣ ΖΑΓΟΡΑΣ

Αξίζει επίσης να σηµειωθεί ότι αποτελεί τον πρώτο φορέα στην Ευρω-
παϊκή Ενωση που κατοχύρωσε το 1996 Προστατευόµενη Ονοµασία Προ-
έλευσης για το µήλο, «Μήλα Ζαγοράς Πηλίου» µε το κάστανο και το αχλά-
δι να είναι τα επόµενα βήµατα ενώ σε εξέλιξη βρίσκεται και η διαδικασία 
για τα καλοκαιρινά µήλα Γκαλά, τα οποία καλλιεργούνται στην περιοχή 
εδώ και 25 χρόνια.

Στη Ζαγορά όλες οι εγκαταστάσεις του Συνεταιρισµού
Ο Αγροτικός Συνεταιρισµός Ζαγοράς διαθέτει σήµερα ένα υπερσύγχρονο 
ιδιόκτητο συγκρότηµα διαλογητηρίων-συσκευαστηρίων-ψυγείων, που 
θεωρείται από τα µεγαλύτερα των Βαλκανίων και αποδεικνύει το συνε-
χές επενδυτικό έργο που πραγµατοποιείται στον τοµέα εκσυγχρονισµού 
της υλικοτεχνικής του υποδοµής. 
Η πιο πρόσφατη επένδυση αφορά στον εκσυγχρονισµό των ψυκτικών 
εγκαταστάσεων στο διαλογητήριο της Ζαγοράς Πηλίου, µε τεχνολογία 
τελευταίας γενιάς που χρησιµοποιεί νερό, σύµφωνα µε τα ευρωπαϊκά 
πρότυπα. Επίσης έχει ήδη προχωρήσει και η αγορά οικοπέδου στη ΒΙΠΕ 
για τη δηµιουργία νέων ψυκτικών εγκαταστάσεων, ένα έργο που βρίσκε-
ται στη φάση της αδειοδότησης. 
Ο Συνεταιρισµός υλοποίησε τις πρώτες εξαγωγές µήλων στις αρχές της 
δεκαετίας του 1980. Παρότι επενδύει σταθερά στην εγχώρια αγορά, το 
εξαγωγικό προφίλ του ενισχύεται από τις ποσότητες που διακινεί εκτός 
χώρας κάθε χρόνο, δίνοντας έµφαση στην Αίγυπτο, αλλά και σε όµορες 
χώρες στον Βορρά από το Πρατήριο που διατηρεί στην Κεντρική Λαχα-
ναγορά της Θεσσαλονίκης. 

Σύστηµα Ολοκληρωµένης ∆ιαχείρισης
Ο Συνεταιρισµός διακρίνεται για την προσήλωσή του στις καλλιεργητικές τε-
χνικές µε στόχο την ποιότητα των προϊόντων και την προστασία των καλλι-
εργητών και των καταναλωτών παράλληλα µε τη διαφύλαξη του φυσικού 
περιβάλλοντος. Το παραπάνω επιτυγχάνεται µε τεχνικές που ενσωµατώνο-
νται στο Σύστηµα Ολοκληρωµένης ∆ιαχείρισης Γεωργικής Παραγωγής και 
αφορά όλες τις καλλιέργειες. Παράλληλα ένα πλήρες Σύστηµα Ποιότητας και 
Ασφάλειας Τροφίµων για όλα προϊόντα που διαχειρίζεται και εµπορεύεται, 
εξασφαλίζει το υψηλότερο δυνατό επίπεδο του στόχου. µε βάση τις απαιτήσεις 
των πιο αυστηρών και σύγχρονων προτύπων.

Ευρύ κοινωνικό έργο και πολιτιστικό βάθος
Παράλληλα όµως µε το οικονοµικό έργο του ο ΑΣ Ζαγοράς αναπτύσσει και 
ευρύ κοινωνικό έργο. Το ιστορικό και πολιτισµικό βάθος του έφεραν ακό-
µα και την καταχώρησή του ως φορέα στο Εθνικό Ευρετήριο Άυλης Πολι-
τιστικής Κληρονοµιάς. Υπενθυµίζεται ότι το Σεπτέµβριο του 2023 το Πήλιο 
βρέθηκε στο επίκεντρο φυσικών καταστροφών και ο ΑΣ Ζαγοράς αντιµε-
τώπισε µεγάλα προβλήµατα και ζηµιές. Μέχρι όµως το τέλος του έτους η 
Οργάνωση, που τιµήθηκε µε τη διάκριση Συλλογική Προσπάθεια της Χρο-
νιάς 2014» από το θεσµό του Αγρότη της Χρονιάς της Agrenda, στηριζόµενη 
στο πνεύµα συνεργασίας των µελών της, βρήκε γρήγορα το βηµατισµό της. 
Η τέταρτη γενιά ανθρώπων που µεγάλωσαν µέσα στον Συνεταιρισµό κρα-
τά σήµερα τα ηνία ενώ σταδιακά η πέµπτη γενιά συνεταιριστών εισέρχεται 
στις τάξεις της Οργάνωσης που αποτελεί πνεύµονα ζωής για όλη τη ∆ηµοτι-
κή Ενότητα Ζαγοράς στο Πήλιο. 

ΤΡΕΙΣ ΓΕΝΙΕΣ ΕΧΟΥΝ ΗΔΗ «ΜΕΓΑΛΩΣΕΙ» ΜΕΣΑ ΣΤΟ ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΜΟ, 
ΕΝΩ Η ΤΕΤΑΡΤΗ ΓΕΝΙΑ ΚΑΝΕΙ ΤΑ ΠΡΩΤΑ ΤΗΣ ΒΗΜΑΤΑ
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Η εκδοτική πρωτοβουλία που 
έφερε την αγροτική ενηµέρωση

Η προσφορά της Agrenda και του Agronews στην αγροτική ενηµέρωση 
τις τελευταίες δύο και πλέον δεκαετίες θα µπορούσε να χαρακτηριστεί 
καταλυτική. Άλλαξε για πάντα την προσέγγιση του Τύπου στα αγροτικά 
θέµατα, όπως επηρέασε αποφασιστικά και τη σχέση των αγροτών µε 
όλους τους κρίκους της αλυσίδας αξίας.      
Με µια εφηµερίδα που καλύπτει όλο το φάσµα των θεµάτων της αγροτικής 
παραγωγής, έξι (6) τακτικές εκδόσεις κλαδικών περιοδικών (Profi, Wine 
Trails, Ελαίας Καρπός, Fresher, Τυροκόµος, Beer & Brunch) και µια σει-
ρά ετήσιων εκδόσεων (Leaders of Agriculture, Fertilizer Management, Με-
γάλες Καλλιέργειες, Φυτοπροστασία, The Top 50, Αγρότης της Χρονιάς κ.α.) 
το επιτελείο της Green Box, εδώ και 20 χρόνια, επιβεβαιώνει καθηµερινά 
τη σχέση εµπιστοσύνης µε τους επαγγελµατίες του αγροτικού χώρου, όπως 
και µε το σύνολο των συντελεστών της αγροτικής οικονοµίας. 

έφερε την αγροτική ενηµέρωση
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Green Box SA 

έτος ίδρυσης
2002

Πρωτοπόρος  
στην αγροτική 
ενημέρωση 
στην ελληνική  
αγορά  

Διαχειρίζεται
μια εφημερίδα 
έξι περιοδικά 
και 7 sites 

Απασχολεί 
σταθερά 
πάνω από 25
εργαζόμενους 

πεδίο δράσης
σε όλη τη χώρα 

Ο εκδότης - 
διευθυντής 
της Agrenda 
Γιάννης 
Πανάγος  
σε εκδήλωση 
του Αγρότης 
της Χρονιάς 
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Εξίσου ευρεία και ιδιαιτέρως ισχυρή είναι η παρουσία των θεσµι-
κών µέσων ενηµέρωσης που διαχειρίζεται η Green Box στο διαδίκτυο. 
Με κινητήριο µοχλό το Agronews και δορυφόρους τις ιστοσελίδες των πε-
ριοδικών (profi.gr, winetrails.gr, elaiaskarpos.gr, fresher.gr, tyrokomos.gr, 
Beer & Brunch.gr) η άµεση και εξειδικευµένη ενηµέρωση γίνεται πράξη.  
Όµως το πλέγµα µέσων της Green Box και η δραστηριότητα στον τοµέα της 
ενηµέρωσης και της επικοινωνίας δεν σταµατάει εδώ. Τακτικές αποστολές 
News Letters σε εξειδικευµένες οµάδες παραληπτών, είτε σε καθηµερινή 
βάση (Farming Report – Agronews), είτε σε εβδοµαδιαία (sites περιοδικών), 
έρχονται να προσεγγίσουν µε µέθοδο και διακριτικότητα τις αντίστοιχες κατη-
γορίες ενδιαφεροµένων για τη συγκεκριµένη θεµατολογία.
Ένα ακόµη στοιχείο που κάνει διαφορά, είναι ψηφιακή εκδοχή όλων των 
έντυπων εκδόσεων (https://issuu.com/agrenda) η οποία αναρτάται στο δια-
δίκτυο αµέσως µετά την κυκλοφορία κάθε έκδοσης, είναι προσβάσιµη δω-
ρεάν και παρουσιάζει εξαιρετική ανταπόκριση. Σηµειωτέον η Agrenda έφθα-
σε τις 79.592 αναγνώσεις στο φύλλο 1.053 της εβδοµάδας 17-23 Ιανουαρίου.  
Το Agrenda Studio µε την οµάδα τεχνικής υποστήριξης και τον κατάλληλο 
εξοπλισµό, διαµορφώνουν µια νέα κατάσταση στην πολυσχιδή δραστηριότητα 
της Green Box και στον τρόπο µε τον οποίο ο εν λόγω όµιλος εκδόσεων αντι-
λαµβάνεται την επικοινωνία.  Συνεντεύξεις, live streaming, podcast, vidcast, 
εξωτερικές λήψεις, παρουσιάσεις project, κάλυψη events και γενικότερα δια-
χείριση υλικού ήχου και εικόνας, δίνουν πλέον άλλη διάσταση στη δηµιουργία 
περιεχοµένου και στην ανάδειξη της επιχειρηµατικής δραστηριότητας. . 
Τέλος, πλούσια και άκρως επιδραστική είναι η θεµατολογία που τροφοδοτεί-
ται από τα µέσα της Green Box σε ένα ευρύ φάσµα των Social Media. Με την 
κατάλληλη σταχυολόγηση και προσαρµογή στο πνεύµα του περιεχοµένου 
που προκρίνουν τα εν λόγω δίκτυα, οι αναρτήσεις των οµάδων της Green Box 
αποκτούν άλλη αξία. Εξίσου σηµαντική θα πρέπει να θεωρείται και η συµ-
βολή στην ανάπτυξη περιεχοµένου που είναι προσαρµοσµένο στις ανάγκες 
των συντελεστών της αγοράς αγροτικών προϊόντων και εισροών, όπως και 

η συµβολή στη διαχείριση των αντίστοιχων social media (digital marketing).   
Ειδικότερα όσον αφορά στο Agronews, µε συνεπή παρουσία στο διαδίκτυο 
από το µακρινό 2003,  αποτελεί την πρώτη εξειδικευµένη σε θέµατα αγροτι-
κής οικονοµίας ενηµερωτική ιστοσελίδα στην Ελλάδα και µια από τις πρώ-
τες σε ολόκληρο τον κόσµο. Από το 2005 µάλιστα, η ταύτιση του Agronews µε 
τη συντακτική οµάδα της εβδοµαδιαίας εφηµερίδας Agrenda, έχει προσδώ-
σει στο συγκεκριµένο portal πρόσθετη εγκυρότητα και αξιοπιστία, ανάγοντάς 
το σε κυρίαρχη πηγή ενηµέρωσης για τα θέµατα της αγροτικής οικονοµίας. 
Μετά από διαδοχικές αναβαθµίσεις οι οποίες έγιναν την υποστήριξη της 
Atcom SA, η δοµή και το περιεχόµενο του Agronews κινούνται στα πρότυπα 
ιστοσελίδων µε διεθνή εµβέλεια, συνδυάζοντας αποτελεσµατικά την εµπερι-
στατωµένη ενηµέρωση µε την ευκολία του χρήστη στο περιεχόµενο.
Με οριζόντιες δέσµες κατηγοριοποίησης του περιεχοµένου (Προγράµµατα, 
Πληρωµές, Θεσµικά, Τεχνολογία, Farming κ.ά.) οι οποίες πλαισιώνονται από 
αντίστοιχες θέσεις banner οι οποίες διευκολύνουν την προβολή των συντελε-
στών της αγροτικής παραγωγής και δίνουν πραγµατική αξία στις αντίστοιχες 
καµπάνιες, το Agronews αποτελεί σήµερα το καταλληλότερο πεδίο για αξιόπι-
στη ενηµέρωση και αποτελεσµατική επικοινωνία.  
Άλλωστε, τα στοιχεία επισκεψιµότητας επιβεβαιώνουν απόλυτα την πρωτο-
καθεδρία του Agronews σε όλο το φάσµα κριτηρίων αξιολόγησης ενός portal 
µε εξειδίκευση σε έναν κλάδο, µε τα στοιχεία αυτά να καθιστούν µετρήσιµη 
και την αποτελεσµατικότητα κάθε προωθητικής δράσης που σχετίζεται µε την 
υποστήριξη της πρωτογενούς παραγωγςή και τον τοµέα της αγροδιατροφής. 
Το  Agronews, µε αξιοσηµείωτη σταθερότητα, «µιλάει» κάθε µήνα σε παρα-
πάνω από 500.000 µοναδικούς και επιβεβαιωµένους χρήστες (GA4 Analytics) 
µε τάση σύγκλισης προς τους 600.000. Οι επισκέπτες του Agronews στη συ-
ντριπτική τους πλειοψηφία επανέρχονται στην ιστοσελίδα και εµπιστεύο-
νται (χαµηλό bounce rate και 1:40 λεπτό µέσος χρόνος παραµονής στη σελί-
δα) την κλαδική ενηµέρωση που παρέχει. Τους τελευταίους µήνες, η απήχηση 
του Agronews ξεπερνάει σταθερά τις 2.000.000 µοναδικές επισκέψεις το µήνα.
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∆Ρ. ΜΩΧΑΜΕΝΤ 
ΝΤΑΡΑΟΥΣΕ

Έφερε 
το όραµα  
στο βαµβάκι

Κατάγεται από την Ιορδανία, σπούδασε στο Γεωπονικό Πανεπιστήµιο 
Αθηνών, όπου πήρε και ∆ιδακτορικό στη Φυσιολογία των Φυτών. 
Το 1995 διορίζεται στον Εθνικό Οργανισµό Βάµβακος από τον οποίο συνταξιοδοτή-
θηκε το 2023 ως επικεφαλής του Εθνικού Κέντρου Ποιοτικού Ελέγχου, Ταξινόµησης 
και Τυποποίησης, το οποίο στην ουσία δηµιούργησε ο ίδιος. Για να 
συνεχίσει ως σήµερα στον ιδιωτικό τοµέα, και πάλι στο βαµβά-
κι. Ο ∆ρ. Μωχάµεντ Νταράουσε υπηρέτησε τον κλάδο από 
πολλά µετερίζια σε έναν αγώνα ζωής, όπως ο ίδιος δηλώ-
νει, να καταστήσει την καλλιέργεια βάµβακος βιώσιµη για 
τον παραγωγό αλλά και προσοδοφόρα για την εγχώρια οι-
κονοµία. Στο κέντρο της φιλοσοφίας του τίθενται οι συνέρ-
γειες, που θα διευκόλυναν τη µετάβαση από την παραδοσια-
κή καλλιέργεια σε ελεγχόµενη µε ψηφιακή τεχνολογία. Σύµφωνα 
µε τον δρ. Νταράουσε, η Ελλάδα έχει κάνει πολλά λάθη στο βαµβάκι αλλά αξίζει να 
παραµείνει στην καλλιέργεια, να τη βελτιώσει και να παράξει ένα ποιοτικό προϊόν.

ΤΗΝ ΤΙΜΗΤΙΚΗ ΔΙΑΚΡΙΣΗ ΤΗΣ ΧΡΟΝΙΑΣ ΓΙΑ ΤΟ 2026 ΣΤΟ ΘΕΣΜΟ  
ΤΟΥ ΑΓΡΟΤΗ ΤΗΣ ΧΡΟΝΙΑΣ ΑΠΕΣΠΑΣΕ Ο ΔΡ. ΜΩΧΑΜΕΝΤ ΝΤΑΡΑΟΥΣΕ
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